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Nachdem die damaligen International Accounting Standards ab 1998 noch von der Kohl-Administration
etwas zogerlich fiir Deutschland zugelassen wurden, fand nunmehr eine weitaus umfangreichere Einfiihrung
der International Financial Reporting Standards fiir die Zeit ab 2005 statt — die aber noch immer eher
vorsichtig ist, denn das alte deutsche Konzernrechnungslegungsvorschriften bleiben im Handelsgesetzbuch
erhaltenund nicht alle Konzernunternehmen werden zur Anwendung der IFRS verpflichtet: nur ,, kapitalmarkt-
nahe* Unternehmen miissen jetzt Rechnungslegung nach IFRS betreiben (§315a HGB). Die Bilanz-
rechtsmodernisierung hat indes das Handelsrecht inzwischen stark an die IAS/IFRS angepafst. Immerhin ist
es auch hochste Eisenbahn fiir durchgreifende Reformen: Eine Alternative ist in Zeiten der Globalisierung
nicht zu erkennen — die Chance der Vereinheitlichung und Internationalisierung wurde diesmal immerhin
nicht ganz verpaft. Grund genug also, sich einen ersten Uberblick zu verschaffen!

Hinweis zu den Aktualisierungen dieses Werkes: Dieses Skript wird aufgrund des IFRS Bound Volume erstellt. Der
Autor ist auf die Veroffentlichung der Quelltexte angewiesen — die leider stets erst im Friihjahr des Folgejahres
stattfindet. Anders als die deutschen Teuerreformen, die wenigstens ein paar Tage vor Inkraftttreten rechtzeitig zu
Weihnachten im Bundesgesetzblatt stehen, sind die IFRS regelmiBig erst Monate nach ihrem Inkrafttreten auch
wirklich kduflich zu erwerben. Mit der jeweils aktuellen Fassung eines Jahres ist daher erst gegen Mitte des jeweiligen
Jahres zu rechnen. Updates erscheinen, wie alle Aktualisierungen auf der BWL CD, in unregelméBiger Folge.

Sachstand dieser Version: IFRS 2009, BilMoG.

©HZ



-3

1. Einfiihrung der IFRS in Deutschland
1.1. Warum internationale Rechnungslegung?
1.1.1. Politische Griinde

Ganzeinfach: in einer globalisierten Weltsind globalisierte
Standards erforderlich. Wenn Giiter, Kapital und Men-
schen grenziiberschreitend beweglich sein sollen, dann
ist es ein groBes Hindernis, wenn jedes Land noch seinen
eigenen Rechnungslegungsvorschriften folgt. Spétestens
seit dem Ende des kalten Krieges wurde daher der Bedarf
nach Vereinheitlichung immer sichtbarer; der Vertrag
von Maastricht, der ab 1992 den einheitlichen européi-
schen Wirtschaftraum begriindete, enthilt damit zugleich
auch den Keim einer Vereinheitlichung und Offnung auf
dem Gebiet des Rechnungswesens.

Die Europédische Union bewegt sich von einem System
volkerrechtlicher Vertrdge, die in Gestalt der sogenann-
ten ,,vier Freiheiten* immerhin schon unmittelbare Rech-
te des Einzelnen vorsahen, hin zu einem einheitlichen
Bundesstaat. Der Schritt wére schon 2006 mit dem EU-
Verfassungsvertrag weitgehend vollzogen worden, doch
scheiterte dieser im Mai 2005 an den Volksabstimmun-
gen in Frankreich und in den Niederlanden. Freilich wird
die Europdische Entwicklung fortgetrieben und nach
zwel Jahren Stillstand hat Bundeskanzlerin Merkel im
Sommer 2007 auf dem G8-Gipfel in Heiligendamm eine
Art Mini-Version der EU-Verfassung auf den Weg ge-
bracht, die die EU wiederum einem einheitlichen Bundes-
staat anndhern soll.

All dies macht offensichtlich klar, da} eine Vereinheitli-
chung des Rechnungswesens nétig ist — wie immer man
zur Europdischen Einigung und zum Ziel der Eliten,
einen Bundesstaat zu begriinden, auch stehen mag.

1.1.2. Sachliche Griinde

Nach und nach geriet der deutsche Jahresabschluf3 in den
vergangenen Jahren immer mehr in den Mittelpunkt der
Kritik, und das sind die Hauptargumente der Kritiker:

® Durch die Moglichkeit, stille Reserven zu bilden, um
sie in wirtschaftlich ,,schlechteren® Zeiten aufzulGsen,
entsteht eine Verschleierung der tatsdchlichen, wirt-
schaftlichen Situation des Unternehmens.

® Vorsichtsprinzip und Maligeblichkeitsprinzip, zwei
wichtige Grundsétze deutscher Rechnungslegung,
schrinken die Informationsfunktion erheblich ein.
Die Aussagefahigkeit wird weiterhin von der Bewer-
tung der Bestdnde beeinfluft. Sie sind hochstens zu
Anschaffungs- oder Herstellungskosten oder zu nied-
rigen Stichtags- oder Buchwerten bewertet. Gegen-
iiber den Bilanzwerten konnen die Zeitwerte am Bi-
lanzstichtag aber hoher sein. Nach deutscher Bilanz-
tradition soll der Kaufmann ,,eher zu arm als zu reich
rechnen®, damit vor allem zum Glaubigerschutz, aber
auch zur Vermeidung ungerechtfertigter Gewinnaus-
schiittung, die Jahresabschliisse keine iiberhohten
Vermdogenswerte und Ergebnisse ausweisen. Oft wird
daher behauptet, die Bilanz vermittele daher kein den
wirklichen Gegebenheiten entsprechendes Bild der

Vermdgens- und Ertragslage des Unternehmens, ob-
wohl genau dies aber in §238 Abs. 1 Satz 2 HGB
gefordert wird.

Hierauf ist inzwischen allerdings mit der Bilanzrechts-
modernisierung reagiert worden, durch die der handels-
rechtliche Jahresabschluf in vielerlei Hinsicht dem inter-
nationalen Rechnungswesen angepalit wurde. Das diirfte
wohl auch das Uberleben des HGB fiir eine Zahl von
Jahren sichern.

In den IFRS ist der JahresabschluB fast ausschlieBlich an
der Informationsfunktion orientiert. F 9 zahlt ausdriick-
lich AbschluBadressaten auf. Das duflert sich in wesent-
lich realitdtsndheren Bewertungen und vollstdndigeren
Erfassung der Bilanzobjekte. Die Regelungen der Stan-
dards dhneln daher vielfach denen des deutschen Steuer-
rechts, das ja ebenfalls kein {iberbordendes Vorsichts-
prinzip kennt. Der Schwerpunkt der internationalen Rech-
nungslegung liegt dabei auf der Darstellung des Perioden-
ergebnisses sowie seiner Entstehung und Zusammenset-
zung. Die Eigen- und Fremdkapitalgeber und sonstigen
Bilanzleser werden informiert, wie profitabel das Unter-
nehmen arbeitet und viel liquide Mittel sie durch eine
Investition aus dem Unternehmen abschopfen kénnen (F
12 f). Durch die Vermittlung fiir Kapitalmarktteilnehmer
niitzlicher Unternehmensinformation soll ein Beitrag zur
Effizienz und Offenheit der Mérkte geleistet werden.
Aufgrund dieser Dominanz der Informationsfunktion
und der hohen Konzernquote besitzt der Konzernabschluf3
eine wesentlich hohere Bedeutung als der Einzelabschluf3.

Dies verdeutlich auch, da3 Banken aufgrund von Ab-
schliissen, die nach den internationalen Regelungen ge-
fertigt sind, die Bonitét ihrer Kreditschuldner besser
bewerten und insbesondere Insolvenzgefahren leichter
erkennen kénnen. Das wird insbesondere auch im Zusam-
menhang mit den Neuregelungen durch das Basel II
Abkommen relevant, durch die ein Rating-Proze zur
Voraussetzung fiir die Kreditvergabe gemacht wurde.

Durch die ,,wahrheitsgeméafBere” Prasentation wirtschaft-
licher Sachverhalte ist die internationale Rechnungsle-
gung daher auch besser als Fithrungsinstrument geeignet.
Das artikuliert sich auch in einer viel geringeren Unter-
scheidung zwischen ,,Kosten* und ,,Aufwendungen®: die
im deutschen internen Rechnungswesen so hohen und
verbreiteten kalkulatorischen Kosten spielen in einem auf
den IFRS aufgebauten Rechnungswesen nur eine unterge-
ordnete Rolle. Allerdings manifestiert sich in den IFRS
die im angelsdchsischen Raum verbreitete Einebnung der
Unterschiede zwischen ,,Auszahlungen®, ,,Ausgaben®,
Aufwendungen® und ,,Kosten“. Auch der private Re-
gelungsgeber spricht von ,,Anschaffungskosten® oder
Bewertung at cost, und meint damit natiirlich gerade
keine Kosten — so wenig wie der Handelsgesetzgeber dies
in §255 Abs. 1 HGB meint.

Wieweit die deutsche Politik aber mit Einfiihrung der
IFRS auch das eigene Haus aufrdumt, bleibt abzuwarten:
wihrend das sogenannte MafB3geblichkeitsprinzip von ei-
ner prinzipiellen Deckung des handelsrechtlichen und
des steuerrechtlichen Abschlusses ausging, wurde diese
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Ubereinstimmung im deutschen Recht mit den Jahren erst
schleichend und dann erst 2009/10 durch die
Bilanzrechtsmodernisierung auch offiziell aufgegeben.
Insbesondere nach dem Antritt der rot-griinen Bundesre-
gierung im Herbst 1998 wurden widerspriichliche Neu-
regelungen in Kraft gesetzt, die spéter unter Angela
Merkel nicht aufgehoben wurden. Die teilweise Abschaf-
fung der Teilwertabschreibung im Steuerrecht (§6 Abs. 1
Nr. 1 und 2 EStG), die jedoch im Handelsrecht nach wie
vor noch fiir ein ganzes Jahrzehnt vorgeschrieben blieb,
ist ein gutes Beispiel, denn so widersprechen einander die
Handels- und die Steuerbilanz nunmehr direkt: Solche
Widerspriiche gibt es auch zwischen den IFRS und dem
deutschen Steuerrecht, um so mehr als die Standards von
einer libernationalen Einrichtung geschaffen werden, die
sich um die deutschen Steuergesetze vermutlich nicht
sehr kiimmern werden. Erst die Bilanzrechtmodernisier-
ung entkoppelte das Handels- vom Steuerrecht — und
stellte damit Verhéltnisse her, die international ldngst
iiblich waren.

1.2. Die erste Einfiihrung 1998

Durch das damalige Kapitalaufnahme-Erleichterungs-
gesetz (KapAEG) wurde am 20. April 1998 der damalige
§292a HGB in das Handelsgesetzbuch eingefligt (jetzt
auller Kraft). Durch diese Regelung wurde es erstmals
moglich, daB3 ein begrenzter Kreis deutscher Unterneh-
men ihre Rechnungslegung nach internationalen Stan-
dards fiihrt und offenlegt. Die Bundesregierung unter
Helmut Kohl hatte damit zwar keinen giant leap sondern
einen ersten, bescheidenen Schritt auf die Internationali-
sierung der deutschen Wirtschaft hin getan.

Viele Unternehmen hatten gleichwohl schon zuvor die
damaligen International Accounting Standards oder die
Regelungen der US-GAAP angewandt, ohne Verpflich-
tung oder Berechtigung, aber weil auslidndische Stellen
dies verlangen. Insbesondere mufl ungeachtet der deut-
schen oder europdischen Vorschriften nach US-GAAP
bilanzieren, wer an einer US-Borse gelistet ist — bis heute.
Kein Wunder also, dafl die US-GAAP, eigentlich in der
EU seit 2007 nicht mehr zuldssig, nach wie vor genutzt
werden. Dies gilt um so mehr als schon seit Jahrzehnten
viele deutsche Konzerne weltweit titig sind. Ein Bedarf
nach einer Globalisierung des Rechnungswesens bestand
also schon lange. Dieser offensichtlich vorhandenen Nach-
frage trug die Politik aber erst ab 2005 Rechnung:

1.3. Die erweiterte Einfiihrung ab 2005

Ab 2005 werden nach dem neuen §315a HGB alle in der
EU anséssigen Mutterunternehmen, auf die Artikel 4 der
Verordnung (EG) Nr. 1606/2002 des Européischen Par-
laments und des Rates vom 19. Juli 2002 betreffend die
Anwendung internationaler Rechnungslegungsstandards
(ABL.EGNr. L 243 S. 1) in der jeweils geltenden Fassung
keine Anwendung findet, in die internationale Rech-
nungslegung einbezogen. Sogenannte ,.kapitalmarktnahe*
Unternehmen, fiir die bis zum jeweiligen Bilanzstichtag
die Zulassung eines Wertpapiers im Sinne des §2 Abs. 1
Satz 1 WpHG zum Handel an einem organisierten Markt
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im Sinne des §2 Abs. 5 WpHG beantragt worden ist,
werden dann verpflichtet, die internationale Rechnungs-
legung anzuwenden. Die Regelung besagt knapp
zusammengefalit, da} nach IFRS Rechnungslegung be-
treiben mufl, wer an einer Borse gelistet ist. Die interna-
tionale Rechnungslegung ist damit aus dem Bereich der
Konzerngesellschaften auch auf ,kapitalmarktnahe“
Einzelgesellschaften ausgeweitet worden:

Artikel 4 der Verordnung (EG) Nr. 1606/2002 des
Européischen Parlaments und des Rates vom 19. Juli
2002:

Konsolidierte Abschliisse von kapitalmarktnahen
Gesellschaften

,Fur Geschiftsjahre, die am oder nach dem 1. Januar
2005 beginnen, stellen Gesellschaften, die dem Recht
eines Mitgliedslandes unterliegen, ihre konsolidierten
Abschliisse nach den internationalen Rechnungsle-
gungsstandards auf, die nach dem Verfahren des Arti-
kels 6 Abs. 2 iibernommen wurden, wenn am jeweiligen
Bilanzstichtag ihre Wertpapiere in einem beliebigen
Mitgliedsstaat zum Handel in einem geregelten Markt
im Sinne des Artikels 1 Abs. 13 der Richtlinie 93/22/
EWG des Rates vom 10. Mai 1993 {iber Wertpapier-
dienstleistungen zugelassen sind*.

Andere Konzernunternehmen sind zur Rechnungslegung
nachIFRS berechtigt aber nicht verpflichtet. Das Konzern-
rechnungswesen nach HGB wurde also auch 2005 nicht
abgeschafft, aber auf den borsenfernen Bereich einge-
schrénkt.

Faktisch war das iibrigens eine Einfiihrung schon 2004:
da ein IFRS-Abschlu ndmlich Vorjahreszahlen benétigt,
mubfiten diese in 2005 schon fiir 2004 vorliegen, um fiir
2005 den ersten IAS-konformen Jahresabschluf3 vorlegen
zu konnen.

Fiir Unternehmen, die schon vor 2005 nach US-GAAP
bilanzierten, gab es eine Ubergangsfrist bis 2007, aufIAS/
IFRS umzustellen. Danach sind die US-GAAP nicht
mehr als offiziell anerkanntes Regelwerk in Europa zuge-
lassen, werden aber gleichwohl noch genutzt — von den
deutschen (und europédischen) Unternchmen, die an eienr
US-Borse gelistet sind. Sie unterliegen iibrigens auch
insgesamt, also auch mit den deutschen bzw. europdi-
schen Niederlassungen und Tochtergesellschaften, dem
Sarbanes-Oxley-Act!, was vielfach zu Problemen und
Rechtskonflikten fiihrt.

! Der Sarbanes-Oxley-Act ist ein unter dem Eindruck der
spektakuldren Unternehmenszusammenbriiche von Enron,
Worldcom, Xerox und Qwest am 25.07.2002 vom Kongre8
verabschiedete und am 30. Juli 2002 von G.W. Bush unterzeich-
netes Gesetz, das das Vertrauen der Anleger in die Richtigkeit
der verdffentlichten Finanzdaten von Unternehmen wiederher-
stellen sollte. Das nach seinen beiden Verfassern Paul S.
Sarbanes (Demokrat) und Michael Oxley (Republikaner) be-
nannte Regelwerk gilt fiir US-Unternehmen, ihre ausldndischen
Tochtergesellschaften sowie flir ausldndische Unternehmen,
die in den USA tétig und an US-Boérsen gelistet sind. Es ist also,
obwohl es nicht zum deutschen Recht gehort, auch fiir eine
Reihe deutscher Unternehmen relevant. Der Sarbanes-Oxley-
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Politisch betrachtet grenzt Europa sich auf diese Art aber
auch—bewullt! —von den USA ab. Die faktische Abschaf-
fung von US-GAAP entspricht dem ProzeB3, den die
Wirtschaftswissenschaftler als ,,Triadisierung® bezeich-
nen, d.h., als die Aufteilung der Welt in Machtblocke mit
fortschreitender wirtschaftlicher und institutioneller In-
tegration. Die EU ist in diesem Proze3 im Vergleich zu
ASEAN und NAFTA am weitesten fortgeschritten und
macht dies auch im Rechnungswesen deutlich.

1.3.1. IFRS fiir (fast) alle

Von der Verordnung sind zunéchst nur etwa 7.000 borsen-
notierte Unternehmen in der EU unmittelbar betroffen.
Sie erstellen ihre konsolidierten Abschliisse seit 2005
nach den IFRS, was oft eine erneute Umstellung bedeutet,
denn viele haben sich schon gegen Ende des alten bzw.
Anfang des neuen Jahrtausends auf US-GAAP umge-
stellt. Offengelassen wurden im wesentlichen drei Fra-
gen, ndmlich die nach den anzuwendenden Vorschriften
bei den

® Konzernabschliissen nicht kapitalmarktorientierter
Unternehmen,

Einzelabschliissen kapitalmarktorientierter Unterneh-
men und

Einzelabschliissen anderer Unternehmen.

Diese bleiben nach Lage der Dinge zunéchst bei den
jeweils nationalen Regelungen, obwohl die Verordnung
den Mitgliedsstaaten freie Hand fiir eigene Regelungen
1aBt. Einige osteuropéische Beitrittsstaaten sind Deutsch-
land in dieser Hinsicht voraus, denn sie haben gleich zu
Anfang ihre alten handelsrechtlichen Regelungen abge-
schafft und durch die IAS/IFRS ersetzt.

Und durch die Bilanzrechtsmodernisierung konnte das
HGB noch fiir viele Jahre als kostengiinstige Alternatrive

Act betrifft verschiedene Aspekte der Corporate Governance,
Compliance und der Berichterstattungspflichten von Publikums-
gesellschaften sowie der damit zusammenhdngenden Durch-
setzung. Insbesondere legte er ein neues aufsichtsrechtliches
System fiir Wirtschaftspriifungsgesellschaften fest, die Unter-
nehmen priifen, welche von Gesetzes wegen verpflichtet sind,
bei der Securities and Exchange Commission (SEC) Abschliisse
und sonstige Berichte einzureichen. Dies entspricht ungefahr
der deutschen Bilanzkontrolle. Eine Vielzahl von Methoden,
die schon zuvor als Best-Practice-Regelung galten, sind durch
den Sarbanes-Oxley-Act fiir alle Unternehmen verbindlich ge-
worden. Insbesondere das Risikomanagement-System und Ein-
richtungen zur internen Kontrolle und Berichterstattung haben
von der Neuregelung eine Vielzahl von Anregungen und Erwei-
terungen erhalten. Problematisch sind Rechtskonflikte, die sich
mit einigen nationalen Rechtssystemen aufBerhalb der USA
ergeben. Da Unternehmen, die in den USA titig sind dem
Sarbanes-Oxley-Act zwingend unterliegen, zugleich aber auch
die Rechtsgvorschriften anderer Tétigkeitsgebiete anwenden
miissen, konnen solche Rechtskonflikte zu unlésbaren Proble-
men fithren. So sieht der Sarbanes-Oxley Act beispielsweise die
Individualhaftung von Vorstandsmitgliedern vor, die im deut-
schen Recht (noch) nicht verankert ist. Dariiber hinaus verlangt
der Sarbanes-Oxley Act z.T. von Rechtsanwilten Handlungen
und Verhaltensweisen, die in Deutschland als Parteiverrat oder
Bruch der Verschwiegenheitspflicht zu standes- oder gar straf-
rechtlichen Sanktionen fiithren konnen.

zu den hochkomplexen und fiir kleien Unternehmen viel
zu umfangreichen IFRS-Regelungen erhalten bleiben.
Der Ubergang zu den IFRS bedeutet ndmlich zunichst
erhebliche zusitzliche Kosten, vor allem im ersten Jahr
der Anwendung (und, wegen der Vergleichzahlen, im
Jahr zuvor). Zu diesen Kosten gehoren insbesondere

® Anpassung (customization) von Softwaresystemen wie
SAP® oder Microsoft® Navision®,

® Schulung der Mitarbeiter,

® cxterne Beratungsleistungen.

Diese Investition wird sich jedoch langfristig durch mehr
Transparenz, Synergieeffekte und Kosteneinsparungen
bezahlt machen. Dies wird zu einer Steigerung der Wett-
bewerbsfahigkeit der europdischen Wirtschaft beitragen.

Tatséchlich trigt es aber auch zu wachsender Bedrohung
von Arbeitspldtzen im Rechnungswesen in Deutschland
bei, denn durch einheitliche Standards kénnen aufgrund
der Dienstleistungsfreiheit auch Mitarbeiter aus dem
Rechnungswesen anderer européischer Lander in Deutsch-
land tdtig werden, oder deutsche Unternehmen ihr Rech-
nungswesen in Drittstaaten auslagern. Es wundert daher
nicht, daB viele groBe Unternehmen bereits heute ihre
Rechnungslegung nach Osteuropa verlagert haben, wo
Buchhalter zu einem Bruchteil der deutschen Personal-
kosten zu haben sind.

Ein lange bestehendes diesbeziigliches Problem wurde
erst durch das Jahressteuergesetz 2009 gelost: §146 Abs.
2 AO regelt jetzt namlich, da die buchfiihrung auf
Antrag des Steuerpflichtigen auch in einem anderen
Mitgliedstaat der Europdischen Union gefiihrt werden
darf. Eine Verlagerung der Buchfithrung ins Ausland,
also ein Outsourcing der Dienste des Rechnungswesens,
ist also endlich zuldssig — obwohl das faktisch schon Jahre
zuvor von vielen groen Unternehmen praktiziert wurde.

Diese Regelung steht aber im direkten Widerspruch zum
EGYV, der auslidndische Diensteanbieter in Deutschland
ausdriicklich zulaBt, nachzulesen tibrigens auch im Steuer-
beratungsgesetz, das in §3 Nr. 4 StBerG Anbieter aus
anderen EU-Staaten (und sogar der Schweiz!) ausdriick-
lich zur geschéftsmaBigen Hilfeleistung in Steuersachen
in Deutschland zuldBt. Das Steuerrecht befindet sich
damit in direktem Widerspruch zum Europarecht. Die
iiberfillige Losung dieses Problems wird vermutlich wieder
einer unberechenbaren Rechtsprechung iiberlassen.

1.3.2. Das Zulassungsverfahren

Die Verordnung sieht keine vollstdndige Einfiihrung der
IAS/IFRS-Vorschriften aufeiner,,as-it-is“-Basis vor, son-
dern, daf alle Standards zundchst von einem europdi-
schen Gremium bestétigt und zur Anwendung zugelassen
werden miissen (,,endorsement mechanism*). Offensicht-
lich miBtraut man also immernoch der marktnahen, privat-
wirtschaftlichen Reglementierung des Rechnungswesens.
Insbesondere gibt es fiir diesen Zweck ein auf politischer
Ebene angesiedelten Regelungsausschufl und einen mit
Fachleuten besetzten technischen Ausschuf3. Letzrerer ist
die European Financials Reporting System Advidory
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Group (EFRAG), die zur Kontrolle neue IFRS-Regelun-
gen und zur Ausarbeitung von Stellungnahmen einge-
richtet wurde. Entscheidungsfithrendes Gremium ist das
ARC (Accounting Regulatory Committee), das sich aus
Vertretern der Regierungen und Aufsichtsbehdrden zu-
sammensetzt.

Diese beiden Gremien verfahren dann wie folgt:

® Die Kommission schligt dem Ausschuss die Annah-
me (oder Ablehnung) eines bestimmten IAS bzw.
IFRS vor. Dem Vorschlag liegt ein Bericht der Kom-
mission bei, in dem der betreffende Rechnungslegungs-
grundsatz beschrieben und seine Vereinbarkeit mit
den geltenden Rechnungslegungsrichtlinien sowie
seine Eignung als europdische Rechnungslegungs-
norm gepriift wird.

® Die EFRAG nimmt dann innerhalb eines Monats zu
dem Kommissionsvorschlag Stellung. Es gelten die-
selben Abstimmungsregeln wie im Rat (d.h. qualifi-
zierte Mehrheit). Stimmt die EFRAG dem Vorschlag
der Kommission zu, trifft die Kommission die erfor-
derlichen Vorkehrungen, damit der Rechnungsle-
gungsgrundsatz in der Europdischen Union angewandt
werden kann.

® Gibt der AusschuB keine oder eine ablehnende Stel-
lungnahme ab, kann die Kommission den Techni-
schen Ausschufl mit der Frage befassen oder die
Angelegenheit vor den Rat bringen.

Insgesamt sind inzwischen fast alle Standards in das EU-
Recht tibernommen und offiziell im Amtsblatt publiziert
wurden. Nur in wenigen Fillen hat die EU Standards nur
teilweise libernommen oder verdndert (so z.B. bei [AS
39). Die neu als IFRS erscheinenden Standards werden
allerdings erst innerhalb einiger Monate ebenfalls EU-
Recht iibernommen, ,,hinken‘ also hinter ihrer Inkraftset-
zung durch das IASB her. Das kann dazu fiihren, dal3
nicht das ganze Regelwerk auch fiir EU-Unternehmen
verbindlich ist — kein guter Zustand, denn eine Einheit-
lichkeit zwischen EU-Recht und dem IFRS-Gesamtwerk
ist wiinschenswert, schon, um die Verwirrung bei den
Unternehmen, die das IFRS-Regelwerk erstmalig anwen-
den, klein zu halten und mit Unternehmen oder Konzern-
gesellschaften auBerhalb der EU vergleichbar zu bleiben,
denn diese wenden stets alle Standards uneingeschrankt
an. Besonders negativ féllt in diesem Zusammenhang auf,
daB das IFRS-Framework (Rahmenkonzept), das die
grundlegenden Ziele und Definitionen der Rechnungsle-
gung enthélt, nicht von der EU {ibernommen worden ist.
Dies fiihrt dazu, daf faktisch ohne definitorische Grund-
lage Rechnungslegung betrieben wird!

Fiir alle, die sich die offiziellen Publikationen der Stan-
dards sei es als Buch oder, noch teurer, als CD-ROM nicht
leisten konnen, was bei Preisen meist iiber 100 Euro auf
die meisten Studenten und Auszubildenden zutrifft, ist
das Amtsblatt der EU tibrigens eine gute Quelle, die Texte
in allen Amtssprachen der Union herunterzuladen — als
ungeschiitzte PDF-Datei. Inzwischen gibt es auch schon
(preiswerte) gedruckte Biicher mit den von der Europai-
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schen Union genehmigten Standards — die aber ebenfalsl
das Framework nicht enthalten.

1.3.3. Reformen im Handelsrecht im Vorfeld
der IFRS-Einfithrung

Schon am 25.03.2003 hatte das Bundesjustizministerium
nun die Eckpunkte von Reformen zu ,,Anlegerschutz und
Unternehmensintegritit™ vorgestellt, die auch fiir die
erweiterte IFRS-Einfilhrung ab 2005 relevant waren.
Eine Vielzahl der damals beschlossenen Punkte wurden
inzwischen umgesetzt.

1.3.3.1. Einfiihren und eingemeinden

Flankierende Reformen im Handelsrecht sollten das HGB
schrittweise den IFRS annidhern. Wahrend das HGB ja fiir
Einzelabschliisse zumindest mittelfristig noch bestehen-
bleiben soll, sollte es doch in vielen Details IFRS-kompa-
tibler werden:

® Angeblich nicht mehr zeitgemidBe HGB-Regelungen
sollen ,,entriimpelt* werden. Das betriftt insbesondere
die Passivierung von Aufwandsriickstellungen und
die diversen Bewertungsvereinfachungsrechte gemaf3
§240 Abs. 3 und 4 sowie §256 HGB. Die urspriinglich
geplante Abschaffung der LIFO-Methode hat sich nur
im Steuerrecht materialisiert;

® Einfiihrung der Fair-Value-Bewertung fiir Finanzier-
ungsinstrumente im Konzernabschluf3, soweit hierfiir
liquide Mérkte bestehen,;

® Priifung weiterer Moglichkeiten zu Ansatz und Be-
wertung von Vermogensgegenstinden und Riickstel-
lungen;

® Bei der Priifung sind die Auswirkungen auf die steu-
erliche Gewinnermittlung wegen der Mafgeblichkeit
der Handels- fiir die Steuerbilanz besonders zu be-
riicksichtigen;

® Verkiirzung der Offenlegungsfristen bei Veroftentli-
chung in Papierform auf sechs Monate und bei elektro-
nischer Offenlegung auf drei Monate, so daB3 der ,,Fast
Close® auch in Deutschland zum Standard wird;

® Offenlegung der Priiferberichte bei Insolvenz der ge-
priiften Gesellschaft auf Verlangen der Glaubiger-
versammlung aber Widerspruchsrecht des Insolvenz-
verwalters bei Offenlegung von Betriebs- und Ge-
schiftsgeheimnissen.

Eine Reihe dieser Punkte wurde durch das Bilanzrechts-
reformgesetz mit Wirkung ab 2005 erreicht; viele weitere
dieser Punkte wurden 2009/10 im Rahmen der Bilanz-
rechtsmodernisierung umgesetzt. Mehr hierzu vgl. unten.

1.3.3.2. Das Zehnpunkteprogramm

Zugleich hatte die damalige Bundesregierung einen
MaBnahmekatalog zur ,,Stdrkung der Unternehmens-
integritdt und des Anlegerschutzes* bekanntgegeben, der
folgende zehn Punkte enthilt:

® Personliche Haftung von Vorstands- und Aufsichts-
ratsmitgliedern gegeniiber der Gesellschaft: Verbes-
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serung des Klagerechts der Aktionére. Das Recht der
Aktiondre, eine Haftungsklage der Gesellschaft gegen
ihre Organe durchzusetzen (Klageerzwingungsrecht
gemil §147 AktG), soll gestirkt werden.

Einfithrung der personlichen Haftung von Vorstands-
und Aufsichtsratmitgliedern gegeniiber Anlegern fiir
vorsétzliche oder grobfahrlissige Falschinformationen
des Kapitalmarktes und Verbesserung der kollektiven
Durchsetzung von Anspriichen der Anleger.

Weiterentwicklung des Deutschen Corporate Gover-
nance Kodex, insbesondere zur Transparenz von ak-
tienbasierten oder anreizorientierten Vergiitungen
(,,Aktienoptionen“) der Vorsténde. Hierzu sollten zahl-
reiche neue Offenlegungspflichten in den Kodex auf-
genommen werden. Dies ist zwischenzeitlich in der
generellen Debatte um die Offenlegung von Manager-
entgelten aufgegangen.

Fortentwicklung der Bilanzregeln und Anpassung an
internationale Rechnungslegungsgrundsitze (vgl.
oben). Die Anwendung der International Financial
Reporting Standards sollte iiber den Pflicht-Anwen-
dungsbereich der EU-Verordnung (Konzernabschluf3
kapitalmarktorientierter Unternehmen) hinaus jeweils
als Unternehmenswahlrecht vorgesehen werden fiir
den Konzernabschlufl der nicht-kapitalmarktorien-
tierten Unternehmen, beschriankt auf Informations-
zwecke (Offenlegung nach den §§325 bis 329 HGB)
auch fiir den EinzelabschluB sowohl der kapitalmarkt-
orientierten als auch der iibrigen Unternehmen.

Starkung der Rolle des AbschluBlpriifers: Sicherung
der Unabhingigkeit des Abschlu3priifers durch Un-
vereinbarkeit bestimmter Beratungsdienstleistungen
mit der AbschluBBpriifung, d.h. insbesondere Verbot
der Buchfiihrung (wie bisher), Entwicklung und Ein-
richtung von finanziellen Informationssystemen, Be-
wertungsgutachten, Aktuartdtigkeit, Einrichtung,
Uberwachung oder Durchfiihrung der Innenrevision,
Managementfunktion, Tétigkeit als Finanzdienstlei-
ster.

Uberwachung der RechtmiBigkeit konkreter Unter-
nehmensabschliisse durch eine Bilanzkontrolle
(,,Enforcement®), die von unabhéngigen Stellen auB3er-
halb des Unternehmens und auBerhalb des Tatigkeits-
bereiches der gesetzlichen AbschluBpriifer (Wirt-
schaftspriifer) durchgefiihrt wird.

Fortfiihrung der Borsenreform und Weiterentwick-
lung des Aufsichtsrechts im Hinblick auf die zuneh-
mend komplexeren Anforderungen an Effizienz, Si-
cherung des Anlegerschutzes und internationale Zu-
sammenarbeit.

Verbesserung des Anlegerschutzes im Bereich des
sog. ,,grauen Kapitalmarkts* durch bessere Aufkla-
rung der Verbraucher durch Bundesregierung, Ver-
biande, Medien und in den Schulen tiber die Funktio-
nen des Kapitalmarkts, Risiken der Anlagen, beste-
hende Schutzvorschriften bzw. Mdglichkeiten von
Schadensersatzanspriichen usw. Zudem Einfiihrung

einer Prospektpflicht fiir 6ffentlich angebotene Kapi-
talanlagen, bei denen besonders hohe Schidden der
Anleger festzustellen sind.

® Sicherstellung der VerldBlichkeit von Unternehmens-
bewertungen durch Finanzanalysten und Rating-Agen-
turen, was im wesentlichen 2007 mit der Einfiihrung
von Basel II erreicht worden sein diirfte.

® Verschiarfung der Strafvorschriften fiir Delikte im
Kapitalmarktbereich, insbesondere bessere Abgren-
zung der Tatbestandsmerkmale und Anhebung des
Strafrahmens.

Wesentliche Neuregelungen, die mit diesem Ziel einge-
filhrt wurden, sind das Bilanzrechtsreformgesetz, das
Bilanzkontrollgesetz, das ab 2005 eine der US-Borsen-
aufsicht dhnliche zusédtzlich zur ,,normalen® Abschluf3-
priifung verbindliche Bilanzkontrolle eingefiihrt hat, und
die neuen Vorschriften zur Offenlegung der Vorstands-
entgelte im Lagebericht oder im Anhang. Mit der Bilanz-
rechtsmodernisierung ist der Mafinahmekatalog ab 2009/
10 im Grudne abgeschlossen.

1.3.3.3. Anlegerschutz statt Vorsichtsprinzip

Insgesamt ist erkennbar, daBl das alte (,,liberkommene®)
Vorsichtsprinzip (§252 Abs. 1 Nr. 4 HGB) zumindestens
teilweise dem Anlegerschutz weichen soll. Der Infor-
mationsnutzen der Abschliisse soll nach internationalem
Vorbild mehr in den Vordergrund gestellt werden.
MiBbrauche sollen bekdmpft werden. Offensichtlich nicht
vorsichtige Bewertungsprinzipien wie ,,Fair Value* sol-
len gerade bei kaum ,,fair” zu bewertenden Vermogens-
gegenstdnden wie Finanzderivaten eingefiihrt werden.
Anscheinend will die Bundesregierung den Finanzmarkt
weiter stirken, was auch mit Blick auf die zwangsweise
Einfilhrung des Handels mit Emissionszertifikaten ab
2005 sinnvoll ist, denn hierdurch ist eine neue Klasse von
Derivaten entstanden. Statt vorsichtiger Kaufleute und
produzierender Wirtschaft wird durch diese Reform also
die Kasinowirtschaft der Finanzspekulanten und Aktien-
jongleure gefordert: das zeigte sich insbesondere als nach
Einfiihrung des Kaufzwanges fiir Luft viele energie-
intensiv produzierende Unternehmen ihre Arbeitnehmer
entlieBen, die Produktion in Linder wie China oder
Indien verlagerten, die nicht von Kyoto beeintréchtigt
wurden und in Deutschland mit dem Verkauf ihrer
Emissionszertifikate viel Geld ,,verdienten®.

1.4. Die niachsten Schritte
1.4.1. IFRS fiir den Mittelstand?

Der private Regelungsgeber arbeitet zur Zeit der Ab-
fassung dieses Werkes an einer IFRS-Version fiir kleine
und mittelstdndische Unternehmen. Dies erscheint not-
wendig, denn das bisherige vollumfangliche IFRS-Stan-
dardwerk umfaft in gedruckter Form ca. 2.600 Seiten —
ein kiloschweres Regelwerk, mit dem kleinere Unterneh-
men sich bisher schwer tun. Das liegt einerseits an dem
unsystematischen Charakter der einzelnen Regelungen,
die scheinbar zusammenhanglos aneinandergereiht sind,
andererseits an deren hoher Komplexitit, die auf weltweit
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tatige GroBunternehmen zielt und kleine und mittelstén-
dische Unternehmen mit Eigner- statt Management-
fithrung vielfach tiberfordern. Die ,,Schmalspurversion®
fiir kleine und mittelstdndische Unternehmen, die in der
zur Zeit vorliegenden Entwurfsversion nur ca. 10% des
Umfanges der vollumfanglichen Fassung hat, soll es dem
Mittelstand erleichtern auf IAS/IFRS umzusteigen.

Der derzeit noch nicht finalisierte Standardentwurf unter-
scheidet sich jedoch von den kompletten IAS/IFRS in
folgenden grundlegenden Punkten:

® Ansatz- und Bewertungsvorschriften werden verein-
facht und auf die Bediirfnisse des Mittelstandes zuge-
schnitten, der vielfach keinerlei Geschéfte mit Finanz-
derivaten betreibt;

® Wabhlrechte aus den vollumfénglichen IAS/IFRS kon-
nen jedoch in aller Regel in Anspruch genommen
werden. Schon aus Kompatibilitétsgriinden ist bei-
spielsweise die Anlagebewertung nach IAS 16 voraus-
sichtlich auch fiirkleine Unternehmen uneingeschrankt
anwendbar.

® cinige zusitzliche Wahlrechte werden vermutlich
vorgesehen werden, z.B. im Zusammenhang mit der
Erfassung selbsterstellter immaterieller Vermdgens-
werte als Aufwand oder in der Bilanz;

® die Anhangangaben wurden erheblich reduziert, aber
immer noch nicht an einem einheitlichen Regelungs-
ort zusammengefafit. Sie erscheinen nach wie vor
verstreut an vielen Stellen. Das wurde schon bei den
vollumfanglichen IFRS vielfach als Nachteil empfun-
den.

Das neue Regelwerk wird voraussichtlich nicht vor 2009,
vermutlich aber erst 2010 oder spéter in Kraft treten — oder
auch nicht, denn kleine und mittelstindische Unterneh-
men sind zunédchst in Deutschland verpflichtet, nach
HGB (und Steuerrecht) Rechnungslegung zu betreiben.
Es ist, zumindestens zum Zeitpunkt der Abfassung dieses
Werkes nicht ersichtlich, daf sich dies kurzfristig &ndern
soll. Erst wenn die IFRS fiir kleine und mittelstdndische
Unternehmen auch durch eine erneute Reform des §315a
HGB zugelassen werden, sind sie auch fiir deutsche
Unternehmen nutzbar. Legt man das bisherige Tempo der
Internationalisierung des Rechnungswesens zugrunde,
diirfte dies noch eine Zeit dauern. Die Ubergangszeit
sollten die Unternehmen nutzen, sich auf die Reform
einzustellen, denn der Umbruch kommt bestimmt. Die,
die dann gut aufgestellt sind, werden den Wechsel leichter
und mit geringeren Kosten schaffen als jene, die es erst in
letzter Minute versuchen.

Unabhéngig davon beziehen sich inzwischen eine Reihe
anderer Rechtsvorschriften ausdriicklich auf die IFRS.
Dies kommt einer ,,kalten® Einfiihrung ,,durch die Hinter-
tiir” gleich. Ein gutes Beispiel hierfiir ist das Gesetz iiber
deutsche Immobilien-Aktiengesellschaften mit borsen-
notierten Anteilen (REIT-Gesetz, REITG) vom 28. Mai
2007.1In §12 Abs. 1 dieses Gesetzes wird die Immobilien-
Aktiengesellschaft bei der Bewertung ihres Grundvermo-
gens ausdriicklich auf IAS 40 verwiesen. IAS 40 wird

damit fiir eine bestimmte Branche schon vor der allgemein-
verbindlichen Einfithrung angeordnet.

Mag das REITG noch eine handelsrechtliche Regelung
mindestens im wmeiteren Sinne sein, so werden die IFRS
inzwischen auch schon vom deutschen Steuerrecht vor-
ausgesetzt — jedenfalls in bestimmten Neuregelungen: so
wurde in der Unternechmensteuerreform 2008 der neue
§4h EStG in das Einkommensteuerrecht geschrieben. Die
Vorschrift betrifft die sogenannte ,,Zinsschranke* und
soll konzerninterne Darlehensgestaltungen unattraktiv
machen, in denen durch hochverzinste konzerninterne
Darlehen Gewinne aus dem Hochsteuerland Deutschland
heraus in Niedrigsteuergebiete verschoben werden. Die
Regelung enthilt Vorschriften zur Bemessung der
Eigenkapitalquote, die die IFRS verbindlich vorschreiben
(§4h Abs. 2 Satz 5 EStG).

Ahnlich ist es im AuBensteuerrecht, das ebenfalls durch
die Unternehmensteuerreform 2008 verdndert wurde. In
§1 AStG erhalten jetzt die bisher schon angewandten
Verrechnungspreismethoden ausdriicklich Gesetzesrang.
Nach §1 Abs. 1 Satz 1 AStG geht es dabei um Geschifts-
beziehungen zwischen ,,nahestehenden Personen®. Auch
wenn die Vorschrift keinen ausdriicklichen Bezug auf
IAS 24 | Related Party Disclosure enthélt, ist hier doch
indirekt eine Offenlegung iiber dem Steuerpflichtigen
nahestehende Personen verlangt —was IAS 24 mindestens
nahekommt.

1.4.2. Das neue Handelsrecht

Inzwischen ist allerdings das Bilanzrechtsmodernisier-
ungsgesetz (BilMoG) in Kraft getreten, das viele handels-
rechtliche Vorschriften dem internationalen Rechnungs-
wesen anndhert. Nachdem das schon seit ca. 2003 an-
gedachte Reformwerk 2004/05 unter Rot-Griin im Rohr
steckengeblieben ist, werden damit erstmals seit dem
Bilanzrichtlinien-Gesetz von 1985/86 grundlegende An-
derungen in der handelsrechtlichen Bilanzierung durch-
gefiihrt. Wéhrend seit ca. Anfang des Jahrtausends an-
scheinend iber eine vollige Abschaffung des HGB
zugunsten der internationalen Rechnungslegung nachge-
dacht worden ist, wie es z.B. in einigen osteuropéischen
Staaten nach deren Beitritt zur EU gemacht wurde, hat
das BilMoG vermutlich den Bestand des Handelsrechts
zunédchst langfristig gesichert. Ob es damit iiberhaupt zu
einem Inkrafttreten einer reduzierten Version der IFRS
fur kleine und mittelstdndische Unternehmen kommit, ist
mindestens fraglich: diese sind ndmlich, und das vermut-
lich noch fiir lange Zeit, ,,nur” nach HGB rechnungsle-
gungspflichtig, aber der HGB-Abschluf3 ist jetzt wesent-
lich aussagekriftiger und von einer Menge Ballast befreit
worden.

Einen Uberblick iiber die wichtigsten Neuregelungen:

® Das Malgeblichkeitsprinzip wird abgeschafft. Durch
dieses nur im deutschen Recht zu findende Prinzip
war die Handelsbilanz von der Steuerbilanz mitbe-
stimmt. Steuerrechtliche Abschreibungen galten auch
handelsrechtlich (MaBgeblichkeit), und die handels-
rechtlichen GoB galten auch steuerrechtlich (umge-

©HZ
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kehrte MaBigeblichkeit). Das fiihrte dazu, daB die
handelsrechtliche Offenlegung stindig von steuer-
rechtlichen Motiven verzerrt und damit wenig aussag-
ekriftig wurde. Die Abschaffung der Maf3geblichkeit
diirfte die wichtigste Einzelreform des BilMoG sein
und die deutsche Bilanzwelt noch lange beschéftigen.

Fiir selbstgeschaffene immaterielle Vermdgensgegen-
stdnde besteht jetzt ein Aktivierungswahlrecht, soweit
diese Gegenstinde ab Einfiihrung des BilMoG er-
zeugt wurden. Das ist ein Kompromill im Vergleich
zur Aktivierungspflicht im Bereich der IFRS. Selbst-
geschaffene Marken, Drucktitel, Verlagsrechte, Kun-
denlisten oder vergleichbare immaterielle Vermo-
gensgegenstande des Anlagevermogens diirfen wei-
terhin nicht aktiviert werden, was den Regelungen des
IAS 38 entspricht

Fiir Geschifts- oder Firmenwerte gibt es jetzt eine
Aktivierungspflicht. Anders als in IFRS 3 ist der
Geschifts- oder Firmenwert aber ausdriicklich als
abnutzbares Anlagegut definiert und abschreibungs-
pflichtig. Hierfiir gibt es keine starre Frist mehr, aber
eine Begriindungspflicht im Anhang, wenn eine
Nutzungsdauer von mehr als fiinf Jahren gewdihlt
wird.

Analog §39 AO wird eine Vorschrift {iber wirtschaft-
liches Eigentum eingefiihrt, was fiir die Aktivierung
von Vermogensgegenstinden im Rahmen von Lea-
sing wichtig ist. Das HGB hat damit eine IAS 17
dhnliche Regelung.

Das Bilanzgliederungsschema wird in einigen wichti-
gen Punkten erstmals seit 1986 verdndert. Es wird
damit wesentlich aussagekraftiger, z.B. durch den
separaten Ausweis der latenten Steuern (die bisher in
den Riickstellungen und in der rechnungsabgrenzung
versteckt wurden). Das bestehen eines verbindlichen
Gliederungsschemams ist einer der grofiten Vorteile
der handelsrechtlichen Regelung, denn dies stellt ein
Mal an vergleichbarkeit und Einheitlichkeit bereit,
das man im Bereich der IFRS schmerzlich vermift.

Fir Vermogensgegenstinde, die zur Deckung von
Altersvorsorgeverpflichtungen gehalten werden, wird
eine Verrechnung eingefiihrt. Ubersteigende Betrige
sind aktivisch in einer eigenen Bilanzposition auszu-
weisen.

Die Verbrauchsfolgebewertung wird auf FIFO und
LIFO beschrinkt. Das ist wiederum ein Kompromif3
zwischen Steuerrecht (nur LIFO) und IFRS (nur FIFO).

Zahlreiche Bewertungsvorschriften werden moderni-
siert und diesbeziigliche Wahlrechte abgeschafft. Die
Bewertung ndhert sich damit vielfach den IFRS an.
Das alte Beibehaltungswahlrecht fiir Teilwertab-
schreibungen, deren Grudn entfallen ist, wurde abge-
schafft. Stattdessen gibt es eine allgemeine Zuschrei-
bungspflicht, aber die Wertobergrenze ist der Betrag
der Anschaffungs- oder Herstellungskosten.

® Gemeinkosten miissen jetzt in die Herstellungskosten
einbezogen werden (wie in den IFRS), Entwicklungs-
kosten diirgen (nicht wie in den IFRS).

® Sicherungsgeschifte konnen mit zugrundeliegenden
Transaktionen zu Bewertungseinheiten zusammen-
gefaBt werden, aber zu einem Ubergang auf die
Komponentenaktivierung nach IAS 16 konnte man
sich nicht durchringen. Es bleibt also bei den Proble-
men mit der handelsrechtlichen Einheitsbewertung.

® Finanzinstrumente miissen jetzt zum beizulegenden
Zeitwert bilanziert werden.

® Fiir Fremdwihrungspositionen gibt es jetzt eine Um-
rechnung zum Devisenkassakurs am Stichtag. Ein
Konzept der funktionalen- und der Berichtswihrung
wurde nicht eingefiihrt, aber die bisherigen groflen
stillen Reserven aufgrund von Wahrungskursschwan-
kungen entfallen.

® Die Bildung von Riickstellungen wird eingeschréankt
und entspricht jetzt im wesentlichen den steuerlichen
Vorschriften. Aufwandsriickstellungen werden unter-
sagt, aber Drohverlustriickstellungen sind weiterhin
verpflichtend. Pensionsriickstellungen werden dyna-
misiert. Der dabei anzuwendende Zins ist ein Markt-
zins. Sehr typisch deutsch ist, dal man die Feststel-
lung dieses Marktzinses aber nicht dem bewertenden
Unternehmen iiberlaBt, sondern der Bundesbank — die
die Zinssitze jetzt monatlich bekanntgibt.

® Im Konzernabschlufl sind Zweckgesellschaften jetzt
in den Konsolidierungskreis einzubeziehen, was das
, Verstecken* von Risiken bei solchen Special Purpose
Vehicles verhindern soll.

® Im Konzernabschlufl entfdllt ferner die Buchwert-
methode fiir die Kapitalkonsolidierung.

® Aktivische und passivische Unterschiedsbetrige aus
Kapitalkonsolidierung diirfen nicht mehr saldiert
werden, was den Informationsnutzen des Konzernab-
schlusses erhoht.

® Die Berichtspflichten im Anhang werden ausgewei-
tet. Neben dem Anhang bleibt der Lagebericht als
selbstindiges Element des Jahresabschlusses ohne
Parallele im Bereich der IFRS erhalten.

Das BilMoG darf erstmals fiir das Geschéftsjahr 2009
angewandt werden, dann aber nur in seiner Gesamtheit
(und nicht in Teilen). Ab 2010 ist die Anwendung ver-
pflichtend. Was aus dieser Neuregelung tatséchlich wird,
bleibt jedoch abzuwarten.

1.5. Hinweise zu diesen Skript

Dieses kleine Skript gibt einen Uberblick iiber die dem
internationalen Rechnungswesen zugrundeliegenden
Konzepte und iiber alle einzelnen IAS und IFRS. Das
Skript versucht nur, einen grundlegenden Uberblick zu
vermitteln und bietet daher vielfach Gliederungen und
Ubersichten, die in den Originaltexten nicht zu finden
sind. Es richtet sich an Teilnehmer und Dozenten in Aus-
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und Fortbildungsveranstaltungen und an betriebliche
Anwender, die sich einen ersten Einblick verschaffen
wollen. Fiir vertiefte Einblicke in die einzelnen Detail-
regelungen steht vielfach spezialisierte Literatur zur Ver-
fligung.

Der Autor setzt voraus, da3 der Leser im Besitz des jeweils
aktuellen IFRS-Originaltextes ist. Dieser kann in elektro-
nischer, gedruckter oder in virtueller Form vom Standards-
etter selbst auf http://www.iasb.org bezogen werden. Die

©HZ

von der EU anerkannten standards findet man kostenlos
im Amtsblatt der Europdischen Union.

Der Autor ermutigt den Leser ferner zur Lektiire der
Standards in Englisch, weil viele Ubersetzungen mangel-
haft sind und der Erwerb fachsprachlicher Kompetenz
ohnehin ein notwendiger Lernprozel im Bereich des
Rechnungswesens ist. Wir mogen die Globalisierung
schitzen oder miB3billigen, aber sie ist eine unausweichli-
che Tatsache. Sprachkenntnisse sind daher eine funda-
mentale Grundqualifikation — auch im Rechnungswesen!


http://www.iasb.org
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2.Grundgedanken der Internationalen Rech-
nungslegung

2.1. Grundlegende Rechtsbereiche

Wie auch die deutschen Rechnungslegungsvorschriften

umfassen auch die International Accounting Standards
und die zugehdrigen Vorschriftensysteme drei Bereiche:

Kodifiziertes Recht
(Gesetze, Verordnungen,
Richtlinien)
(code law)

Recht- Gewohn-

sprechung heitsrecht
(Richterrecht) (Com mon
(case law) law)

Zum code law gehdren in Deutschland in dieser Reihen-
folge:

1. Ubernationale Regelungen, speziell der Vertrag von
Maastricht in seiner jeweiligen Fassung;

2. das Grundgesetz;

3. Bundesgesetze und die dazugehérenden Verordnun-
gen,

4. Landesgesetze und die dazugehdrenden Verordnun-
gen,

5. Richtlinien und Verwaltungsvorschriften.

Das case law kennt nach Grundgesetz und Gerichts-
verfassungsgesetz (GVG) in Deutschland die folgenden
Rechtsquellen:

1. Das Bundesverfassungsgericht in Karlsruhe;

2. die obersten Gerichtshdfe des Bundes: BGH (Bundes-
gerichtshof), BVG (Bundesverwaltungsgericht), BFH
(Bundesfinanzhof), BAG (Bundesarbeitsgericht) und
BSG (Bundessozialgericht);

3. Oberlandesgerichte (OLG);

4. Landgerichte (LG);
5. Amtsgerichte (AG).

Case law entsteht nur, wenn ein Urteil Grundsatzwirkung
entfaltet, d.h., andere Richter sich danach richten. Das ist
um so wahrscheinlicher, je hoher die das Urteil sprechen-
de Instanz angesiedelt ist und je wichtiger und grundsétz-
licher der abgeurteilte Sachverhalt ist.

Zum common law gehoren in Deutschland alle Sachver-
halte, die keiner gesetzlichen Regelung unterliegen, aber
dennoch tiblich sind. Aufgrund der bekannten deutschen
Lust am Reglementieren sind das recht wenige Sachver-
halte, aber aufgrund der §§157, 242 BGB (,,Treu und
Glauben®) sowie der Regelungen der ordnungsgeméfen
Buchfithrung in den §§238ff HGB treten zahlreiche
gewohnheitsrechtliche Elemente auch in das deutsche
Rechtssystem und insbesondere in die deutschen Vor-
schriften tiber Rechnungslegung ein. So ist beispielsweise
in keinem Gesetz direkt vorgeschrieben, da3 ,,Soll an
Haben* zu buchen ist. Es ist lediglich vorgeschrieben, daf3
ein sachverstidndiger Dritter sich in angemessener Zeit
durch den Jahresabschluf3 durchfinden und sich ein Bild
von der Lage des Unternehmens und den Geschéftsfillen
verschaffen konnen mufl. Das setzt aber indirekt eine
Verpflichtung zur Anwendung ,,iblicher* Methoden vor-
aus, so daB} der ,,allgemeine* Sachverstand des Dritten
ausreicht, die Inhalte der Buchhaltung nachzuvollziehen.
Damit ist ein gewohnheitsrechtliches Element indirekt
gesetzlich vorgeschrieben.

2.2. Normen-Philosophie

Mit den International Financial Reporting Standards
(IFRS) gewinnt nun erstmals in Deutschland ein Normen-
system Geltung, das sich nur teilweise nach dieser tradi-
tionellen Unterteilung fassen 1a6t.

Anders als es in Deutschland Brauch und Sitte ist, werden
die IFRS von keinem Parlament, sondern von einem
Zusammenschlufl privatwirtschaftlich organisierter Un-
ternehmen, dem International Accounting Standards
Board (IASB), entwickelt und verabschiedet. Thnen liegt
damit weder ein parlamentarischer noch ein formaljuri-
stischer ProzeB zugrunde. Entgegen den antiplebiszitiren
deutschen Verhiltnissen, die allenfalls eine Pauschalbe-
wertung der Regierungsarbeit im Wege allgemeiner Bun-
destagswahlen alle vier Jahre zulassen, entstehen die
internationalen Standards ferner unter breiter Beteili-
gung der Offentlichkeit, die zu Stellungnahmen und

Das Normierungsverfahren des [ASB:

1. Aufnahme des Projektes in das Arbeitsprogramm: Draft Point Outline

2. Forschung, Abstimmung mit dem Framework Point Outline

3. Beratung mit dem Board: Draft Statement of Principles
4. Kommentierung durch die Offentlichkeit: Statement of Principles

5. Beratung mit dem Board: Draft Exposure Draft

6. Diskussion/Uberarbeitung durch den Board: Exposure Draft

7. Kommentierung durch die Offentlichkeit: Proposed IFRS

8. Verabschiedung durch den Board: IFRS
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Ubersicht iiber die grundlegenden Charakteristika der Normensysteme

anglo-amerikanische Lander

Continental Europe

Staatssystem

Republikanisch-liberaler ,,Nachtwichterstaat™
mit relativ geringer Eingriffs- und Kontroll-
dichte.

Subordinationsstaat mit allumfassender Kon-
trolle und Detailsteuerung. Umweltschutz und
gewerberechtliche Gefahrenabwehr als Zentral-
motiv.

Rechtssystem

Begrenzte Zahl gesetzlicher Regelungen (code
law) und umfangreiche Rechtsprechnung (case
law); dazu ein relativ umfangreiches Gewohn-
heitsrecht (common law).

Sehr hohe gesetzliche Regelungsdichte und
dennoch ausufernde Rechtsprechung; ferner
zahlreiche ,,Ubergriffe“ aus fremden Rechts-
gebieten wie Umweltrecht.

Steuersystem

Handels- und Steuerbilanz sind voneinander
unabhéngig.

MafBgeblichkeitsprinzip (und umgekehrte Maf3-
geblichkeit) und damit Abhéngigkeit zwischen
Handels- und Steuerrechnungslegung.

Eigentums- und

Ausgeprigte Aktienkultur. Die Aktie ist eine

Geringfiigig ausgepragte Aktienkultur, wenig
Risikobereitschaft. Versicherungsmentalitit.
Sehr groBe Macht der Banken durch Depot-
stimmrecht.

Kleiner Berufsstand. Closed Shop ist verboten.
Kein Wettbewerb durch Zwangspreise, Werbe-
verbote, Abmahnungen. Spatform des mittelal-
terlichen Ziinftesystems.

Subordinationsrecht, Verwaltungsakt als typi-
sche Handlungsfigur. Ausschlieflich parlamen-
tarisches System mit Pauschalkontrolle und
Bewertung durch Wahl alle 4 Jahre. Kaum
direkter EinfluB auf Normsetzungsverfahren.

Kapitalmarkt- verbreitete, volksnahe Form der Investition.
struktur Risikobereitschaft. Kleinaktionére und institu-
tionelle Aktiondre sind typische Eigentiimer.
Stellung des Hoher Organisationsstand. Closed Shop ist er-
Berufsstandes laubt und wird praktiziert. Voller Wettbewerb.
Rechtssetzungs- Beteiligung des Berufsstandes (und letztlich
verfahren jeder Einzelperson) am Normsetzungsprozef3.
Offenes Normsetzungsverfahren mit Beteili-
gung aller relevanten Gruppen.
,Grundphiloso- |..True and fair view/fair presentation* des Un-
phie* der Norm- ternehmens den Anteilseignern, Mitarbeitern
setzung und Behdrden gegeniiber. Interessenausgleich.

Kontrolle und Offenlegung. Vorsichtsprinzip,
Imparitét. Steuerung des Unternehmens durch
staatliche Eingriffe z.B. mit umwelt-, bau-,

gewerbe- oder sozialrechtlicher Intention. Ge-
fahrengedanke.

Kommentaren eingeladen wird. Dabei spielt, wiederum
anders als im deutschen Bereich, das Internet inzwischen
eine zentrale Rolle.

Dabei fehlt das fiir deutsche Verhiltnisse so typische
Zwangselement vollkommen. Das IASB denkt nicht in
Verwaltungsakten, sondern in Entwicklungs-und Abstim-
mungsprozessen. Im ,,Common Law System** kann jeder
Einzelfall zum ,,precedent werden und die weitere Rege-
lung (mit)formen. Dieser Abstimmungsproze$3 ist zwar
ebenso langwierig wie der Gesetzgebungsweg, geht dafiir
aber viel sachkundiger und ohne das widerwirtige Par-
teiengezink und die wohlbekannte ekelhafte Selbstbedie-
nungsmentalitdit mancher (nicht nur) deutscher Staats-
diener vonstatten.

Weiterhin ist der elementare Gedanke der internationalen
Rechnungslegung der true and fair view, d.h., die fair

presentation wirtschaftlicher Sachverhalte, wihrend im
deutschen Handels-, Bau-, Gewerbe- und Umweltrecht
die Gedanken der Gefahrenabwehr und der Kontrolle und
Staatslenkung die liberalen Grundprinzipien des §252
Abs. 1 HGB inzwischen so weitgehend iiberwuchert
haben, daB3 von einer einheitlichen Rechnungslegungs-
norm schon lange nicht mehr die Rede sein kann. Die
Rechnungslegung nach IAS/IFRS soll Entscheidungs-
nutzen vermitteln. Sie soll fiir den Investor bei seiner
Anlageentscheidung niitzlich sein. Das Normensystem
ist also nicht gemacht, um Unternehmen zu {iberwachen
und mehr oder weniger sinnlose politisch-ideologische
Ziele und planwirtschaftliche Sollvorgaben wie in der
Energie- oder der Gesundheitswirtschaft durchzusetzen,
sondern es dient den Interessen der Wirtschaft selbst. Dies
ist ein im Vergleich zum deutschen Regelungsgeber
erfrischend neuartiger Gedanke.

©HZ
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3. Der internationale Regelungsgeber
3.1. Das IASB und seine Grundstruktur

International Accounting Standards Committee

Foundation (IASCF)

Da das IASB keine staatliche Organisation ist, verfiigt es (19 Trustees)
auch tiber keine parlamentarische Struktur. Dennoch ist A A A
es demokratischer organisiert
als manche politische Interes- 4 - 4
senvertretung, denn (anders als Nationale Standards Advisory _|  International
in dieser) konnen Vertretervon | Standardsetter der |~ Council "~ Accounting
Unternehmen und Verbianden | €inzelnen Linder Standards Board
und sogar die allgemeine Of- und andere > Advisory > (IASB)
fentlichkeit sich am Normen- Interessenten Committees (14 Members)
setzungsverfahren beteiligen. i i y
3.2. Die Organe des '
IASB International Financial

. . Reporting Interpretations
Die Organisationsstruktur des .
Standardsetters wurde in den ], de: Committee

egende. (12 Members)

vergangenen Jahren mehrfach
verdndert. Die nebenstehende 4

Ernennung
Skizze zeigt den seit 2003 be-
stehenden Zustand, ist aber
wegen hiufiger Anderungen
mdglicherweise nicht sehr end-
giiltig.

Bericht an
Beratung

Mitgliedschaft

Grundsétzliche Organisationsform ist nunmehr die der
Stiftung. Die International Accounting Standards
Committee Foundation wurde im Mérz 2001 in Delaware
incorporated. Ab April 2001 wurde das International
Accounting Standards Board (IASB) als Nachfolger des
bisherigen International Accounting Standards Committee
(IASC) zum Standardsetter.

Die Stiftung hat zwei Hauptkdrperschaften: die Trustees
und das IASB, sowie das Standards Advisory Council und
das International Financial Reporting Interpretations
Committee (IFRIC). Die IASC-Stiftung bestimmt und
iberwacht die IASB-Mitglieder und beschafft die erfor-
derlichen Finanzmittel, wihrend das IASB ausschlieBli-
cher Urheber der Standards ist (vgl. auch die vorstehende
Abbildung).

® Das Board istim wesentlichen das Geschéftsfiihrungs-
organ der Institution. Die Boardmitglieder sollen Fach-
kenntnis und Erfahrung auf internationaler Ebene
verbinden und die Mitglieder der Stiftung repréasentie-

ren.

Die beiden Advisory Councils beraten das Board und
unterstiitzen es bei seinen Entscheidungen, reprédsen-
tieren die verschiedenen internationalen Standard-
setter, die in ithnen Mitglieder sind und bereiten deren
Ansichten und Meinungen zu Fragen der Rechnungs-
legung fiir das Board auf.

Das International Financial Reporting Interpretations
Committee Beobachtet die Anwendung der Standards
und interpretiert die Standards, wenn Einzelfragen
auftauchen, die im Text der Standards nicht explizit
geregelt sind. Hierbei unterscheidet man sog. ,,mature
issues, d.h., die Praxis bestehender Standards, und

Director of Technical
Activities
and Technical Staff

Director of
Operations and non-
Technical Staff

»emerging issues®, d.h., neu entstehende Themenbe-
reiche, die in zukiinftigen Standards geregelt werden
sollten.

® Trustees (d.h., Treuhdnder) schlieBlich sind (derzeit)
19 Personen aus den verschiedensten internationalen
Unternehmen, die die Arbeit des IASCF jahrlich
iiberpriifen, bewerten, das Budget festlegen und die
Mitglieder des Boards, des Standing Interpretations
Committees und des Standing Advisory Council be-
stimmten. Auflerdem obliegt den Trustees die Verfas-
sung der IASC Foundation und die Festlegung des
Budgets.

3.3. Repriisentation internationaler Organi-
sationen

Folgende internationale Standardsetter sind im IASCF
vertreten:

® Australien und Neuseeland: Australian Accounting
Standards Board (AASB) und Financial Reporting
Standards Board (FRSB)

Kanada: Accounting Standards Board (AcSB)
Frankreich: Conseil Nationale de la Comptabilité
(CNO)

Deutschland: German Accounting Standards Com-
mittee (DRSC)

Japan: Accounting Standards Board (ASBJ)

United Kingdom: Accounting Standards Board (ASB)
United States: Financial Accounting Standards Board
(FASB)

Diese breite Reprisentanz stellt einen Interessenausgleich
zwischen den einzelnen beteiligten Staaten und die Ein-
filhrung der Standards in den jeweiligen Léndern sicher.
Rechtsquelle fiir die Beteiligung des DRSC ist §342 HGB.
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Uber die Mitglieder des IASC sind zahlreiche internatio-
nale Organisationen indirekt vertreten, u.a. die EU, die
Weltbank, der IMF, internationale Konzerne und viele
andere.

Die IASC Foundation (d.h., die Trustees) sind zusétzlich
geographisch in die drei Hauptherkunftsgebiete ,,North

America®, ,,Europe*, ,,Asia-Pacific* sowie in den Bereich
,»Other aufgeteilt. Mit je 6 Mitgliedern haben Europa
und die USA damit die stirkste Vertretung; der asiatisch-
pazifische Raum ist mit vier Vertretern prasent und unter
,»Other” fallen je ein Vertreter aus der Schweiz, aus
Brasilien und aus Siid Afrika.

Quellenangabe fiir die Skizze auf der vorstehenden Seite: http://www.iasb.org

©HZ
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4. Grundstruktur der Standards
4.1. IAS und IFRS

Das Regelwerk besteht aus einzelnen Standards. Jeder
Standard behandelt ein bestimmtes Thema des Rech-
nungswesens. Da permanent neue Standards in Kraft
treten, wird die Regelungsdichte immer héher. Die an-
fanglich scheinbar zusammenhanglose Sammlung von
Vorschriften deckt daher inzwischen fast alle Themen der
Rechnungslegung ab. Bis Mérz 2002 hieflen diese Regel-
werke ,,International Accounting Standard“ (IAS).
Inzwischen werden sie unter dem Titel ,./nternational
Financial Reporting Standard” (IFRS) herausgegeben.
Die Umbenennung driickt die Erweiterung des Inhalts
(von,,Accounting*, also ,,Buchfithrung®hin zu ,,Financial
Reporting™, also ,, Rechnungslegung®) aus, ist aber eben
auch nur eine Umbenennung. Alte IASs behalten diese
Bezeichnung. Die neuen IFRSs werden wie einst die [ASs
ab 1 nummeriert (,,JFRS 1%, ,IFRS 2%, ...). Es gibt daher
gleichzeitig einen IAS 1 und einen IFRS 1. Die Nummern
auller Kraft tretender alter Standards werden aber nicht
mehr neu besetzt. Es gibt daher keinen IAS 3 mehr, weil
dieser von einer neueren Regelung ersetzt (superseded)
wurde. Die Liste hat damit ,,Locher.

,.IFRS* ist aber zugleich der Oberbegriff fiir das Gesamt-
werk aller vom Regelungsgeber International Accountin
Standards Board (IASB) erlassenen Rechtsvorschriften.
Das offizielle Regelwerk hat daher auch den Titel ,,Inter-
national Financial Reporting Standards® mit Untertitel
,Incorporating the International Accounting Standards
and Interpretations®.

Grundlagenfragen (fundamental accounting assumptions)
werden im sogenannten ,,Rahmenkonzept™ (Framework)
behandelt. Anders als es bei Gesetzen der Fall ist, sind hier
alle Grundannahmen und fundamentalen Methoden an
einem Ort ibersichtlich zusammengefa3t. Auch das
Framework war schon bei Griindung des IASB Bestand-
teil der damaligen Standards und wurde unverdndert
iibernommen. Es ist damit ebenfalls ein Teil der heutigen
IFRS.

Neben den Standards und dem Framework stehen die
Interpretationen des International Financial Repor-
tingInterpretations Committee (IFRIC), bis 2001 Standing
Interpretations Committee (SIC), die Detail- und
Zweifelsfragen in der Auslegung der Standards kldren
sollen. Auch diese gehoren zu dem IFRS-Gesamt-
werk. Die selbst auch als SICs bezeichneten
Interpretationen werden oft in der Zukunft zu
neuen Standards, wenn sich ein Thema als

Grund-

der deutscher Gesetze unterscheidet. Jeder Standard hat
ein eigenes Inhaltsverzeichnis. Zu Beginn wird stets der
Zweck (scope) des Standards dargestellt. Die meisten
Standards haben zunéchst eine Einfiihrung. Auf diese
folgt der eigentliche Inhalt, der in Paragraphen gegliedert
ist. Wie auch in Gesetzen haben Paragraphen oft Buchsta-
ben und Unternummern; ein Satzzdhler ist aber nicht
enthalten. Die Standards werden daher mit ihrem Namen,
der Standardnummer und der Paragraphennummer zi-
tiert, z.B. ,,JAS 16.31° oder ,,JAS 16.3 a)“. Die Einfiih-
rung heilt ,,/ntroduction® und hat eine separate Numme-
rierung. Eine Zitierung wire beispielsweise,,JAS 16.IN3.

Besonders erfrischend ist, daf3 alle fiir einen Standard
relevanten Definitionen in den ersten Paragraphen ste-
hen. Die begrifflichen Grundlagen findet man also

® zundchst im Rahmenkonzept (Framework) und
® dann am Anfang der jeweiligen Standards.

Wihrend das Rahmenkonzept iiberall gleichermalfen gilt,
konnen sich relevante Definitionen von einem Standard
zum ndchsten unterscheiden, denn hier werden jeweils
Definitionen im Zusammenhang mit dem Thema des
Standards vorangestellt.

Wie bei Gesetzen enden die Standards mit einem Hinweis
auf den Zeitpunkt des Inkrafttretens und Ubergangsvor-
schriften.

Leider werden bei vielen Standards bei einer Uberarbei-
tung durch das Board auch die Paragraphennummern
verdndert. Der Standard enthilt dann eine Konkordanz-
tabelle. Solche Anderungen sind duBerst hinderlich, weil
alte Zitierungen dadurch unrichtig werden.

Viele Standards enthalten zudem Anhénge und Beispiele.
Das macht besonders numerische Probleme wesentlich
ubersichtlicher und verstandlicher.

4.2. Gesamtstruktur der Standards

Wihrend das Rahmenkonzept (Framework) die Grund-
annahmen (fundamental accounting assumptions) der
Rechnungslegung enthilt, befinden sich die Grundan-
nahmen der Aufstellung des Jahresabschlusses in IAS 1
Presentation of Financial Statements* (Darstellung des
Abschlusses). IAS 1 ist also ein ,,Fundamentalstandard*,
obwohl in vielen Biichern die neueren IFRSs den 1ASs
vorangestellt werden. Alle weiteren Standards, gleich
ob IASs oder IFRSs, enthalten Detailregelungen zu
den jeweiligen Einzelfragen des Rechnungswe-
sens.

Derzeit existieren die IAS 1 bis IAS 41,

wichtig erweist. R imnahmenIAS : wobei hier schon eine Vielzahl von Stan-
egelungsort:

Dieses Werk konzentriert sich auf den - £ g dards durch Neuregelungen ersetzt

Inhalt der eigentlichen Standards; Einzelbestimmungen zu wurden und daher aufer Kraft getre-

SICs werden nur in Einzelfdllen
herangezogen.

Die einzelnen IASs bzw.

Detailproblemen des Rech-
nungswesens: Regelungsortin
Einzelstandards ab IAS 2 / IFRS 1

ten sind. In der neuen IFRS-Reihe
sind derzeit die Nummer nl bis
5 besetzt. Die alte IAS-Reihe

IFRSshaben eine erstaun-
lich klare Struktur, die
sich wohltuend von

Qualitative Anforderungen an Jahresabschliisse,
Bilanzierungsfahigkeit, Allgemeine Fragen zur Ge-
winnrealisierung: Regelungsort: Framework.

wird nicht mehr fortgesetzt.
DalFRS-Neuregelungen
die alten IASs erset-
zen konnen, diirfte
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sich die Zahl der noch giiltigen IASs im Laufe der Zeit
verringern. Sowohl der inhaltliche als auch der mengen-
méfBige Gesamtumfang iibersteigt den des HGB um ein
Vielfaches.

Alle existenten Standards, alle Interpretationen und alle
Inhalte des Framework sind gleichermaBien rechtskréftig
und verbindlich, aber nicht alle gleichermallen anwend-
bar (beispiclsweise 1AS 29: , Financial Reporting in
Hyperinflationary Economies®).

Die Entwicklung der IFRS erstreckt sich iiber inzwischen
mehr als ein Vierteljahrhundert und vermittelt nicht
immer den Eindruck systematischer kohirenter Recht-
setzung, sondern kasuistischer, an aktueller Notwendig-
keit (,,emerging issues*) orientierter Rechtsetzung. Man
hat also auf den ersten Blick das Gefiihl, ecine etwas
unsystematische Regelungsquelle vor sich zu haben. In
seiner Summe kann das Regelwerk jedoch inzwischen
alle relevanten unternehmerischen Sachverhalte abbilden
und stellt damit eine Art Universalerkenntnisquelle tiber
das Rechnungswesen dar.

Waihrend die IAS/IFRS-Vorschriften iiber Einkommen-
steuer gewi3 die nationalen Regelungsquellen niemals
ablosen werden, scheint es doch wahrscheinlich, dal} in-
ternationale Vorschriften nach und nach die nationalen
Regelungen aufler Kraft setzen werden. Je mehr die Zahl
und Regelungstiefe der Standards ansteigt, desto weniger
sind nationale Rechtsquellen noch erforderlich - zumal
durch den Standard setting process des IASB eine weitaus
bessere Anpassung an die Erfordernisse der Wirtschaft
gegeben ist als durch einen traditionellen parlamentari-
schen WillensbildungsprozeB.

Die grundlegende Struktur der Normierung ist dem deut-
schen (und im wesentlichen kontinentaleuropiischen)
Gesetzgebungssystem weitgehend fremd. Dennoch sind
auf diese Art Elemente aller drei Rechtsarten in den
Standards manifest:

1. Code law liegt in den Regelungen insofern vor als
Vertreter staatlicher Organisationen (z.B. der Euro-
paischen Kommission) an der IAS-Normsetzung mit-
wirken, und weiterhin Elemente aus gesetzlichen

Regelungen iibernommen wurden;

Case law liegt vor, weil bei der IAS-Normsetzung
durch das IASC die aktuelle Rechtsprechung bertick-
sichtigt wird,

Common law dringt durch die Beteiligung der Offent-
lichkeit ein.

4.3. Ubersicht iiber das Framework

Jedes Regelwerk hat zugrundeliegende Basisannahmen,
die sich in den einzelnen Vorschriften manifestieren. In
den IFRS stehen solche Grundannahmen im Rahmen-
konzept (Framework). Dieses enthdlt Regelungen, Defi-
nitionen und Vorschriften zu folgenden Themen und
Bereichen, die generell bedeutsam sind:

® Zugrundeliegende Annahmen (Underlying assump-
tions): Prinzip der Periodenabgrenzung (Accrual
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basis), Prinzip der Unternehmensfortfiihrung (Going
concern)

Qualitative Eigenschaften des Jahresabschlusses (Qua-
litative characteristics of financial statements): Ver-
standlichkeit (Understandability), Relevanz (Rele-
vance), Wesentlichkeit (Materiality)

VerlaBlichkeit (Reliability): Glaubwiirdige Darstel-
lung (Faithful representation), Wirtschaftliche Be-
trachtungsweise (Substance over form), Neutralitit
(Neutrality), Vorsicht (Prudence), Vollstindigkeit
(Completeness), Vergleichbarkeit (Comparability)
Beschriankungen fiir relevante und verlaBliche Infor-
mationen (Constraints on relevant and reliable infor-
mation): Zeitndhe (Timeliness), Abwégung von Nut-
zen und Kosten (Balance between benefit and cost),
Abwigung der qualitativen Anforderungen an den
AbschluB (Balance between qualitative charac-
teristics)

Vermittlung eines den tatsdchlichen Verhéltnissen
entsprechenden Bildes (True and Fair View/Fair
Presentation)

AbschluBposten (Elements of Financial Statements):
Vermogenswerte (Assets), Verbindlichkeiten (Liabili-
ty), Eigenkapital (Equity), Ertragskraft (Performance),
Ertrage (Income), Aufwendungen (Expenses)
Erfassung von AbschluBpositionen (Recognition of
the Elements of Financial Statements)

Bewertung von AbschluBBpositionen (Measurement of
the Elements of Financial Statements)

Kapital- und Kapitalerhaltungskonzepte (Concepts of
Capital and Capital Maintenance)

Die im IFRS-Framework enthaltenen Grundgedanken
dienen im wesentlichen der Entwicklung neuer und der
Anwendung bestehender Standards, der Harmonisierung
bestehender Regelungen und als Richtlinie bei der Inter-
pretation bestehender Standards hinsichtlich neuer, in
den Standards zunichst noch nicht beriicksichtigter Fra-
gen. Sie enthalten damit die Leitprinzipien, die sich in
den einzelnen Standards manifestieren.

Die Skizze auf der folgenden Seite zeigt einen Versuch
der Systematisierung der im Rahmenkonzept (Framework)
zugrundegelegten Prinzipien der Rechnungslegung.

Das Framework ist nicht selbst ein Standard und enthélt
daher keine konkreten Vorschriften zu Einzelfragen der
Rechnungslegung oder Offenlegung unternehmerischer
Sachverhalte; es kann (und sollte) jedoch in Zweifelsfal-
len vom Bilanzierenden herangezogen werden.

Anders als im Handelsrecht hat der internationale Rege-
lungsgeber die dem Rechnungswesen zugrundeliegenden
Prinzipien iibersichtlich an einer Stelle zusammengefaf3t.
Wihrend man einige Grundprinzipien im Handelsrecht
mittendrin findet (z.B. in §252 HGB), andere gar nicht
(was beispielsweise kann der ,,sachverstdndige Dritte*
des §238 HGB, d.h., was ist im Wege des Gewohnheits-
rechts vorgeschrieben und was ist es nicht?), gibt es in den
IFRS diesbeziiglich Klarheit. Das macht das Regelwerk
iibersichtlich und leichter nutzbar.
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useful
information

fir users economic

decision

Grundsatz de

Periodenabgren-

zung (Accrual basis

r | Grundsatz der
Fortfiihrung
) | (Going concern)

Aus dem Hauptziel der Rechnungslegung (ganz
oben) und den daraus abgeleiteten Primérzielen der
Unternehmensfortfithrung und der Periodenabgrenzung leiten
sich vier grundlegende Klassen von qualitative characteristics ab:

Verstandlichkeit |Relevanz

(Unterstand- (Relevance)

ability) ® Wesentlich-
keit (Ma-
teriality)

(Re
[

[
[

VerlédBlichkeit Vergleichbarkeit
liability)
Wabhrheitsge-

(Comparability)

mafBe Darstellung (Faithful Represent.)

Wirtschaftliche Betrachtungsweise (Substance

over Form)

Neutralitdt (Neutrality)
Vorsicht (Prudence)
Vollstandigkeit (Completeness)

Beschiankungen fiir relevante und zuverldssige Informationen (constraints on relevant and reliable information):

® Zcitndhe (Timeliness)

® Abwigung von Nutzen und Kosten (Balance between benefit and cost)
® Abwigung der qualitativen Anforderungen (Balance between qualitative characteristics)

Resultat: Vermittlung eines den tatséchlichen Verhiltnissen entsprechenden Bildes

(True and fair view | Fair presentation)

4.4. Ubersicht iiber die Standards

Die Standards enthalten die konkreten Einzelvorschriften
zu den einzelnen Teilgebieten des Rechnungswesens. Sie
sind damit das eigentliche Vorschriftenwerk, das den
Bilanzierenden leitet. Da die Entwicklung der Standards
an einzelnen Fragen orientiert wird, entsteht zunéchst
vielfach der Eindruck eines mehr oder weniger ungeord-
neten Regelwerkes; inzwischen ist jedoch ein gewisser
Grad an umfassender Vollstdndigkeit entstanden.

Derzeit existieren die folgenden Standards:

IAS 1: ,Darstellung des Abschlusses* (,,Presenta-
tion of Financial Statements*)

1AS 2: ,Vorrite“ (,,[nventories™)

IAS 7: »KapitalfluBrechnungen® (,,Cash Flow
Statements*)

IAS 8: »Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden,

Anderungen von Schétzungen und Fehler*
(,»Accounting Policies, Changes in Accoun-
ting Estimates, and Errors)

IAS 10: »Ereignisse nach dem Bilanzstichtag™
(,,Events After the Balance Sheet Date*)

IAS 11: HFertigungsauftrage™ (,,Construction Con-
tracts®)

IAS 12: ,Ertragssteuern® (,,/[ncome Taxes*)

1AS 14: »Segmentberichterstattung® (,,Segment Re-
porting®) [Tritt Ende 2008 aufer Kraft]

IAS 16: »Sachanlagen®(,,Property, Plant and Equip-
ment™)

IAS 17:
TIAS 18:
IAS 19:

TIAS 20:

IAS 21:

TIAS 23:
IAS 24:

IAS 26:

IAS 27:

IAS 28:

IAS 29:

TIAS 31:

TIAS 32:

,Leasingverhaltnisse” (,,Leases*)
,Ertrage® (,,Revenue®)

,Leistungen an Arbeitnehmer® (,,Employee
Benefits*)

,,Bilanzierung und Darstellung von Zuwen-
dungen der 6ffentlichen Hand* (,,Accounting
for Government Grants and Disclosure of
Government Assistance’)

,,Auswirkungen von Anderungen der Wech-
selkurse® (,,The Effects of Changes in For-
eign Exchange Rates*)
,.JFremdkapitalkosten® (,,Borrowing Costs*)
,»Angaben iiber Bezichungen zu naheste-
henden Unternehmen und Personen® (,,Re-
lated Party Disclosures)

»Bilanzierung und Berichterstattung von
Altersvorsorgepldanen® (,,Accounting and
Reporting by Retirement Benefit Plans®)
,Konzern- und separate Einzelabschliisse
nach IFRS* (,,Consolidated and Separate
Financial Statements*)

,Anteile an assoziierten Unternehmen® (,,/n-
vestments in Associates*)
»Rechnungslegung in Hochinflationsldn-
dern (,,Financial Reporting in Hyper-
inflationary Economies®)

,wAnteile an Joint Ventures™ (,,/nterests in
Joint Ventures*)

,Finanzinstrumente: Darstellung® (,,Finan-
cial Instruments.: Disclosure )
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IAS 33: ,Ergebnis je Aktie“ (,,Earnings per Share*)

IAS 34: .Zwischenberichterstattung® (,,Interim Fi-
nancial Reporting®)

IAS 36: »Wertminderung von Vermdgenswerten™
(,,Impairment of Assets®)

IAS 37: ,.Riickstellungen, Eventualverbindlichkeiten
und Eventualforderungen® (,,Provisions,
Contingent Liabilities and Contingent As-
sets*)

IAS 38: Immaterielle Vermdgenswerte* (,,/ntangi-
ble Assets*)

IAS 39: ,Finanzinstrumente: Ansatz und Bewer-
tung® (,,Financial Instruments: Recognition
and Measurement™)

IAS 40: ,,Als Finanzinvestition gehaltene Immobili-
en” (,,[nvestment Property*)

IAS 41: ,.Landwirtschaft (,,Agriculture®)

IAS 41 war der letzte vom ehemaligen IASC in Kraft
gesetzte Standard. Weitere Regelwerke werden vom IASB
unter dem Titel ,,International Financial Reporting Stan-
dards® (,,IFRS*) entwickelt. Sachlich liegt im Grunde
eine Fortsetzung nach IAS 41 vor, nur der Name wurde
verdndert. Derzeit bestehen folgende IFRSs:

IFRS 1: ,~Erstmalige Anwendung der International
Financial Reporting Standards® (,,First-time
Adoption of International Financial Repor-
ting Standards®)

,<Anteilsbasierte Verglitung* (,,Share-based
Payment®)
,,unternehmenszusammenschliisse® (,,Busi-
ness Combinations®)
,,Versicherungsvertrige* (,,[nsurance Con-
tracts®)

»Zur Verdauflerung gehaltene langfristige
Vermogenswerte und aufgegebene Ge-
schiftsbereiche (,,Non-current Assets Held
for Sale and Discontinued Operations*)
,,Exploration und Bewertung ungehobener
Bodenschétze (,,Exploration for and Eva-
luation of Mineral Assets*)
,Finanzinstrumente: Offenlegung® (,,Finan-
cial Instruments: Disclosure®)

,,Operating Segments® (,,Geschdftssegmen-
te®)

IFRS 2:
IFRS 3:
IFRS 4:

IFRS 5:

IFRS 6:

IFRS 7:

IFRS 8:

Fiir eine Reihe weiterer IFRSs liegen bereits Entwiirfe
vor. Insbesondere besteht zum Zeitpunkt der Abfassung
dieses Werkes bereits ein Entwurf fiir eine eigene ,,redu-
zierte* Standardversion fiir kleine und mittelstdndische
Unternehmen. Dieses Regelwerk soll speziell auf die
Bediirfnisse des inhabergefithrten Mittelstandes zuge-
schnitten werden, fiir den viele der bisherigen eher ka-
pitalmarktorientierten Regelungen nicht anwendbar sind.

Die in der vorstehenden Liste ,,fehlenden“ Standards
wurden im Laufe der Zeit durch neue Standards ersetzt
(,,superseded®). Fillt ein alter Standard fort, so bleibt
sozusagen eine ,,Liicke”, da bestehende Nummern nicht
verdndert werden. Die bislang durch neue Regelwerke
ersetzten Standards sind:

IAS 3: ,,Consolidated Financial Statements®. In
1989 ersetzt durch IAS 27 und IAS 28.

IAS 4: Depreciation Accounting®. In 1999 ersetzt
von IAS 16, 22 und 38.

IAS 5: »Information to Be Disclosed in Financial
Statements*, ab 1997 von IAS 1 ersetzt.

IAS 6: »Accounting Responses to Changing Prices®,
von IAS 15 ersetzt.

IAS 9: »Accounting for Research and Development
Activities*, seit 1999 von IAS 38 ersetzt.

IAS 13: ~Presentation of Current Assets and Current
Liabilities, von 1AS 1 ersetzt.

IAS 14: »Segmentberichterstattung® (,,Segment Re-
porting®). Wird Ende 2008 von IFRS 8
ersetzt.

IAS 22: ,,Business Combinations®, ab 31.03.2004
von IFRS 3 ersetzt.

IAS 25: »Accounting for Investments, von IAS 39
und IAS 40 ersetzt.

IAS 30: ,,.Disclosures in the Financial Statements of
Banks and Similar Financial Institutions®
durch IFRS 7 ersetzt.

IAS 35: »Discontinuing Operations*, von IFRS 5 ab

2005 ersetzt.

Neben der AuBerkraftsetzung wurden einige Standards
auchumbenannt bzw. tiefgreifend verdndert ohne zugleich
auller Kraft gesetzt zu werden.

4.5. Ubersicht iiber die Interpretations

Die Standing Interpretations entstehen aufgrund konkre-
ter Fragen, die an das IASB herangetragen werden und die
nach Meinung der Beteiligten nicht oder nicht ausrei-
chend in den IAS bzw. IFRS geregelt sind. Sie konkreti-
sieren also lediglich die IAS, konnen aber als emerging
issue oft in die Schaffung eines neuen Standards miinden.
Ahnlich wie die Standards sind sie nummeriert, werden
von Zeit zu Zeit verandert und ggfs. auch wieder auller
Kraft gesetzt, so daf3 derzeit nicht alle Nummern ,,belegt*
sind. Durch neue Standards (und Updates bestehender
Regulierungen) werden hier mehr alte Texte aufler Kraft
gesetzt als bei den Standards selbst; es ist also weniger
,,ubrig®.

Die derzeit vorhandenen Interpretations sind:

SIC 7: ,.Introduction of the Euro*

SIC 10: »Government Assistance — No Specific Re-
lation to Operating Activities*

SIC 12: »Consolidation — Special Purpose Entities*

SIC 13: ,,Jointly Controlled Entities—Non-Monetary
Contributions by Venturers*

SIC 15: »Operating Leases — Incentives™

SIC 21: »Income Taxes—Recovery of Revalued Non-
Depreciable Assets*

SIC 25: »Income Taxes — Changes in the Tax Status
of an Enterprise or its Shareholders™

SIC 27: »Evaluating the Substance of Transactions
in the Legal Form of a Lease*

SIC 29: ,Disclosure — Service Concession Arrange-

ments*

©HZ
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SIC 31: »Revenue — Barter Transactions Involving
Advertising Services*
SIC 32: Intangible Assets — Website Costs*

Neue Interpretationen werden vom International Financial
Reporting Interpretations Committee (IFRIC) veréffent-
licht. Dieses hat das bisherige Standing Interpretations
Committee ersetzt, wie das IASB das ehemalige IASC
ersetzt hat. Bisherige Interpretationen des IFRIC sind:

IFRIC 1: »Changes in Existing Decommissioning,

Restoration and Similar Liabilities*

IFRIC 2: »Members’ Shares in Co-operative Entities
and Similar Instruments*

IFRIC 4: »Determining Whether an Arrangement
Contains a Lease*

IFRIC 5: »Rights to Interests Arising from Decom-
missioning, Restoration and Environmental
Rehabilitation Funds*

IFRIC 6: »Liabilities arising fromParticipating in a
Specific Market — Waste Electrical and
Electronic Equipment*

IFRIC 7: »Applying the Restatement Approach under
IAS 29

IFRIC 8: »Scope of IFRS 2

IFRIC 9: ,,Reassessment of Embedded Derivatives*

IFRIC 10: ,Interim Financial Reporting and
Impairment*

IFRIC 11:  ,IFRS 2: Group and Treasury Share Trans-
actions*

IFRIC 12: ,,Service Concession Arrangements*

IFRIC 13: ,,Customer Loyalty Programmes*

IFRIC 14: ,IAS 19 — The Limit on a Defined Benefit

Asset, Minimum Funding Requirements and
their Interaction®

Zahlreiche weitere neuen Interpretationen bestehen als
Entwurf(,,Draft®). Sieheilen dann,, IFRIC D (fiir,,Draft)
mit einer Nummer. Verfolgt man den Entstehensprof3ez
neuer Interpretationen, so kann man nachvollziehen, wie
das IFRIC zweifelt, sich umentscheidet und seine Mei-
nung éndert: manche Interpretationen wurden zuriickge-
zogen, andere aufgegeben, wieder andere liegen jahre-
lang als Entwurf herum und werden dann mit ganz
anderem Inhalt in Kraft gesetzt als urspriinglich gedacht.

Dies dokumentiert aber auch, daff das IASB stindig an
den neusten Entwicklungen dranbleibt und damit viel
aktuellere Regelungen in Kraft setzen kann als ein Ge-
setzgeber mit einem handelsrechtlichen Regelwerk, das
in seinen Grundziigen noch aus dem 19. Jahrhundert
stammt und zuletzt durch das Bilanzrichtliniengesetz von
1985 grundlegend tiberdacht worden ist.

Dieses Werk ist ein Grundlagenwerk und geht es nur
ausnahmsweise auf die SIC/IFRIC-Texte ein.

4.6. Ziele und grundsitzliche Eigenschaften
der IFRS-Rechnungslegung

Ziel der Rechnungslegung ist, Informationen iiber die
Vermdgens- und Finanzlage, deren Verdanderung und die
wirtschaftliche Leistungsféhigkeit eines Unternehmens
darzustellen. Zentrales Merkmal ist decision usefulness

(Entscheidungsnutzen) fiir andere Unternehmen und
Kapitalmarktteilnehmer, die als Anleger auftreten und
ihre Investitionsentscheidung mit den aus der Rech-
nungslegung ersichtlichen Daten treffen wollen.

Diese Grundsatz deckt sich eigentlich mit §238 Abs. 1
HGB und insbesondere mit §289 Abs. 1 Satz 1 HGB
(Lagebericht), ist jedoch im Detail sehr unterschiedlich
ausgestaltet. Wéahrend das Handelsrecht zunéachst fiir alel
Kaufleute gilt und die §§264 ff HGB fiir alle Kapitalge-
sellschaften anwendbar sind, richtet sich das IFRS-Regel-
werk primér an borsennotierte Gesellschaften. Diese ha-
ben einen anderen Blickwinkel: will der Einzelunter-
nehmer, sei er Kapital- oder Personengesellschaft nicht
alle Einzelheiten puiblizieren und damit der Konkurrenz
zugénglich machen, die dann u.U. sehen kann, wer die
grofiten Kunden und Lieferanten eines Unternehmens
sind, will die kapitalmarktnahe Gesellschaft primér ihre
Leistungsdaten bekanntmachen um fiir Anleger attraktiv
zu werden und auf diese Weise Eigenkapital durch Emis-
sion neuer Anteile zu beschaffen. Dies ist insbesondere
mit Blick auf die Basel II Neuregelungen, die ab Anfang
2007 in Kraft sind bedeutsam, denn ,.traditionelle* Bank-
kredite sind hierdurch vielfach teurer geworden. Alterna-
tive Finanzierungsformen, insbesondere auch Venture
Capital und Mezzaninefinanzierung, haben damit eine
grofere Bedeutung erlangt. Das aber dndert langsam auch
den Blickwinkel von Einzelgesellschaften, die inzwischen
ebenfalls vermehrt auf Publizitdt setzen — um zum Bei-
spiel fiir stille Gesellschafter interessant zu werden. Dies
tragt zur Verbreitung der IFRS-Rechnungslegung auch
im Mittelstand bei. Auf den Webseiten der Unternehmen
werden vielfach schon jetzt die Offenlegungsanforder-
ungen der IAS/IFRS freiwillig tibererfiillt.

4.6.1. Grundgedanken im Framework

Die Grundgedanken im Rahmenkonzept (Framework)
entsprechen systematisch den Grundsétzen der ordnungs-
gemifen Buchfithrung (GoB). Sie bestehen seit 1989 und
sind damit der élteste Teil des derzeitigen IFRS-Regel-
werkes. Die Vorschriften des Framework haben Mit-
geltung in samtlichen Standards.

Hauptziel der Rechnungslegung ist, Entscheidungsnutzen
fiir eine Vielzahl von Adressaten zu stiften (F12-14). F 9
zéhlt daher eine Reihe von solchen Interessenten auf, u.a.
Investoren, Kreditgeber, Regierungen aber auch Arbeit-
nehmer oder Kunden. Wihrend das Handelsrecht an der
Vorsicht orientiert ist, und damit den Glaubigerschutz als
oberstes Prinzip kennt, wollen die IFRS ein den tatsich-
lichen Verhiltnissen entsprechendes Bild der Vermo-
gens-, Finanz- und Ertragslage sowie der Verdnderungen
in der Vermogens- und Ertragslage vermitteln.

Das Rahmenkonzept leitet nicht nur die bestehenden
Standards, sondern auch den Bilanzierenden beim Fehlen
konkreter Einzelfallregelungen. Das Rahmenkonzept soll
dann als Richtlinie herangezogen werden (Analogie, IAS
8.11).

Dem Abschluf3 liegen zwei wesentliche Grundannahmen
zugrunde:



-20 -

Periodenabgrenzung (Accrual basis) ist der Grund-
satz, dal Geschéftsvorfille der Rechnungsperiode
zuzurechnen sind, der sie wirtschaftlich angehoren,
und nicht der Periode, in der die zugehoérigen Zahlun-
gen geleistet werden. Bei Vorauszahlungen sind da-
her transistorische Posten und bei Nachzahlungen
antizipative Posten zu bilden (F 22).

Unternehmensfortfithrung (Going concern) besagt,
dal3 von einer Fortfiihrung der Unternehmenstétigkeit
auszugehen ist. Dies ist u.a. Grundlage fiir die Ab-
schreibung aber auch viele Bewertungsregeln. Ist das
Unternehmen tatsachlich gezwungen, seine Tatigkeit
einzustellen, oder beabsichtigt es dies tatsédchlich, so
ist dieser Umstand im Abschluf3 anzugeben (F 23).

Auf diesen Grundlagen bauen qualitative Anforderungen
an den Jahresabschluf auf. Diese sind Merkmale, durch
welche die im Abschluf} ersichtlichen Informationen fiir
den Adressaten niitzlich werden (F 24):

® Verstindlichkeit (Understandability): Informationen
miissen so aufbereitet werden, daf3 ein sachkundiger
JahresabschluBleser sich ein Bild verschaffen kann.

Entspricht im Wesentlichen §§238ff HGB.

Bedeutsamkeit (Relevance): Nur entscheidungsrele-
vante Informationen sollen ausgewiesen werden. Vor-
aussetzung hierfiir ist ist die Wesentlichkeit (materi-
ality). Der Relevanzgrundsatz bedingt auch, daf3 die
Informationen um so breiter und tiefer dargestellt
werden miissen je komplexer das Unternechmens-
geschehen ist.

Wesentlichkeit (Materiality): Informationen sind we-
sentlich, wenn ihr Weglassen oder ihre fehlerhafte
oder unvollstdndige Darstellung die auf der Basis von
AbschluBinformationen getroffenen wirtschaftlichen
Entscheidungen der AbschluBadressaten beeinflussen
konnten (F 30). Die Wesentlichkeit ist daher eher eine
Schwelle als eine qualitative Anforderung. Sie liegt
im Grunde der Bedeutsamkeit und Verstindlichketi
zugrunde. Der AbschluB ist nur verstandlich, und die
Informationen sind nur bedeutsam, wenn alle wesent-
lichen Informationen dargestellt werden.

Damit die im JahresabschluB3 dargestellten Informationen
fiir wirtschaftliche Entscheidungen der Abschlul3-
adressaten niitzlich sind, miissen sie verldBlich darge-
stellt werden. Dieser Zuverldssigkeitsgrundsatz enthélt
folgende Komponenten:

® Glaubwiirdige Darstellung (Faithful representation)
ist im wesentlichen der Grundsatz der wahrheitsge-
treuen Darstellung;

Wirtschaftliche Betrachtungsweise (Substance over
form) besagt, dall Geschéfte nach ihrem tatsachlichen
wirtschaftlichen Gehalt (actual substance) und nicht
nach formaljuristischen Kriterien (legal form) zu be-
urteilen und darzustellen sind. Ein Leasingvertrag ist
beispielsweise je nach Regelungsgehalt entweder als
Kauf (finance leasing) oder als Miete (operate leasing)
auszuweisen. Der wirkliche Charakter des Vertrages
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steht damit im Vordergrund. Das entspricht im we-
sentlichen dem Typenzwang des BGB-Schuldrechtes;

Neutralitdt (Neutrality) besagt, daB3 willkiirfrei und
wertfrei darzustellen ist;

Vorsicht (Prudence) ist das Vorsichtsprinzip, das dem
deutschen Bilanzinterpreten bestens bekannt sein
diirfte;

Vollstindigkeit (Completeness) ist der ebenfalls all-
gemein bekannte Grundsatz, daB3 nichts fortgelassen
werden darf. Stille Reserven stehen allgemein im
Widerspruch zum Grundsatz der Vollstindigkeit.
Durch die wahrheitsgeméBere Bewertung der Bilanz-
posten im Rahmen der IFRS kommt es jedoch kaum zu
stillen Reserven. Der im Prinzip auch im Handels-
recht bekannte Vollstandigkeitsgrundsatz wird daher
erst durch die wahrheitsgeméfe Bewertung wirklich
erfullt.

Vergleichbarkeit (Comparability) besagt, dal die Ab-
schliisse tiber die Zeit hinweg vergleichbar sein miis-
sen. Der AbschluBleser soll Tendenzen in der Ent-
wicklung der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage
erkennen kénnen. Dies schlief3t einerseits den Stetig-
keitsgrundsatz ein, d.h. die Anforderung, daf einmal
gewdhlte Bewertungs- und Bilanzierungsmethoden
beibehalten werden miissen; andererseits ist der Ab-
schluBleser iiber alle Anderungen in Bewertungs- und
Bilanzierungsmethoden zu informieren.

Alle diese Merkmale gelten immer gleichzeitig. Jeder
Gegenstand ist nach allen diesen Regelungen zu betrach-
ten.

Einschriankende Merkmale fiir relevante und verlaBliche
Informationen sind:

® Zcitndhe (Timeliness): Die Rechnungslegung muf} in
Zeitndhe zum offengelegten Sachverhalt vorgenom-
men werden. Dem Bilanzierenden wird unter dem
Gesichtspunkt des Entscheidungsnutzen eine Ab-
wagung zwischen moglichst frither aber moglicher-
weise unztuverldssiger und spéterer aber sehr zuver-
lassiger Offenlegung aufgegeben.

Kosten-Nutzen-Verhéltnis (Cost-benefit-balance): Die
einzelnen Rechnungslegungsvorschriften diirfen das
Unternehmen nicht iiber Gebiihr belasten. Der Nutzen
der Offenlegung muB stets groBer sein als die Kosten
der Informationsbeschaffung und -offenlegung. Das
beriicksichtigt auch, daf die Bereitstellung zusétzli-
cher Informationen die Fremdkapitalaufwendungen
senken kann, weil dies das Rating des Unternehmens
verbessert. Auch hier besteht also ein Ermessens-
spielraum des Bilanzierenden. Der Kosten-Nutzen-
Grundsatz entspricht zusammen mit dem Wesent-
lichkeitsprinzip in etwa den groBenabhingigen Er-
leichterungen im Handelsrecht.

Balance zwischen den einzelnen Merkmalen (Balan-
ce between qualitative characteristics): Zwischen den
einzelnen Anforderungen ist ein Ausgleich anzustre-
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ben. Kein Einzelkriterium darf ein anderes Kriterium
verdréngen.

Insgesamt sollen diese Grundsitze sicherstellen, daB3 ein
den tatséchlichen Verhiltnissen entsprechendes Bild ver-
mittelt wird. Dies ist das zentrale Kriterium des Entschei-
dungsnutzens fiir den Anwender.

4.6.2. Das Gesamtkonzept

Durch diese Regelungen soll eine wahre und angemesse-
ne Darstellung (true and fair view) bzw. eine angemesse-
ne Présentation (fair presentation) erreicht werden (F
46). Dieses Prinzip steht iiber allen anderen Prinzipien.
Es wird daher oft als overriding principle bezeichnet, was
den deutschen auf Vorsicht und Glaubigerschutz ausge-
richteten HGB-Regelungen direkt widerspricht. Das ma-
nifestiert sich an verschiedenen Stellen:

® Bei Sachanlagen ist beispielsweise ein Verkehrswert-
ansatz zuldssig, wenn ein Verkehrswert zuverldssig
ermittelt werden kann (IAS 16.31 ff); allerdings ist die
Buchung gegen eine Neubewertungsriicklage vorge-

schrieben.

Ebenso darf bei immateriellen Vermogenswerten ein
Verkehrswertansatz vorgenommen werden, wenn ein
aktiver Markt besteht (IAS 38.85); auch hier mit mit
einer Neubewertungsriicklage vorgegangen werden.

Bei Immobilien, die als Wertanlage (z.B. zur Erzie-
lung von Miet- oder Spekulationsertrdgen) dienen, ist
ebenfalls ein Verkehrswertansatz zulédssig (IAS 40.35).

Der Verkehrswert kann auch iiber dem fortgefiihrten oder
Durch Abschreibung zustandegekommenen Wert liegen.
Er kann die Anschaffungs- oder Herstellungskosten des
Vermogensgegenstandes libersteigen. Die Zuschreibungs-
vorschrift des §280 HGB kennt eine nur ungethr
equivalente Regelung, die im Handelsrecht jedoch hinter
der Vorsicht zuriicksteht.

Insgesamt decken sich die IFRS-Regelungen teilweise
mit denen des Handelsgesetzbuches; sie sind jedoch we-
sentlich tibersichtlicher und damit fiir den Bilanzierenden
nutzbarer dargestellt.

Anders als das deutsche Handelsrecht kennen die Interna-
tional Financial Reporting Standards kein Maf3geblich-
keitsprinzip (§254 HGB). Die IAS sind vollkommen vom
Steuerrecht entkoppelt. Sie sind keine steuerrechtliche
Rechnungslegung. Hierfiir ist vielmehr eine separate,
nach den Regelungen der jeweiligen Lander anzuferti-
gende Rechnungslegung erforderlich.

Dies ist nicht nur notwendig, weil es kein internationales
Steuerrecht gibt, und die IFRS also auf nationale Steuer-
rechte hin kompatibel sein miissen, sondern auch sinn-
voll, weil damit ein Rechtsgebiet nicht durch Detailvor-
schriften des jeweils anderen Rechtsgebietes iiberfrachtet
wird.

Es wundert daher nicht, daB mit Einfithrung der IFRS die
Probleme mit der Unterscheidung der Steuer- und der
Handelsbilanz erhaltenbleiben. Da das Steuerrecht keine
ernsthaften Globalisierungsansétze zeigt, wird die fak-

tisch doppelte Rechnungslegung uns wohl weiter beglei-
ten. Die Unterschiede zwischen deutschem Handelsrecht
und deutschem Steuerrecht sind aber meist viel grof3er als
die zwischen IFRS und deutschem Steuerrecht. Man kann
daher immerhin hoffen, daf} in Zukunft wieder ofter eine
Einheitsbilanz moglich ist — oder die Unterschiede we-
nigstens leichter zu handhaben sind.

4.6.3. Grundsitzliche Definitionen

Eine besonders positive Eigenschaft der internationalen
Rechnungslegung ist, daf} die zugrundeliegenden Defini-
tionen zumeist klar vom eigentlichen Regelungsgehalt
abgegrenzt sind. Das macht das Gesamtwerk {ibersichtli-
cher und fiir den Bilanzierenden leichter nutzbar.

Asset: Assets sind in den IFRS Vermdgensgegenstinde
(Wirtschaftsgiiter): a resource controlled by the enterprise
as a result of past events and from which future economic
benefits are expected to flow to the enterprise. Gemeinsa-
me Eigenschaft aller Assets ist also ihr Potential, kiinftig
wirtschaftlichen Nutzen (Probable Future Benefif) zu
vermitteln, der zu einem zukiinftigen Zeitpunkt zu Net
Cash Inflows fiihrt (u.a. F 49, 53 und 89).

Der kiinftige wirtschaftliche Nutzen kann nach F 55
bestehen in

® dem Vermogensgegenstand selbst (Primérnutzen), z.B.
dessen Anwendung in der Leistungserstellung;
Tausch gegen andere Vermdgensgegenstinde;
Begleichung einer Schuld (bei Geld);

Entnahme durch die Eigentiimer des Unternehmens.

Der Vermdogensbegriff ist also wesentlich weiter gefalit
als es im deutschen Recht der Fall ist. Daher gehdren alle
o6konomischen Ressourcen zu den Assets, auch diejeni-
gen, die nach deutschem Recht nicht bilanzierungsfahig
wiren wie z.B. manche immateriellen Vermogensge-
genstinde (Intangible Assets). Auch Forschungs- und
Entwicklungsaufwendungen konnen nach IFRS zu As-
sets werden; selbst eigenerstellte Webseiten konnen u.U.
aktiviert werden.

Aus dem selben Grund ist auch eine Neu- und zugleich
gefs. eine Hoherbewertung von Assets vorgesehen, die
das HGB ebenfalls nicht bzw. nur bei Kapitalgesellschaf-
ten (§280 HGB) kennt. Fiir verschiedene Umlaufvermo-
gensgegenstdnde gibt es ein Wahlrecht der Bewertung
nach Niederstwertprinzip oder der Bewertung nach Tages-
wert — selbst dann, wenn dieser hoher als die Anschaf-
fungskosten sein sollte, und Sachanlagevermdgens-
gegenstinde sind regelméBig aufihren tatséchlichen Wert
hin zu iberpriifen (impairment test) und ggfs. neu zu
bewerten.

Die Bildung stiller Reserven ist damit sehr stark einge-
schrankt und die Rechnungslegung ist wahrheitsgema-
Ber.

Da der wahrscheinliche kiinftige wirtschaftliche Nutzen
der zentrale Gedanke der Vermdgensdefinition ist, wer-
den die Vermodgensgegenstinde nicht nach Gesamt-
einheiten ausgewiesen, wie es im biirgerlichen Recht
gefordert wird, sondern nach nutzenbringenden Kompo-
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nenten. Dies ist ein fundamentaler Unterschied zum
dmeutschen Recht, der dem iFRS-Nutzer klar sein sollte.
§95 BGB regelt zunichst, daBd was nur zu einem voriiber-
gehenden Zweck in ein Gebdude eingefiigt wird, nicht zu
den Bestandteilen des Grundstiicks gehort. Im Umkehr-
schluB folgt daraus, dal was permanent mit dem Grund
und Boden verbunden ist, mit diesem auch eine bilanzielle
Einheit bildet. Die Immobilie ist also mit allen Bestand-
teilen als Einheit auszuweisen. Nur R 4.2 Abs. 3 EStR
erlaubt insofern eine Ausnahme als da3 Gebdude nach
Nutzungszusammenhang in verschiedene Wirtschafts-
giiter aufgeteilt werden diirfen. Die IFRS hingegen unter-
suchen nicht physikalische Elnheiten, sondern den von
einem Vermdgensgegenstand erwarteten Nutzen. Je nach
identifizierbarem Nutzen sind die einzelnen Komponen-
ten separat auszuweisen (Component Approach). Anstatt
eines einheitlichen Gebdudes, oder seiner Nutzungsarten,
sind also der Grund und Boden, der Rohbau, Ausbauten,
Auflenanlagen oder auf dem Gebdude bestehende Rechte
wie Luftrechte (zum Errichten zusétzlicher Siockwerke
oder Aufbauten) oder Rechte zum Anbringen von Auf3en-
werbung oder zur Benennung des Gebdudes mit dem
Namen eines Sponsors als separate Vermogensgegenstinde
auszuweisen. Das ist viel komplizierter, aber auch aus-
sagekriftiger.

Die weitgefalite Definition des Assetbegriffes bedingt
auch eine entsprechend umfassende und uniibersichtliche
Regelung in den Standards. Neben den allgemein giilti-
gen Grunddefinitionen aus F 49 stehen zahlreiche spezi-
elle Definitionen aus den einzelnen Standards. Man muf3
also jeweils am speziellen Regelungsort nach besonderen
Vorschriften suchen:

® JAS 2 regelt die Bewertung und bilanzielle Behand-
lung der Inventories. Inventories (Vorrite) sind Ge-
genstinde, die zum Verkauf bereitgehalten werden,
die sich in Produktion befinden oder die in Form von
Material auf ihre Weiterverarbeitung warten (IAS
2.4). Die Position entspricht damit im wesentlichen
dem Material- und Warenbegriff und umfaft die fer-
tigen und unfertigen Erzeugnisse in Produktions-
betrieben. Der Inventory-Begriff ist jedoch enger als
der Umlaufvermdgensbegriff gefait: zu bestimmten
unabgeschlossenen Auftragsfertigungen (,,work in
progress*), Finanzinstrumenten und land- und forst-
wirtschaftlichen Vermdgensgegenstinden bestehen ei-
gene Regelungen (IAS 2.1).

® ]AS 16 regelt die bilanzielle Behandlung von Sach-
anlagevermogensgegenstianden (,,Property, Plant and
Equipment*). Hierunter fallen im wesentlichen Grund-
stiicke und Gebdude sowie Maschinen, Fahrzeuge und
andere Anlagen;,,biologische Vermogensgegenstiande*
(z.B. Feldfriichte) sind ebenso ausgenommen wie
Abbau- und Schiirfrechte (IAS 16.2).

® ]AS 40 regelt schliellich die Behandlung von /nvest-
ment Property. Hierbei handelt es sich um Grundbe-
sitz (d.h., Grundstiicke und Gebaude), der zum Zwe-
cke der Vermietung oder Verpachtung im Eigentum
oder im Rahmen eines Finance Leasing Vertrages im

Besitz des Bilanzierenden befindet, von diesem aber
nicht selbst genutzt wird. IAS 40 regelt in diesem
Zusammenhang zahlreiche spezifische Offenlegungs-
vorschriften. Wird ein Grundbesitz vom Bilanzieren-
den selbst genutzt, so liegt ein ,,normales” Anlage-
vermogen vor und IAS 16 ist anwendbar.

Start

Y

Zum Verkauf im

a
Rah"m en. des / IAS 2 anwenden
gewohnlichen
Geschiftes?
nein
Befindet sich der a IAS 16 anwenden

. . J
Gegenstand im Besitz

des Eigentiimers?

(benchmark oder
allowed alternative)

nein

T Il

?f;rfhizfzgf Jja IAS 16 anwenden
ewdhnlichen (benchmark oder
gGeschéi fros? allowed alternative)
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Gegenstand ist ein

investment property
A
Gewihltes IAS 16 anwenden
Bewertungsverfahren \ Cos? model (benchmark) und
fiir alle investment Offenlegung nach
properties? IAS 40

IAS 16 anwenden

(benchmark) und

Offenlegung nach
IAS 40

Fair value model

Y

Neben diesen grundlegenden Regelungen bestehen weite-
re Vorschriften zu speziellen Vermogensgegenstianden:

® JAS 17 regelt die Leasingvertréage, die im Falle des Fi-
nance Leasing auch Vermogensgegenstéinde auf Sei-
ten des Leasingnehmers betreffen,

® ]AS 28 regelt die Investitionen in verbundene Gesell-
schaften (4ssociates),

® ]AS 31 enthilt Vorschriften tiber die Offenlegung von
Joint Ventures, was ebenfalls vermdgensrelevant sein
kann,

® ]AS 36 enthilt die Vorschriften tiber Wertminderun-
gen von Vermdgensgegenstinden,

® JAS 39 enthélt detaillierte Regelungen zu immateriel-
len Vermogensgegenstinden und

® JAS 41 enthélt Regelungen fiir die Landwirtschaft, die
auch biologische Assets wie z.B. ungeerntete Feld-
friichte betreffen.

Die Interpretations enthalten schlieBlich Detailvorschrif-
ten, die iiber die grundsitzlichen Regelungen der Stan-
dards hinausgehen, etwa die Bewertung von Webseiten.
Wir wollten uns aber in diesem Werk auf die grundsétz-

©HZ
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lichen Regelungen der Standards beschrinken und uns
nicht mit den Interpretations befassen.

Liability: Den Vermdgensgegenstianden stehen bilanziell
die Verbindlichkeiten (Liabilities) gegeniiber. Liabilities
sind allgemein wirtschaftliche Verpflichtungen aufgrund
von Ereignissen der Vergangenheit, dem sogenannten
,,obligating event®, die zu einem Ressoucenabfluf} fiihren
und zuverldssig quantifizierbar sind (a present obligation
of the enterprise arising from past events, the settlement
of which is expected to result in an outflow from the
enterprise of resources embodying economic benefits). F
62 zihlt ausdriicklich die Zahlung fliissiger Mittel, Uber-
tragung von Vermdgenswerten, Erbringung von Dienst-
leistungen, den Ersatz einer Verpflichtung durch eine
andere oder die Umwandlung der Verpflichtung in Eigen-
kapital als Moglichkeiten der Erfiillung auf.

Zwischen Verbindlichkeiten im deutschen Sinne und
Riickstellungen wird dabei nicht unterschieden; mafigeb-
lich ist alleine die Wahrscheinlichkeit des zukiinftigen
Ressourcenabflusses. Nach Zeit und H6he ungewisse
Schulden sind den IAS jedoch als sogenannte Provisions
bekannt (IAS 37.10); dem Grunde nach ungewisse Ver-
pflichtungen erscheinen als Eventualverbindlichkeiten
(Contingent liabilities) und sind ebenfalls offenle-
gungspflichtig. Die Passivierung ungewisser Schulden ist
jedoch wesentlich restriktiver gefafit als es im HGB der
Fall ist.

Den Eventualschulden stehen iibrigens Eventualforder-
ungen (Contingent assets) gegeniiber, also dem Grunde
nach ungewisse Forderungen; etwas, was im Handels-
recht aufgrund der Vorsicht vollig unmoglich wére.

Verschiedene Standards kennen jedoch vier Grundtypen
von Verbindlichkeiten:

® Finanzverbindlichkeiten (financial liabilities) nach
IAS 32 und IAS 39,

® andere vertragliche Verbindlichkeiten, die nach jeweils
separaten Standards zu bilanzieren sind, z.B. Leasing-
verpflichtungen (IAS 17),

® nichtvertragliche Verbindlichkeiten, die nach Frame-
work oder auch nach Spezialbestimmungen anderer
Standards zu bilanzierend sind, wie z.B. latente Steu-
ern (IAS 12), aber hier kdnnen auch Verbindlichkei-
ten aus Schadenersatz erscheinen, sowie

® Riickstellungen (Provisions) nach IAS 37.

Equity: Die Differenz zwischen dem Wert der Assets und
den Liabilities heifit auch Equity (the residual interest in
the assets of the enterprise after deducting all its liabilities),
was in etwa dem deutschen Reinvermdgensbegriff ent-
spricht. Neben F49 finden sich weitere Regelungen in F
65; eine Eigenkapitalgliederung ist moglich, aber nicht
starr vorgeschrieben. Dies ist nach F 68 auch damit
begriindet, dafl die IFRS fiir Unternechmen aller Rechts-
formen anwendbar sein sollen, sich die Rahmenbedin-
gungen hinsichtlich Art und Ausweis des Eigenkapitals
jedoch bei den verschiedenen Rechtsformen u.a. erheb-
lich unterscheiden.

Der Equity-Begriff ist auch bei der Unternehmens-
ibernahme (IFRS 3) und im Konzernrechnungswesen
bedeutsam, denn der Unterschied zwischen Kaufpreis
und equity ist der (positive oder negative) Geschifts- oder
Firmenwert.

Income: Auch der Einkommensbegriff entspricht weder
deutschem Steuer- noch deutschem Handelsrecht: Unter
Income versteht man im Rahmen der IFRS nach F 70 (a)
increases in economic benefits during the accounting
period in the form of inflows or enhancements of assets or
decreases of liabilities that result in increases in equity,
other than those relating to contributions from equity
participants.

Aufwendungen: Dem Income stehen Aufwendungen (Ex-
penses) gegeniiber, die in F 70 (b) als decreases in
economic benefits during the accounting period in the
form of outflows or depletions of assets or incurrences of
liabilities that result in decreases in equity, other than
those relating to distributions to equity participants defi-
niert sind.

Aufwendungen werden nicht von Kosten und Ausgaben
differenziert. Die IFRS sprechen von Finanzierungskosten,
obwohl es im externen Rechnungswesen ja eigentlich
keine Finanzierungskosten, sondern ausschlieBlich Fi-
nanzierungsaufwendungen gibt. Eine begriffliche Uber-
einstimmung mit dem internen Rechnungswesen ist in
den IFRS so wenig beabsichtigt wie im Handelsrecht.
Ebenso deckt sich der Income-Begriff nicht mit dem
Ertragsbegriff der Kostenrechnung. Wie im Handelsrecht
werden auch hier die Begriffe von denen des internen
Rechnungswesens abweichend definiert. Eine entspre-
chende Uberleitung zwischen externem und internem
Rechnungswesen ist also auch im Bereich der IAS/IFRS
erforderlich. Auch aus der IFRS-GuV miissen die Zins-
und Abschreibungsaufwendungen und sonstige neutrale
Posten entfernt und gegen die entsprechenden kalkulato-
rischen Kosten ersetzt werden.

AuBerordentliche Aufwendungen und Ertrdge wurden in
den IFRS schon immer viel restriktiver gehandhabt als im
Handelsrecht; seit 2004 sind sie jedoch génzlich abge-
schafft worden (IAS 1.87). Es diirfen damit selbst Auf-
wendungen in Folge von Naturkatastrophen oder dhnli-
chen schwerwiegenden Schadensereignissen nicht mehr
als ,,auBlerordentlich* angegeben werden! Grundgedanke
dieser Regtelung ist, daf} vieles in den ,,aulergewdhnli-
chen® Posten versteckt worden ist. Dies vermindert den
Informationsnutzen fir den AbschluBleser, weil dieser
nicht mehr erkennen kann, was da im einzelnen vorgefal-
len ist. Bisher ,,au3erordentliche Posten wéren nunmehr
in separaten Kontierungen und entsprechenden Posten im
Jahresabschluf3 auszuweisen. Das Fehlen eines starren
Gliederungsschemas wie in den §§266, 275 HGB erleich-
tert dies. Verluste und Reparaturaufwendungen durch
Naturkatastrophen wiren damit klar als solche im Ab-
schluB zu benennen und damit fiir den AbschluBlleser
transparent. Dieser kann sich damit ein besseres Bild von
standortspezifischen und anderen Risiken machen.
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4.6.4. Bewertungsprobleme

Ein Sachverhalt ist dem Grunde nach zu bilanzieren,
wenn (F 83)

® cs wahrscheinlich ist, da3 ein mit dem Sachverhalt
verbundenen kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen dem
Unternehmen zuflieBen oder von ihm abflieSen wird
und

die Anschaffungs- oder Herstellungskosten oder der
Wert des Sachverhaltes verlaBlich ermittelt werden

kann.

Ein Gegenstand, der diese Kriterien nicht erfiillt, kann
dennoch im Anhang angegeben werden.

Wihrend hierbei zunichst die Uberlegungen zu Wesent-
lichkeit und Vollstidndigkeit eine Rolle spielen, bestehen
eine Vielzahl von Detailvorschriften zur Bilanzierung der
Hohe nach, d.h., zur Bewertung. Die Bewertung erfordert
die Anwendung eines Bewertungsmafstabes, um dem
abstrakten Sachverhalt einen in einer Wahrung ausweis-
baren Wert zuzuweisen. Schon F 100 nennt eine Anzahl
von Wertmafstében:

® Historical cost ist der Wert eines Asset, der aich aus
Anschaffungs- oder Herstellkosten und allen folgen-

den Wertdnderungen ergeben hat.

Current cost ist der Betrag, der zum Gegenwarts-
zeitpunkt zu zahlen wére, wenn ein gleichwertiger
Gegenstand beschafft werden miifite.

Settlement value ist der Wert, der durch die ordnungs-
gemile Verdauflerung zu erzielen gewesen wire.

Present value ist der abgezinste Barwert einer zukiinf-
tigen Forderung oder Verbindlichkeit.

In den einzelnen Standards werden weitere WertmaBstébe
festgelegt, die jeweils im Kontext der einzelnen Standards
verlangt werden, um Entscheidungsnutzen fiir den
AbschluBlleser zu vermitteln:

® Actuarial present value ist der Barwert der verspro-
chenen zukiinftigen Zahlungen aus einem Pensions-
plan, d.h., die zukiinftigen Zahlungen miissen geméf
der Kapitalwertmethode abgezinst werden (insbe-
sondere bei Pensionsriickstellungen) (IAS 26.8).

Carrying amount ist der Zeitwert eines Vermdgens-
gegenstandes nach Beriicksichtigung der Abschrei-
bung, also der Bilanzwert des Gegenstandes (IAS
16.6; 36.5).

Cash sind gesetzliche Zahlungsmittel, bewertet zum
Nominalwert, sowie bargeldgleiche, also hochstliquide
Kautionen und Pfandbetriage (IAS 7.6).

Cash equivalents sind kurzfristige, hochliquide,
jederzeit in Geld konvertierbare Forderungen, deren
Summe und Félligkeit dem Grund, der Hohe und dem
Zeitpunkt nach genau bekannt und keinem signifikan-
ten Risiko unterworfen sind (IAS 7.6).

Closing Rate ist der am Bilanzstichtag festgestellte
Kurs einer Fremdwédhrung (IAS 21.7).
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® Costist generell im Rahmen des begrifflichen Systems
der IAS nur der Betrag an Geld oder sonstigen Zah-
lungsmitteln, der zum Erwerb eines Vermogens-
gegenstandes zum Zeitpunkt des Erwerbes erforder-
lich ist (IAS 16.6). Der ,,Kostenbegriff* der IAS ist
daher eigentlich ein Zahlungsbegriff und hat nichts
mit der deutschen Abgrenzung zwischen Auszahlun-
gen, Ausgaben, Aufwendungen und Kosten zu tun.
Die IFRS sind daher als Basis fiir eine Kosten- und
Leistungsrechnung ebenso untauglich wie das Han-
delsrecht.

Cost of Disposal ist der negative Schrottwert eines
Vermogensgegenstandes, also die direkt dem Gegen-
stand zurechenbaren Entsorgungskosten, ausschlief3-
lich Finanzierung und Einkommensteuer (IAS 36.5).

® Fair value ist der zwischen sachkundigen Vertrags-
parteien erzielbare Verkaufspreis eines Vermdgens-
gegenstandes (IAS 16.6). Diese Definition ist weitge-
hend mit der des Net selling price identisch. Im
Zusammenhang mit dem Konzernrechnungswesen ist
Fair value der Wert, zu dem ein Vermdgensgegenstand
unter sachkundigen Vertragsparteien ausgetauscht
oder eine Verbindlichkeit erfiillt werden konnte (IAS
22.8). Dies kann ein anderer Wert sein, weil hier nur
die konzerninterne Verrechnung gemeint ist. Prak-
tisch identisch ist auch die entsprechende Definition
in IAS 21.7 beziiglich der Fremdwéhrungsverbind-
lichkeiten, in IAS 18.7 beziiglich der Ertrige, in IAS
19.7 beziiglich der Leistungen an Arbeitnehmer und
in IAS 20.3 beziiglich der Subventionen.

Net realizable value ist bei Vermdgensgegenstinden
des Umlaufvermogens und des Inventars der zu erwar-
tende Verkaufspreis unter gewohnlichen Geschifts-
umsténden abziiglich eventuell noch offener Kosten
der Herstellung und der direkt mit dem Verkaufs-
prozeB verbundenen Kosten wie beispielsweise Provi-
sionen (IAS 2.4). Der Begriff ist spezifisch fiir Waren,
Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe sowie fiir Fertig- und
Unfertigprodukte (Material) gedacht und unterschei-
det sich insofern vom Net selling price.

Net selling price ist der erzielbare Einzelverkaufspreis
fiir einen Vermogensgegenstand unter sachkundigen
Vertragsparteien abziiglich der Entsorgungskosten
(IAS 36.5). Hierbei denkt IAS 36 eher an den Verkauf
von Anlagevermogensgegenstanden; der Verkaufvon
Waren, Produkten usw. ist in IAS 2 mit dem net
realizable value geregelt.

Impairment loss ist der Betrag, um welchen der Zeit-
wert (Carrying amount) eines Vermogensgegenstandes
seinen recoverable amount iibersteigt (IAS 36.5).

Present value ist der Gegenwartswert, also der abge-
zinste Wert einer zukiinftigen Zahlungsverpflichtung.
Der Begriff erscheint direkt in IAS 19.7 und wird
indirekt bei der Bewertung verschiedener Gegenstén-
de angewandt, etwa bei Value in use (IAS 36.5) oder
beim Actuarial present value (1AS 26.8).



® Recoverable Amount ist der fiir
einen Vermogensgegenstand er-
zielbare Wert, jeweils der hohere
Wert aus Marktwert und ,,Value
in use, d.h., Barwert aller erwar-
teten kiinftigen Zahlungsstrome,
die der Vermogensgegenstand
vermittelt (IAS 36.5).

® Residual Value ist der Wert, den
ein Vermdogensgegenstand am
Ende seiner Lebensdauer hat,
abziiglich der Entsorgungskosten
(IAS 16.6).

® Value in Use ist der Gegenwarts-
wert (Barwert) aller kiinftigen
erwarteten Zahlungsstrome, die
ein Vermodgensgegenstand ver-
mittelt, einschlielich seiner er-
warteten Entsorgungskosten (IAS
36.5).

Diese chaotische Grundstruktur zeigt
gut den unsystematischen Charakter
des historischen Wachstums der IFRS.

Anders als im deutschen Recht ste-
hen Vorsichtsprinzip und Glaubiger-
schutz nicht an erster Stelle. Wert-
steigerungen beispielsweise durch
unabgerechnete und unfertige Pro-
dukte, die im deutschen Recht nicht
bilanzierungsféhig wiren, sind nach
IFRS zu aktivieren. Verbindlichkei-
ten sind ausschlie8lich nach Stich-
tagskurs (Closing Rate) zu bewerten,
auch dann, wenn dieser unter dem
Anschaffungskurs liegt. Auch bei
Leasing, Wertpapieren und Vorrats-
vermogen ist eine Bewertung iiber
den Anschaffungs- oder Herstellko-
sten unter Umstdnden moglich.

Dieser grundsétzliche komzeptionelle
Unterschied zeigt sich gut in einem
Vergleich der Herstellkosten nach
IAS und HGB (vgl. oben): Insgesamt
ist die Bewertung nach IFRS hoher
als dienach HGB, weil das Vorsichts-
prinzip nachrangig ist. Entwicklungs-
kosten, die im Handelsrecht unter das
Aktivierungswahlrechtdes §248 Abs.
2 HGB fallen, aber auch fertigungs-
bezogene Verwaltungskosten sind
damit zu aktivieren.

Vielfach sind Bewertungen, die im
deutschen Recht durch das MaB-
geblichkeitsprinzip von steuerrecht-
lichen Vorschriften, insbesondere
iiberhohten Abschreibungen verzerrt
sind, im Rahmen der IFRS-Bewer-
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Vergleich: Die Herstellkosten nach HGB und IFRS
Komponente HGB alt | HGB neu | IFRS
Materialeinzelkosten Pflicht Pflicht Pflicht
Fertigungseinzelkosten Pflicht Pflicht Pflicht
Sondereinzelkosten der Fertigung Pflicht Pflicht Pflicht
Materialgemeinkosten Wabhlrecht| Pflicht Pflicht
Fertigungsgemeinkosten Wabhlrecht| Pflicht Pflicht
Forschungskosten Verbot Verbot Verbot
Entwicklungskosten Verbot |Wahlrecht| Pflicht
Verwaltungskosten
® fertigungsnahe Verwaltungskosten |Wahlrecht| Pflicht Pflicht
® allgemeine Verwaltungskosten Wahlrecht| Wahlrecht| Verbot
Fremdkapitalzinsen
® herstellungsbezogene Zinsen Wahlrecht| Wahlrecht| Pflicht™
® nicht herstellungsbezogene Zinsen | Verbot Verbot Verbot
Vertriebskosten Verbot Verbot Verbot

* Entwicklungskosten sind nur geméB den Kriterien von IAS 38 ansatzpflichtig.

** Herstellungskostenbezogene Fremdkapitalzinsen sind bei den sogenannten ,,qua-
lifying assets ansatzpflichtig; vgl. Neufassung des IAS 23.

tung genauer, realistischer und markt-
ndher. Das gilt insbesondere beim
Ausweis der Pensionsverpflichtun-
gen, die im deutschen Recht vielfach
unterbewertet sind, aber beispielswei-
se auch fiir Vermogensgegenstinde,
die etwa durch Sonderabschreibun-
gen unterbewertet worden sind.
Gleichzeitig sind die Verbindlich-
keiten jedoch wesentlich weniger dif-
ferenziert auszuweisen. So ist bei-
spielsweise eine Trennung der lang-
fristigen Verbindlichkeiten und der
Wechselschulden nicht notwendiger-
weise vorgesehen.

Auchdie IFRS besitzen jedoch Wahl-
rechte. Vielfach bestehen fiir ein- und
denselben Sachverhalt mehrere par-
allele Bewertungsvorschriften. Der
Bilanzierende hat dann die Wahl,
welche Bewertungsmethode er an-
wenden will, unterliegt aber auch hier
dem Stetigkeitsgrundsatz.

Ein gutes Beispiel hierfiir ias IAS
16.29 ff. Nach dieser Regelung kann
ein Sachanlagevermdgensgegenstand
entweder nach dem Anschaffungs-
kostenmodell (Cost model) oder nach
dem Neubewertungsmodell (Revalu-
ation model) angegeben werden. Die
Unternehmung hat diesbeziiglich ein
explizit in IAS 16.29 festgelegtes
Wahlrecht.

Die Standards erkldren oft eine be-
stimmte Methode zur Standardme-
thode (benchmark treatment). Zulas-
sige Alternativen heilen dann allowed
alternative treatment. Dies entspricht
handelsrechtlichen Vorschriften, die
die Begriffe ,,sollen” und ,,diirfen*
enthalten. Ein Beispiel ist IAS 23.10
ff: Zinsaufwendungen ,,sollen* nach
dieser Regel als Aufwendung erfaf3t
werden (Benchmark treatment). Sie
,,dirfen® aber auch aktiviert werden,
wenn sie dem Bau oder der Herstel-
lung eines Vermogensgegenstandes
zugerechnet werden konnen (IAS
23.12). Auf diese Art sollen mdg-
lichst alle Bilanzierenden auf eine
bestimmte Methode verpflichtet wer-
den. Abweichungen miissen oft be-
griindet bzw. im Anhang offengelegt
werden.

Solchen offiziellen (,,Expliziten®)
Wahlrechten stehen aber auch eine
Vielzahl faktischer Wahlrechte ge-
geniiber, die den Spielraum des Bi-
lanzierenden faktisch erhdhen. Ein
Beispiel ist die Bestimmung der
Nutzungsdauer eines Vermogensge-
genstandes (IAS 16.56 f). Diese ist
aus Erfahrungswerten abzuleiten und
nicht, wie etwa im Handelsrecht indi-
rektim Wege der MaB3geblichkeit aus
einer Steuerrichtlinie. Der Bilanzie-
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rende hat damit ein Defacto-Wahlrecht mit weitreichen-
den Folgen: da ndmlich die Sachanlagen nicht nach phy-
sikalischen Einheiten sondern nach Komponenten auszu-
weisen sind, und da alle Komponenten mit gleicher Ab-
schreibung zu einer Einheit zusammengefalit werden
diirfen, ist IAS 16.56 f faktisch auch ein Wahlrecht iiber
die Bildung der Komponenten.

Dartiber hinaus bestehen auch im so umfangreichen IFRS-
Regelwerk noch immer inhaltliche Liicken. Einzelne
Sachverhalte sind noch immer nicht im Detail geregelt.
Dies bietet weiteren Ermessensspielraum, der faktisch zu
Wahlrechten ausgestaltet werden kann. Ein gutes Bei-
spiel hierfiir sind die geringwertigen Wirtschaftsgiiter.
Die sind zwar auch nicht im Handelsrecht geregelt, aber
in §6 Abs. 2 EStG. Die dortige Regelung kann im Wege
der Malgeblichkeit auch handelsbilanziell angewandt
werden. Das Steuerrecht erginzt auf diese Weise vielfach
das ebenfalls liickenhafte deutsche Handelsrecht. Leider
gibt es keinen Mafigeblichkeitsgrundsatz im Bereich des
internationalen Rechnungswesens. Dies ist dort unmog-
lich, weil ja weltweite Geltung angestrebt wird — im
Kontext vieler sehrunterschiedlicher Steuerrechtssysteme.
Die Behandlung der geringwertigen Wirtschaftsgiiter
wird daher faktisch bis zu einem Anschaffungs- oder
Herstellkostenwert i.H.v. 1.000 Euro in etwa analog den
deutschen Vorschriften akzeptiert. ,,In etwa® bedeutet
aber, dal i.d.R. eine Sofortabschreibung durchgefiihrt
wird. Die Pauschalabschreibung iiber fiinf Jahre, die im
deutschen Steuerrecht durch die Unternehmensteuerreform
ab 2008 maBgeblich wird, findet nicht statt. Eine Ver-
brauchsfiktion, wie sie in §6 Abs. 2 Satz 1 EStG ent-halten
ist, gibt es gar nicht.

Es besteht die verbreitete Meinung, dafl die Bewertung
nach IAS/IFRS realistischer sei. Das stimmt nur einge-
schrinkt. Die Regelungen enthalten ein Instrumentari-
um, mit dem eine realistische Bewertung dem Grunde und
der Hohe nach moglich ist, aber man muf dieses Instru-
mentarium auch sachgerecht anwenden wollen und kon-
nen. Zahlreiche faktische oder explizite Wahlrechte er-
lauben indirekt auch eine Verschleierung der Vermogens-
verhéltnisse der berichtenden Unternehmung. Eine der
hauptsdchlichen Kritiken am Handelsrecht, nicht (mehr)

Aktiva (Vermdgen, Assets)

Mindestumfang der Bilanz

realistisch zu bewerten (und zu viele und zu hohe Stille
Reserven zu bilden) betrifft damit auch die IFRS-Rech-
nungslegung — aber mit der Maf3gabe, dal man hier nicht
zu einer verschleiernden Berichterstattung gezwungen
ist. Moglich ist dies dennoch.

4.6.5. Bestandteile des Jahresabschlusses

Der JahresabschluB (financial statement) besteht aus fiinf
wesentlichen Teilen:

® Bilanz (balance sheet)

® Eigenkapitalverdnderungsrechnung (statement of
changes in equity)

® Gewinn- und Verlustrechnung (income statement)

® Anhang (notes to financial statement)

® Cash Flow Rechnung (cash flow statement)

Fiir diese Teile bestehen Einzelvorschriften, aber kein
festgelegtes Schema. Die §§266, 275 HGB haben in den
IAS keine Entsprechung.

Die IFRS kennen keinen grundsétzlichen Unterschied
zwischen Konzern- und Einzelabschlu$3. Sie erheben den
Anspruch, fiir sémtliche Abschliisse gleichermaf3en an-
wendbar zu sein. Die Vorschriften zum Konzernrech-
nungswesen befinden sich daher nur in den verschiede-
nen Einzelstandards verteilt; spezielle Normen hierzu
bestehen nicht. Dies fiihrt zu einer viel groeren Einheit-
lichkeit. Prinzipien, die auf den EinzelanschluB angewandt
werden, lassen sich meist direkt auf den Konzernabschluf}
iibertragen. Das Konzernrechnungswesen ist damit kein
»Sonderbereich® der Rechnungslegung.

4.6.5.1. Mindestumfang der Bilanz

In der Bilanz (ab 2009 offiziell als ,,Statement of financial
position* bezeichnet) ist lediglich zwischen current/non-
current zu unterscheiden. Ein current asset (IAS 1.66) ist
hierbei ein asset, das zum Verkauf oder Verbrauch bereit-
gehalten wird und dessen Verbrauch oder Verkauf binnen
12 Monaten erwartet wird, oder cash oder cash equivalents,
wennsie keinen Beschrdnkungen unterliegen. Eine current
liability ist gleichermaflen eine Verbindlichkeit, die im
Rahmen des normalen Geschiftsbetriebes beglichen wer-
den soll, fiir Handelszwecke gehalten wird oder innerhalb
von 12 Monaten beglichen werden soll. In den einzelnen

Passiva (Kapital, Liabilities)

Anlagevermogen (Non-current assets)

® Anlagevermogen, Ausriistungen und Immobilien,
Immaterielle Vermogensgegenstéinde,

Financial assets,

Forderungen (Receivables), langfristig,
Investitionen in andere Unternehmen, bei denen die
Equity-Methode angewandt wurde,

Umlaufvermdgen (Current assets)

® [nventar (Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe, Waren, Fer-
tig- und Unfertigprodukte usw),

® Forderungen (Receivables), kurzfristig,

Forderungen und Abgrenzungen aus Steuern,

® Rechnungsabgrenzung (4Accrual)

Eigenkapital (Equity)

® Ausgegebene Anteilsscheine,
® Riicklagen.

Fremdkapital (Liabilities)

Langfristige, verzinsliche Verbindlichkeiten,
Verbindlichkeiten,

Verbindlichkeiten und Abgrenzungen aus Steuern,
Riickstellungen,

Minority interests und

Rechnungsabgrenzung (Accrual)

©HZ
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Gesamte Verdnderung des Eigenkapitals in der Berichtsperiode

Comprehensive income

Periodenergebnis gemél Gewinn- und Verlustrechnung

Transaktionen
mit Anteils-
eignern

Other

comprehensive

income

Ergebnis der gewohnlichen Geschéftstétigkeit

| Verbot auBer-
| ordentl. Posten
| (IAS 1.87))

<

Ab 2004 diirfen weder in der GuV noch im Anhang Aufwands- und Ertrags-
posten als auBBerordentliche Posten erfal3t werden. Nachdem dieses Thema
schon zuvor restriktiv gehandhabt wurde, sind jetzt selbst Naturkatastrophen

nicht mehr ,,auflerordentlich®!

Standards finden sich hierzu eine Vielzahl von einzelnen
Klassifizierungsregeln zur Unterteilung der jeweiligen
Vermogensgegenstande und Schulden.

Eine spezifische Struktur der Bilanz wird nicht vorge-
schrieben. Obwohl die Vergleichbarkeitund Informations-
funktion so hoch angebunden sind, wird dennoch jedem
Unternehmen die Detailstruktur der Bilanz iiberlassen —
die Regelungen der §§266, 275 HGB wiirden hier eine
vergleichsweise viel hohere Vergleichbarkeit gewéhrleis-
ten. Hier versucht der Regelungsgeber einen Ausgleich
zwischen dem Anspruch der Allgemeinverbindlichkeit
fiir alle Unternehmen und der Vergleichbarkeit. Man
bedenke in diesem Zusammenhang, dal auch die §§266,
275 HGB ja nur fiir Kapitalgesellschaften anwendbar sind
bzw. waren. Die IFRS hingegen sollen fiir Unternehmen
aller Branchen und aller Rechtsformen weltweit anwend-
bar sein. man hat sich daher gegen ein starres Schema
entschieden. Bilanzanalysen und Kennzahlenrechnungen
werden hierdurch aber erschwert.

Dies bedeutet, dafl die Unternechmung im Einzelfall die
Bilanz so gestalten muf3, wie es dem zugrundeliegenden
Interesse des Informationsnutzens fiir Anleger dienlich
ist. Die Verantwortugn fiir eine sachgerechte Bilanz-
struktur obliegt damit der Unternehmugn selbst. Allerdings
regelt IAS 1.66, dall mindestens die vorstehenden Sach-
verhalte aus der Bilanz hervorgehen miissen.

4.6.5.2. Die Eigenkapitalverinderungsrech-
nung

Auch fiir das Eigenkapital kennen die IFRS kein festes
Gliederungsschema. Die IFRS sind aber weitgehend mit
dem deutschen Gliederungsschema kompatibel. Das ist
besonders bei der Einfithrung der internationalen Rech-
nungslegung niitzlich, denn es kann — trotz neuer Bewer-
tungs- und Offenlegungsmethoden — weitgehend bei der
alten Bilanzstruktur geblieben werden, um die Vergleich-
barkeit mit fritheren Jahren oder anderen Gesellschaften

> <
Direkt im EK
erfafite Posten
(IAS 1.106)

> < 4

Zum Beispiel
Auszahlung von
Dividenden (IAS
1.107)

zu verbessern bzw. zu erhalten. Die Trennung von Eigen-
kapital und eigenen Aktien ist weitaus weniger starr als es
im deutschen Recht der Fall ist.

Fiir jede Klasse von Anteilen muf3 das Unternehmen aber
mindestens angeben:

® die Anzahl der genehmigten Anteile;

® die Anzahl der ausgegebenen und voll eingezahlten
Anteile und die Anzahl der aus-gegebenen und nicht
voll eingezahlten Anteile;

® den Nennwert der Anteile oder daf3 die Anteile keinen
Nennwert haben;

® cine Uberleitungsrechnung der Anzahl der im Umlauf
befindlichen Anteile am Anfang und am Ende der
Periode;

® die Rechte, Vorzugsrechte und Beschriankungen fiir
die jeweilige Kategorie von Anteilen, einschlieBlich
Beschriankungen bei der Ausschiittung von Dividen-
den und der Riickzahlung des Kapitals;

® Anteile am Unternehmen, die vom Unternehmen selbst,
von Tochterunternehmen oder von assoziierten Un-
ternehmen gehalten werden; und

® Anteile, die fiir eine Ausgabe auf Grund von Optionen
und Verkaufsvertragen vorgehalten werden, unter
Angabe der Modalititen und Betrége.

Beim gezeichneten Kapital und bei den Riicklagen wer-
den die verschiedenen Gruppen von eingezahltem Kapi-
tal, Agio und Riicklagen gesondert dargestellt. AuBerdem
ist eine eine Beschreibung von Art und Zweck jeder
Riicklage innerhalb des Eigenkapitals, den Betrag der
Dividenden, der nach dem Bilanzstichtag, jedoch vor der
Freigabe zur Veroffentlichung des Abschlusses vorge-
schlagen oder angekiindigt wurde und der Betrag der
aufgelaufenen, nochnichtbilanzierten Vorzugsdividenden
anzugeben (IAS 1.79).

Als separate Komponente des Jahresabschlusses muf3 die
Unternehmung gemiB IAS 1.106 zudem angeben:
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das Periodenergebnis, mit Zurechnung zu Eigentii-
mern und Minderheiten;

die Gesamtauswirkungen der Anderungen der Bilan-
zierungs- und Bewertungsmethoden und der Berich-
tigung grundlegender Fehler, die als Benchmark-
Methode in IAS 8 behandelt wird und

fiir jeden Eigenkapitalanteil eine Uberleitungsrech-
nung vom Erdéffnungs- zum SchluBwert unter Beriick-
sichtigung der GuV-Rechnung, des other compre-
hensive income und der Transaktionen mit Anteils-
eignern in ihrer Eigenschaft als Eigentiimer.

Zusitzlich hat die Unternehmung nach IAS 1.107 entwe-
der in dieser Aufstellung oder im Anhang anzugeben:

® Kapitaltransaktionen mit Anteilseignern und Aus-
schiittungen an Anteilseigner;

den Betrag der angesammelten Ergebnisse zu Beginn
der Periode und zum Bilanzstichtag sowie die Bewe-
gungen wihrend der Periode; und

eine Uberleitungsrechnung der Buchwerte jeder Kate-
gorie des gezeichneten Kapitals, des Agios und sdmt-
licher Riicklagen zu Beginn und am Ende der Periode,

die jede Bewegung gesondert angibt.

Die direkt im Eigenkapital erfaBBten Positionen werden
auch als other comprehensive income bezeichnet. Die
Summe aus dem GuV-Ergebnis und other comprehensive
income ist das comprehensive income. Plus die Transak-
tionen mit Anteilseignern als solchen ergibt sich die
Eigenkapitalverdindnerung der Periode.

Diese Rechnung heilit insgesamt Eigenkapitalverdnder-
ungsrechnung. In der Praxis wird sie in Anlehnung an den
Verbindlichkeitenspiegel oft auch als Eigenkapitalspie-
gel bezeichnet. Das Rechenwerk soll alle Verdnderungen
des Eigenkapitals eines Unternechmens zwischen zwei
Bilanzstichtagen spiegeln die Zu- oder Abnahme seines
Reinvermdgenswihrend der Periode, unter den im
Abschlufl angewandten und angegebenen besonderen
Bewertungsprinzipien widergeben. Mit Ausnahme der
Veranderungen, die aus Transaktionen mit den Anteils-
eignern resultieren, wie etwa Kapitaleinlagen und Divi-
denden, stellt die Gesamtverdanderung des Eigenkapitals
das Ergebnis der Tatigkeit des Unternechmens in der
Periode dar (IAS 1.106).

Wihrend im Bereich des deutschen Rechts vielfach recht
exakte Regelungen iiber die Art und Weise der Erfiillung
von Vorschriften enthalten sind, verhalten sich die IFRS
eher liberal. Es bestehen zwei mogliche Formate fiir die
Eigenkapitalrechnung im IFRS-Abschluf vor:

® Spaltenformat: das die Anfangsbilanzwerte jeder Ka-
tegorie des Eigenkapitals werden in der Form einer
Tabelle in die SchluBwerte tibergeleitet. Jede Spalte
der Tabelle entspricht hierbei einem der o0.g. Punkte;
Separates Format: Darstellung eines gesonderten
AbschluBBbestandteils, der nur die das Perioden-
ergebnis, jeden Ertrags- und Aufwands-, Gewinn-
oder Verlustposten, der nach anderen Standards di-
rekt im Eigenkapital erfa3t wird sowie die Gesamtaus-
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wirkung dieser Posten darstellt; die iibrigen Posten
werden dann im Anhang des Abschlusses offengelegt.

4.6.5.3. Mindestumfang der GuV

Auch fiir die Gewinn- und Verlustrechnung ist keine feste
Struktur vorgegeben. IAS 1.82 schreibt jedoch vor, dafl
die folgenden Inhalte wenigstens in der GuV-Rechnung
erscheinen miissen:

® FErtrége,

Ergebnis der gewohnlichen Geschéftstétigkeit,
Finanzierungskosten,

der Anteilige Gewinn oder Verlust aus 4ssociates und
Joint Ventures,

Steueraufwendungen,

Gewinn oder Verlust aus auB3erordentlichen Ereignis-
sen,

AuBerordentliche items,

Minority interests und

Gewinn oder Verlust der Rechnungsperiode.

Die im HGB tibliche Unterscheidung nach Gesamtkosten-
verfahren und Umsatzkostenverfahren ist also auch im
Rahmen der IFRS moglich und in IAS 1 sogar mit einem
Beispiel vorgefiihrt.

Auch fiir die GuV-Rechnung sind verschiedene zusétzli-
che Informationen vorgeschrieben, die in den notes oder
in der GuV-Rechnung selbst erscheinen miissen.

4.6.5.4. Weitere Inhalte des Jahresabschlus-
ses

Der Anhang (Notes to Financial Statements) ist nicht, wie
der Anhang zum deutschen Abschluf3, eine zusétzliche
Erlauterung, sondern ein integraler Bestandteil der Ge-
samtinformation. Er ist daher wesentlich umfangreicher
als die Angaben im deutschen Anhang. Ahnlich wie im
Handelsrecht finden sich die Vorschriften zum Anhang
durch das ganze Regelwerk verstreut. Sie werden daher
nicht in zusammenhéngende Listen komprimiert, zumal
der Umfang der jeweiligen Angabepflichten sich nach
dem Materiality-Grundsatz richtet, also bei groBen Un-
ternehmen an Breite und Tiefe den bei kleinen und
mittelstdndischen Unternehmen erforderlichen Umfang
iibertrifft.

Die Cash Flow Rechnung ist in IAS 7 geregelt und wird
in diesem Werk unten dargestellt.

4.7. Fristen, Termine, Stichtage
4.7.1. Abschluf3stichtag und Rechnungspe-
riode

Ahnlich dem deutschen Handelsrecht erlauben auch die
IAS vom Kalenderjahr abweichende Rechnungsperi-
oden;die Reporting Period sollte jedoch stets ein Jahr sein
(IAS 1.36). Ausnahmen hiervon sind nur in begriindeten
Einzelfallen moglich. Problematisch kann dies insbeson-
dere bei Konzerngesellschaften sein, die liber weite geo-
graphscihe Gebiete hinweg tétig sind. Hier schreiben die
Regelungsgeber einiger Staaten oder feste Geschiftsjahre
vor (die meist mit dem Kalanderjahr {ibereinstimmen),
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andere Regelungsgeber tun das nicht. Dann wird das
Geschiftsjahr nach Geschiftsgesichtspunkten festgelegt,
um z.B. die Inventur nicht mitten im Weihnachtsgeschéft
durchfiihren zu miissen. Auch in diesem Fall miissen aber
einheitliche Konzernbilanzen aufgestellt werden. Das
erfordert bei den Tochtergesellschaften mit vom Konzern-
berichtsjahr abweichenden Geschiftsjahren die Aufstel-
lung von Zwischenabschliissen (interim reporting).

Der Timeliness-Grundsatz legt lediglich die Erfordernis
der Zeitndhe der JahresabschluBfeststellung fest. IAS
1.36 gibt kleine klare Auskunft iiber feste Aufstellungs-
fristen, wohl um mit nationalen Gesetzgebungen kompa-
tibel zu bleiben.

Die deutschen Aufstellungsfristen fiir den Jahresabschluf,
die bis zu ein Jahr dauern konnen, sind mit dieser Vor-
schrift auf jeden Fall nicht kompatibel, weil ein Jahr alte
AbschluBizahlen kaum noch praktische Bedeutung fiir
Investoren und andere Entscheidungstrager haben.

4.7.2. Fast Close

Dies ist der Oberbegriff fiir alle Verfahren und Methoden,
die auf die schnelle oder wenigstens beschleunigte Erstel-
lung des Jahresabschlusses gerichtet sind. Der Begriff
stammt eigentlich aus dem US-amerikanischen (und auch
sonst dem internationalen) Bereich und spiegelt das dort
vorherrschende Verstidndnis von entscheidungsrelevanten
Informationen (time is of essence): die im Abschlufl
vermittelten Informationen miissen nicht nur inhaltlich
verldBlich, sondern auch zeitnah sein, um den Jahresab-
schluBlesern relevante Daten vermitteln zu kénnen. Der
Wettbewerb zwischen Unternehmen wird damit nicht nur
iiber die Produkte oder Leistungen, sondern auch iiber die
von ihnen erstellten Jahresabschliisse ausgetragen: wer
seine Zahlen schneller vorlegt, ist bei Investoren und
Kapitaleignern attraktiver und kann daher mit einem
besseren Marktwert rechnen.

Im Zuge der Internationalisierung schwappt die Fast
Close Debatte auch immer mehr nach Deutschland und
hat insbesondere Unternechmen erfaf3t, die ohnehin Jah-
resabschliisse nach internationeln Regeln erstellen, d.h.,
ist nach 2005 von weiter wachsender Relevanz. Der Fast
Close AbschluB3 unterscheidet sich nicht grundsitzlich
von einem ,,normalen“ Jahresabschluf3; alle fiir diesen
geltenden Rechtsvorschriften bleiben uneingeschriankt
giiltig. Allerdings werden die zum Ergebnis fiihrenden
einzelnen Arbeiten beschleunigt. Die dabei giiltigen Prin-
zipien sind
® die Verlagerung der Datenbeschaffung moglichst in
Zeiten lange vor dem JahresabschluB3stichtag,
® die Verkiirzung der innerbetrieblichen Informations-
wege und Entscheidungsprozesse sowie
® die Vereinfachung der Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden.

Die Fast Close Debatte ist daher im wesentlichen ein
Organisationsproblem, und zwar insbesondere eines der
Ablauforganisation. Mit Technikern der Ablaufplanung

wie Gantt-Charts und Netzplananalyse zu arbeiten, kann
sich bewihren. Oft kommt es dabei zu einem mehr oder
weniger formalen Re-Design der betroffenen Abteilun-
gen, deren Arbeitsabldufe bislang in keiner Weise auf
Schnelligkeit ausgelegt waren. Hierbei wird der Produk-
tivitdtsgedanke in das Rechnungswesen eingefiihrt — bose
Zungen behaupten allerdings, es sei eher der olympische
Gedanke...

Zu den wichtigsten Verfahren der beschleunigten Erfas-
sung gehoren:

® Vorverlagerung der Inventurarbeiten in das Geschifts-
jahr hinein,

® Permanente Inventur zur sofortigen Verfiigbarkeit
von Bestandsdaten,

® Uber das gesamte Jahr verteilte Stichprobeninventur
zur Bestandskontrolle,

® Verzicht auf Inventur bei Kleinteilen oder sonst nach-
rangigen Vermogensgegenstinden und Festbewertung,

® Im deutschen Bereich trickreiche Rotationsverfahren,
die die nach §240 Abs. 3 HGB alle drei Jahre dennoch
erforderlichen korperlichen Bestandsaufnahmen so
auf die Jahre verteilen und verstetigen, da3 die durch-
schnittliche Arbeitslast auf bis zu ein Drittel sinkt,

® RegelmifBige Abstimmung von Konten insbesondere
innerhalb von Konzernen, so daf3 Schluf3salden schnel-
ler erreichbar sind,

® Anwendung von nach IAS 2 zuldssigen Verbrauchs-
folgeverfahren wie FIFO oder Durchschnittsbewertung,

® Moglichst frithzeitige Analyse von Verbindlichkei-
ten, um die Abstimmung der Schuldpositionen am
Abschluf3zeitpunkt nicht zu verzogern,

® Anpassung von Zeitvertrdgen etwa bei Versicherun-
gen, Arbeitnehmern oder Wartung, um die Buchung
von Rechnungsabgrenzungsposten zu vermeiden,

® Kontinuierliche Ermittlung des Wertberichtigungs-
bedarfes insbesondere bei Debitoren sowie

® die konsequente und unternehmensweite Umsetzung
von elektronischen Verfahren (Datenbanken, Con-
trolling-Software, integrierte Management-Informa-
tion-Systeme), so dafl Informationen jederzeit erreich-
bar sind.

Zu Problemen kommt es insbesondere im Zusammen-
hang mit den deutschen steuerrechtlichen Vorschriften.
Das deutsche MaBgeblichkeitsprinzip kann ein Stolper-
stein auf dem Weg zu einem Fast Close sein. Die bekannte
Dreimonats-Verzogerung durch die Bewertung von
Schuldzinsen (§4 Abs. 4 EStG) wurde jedoch nach nur
kurzer Geltung ab 2002 wieder abgeschafft. Weitere
Probleme bestehen in der restriktiveren Bewertung nach
Steuerrecht, z.B. bei Riickstellungen.

Diese Probleme sind jedoch insgesamt eigentlich nur ein
Abbild der ohnehin bestehenden Inkompatibilitdt zwi-
schen deutschem Steuerrecht und internationaler Rech-
nungslegung und daher eigentlich kein spezifisches Fast
Close Problem. Allerdings konnte iiberlegt werden, die
IAS-Bilanzierung von der Steuerbilanz zu entkoppeln
und zeitlich vorgelagert zu erstellen.
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5. Ubersicht iiber die einzelnen IAS

In diesem Kapitel bieten wir einen Uberblick iiber die
»alten“ noch vom IASC in Kraft gesetzten 1ASs. Die
Ubersicht enthilt nur noch existierende Standards, nicht
aber solche, die von Neuregelungen aufler Kraft gesetzt
wurden. Da neue Standards nur noch als IFRSs erschei-
nen, und dabei gelegentlich alte IASs auBer Kraft gesetzt
werden, wird dieses Kapitel mit der Zeit schrumpfen.

5.1. IAS 1: Presentation of Financial State-
ments

Dieser Standard ist der grundlegendste und enthélt ele-
mentare Regelungen iiber die Art und Weise der Offenle-
gung von Informationen im Jahresabschluf3. Daf} auch im
offiziellen IFRS-Regelwerk die IFRSs vor den IASs ste-
hen, kann auf den ersten Blick irrefiihrend wirken, denn
IAS 1 (und nicht IFRS 1) schlie3t sich inhaltlich an das
Rahmenkonzept (Framework) an. Hierzu werden zunéchst
»grundlegende Uberlegungen* (,,overall considerations*)
eingefiihrt.

Die IFRS-Konformitdt mufl das Unternechmen ausdriick-
lich erkldren (IAS 1.16), was die Erfiillung siamtlicher
anwendbarer Vorschriften erfordert. Die IFRS erheben
den Anspruch, bei vollstdndiger und richtiger Anwen-
dung nahezu immer ein den tatsdchlichen Verhéltnissen
entsprechendes Bild zu vermitteln (IAS 1.17). Hierzu
muf} das Unternechmen jedoch zusétzlich

® moglicherweise fehlende Bilanzierungsregeln durch
Analogie aus anderen Regelungen ableiten, wofiir
IAS 8 Leitlinien bietet,

Informationen und die angewandten Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden verlaBlich, vergleichbarund
vollstédndig angeben und,

zusétzliche Angaben bereitstellen, wenn die Anforde-
rungen der IFRS in einem besonderen Fall unzurei-
chend sein sollten, um es dem Adressaten zu ermog-
lichen, die Auswirkung von einzelnen Geschiftsvor-
féllen und Ereignissen auf die Vermogens-, Finanz-
und Ertragslage des Unternehmens zu verstehen.

Der internationale Regelgeber legt also eine erhebliche
Verantwortung in die Hédnde des Unternehmens. Er setzt
voraus, daf3 das bilanzierende Unternehmen Rechts und
Bewertungsvorschriften nicht miflbraucht — was um so
eher moglich wire, als die IFRS keine Strafnormen bei
Verstofien vorsehen und das IASB keine Sanktionsmacht
besitzt. Allerdings finden sich auf nationaler Ebene oft
Kontroll- und Strafinstitutionen, so in Deutschland in
Gestalt des Bilanzkontrollverfahrens und des BaFin.

Trotz der im Grunde nur noch sehr spérlichen offenen
Wahlrechte bestehen zudem zahlreiche Regelungen, die
eine Bewertung zum beizulegenden Zeitwert erfordern
(fair value). Diese konnen auch als verdeckte Wahlrechte
betrachtet werden, weil oft eine objektive Erkenntnis-
quelle wie ein Borsen- oder Marktpreis nicht besteht. Der
Bilanzierende muB also selbst entscheiden, was ,,richtig®
ist. Das 6ffnet einerseits dem Bilanzbetrug Tiir und Tor;
andererseits erlaubt es auch eine wahrheitsgeméfere Be-
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urteilung. Das IASB versucht insofern eine Gratwande-
rung zwischen Wahrheit und Verantwortung.

5.1.1. Grundsiitzliche Prinzipien
Zu den nachfolgend enthaltenen Einzelthemen gehoren:

® Fair presentation: das Financial Statement soll ein
den tatséchlichen Verhiltnissen entsprechendes Bild
abgeben, ganz wie im Handelsrecht. Die Informations-
funktion ist das grundsétzliche Ziel jeder IFRS-Rech-
nungslegung und leitet alle in den spéteren Standards
festgelegten Einzelregelungen (IAS 1.15-24). Die Stan-
dards erheben dabei den Anspruch, in den allermeis-
ten Fillen angemessen Richtlinien zu bieten, lassen in
IAS 1.19-20 aber auch eine Hintertiir, wenn in sehr
seltenen Fillen die Anwendung eines Standards kein
den tatséchlichen Verhiltnissen entsprechendes Bild
vermitteln wiirde. Das Unternehmen ist dann berech-
tigt, eine eigene Rechnungslegungspolitik zu entwi-
ckeln. Ein mogliches Beispiel hierfiir ist die Neu-
regelung der Exploration und Bewertung ungehobener
Bodenschitze in IFRS 6, die vor 2006 ungeregelt und
daher AnlaB3 zu individuellen Rechnungslegungs-
politiken war.

Going concern ist der Grundsatz der Unternehmens-
fortfithrung, der besagt, dal wenn nicht tatsachliche
Sachverhalte dem entgegenstehen, von der Fortset-
zung der Unternchmenstatigkeit auszugehen sein,
was u.a. eine entsprechende Bewertung bedingt, denn
nur infolge der Fortsetzung wird beispielsweise iiber
mehrere Perioden abgeschrieben (IAS 1.25-26), was
schon im Framework grundsitzlich vorgeschrieben
ist.

Accrual basis of accounting besagt, dafl Ereignisse
nicht zum Zeitpunkt der ihnen zurechenbaren Zah-
lungen, sondern zum Zeitpunkt ihres eigentlichen
Stattfindens darzustellen sind. Dies entspricht dem
Grundsatz der Periodenabgrenzung (IAS 1.27-28),
der auch aus dem Framework bekannt ist. Der Grund-
satz der Periodenabgrenzung ist die Grundlage fiir die
Bildung von Rechnungsabgrenzungsposten, um Auf-
wendungen und Ertrage der jeweiligen Periode zuzu-
ordnen. Vorauszahlungen bezeichnet man dabei als
die sogenannten transistorischen Posten, weil sie in
das Folgejahr hiniibergebracht werden sollen, und die
Nachzahlungen als antizipative Posten, weil sie vor-
weggenommen werden miissen. Vgl. hierzu auch die
Ubersicht auf der Folgeseite.

Materiality and Aggregation: In diesem Grundsatz
sind die Einzelbewertung, die auch dem deutschen
Handelsrecht bekannt ist, und ein in Deutschland in
dieser Form sonst nicht bekannter Grundsatz der
Wesentlichkeit enthalten. Die Einzelbewertung be-
sagt zunédchst, dall jeder Sachverhalt fiir sich separat
darzustellen sei; die Wesentlichkeit hingegen besagt,
daf} Einzelwerte, die bei der Erstellung des Jahresab-
schlusses in groBer Zahl anfallen, zu Gesamtheiten
aggregiert werden diirfen, wenn sie dem Wesen nach
dhnlich und damit vergleichbar sind. Was sich nicht
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Ubersicht iiber die vier Arten von Rechnungsabgrenzungsposten

Fall Situation Altes Jahr Neues Jahr Ausweis als
Antizipative Noch zu zahlender | Aufwand Auszahlung Sonst. Verbindlichk.
Posten Aufwand Nachschiissige Zahlung der Lohne

Noch zu erhaltender | Ertrag ‘ Einzahlung ‘ Sonst. Forderungen

Ertrag Nachschiissige Zahlung der Mietertriige fiir altes Jahr
Transistorische Vorausgezahlter Auszahlung ‘ Aufwand ‘ Aktive RAP
Posten Aufwand Versicherung fiir Folgejahr vorausgezahlt

Vorausgezahlter Einzahlung ‘ Ertrag ‘ Passive RAP

Ertrag Miete im voraus fiir Folgejahr von Mieter erhalten

ghnlich ist, darf auch nicht zusammengefafit werden.
Der Grad dieser Zusammenfassung wird aber durch
die Informationsfunktion des Jahresabschlusses vor-
gegeben, denn die Entscheidungsniitzlichkeit der pré-
sentierten Daten darf durch die Aggregation nicht
eingeschrankt werden. (IAS 1.29-31). Einzelne Stan-
dards enthalten eine Vielzahl von Klassifizierungs-
vorschriften, die diesen Grundsatz konkretisieren: so
sind Anlagevermogensgegenstande, die nur (noch)
zum Verkaufbereitgehalten werden (sogenannte ,,Ver-
duBerungsgruppen®) separat auszuweisen, weil sie
sich durch die VerduBerungsabsicht (und die daher
meist vorangegangene Stillegung) von den normal
betriebenen Anlagen unterscheiden (IFRS 5). SOlche
Klassifizierungsvorschriften haben allgemein den
Zweck, den Informationsnutzen zu erhGhen.

® Offsetting ist das Verrechnen (Saldieren) von Aktiva
und Passiva oder Aufwendungen und Ertragen, das in
den IFRS genau wie im deutschen Recht verboten ist,
es sei denn, daf3 ein offset spezifisch in einem Standard
erlaubt wire. Zudem ist die Verrechnung unwesentli-
cher Aufwendungen und Ertrdge ausdriicklich er-
laubt; das zielt offensichtlich auf Dinge wie Skonti
oder andere Preisnachlisse, die einem Vermogens-
gegenstand eindeutig zurechenbar aber vom Betrag
her unwesentlich sind (IAS 1.32-35).

Frequency of Reporting: Der JahresabschluB muf3
mindestens jdhrlich aufgestellt werden. Eine Fest-
legung auf das Kalenderjahr fehlt aber, d.h. abwei-
chende Geschiftsjahre sind moglich. Bei Abweichun-
gen (Rumpfgeschiftsjahre) mufl auf den Grund der
Abweichung hingewiesen werden. (IAS 1.36-37)

Comparative information: Hier wird vorgeschrieben,
dall Vergleichszahlen anzugeben sind (IAS 1.38-44).
Dies bedeutet im Kern, dal wenn ab 2005 IAS-
Abschlisse gefertigt werden, Vergleichszahlen schon
ab 2004 vorliegen mufiten. Allerdings kénnen auch
narrative informations erforderlich sein, also verbale
Darstellungen fritherer oder vergleichbarer Sachver-
halte. Auch hier steht die Informationsfunktion wieder
ganz offensichtlich im Vordergrund. Werden Sach-
verhalte umgruppiert, so sollen auch die Vergleichs-
zahlen umgruppiert werden — unter Umsténden sogar
riickwirkend (IAS 1.38). Ist dies unmdglich, oder zu
aufwendig (z.B. weil entsprechende Daten in der

Vergangenheit nicht erhoben wurden), so muf}
wenigstens der Grund fiir die Nicht-Neuklassifizierung
angegeben werden.

Consistency of presentation: Dies ist der Grundsatz
der Methodenstetigkeit, der besagt, daB3 die einmal
gewihlten Bewertungs-, Bilanzierungs- und Darstel-
lungsmethoden beizubehalten sind. Methodenwechsel
sind nur erlaubt, wenn in der Wirklichkeit signifikan-
te Anderungen entstehen oder ein Standard veréindert
wird (IAS 1.45-46). Anderungen miissen selbst wieder
dauerhaft sein und den Entscheidungsnutzen des
Abschlusses erhohen.

Indirektliegt dem IFRS-Jahresabschlul auch der Klarheits-
grundsatz zugrunde. So miissen alle Teile des Jahresab-
schlusses eindeutig identifizierbar sein (IAS 1.49 ff) und
sind eindeutig zu bezeichnen. Das berichtende Unterneh-
men mul sich eindeutig identifizieren; auch die formale
Aufbereitung der Informationen soll iibersichtlich und
verstindlich sein. Abkiirzungen, Rundungs- und Rechen-
regeln und dgl. miissen eindeutig ersichtlich sein. All dies
dient dem Oberziel des Informationsnutzens.

5.1.2. Die Bilanz

In der Bilanz ist zunéchst zwischen current/non-current
zu unterscheiden. Eine Unterscheidung nach Liquiditét
ist als allowed alternative treatment zuldssig, wenn dies
eine aussagekriftigere Bilanz ergibt.

Ein Umlaufvermogensgegenstand (current asset) (IAS
1.66) ist hierbei ein asset,

® das zum Verkauf oder Verbrauch im normalen Ge-
schéftsbetrieb bereitgehalten wird,

dessen Verbrauch oder Verkauf binnen 12 Monaten
erwartet wird,

dessen Realisation (z.B. bei kurzfristigen Forderun-
gen) binnen 12 Monaten erwartet wird oder

das cash oder ein cash equivalent, ist und keinen

Beschrinkungen unterliegt.

Andere Vermogensgegenstande sind als langfristig zu
klassifizieren. Weiterfithrende Klassifizierungsvorschrif-
ten finden sich in speziellen Standards, etwa in IFRS 5
hinsichtlich der zum Verkauf gehaltenen langfristigen
Vermogensgegenstinde und aufgegebenen Geschéftsbe-
reiche oder in IAS 39 hinsichtlich der verschiedenen
Arten von Wertpapieren.
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Fiir die Verbindlichkeiten (/iabilities) besteht eine dhnli-
che Gliederungsvorschrift. Eine kurzfristige Verbind-
lichkeit (current liability) ist eine Verbindlichkeit, die

® innerhalb des gewohnlichen Geschéftszyklusses des
Unternehmens getilgt wird,

die primér fiir Handelszwecke gehalten wird,

die voraussichtlich binnen 12 Monaten ab dem Bilanz-
stichtag beglichen wird oder

deren Erfiillung vom Unternehmen nicht auf einen
Zeitpunkt jenseits der 12-Monats-Grenze verschoben

werden kann.

Andere Verbindlichkeiten sind stets als langfristig zu
klassifizieren. Beispiele hierfiir sind etwa Darlehen oder
manche langfristige Finanzinstrumente. Uberzogene
Bankkonten sollen ausdriicklich als current liabilities
ausgewiesen werden (IAS 1.72), auch dann, wenn sie
voraussichtlich nicht in den kommenden 12 Monaten
ausgeglichen werden; sie konnten aber in einer weitaus
kiirzeren Frist féllig werden, d.h., die Kiindigungsfrist der
Bank wire ggfs. weitaus kiirzer als die Langfristigkeits-
grenze.

Eine spezifische Struktur der Bilanz wird nicht vorge-
schrieben. Obwohl die Vergleichbarkeitund Informations-
funktion so hoch angebunden sind, wird dennoch jedem
Unternehmen die Detailstruktur der Bilanz {iberlassen —
die Regelungen der §§266, 275 HGB wiirden hier eine
vergleichsweise viel hohere Vergleichbarkeit gewéhrleis-
ten. Auch hier versucht der internationale Regeungsgeber
also wieder einen Ausgleich zwischen den einander hier
widersprechenden Prinzipien der Aussagekraft und der
Vergleichbarkeit des Abschlusses.

Allerdings regelt IAS 1.54, dafl mindestens die folgenden
Sachverhalte aus der Bilanz hervorgehen miissen:

® Anlagevermogen, Ausriistungen und Immobilien,

® [nvestmentvermogen,

® [mmaterielle Vermogensgegenstéinde,

® Finanzvermdgensgegenstinde,

® [Investitionen in andere Unternechmen, bei denen die
Equity-Methode angewandt wurde,

® [Inventar (Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe, Waren, Fer-
tig- und Unfertigprodukte usw),

® Forderungen,

® Bargeld (cash) und cash equivalents,

® die Summe der als ,Held for sale* klassifizierten
Vermogensgegenstinde sowie die VerduBerungs-
gruppen aus IFRS 5,

® Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen,

® Riickstellungen,

® Schulden aus Finanzvermdgensgegenstinden,

® Forderungen und Verbindlichkeiten aus Steuern,

® Steuerabgrenzungen (latente Steuern) nach IAS 12,

® In VerduBerungsgruppen nach IFRS 5 enthaltene
Steuerabgrenzungen,

® Langfristige, verzinsliche Verbindlichkeiten,

® Minority interests und

® Ausgegebene Anteilsscheine und Riicklagen.

Zusitzliche Zeilen, Uberschriften sowie Zwischensummen
sollen aufgefiihrt werden, wenn dies die Verstdndlichkeit
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des Abschlusses erhoht und fiir die dargestellten Inhalte
relevant ist. IAS 1.77ff enthilt zusétzliche Inhalte, die in
der Bilanz oder in den notes stehen miissen. Der Bilanzie-
rende soll Posten hinzufiigen, soweit sie zur Vermittlung
eines den tatsdchlichen Verhéltnissen entsprechenden
Bildes erforderlich sind. Richtlinien hierfiir sind Art und
Liquiditét dieser Vermogenswerte, Funktion dieser Ver-
mogenswerte innerhalb der Unternehmung und Betrége
und Filligkeitszeitpunkte, wenn es sich um Verbindlich-
keiten handelt. Zudem bestehen eine Vielzahl von An-
gabepflichten im Anhang; diese sind allerdings nicht nur
auf IAS 1 beschrinkt, sondern im gesamten Regelwerk
verstreut zu finden.

Das Fehlen eines starren Gliederungsschemas ist Vor-
und Nachteil der Bilanzierung nach IFRS zugleich, denn
es vermindert einerseits die Vergleichbarkeit, weil jedes
Unternehmen das Bilanzgliederungsschema nach seinen
eigenen Bediirfnissen auslegen kann, steigert aber an-
dererseits den Informationsgehalt, weil Positionen, die in
einem starren Schema wie dem in §266 HGB nicht
vorgeschrieben sind, aufgenommen werden konnen. Die
Bilanz kann daher eher ein den tatsdchlichen Verhiltnis-
sen entsprechendes Bild vermitteln. Dies erleichtert auch
eine auf den Bilanzzahlen aufgesetzte Kennzahlenrech-
nung, weil weniger Umgruppierungen und Neu- und
Umbewertungen auszufithren sind. Das Beispiel einer
Konzernbilanz auf der Folgeseite geht daher deutlich iiber
den in IAS 1 geforderten Mindestumfang der bilanziellen
Offenlegung hinaus. Da lang- und kurzfristige Verbind-
lichkeiten getrennt angegeben wurden, sind latente Steu-
erschulden (IAS 12) nur als langfristige Verbindlichkei-
ten angegeben und diirften latente Steueranspriiche (IAS
12) nur als langfristige Forderungen ausgewiesen wer-
den.

Weitere Angabepflichten kdnnten sich nach einzelnen
Standards wie IAS 10 aus Ereignissen nach dem Bilanz-
stichtag und aufgrund von IAS 39 und IFRS 7 fiir die
Finanzinstrumente ergeben. Der Anhang miifite zudem
zahlreiche Erlduterungen zu den einzelnen Positionen
enthalten.

5.1.3. GuV-Rechnung

Auch fiir die Gewinn- und Verlustrechnung ist keine feste
Struktur vorgegeben. IAS 1.82 schreibt jedoch vor, dal3
die folgenden Inhalte wenigstens in der GuV-Rechnung
erscheinen miissen:

® Umsatzerlose,

Ergebnis der gewohnlichen Geschéftstétigkeit,
Finanzierungsaufwendungen,

der Anteilige Gewinn oder Verlust aus 4ssociates und
Joint Ventures,

Steueraufwendungen,

Gewinn oder Verlust aus auBerordentlichen Ereignis-
sen,

AuBerordentliche items,

Minority interests und

Gewinn oder Verlust der Rechnungsperiode.

Weitere Positionen sind einzufiigen, sofern sie entschei-
dungsrelevant sind (IAS 1.85). Umsténde, die zu einer



-33 -

EXEMPLUM AG

Konsolidierte Bilanz (Consolidated Statement of Financial Position)

Vermogensgegenstinde (Assets):

Anlagevermogen (Non-current assets):

Sachanlagen (Property, plant and equipment)

Finanzinvestitionen (Investment property)

Immaterielle Vermogensgegenstiande (Intangible assets)

Beteiligungen (Investment in an associate)

Zum Verkauf gehaltene Wertpapiere (Available-for-sale financial assets)
Andere Wertpapiere (Other financial assets)

Pensionsvermogen (Pension assets)

Umlaufvermégen (Current assets):

Vorréte (Inventories)

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen (7Trade and other receivables)
Geleistete Anzahlungen (Prepayments)

Devisentermingeschifte (Forward currency transactions)

Bargeld, Guthaben bei Kreditinstituten (Cash and cash equivalents)

Langfristige Vermogensgegenstinde zum Verkauf gehalten
(Non-current assets as held for sale)

Summe Vermogen (Total assets)
Eigen- und Fremdkapital (Equity and liabilities):

Eigenkapital (Equity):

Grundkapital (Issued capital)

Kapitalriicklage (Share premium)

Eigene Anteile (Treasury shares)

Unausgewiesene Ertriage (Net unrealized gains)

Verluste aus Wéhrungsumrechnung (loss from currency translation)
Wandelschuldverschreibungen (convertible bonds) — equity —
Gewinnriicklage (Retained earnings)

Neubewertungsriicklage (Asset revaluation reserve)

Summe Eigenkapital (Total equity)

Langfristige Verbindlichkeiten (Non-current liabilities):
Darlehen (Loans)

Riickstellungen (Provisions)

Staatliche Beihilfen (Government grants)

Passive Steuerabgrenzung (Deferred income tax liabilities)

Kurzfristige Verbindlichkeiten (Current liabilities):

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen (Trade and other payables)
Verzinsliche Ausleihungen (Interest-bearing loans and borrowings)
Devisentermingeschifte (Forward currency transactions)

Zinsswap-Geschéfte (Interest-swap contracts)

Staatliche Beihilfen (Government grants)

Fillige Ertragsteuern (Income tax payable)

Riickstellungen (Provisions)

Verbindlichkeiten direkt aus zur Verduerung gehaltenen Langfristigen VG
(Liabilities directly associated with non-current assets held for sale)
Summe Verbindlichkeiten (Total Liabilities)

Summe Eigen- und Fremdkapital (Total equity and liabilities)

Berichtsjahr Vorjahr
32.666 34.021
9.191 8.556
5.885 4221
999 859
2.141 1.991
3.553 2.553
730 694
55.165 52.895
35.452 32.669
21.444 24.290
321 1.058
152 153
14.013 14916
71.382 73.086
12.811 0
84.193 73.086
139.358 125.981
Berichtsjahr Vorjahr
19.925 18.444
2.681 225
559 559
138 119
406 461
622 622
42.668 29.669
222 0
65.291 48.059
21.495 32.551
12.522 11.402
2.720 2.115
1.054 1.335
37.991 47.403
20.671 22.670
2.460 4.058
170 254
105 0
149 151
4.638 3.333
556 53
28.749 30.519
7.527 0
74.067 77.922
139.358 125.981

Muster einer Bilanz nach IFRS.

fix_1.2008
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Laufende Geschiftstiitigkeit (Continuing operations):
Verkauf von Giitern (Sale of goods)

Verkauf von Leistungen (Sale or services)

Mietertrage (Rental income)

Umsatzkosten (Cost of sale)

Bruttogewinn (Gross profit)

Sonstige Ertrige (Other income)
Vertriebsaufwendungen (Selling and distribution cost)
Verwaltungsaufwendungen (Administrative expenses)
Sonstige Aufwendungen (Other expenses)

Zinsaufwendungen (Finance cost)

Zinsertrage (Finance income)

Ertriage aus Beteiligungen (Share of profit of associate)
Gewinn vor Steuern (Pre-tax profit)

Ertragssteuern (Income taxes)

Jahresergebnis aus laufender Geschiftstatigkeit

(Profit after taxes from continuing operations)

Gesamtergebnis (Total profit)

Vorsteuergewinn aus laufender Geschéftstitigkeit (Profit from continuing operations)

EXEMPLUM AG

Konsolidierte Gewinn-und Verlustrechnung (Consolidated Statement of Comprehensive Income)

Aufgegebene Geschiftstitigkeit (Discontinued operations):
Verlust aus Aufgabe von Geschiftsbereichen (Loss from discontinued operations)

Berichtsjahr Vorjahr
199.355 156.690
16.225 15.366
1.569 2.155
217.149 174.211
162.558 129.336
54.591 44875
2.011 1.998
16.998 15.885
21.020 12.668
1.149 2.155
17.435 16.165
1.718 1.612
785 724

85 80
16.587 15.357
3.775 3.370
12.812 11.987
30 222
12.782 11.765

Muster einer Gewinn- und Verlustrechnung nach IFRS auf Basis des Umsatzkostenverfahrens.

solchen individuellen Erweiterung des Schemas fiihren,
sind u.a.

AuBerplanmaBige Abschreibungen,
Restrukturierungsaufwendungen,

Abgang von Sachanlagen,

VerduBerung von Finanzanlagen,
Aufgabe von Geschaftsbereichen,
Beendigung von Rechtsstreitigkeiten und
sonstige Auflosungen von Riickstellungen.

Im vorstehenden Beispiel ist etwa die Position ,,Umsatz-
erlose in drei Einzelzeilen aufgeteilt worden, weil das
Beispielunternehmen offensichtlich drei Geschéftsfelder
besitzt, die den Verkauf von Giitern, die Erbringung von
Dienstleistungen und die Vermietung von Sachen umfas-
sen.

Allgemein ist ,,Revenue” der Ertrag aus der iiblichen
geschiftstitigkeit. Das entspricht im wesentlichen den
Umsatzerlosen. ,,Other income* sind Nebengeschafte, die
das Unternehmen betreibt, die aber nicht die eigentlichen
Geschifte darstellen. Das entspricht knapp den sonstigen
betrieblichen Ertragen in der GuV nach Handelsrecht.

Diese grundlegende Unterscheidung wird durch die
Segmentberichterstattung vertieft, in der die Aufwendun-
gen den einzelnen Geschiftsfeldern zugeordnet werden.

Die im HGB tibliche Unterscheidung nach Gesamtkosten-
verfahren und Umsatzkostenverfahren ist auch im Rah-
men der [IFRS moglich. Das Gesamtkostenverfahren wire:

Umsatzerlose

+ Sonstige Ertrige

+ Bestandsverdnderungen Fertig- und Unfertigerzeug-
nisse

— Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe

— Zuwendungen an Arbeitnehmer

— Andere Aufwendungen

= Gesamtaufwand

A Gewinn/Verlust

Ein Beispiel fiir eine Minimalgliederung nach dem Um-
satzkostenverfahren ist:

Umsatzerlose
— Umsatzkosten
Bruttogewinn
Sonstige Ertriage
— Vertriebskosten
Verwaltungsaufwendungen
Andere Aufwendungen
= Gewinn/Verlust

+

Das vorstehende Beispiel richtet sich nach dem Umsatz-
kostenverfahren.

Wird das Umsatzkostenverfahren angewandt, so miissen
zusétzliche Angaben iiber die Art der Aufwendungen
einschlieBlich der Abschreibungen und der Leistungen an
Arbeitnehmer angegeben werden (IAS 1.104), was den
bisherigen handelsrechtlichen Offenlegungsforderungen
entspricht.

©HZ
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Die Wahl der Ausweismethode unterliegt dem Stetigkeits-
grundsatz, d.h., wird das Gesamt- oder Umsatzkosten
erstmalig gewahlt, so ist das Unternehmen fiir die Zukunft
an diesew Wahl gebunden (IAS 8). Griinde fiir eine
spitere Anderung dieser Methode diirften sich kaum
konstruieren lassen. Die Methodenwahl obliegt der Unter-
nehmensfithrung und orientiert sich oft an historischen
Faktoren, weil die Unterscheidung in Gesamt- und Um-
satzkostenverfahren auch aufBlerhalb Deutschlands oft
schon vor der Einfiihrung der IFRS bestand. Bei Neu-
griindung eines Unternehmens soll die relevanteste, d.h.,
aussagekriftigste Art des Ausweises gewihlt werden.

Ab 2009 besteht ein Wahlrecht, die Gewinn- und Verlust-
rechnung auf eine von zwei Arten zu fertigen (IAS 1.81):

® incinem gemeinsamen Rechenwerk als ,,Statement of
comprehensive income®, was im wesentlichen den
bekannten handelsrechtlichen Gepflogenheiten ent-
spricht, oder

® in zwei separaten Rechenwerken, d.h. in einer eigent-
lichen Gewinn- und Verlustrechnung, die mit dem
Gewinn oder Verlust endet, und einer darauf aufbau-
enden Rechnung ,,Other comprehensive income®, die
die direkt im Eigenkapital zu erfassenden Tatbesténde
der verschiedenen Standards enthélt.

Ein Beispiel zeigt, wie das aussehen kann. Zunéchst wire
das Schema einer Gewinn- und Verlustrechnung nach
dem Gesamtkostenverfahren aufzustellen. Das entspricht
im wesentlichen §275 HGB, aber hier gibt es kein starres
Gliederungsschema:

Revenue

+ Other income

+ Changes in inventories of finished goods and work in
progress

—  Work performed by the entity and capitalized

— Raw materials and consumables used

— Employee benefits expenses

— Depreciation and amortization expense

— Impairment of property, plant and equipment

— Other expenses

— Finance cost

+ Share of profit of associates

= Profit before tax
Income tax expense

= Profit/Loss for the year from continuing operations

Hier wire jetzt auszuweisen, welchen Gewinnanteil die
Muttergesellschaft und Minderheitenaktionére erhalten,
wie hoch der Gewinn pro Anteilsschein ist usw.

Das Statement of Other Comprehensive Income konnte
schematisch folgendermaflen aussehen:

Profit or Loss for the year

Exchange differences on translating foreign operations
Available for sale financial assets

Cash Flow hedges

Gains on property revaluation

Actuarial gains (losses) on defined benefit pension
plans

Share of other comprehensive income of associates

O

H_

— Income tax relating to components of other compre-
hensive income

= Other comprehensive income for the year

= TOTAL INCOME FOR THE YEAR

Diese Darstellungsmethode ist von der gewédhlten Aus-
weismethode unabhingig. Vorstehend haben wir in der
schematischen Darstellung eine Gewinn- und Verlust-
rechnung nach dem Gesamtkostenverfahren zugrunde-
gelegt. Gleichermallen konnte aber auch eine Gewinn-
und Verlustrechnung nach dem Umsatzkostenverfahren
verwendet werden. Die hitte beispielsweise das folgende
grundlegende Schema:

Revenue
Cost of sales
= Qross profit
+ Other income
— Distribution costs
— Administrative expenses
— Other expenses
— Finance cost
+ Share of profit of associates
= Profit before tax
— Income tax expense
= Profit/Loss for the year from continuing operations

Hieran konnte sich das gleiche Schema wie vorstehend
anschliefen.

Der Unterschied zwischen den beiden Ausweismethoden
ist eigentlich nicht sehr weitreichend. Das wird deutlich,
wenn man eine Gewinn- und Verlustrechnung als einheit-
liches Zahlenwerk mit der Ausweismethode in zwei sepa-
raten Zahlenwerken vergleicht:

Revenue

+ Other income

+ Changes in inventories of finished goods and work in
progress

— Work performed by the entity and capitalized

— Raw materials and consumables used

— Employee benefits expenses

— Depreciation and amortization expense

— Impairment of property, plant and equipment

— Other expenses

— Finance cost

+ Share of profit of associates

= Profit before tax

— Income tax expense

Profit/Loss for the year from continuing operations

Exchange differences on translating foreign operations

Available for sale financial assets

Cash Flow hedges

Gains on property revaluation

Actuarial gains (losses) on defined benefit pension

plans

Share of other comprehensive income of associates

— Income tax relating to components of other compre-
hensive income

= Other comprehensive income for the year

= TOTAL INCOME FOR THE YEAR

o+ H B OH
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EXEMPLUM AG

Konsolidierte KapitalfluBrechnung (Consolidated Cash Flow Statement)

Cash Flow aus laufender Geschiftstitigkeit (Cash flow from operating activities):

Einzahlungen von Kunden (Receipt from Customers)
Auszahlungen an Lieferanten (Payments to suppliers)
Auszahlungen aus Zinsen (Borrowing cost)

Gezahlte Einkommensteuer (Income tax paid)

Erhaltene staatliche Beihilfen (Receipt of government grants)

Cash Flow aus Investitionstiitigkeit (Cash flow from investing activities):
Einzahlungen aus Verkauf von Vermogensgegenstinden
(Proceeds from sale of property, plant and equipment)
Einzahlungen aus Zinserlosen (Interest received)
Kauf von Sachanlagen (Purchase of property, plant and equipment)
Kauf von Finanzanlagevermdgen (Purchase of investment property)
Kauf von immateriellen Vermogen (Purchase of intangible assets)
Kauf anderen Finanzvermdgens (Purchase of other financial assets)

Cash Flow aus Finanzierungstitigkeit (Cash flow from financing activities):
Einzahlungen aus Ausgabe von Anteilen (Proceeds from issue of shares)
Zahlungen aus Finanzierungsleasing (Payment of finance lease liabilities)
Einzahlungen aus Darlehen (Proceeds from borrowings)

Auszahlungen aus Darlehen (Repayment of borrowings)

Dividenden an Anteilseigner der Konzernmutter
(Dividend paid to parents shareholders)

Bargeld und Buchgeld am 1. Januar (Cash and Cash equivalents 1 January)
Bargeld und Buchgeld am 31. Dezember (Cash and Cash equivalents 31 December)

Berichtsjahr Vorjahr
216.897 233.822
201.106 220.716

1.592 1.561
3.002 3.310
2.026 642
13.223 8.877
1.789 4.039
785 812
7.655 7.325
1.470 1.417
587 391
2.160 0
-9.298 -4.282
175 200

51 76
199 246
3.219 2.995
1.932 1.649
-4.828 -4.274
14.916 14.595
14.013 14.916

Muster einer Cash Flow Rechnung nach IFRS.

5.1.4. Weitere Inhalte

IAS 1.111 schreibt nur vor, dafl das Cash Flow Statement
Teil des Jahresabschlusses ist; hierfiir existiert ein sepa-
rater Standard (IAS 7; vgl. unten). Anders als es bei der
Bilanz und der Gewinn- und Verlustrechnung der Fall ist,
schreibt IAS 7 fiir die KapitalfluBrechnung mit der direk-
ten und der indirekten Methode zwei grundsitzliche
Schemata vor, aus denen das Unternehmen ebenfalls
anfinglich wahlen kann. Auch in diesem Fall muf} in
Folgeperioden bei der einmal gewéhlten Methode geblie-
ben werden. Zweck der im deutschen Jahresabschlufl
bisher nicht vorgeschriebenen Cash Flow Rechnung ist
der Ausweis der Verdnderung und Verwendung der im
Unternehmen vorhandenen Zahlungsmittel, wobei unter
Cash alle gesetzlichen Zahlungsmittel verstanden wer-
den, die irgendwo in der Welt gesetzliche Zahlungsmittel
(legal tender) sind, also auch Fremdwahrungen in Form
von Geldzeichen, und Cash equivalents sind Guthaben
auf Sichtkonten. Cash entspricht damit der volkswirt-
schaftlichen Geldmengendefinition M, und Cash equi-
valents der Geldmenge M, der Volkswirte.

Die KapitalfluBrechnung zeigt die

® Herkunft und
® Verwendung

©HZ

der dem Unternehmen zuflieBenden Geldmittel und bietet
damiteine Aussage, die der Gewinn- und Verlustrechnung
fehlt, denn Zahlungen sind oft nicht zugleich Aufwen-
dungen oder Ertrage: so kdnnen beispielsweise Giiter und
Leistungen auf Ziel verkauft werden, was in der GuV als
Ertrag, aber in der KapitalfluBrechnung (noch) nicht als
Mittelzuflufl ausgewiesen werden wiirde, wenn die Ein-
zahlung erst in einem spéteren Jahr geschieht; Rohstoffe
oder Waren konnen gekauft und bezahlt worden sein
(Mittelabflu}), aber am Jahresende noch im Lager liegen
(kein Aufwand).

Das vorstehende Beispiel einer KapitalfluBrechnung paf3t
zu der Bilanz auf den vorvorigen Seite, d.h., man kann an
dem Beispiel verfolgen, wie im Vor- und im Berichtsjahr
die Geldmittel verwendet worden sind. Anfangs- und
Entbestand an Zahlungsmitteln passen zu der Beispiel-
bilanz.

IAS 1.106ff erfordert schlieBlich die Aufstellung einer
Eigenkapitalverinderungsrechnung, in der eine Uberlei-
tung vom Eigenkapital am Anfang der Rechnungsperiode
auf das Eigenkapital am Schlu3 der Rechnunsperiode
darzustellen ist. Die Eigenkapitalverdnderungsrechnung
sollte dafiir die alle Zeilen der Equity-Rechnung der
Bilanz eine Spalte mit allen jeweiligen Anderungen auf-
weisen.
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EXEMPLUM AG
Konsolidierte Eigenkapitalverdnderungsrechnung
(Consolidated Statement of Changes in Equity)

Grund- Kapital-  EigeneWandelsch. Gewinn-  Andere = Summe

kapital riicklage  Anteile —equity — riicklage Riickl.
31.12.Vorjahr 18.444 225 -559 622  29.669 -342  48.059
Neubewertung 0
Gewinne Finanzanlagevermdgen 222 222
Gewinne Hedging 19 19
Gewinn Wéhrungsumrechnung 55 55
Summe direkt im 18.444 225 -559 622 29.669 -46  48.355
Eigenkapital gebucht
Gesamtergebnis 12.782
Saldo 18.444 225 -559 622 42451 -46  48.355
Ausgabe von Anteilen 1.331 2.156 3.487
Ausiibung von Optionen 150 300 450
Kosten share-based payments 217 217
31.12.Berichtsjahr 19.925 2.681 -559 622  42.668 -46  65.291

Muster einer Eigenkapitalverdnderungsrechnung nach IFRS.

Mindestangaben nach IAS 1.106 sind

® das comprehensive income mit separatem Ausweis
der den Kapitaleignern, den Minderheitenaktiondren
und der Muttergesellschaft zuzurechnenden Anteile,

® fiir jeden Eigenkapitalanteil die nach IAS 8 erfaf3ten
Anderungen der Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden sowie Fehlerberichtigungen.

® fiir jeden Eigenkapitalanteil ein Abgleich zwischen
dem Zeitwert am Beginn und am Ende der Periode mit
separatem Ausweis der Anderungen, die aus dem
Gewinn oder Verlust der Periode, dem other compre-
hensive income und Transaktionen mit Anteilseignern
entstanden sind.

Auch hierbei miissen wiederum die jeweiligen Dividen-
den pro Anteilsschein ausgewiesen werden.

Der Zweck der Eigenkapitalverdnderungsrechnung be-
steht im wesentlichen im Informationsnutzen, d.h. der in
der Regel kapitalmarktnahe AbschluBlleser soll sich ein
Bild davon machen kénnen, durtch welche Faktoren das
Eigenkapital der Gesellschaft wie verdndert worden ist.
Das ist bedeutsam, denn eine Unternehmung kann einen
Anstieg des Eigenkapitals ausweisen, aber dieser kann
nur aus Nebengeschiften, Einmaleffekten oder der Aus-
gabe neuer Anteilsscheine entstanden sein —und nicht aus
der cigentlichen Geschiftstétigkeit. Eine Investition in
die Anteile dieser Unternehmung kann daher wenig at-
traktiv sein.

Im vorstehenden Beispiel werden Gewinne aus der Ver-
duferung von Finanzanlagevermdgen, aus Sicherungs-
geschéften (Hedging) und aus Wahrungsumrechnung
jeweils direkt im Eigenkapital erfafit (oberer Teil der

Beispielrechnung). Die Zeile ,,Gesamtergebnis® enthilt
mit 12.782 das Ergebnis der Gewinn- und Verlust-
rechnung, das jeweils vor Verwendung des Gewinnes
auszuweisen ist. Im unteren Teil der Rechnung schlieflich
sind die Transaktionen mit Anteilseignern ausgewiesen.
Das Beispielunternehmen hat keine Minderheitenaktio-
ndre. Hierdurch werden geméafl IAS 1.106-107

® dic Transaktionen mit Anteilseignern,

® die Uberleitung der Gewinnriicklagen (Retained ear-
nings) und

® dic Uberleitung des gezeichneten Kapitals (Issued
capital) und aller weiteren Riicklagen

offengelegt.

InIAS 1.112ff sind weitere Inhalte der notes vorgeschrie-
ben. Auch dies dient dem Entscheidungsnutzen fiir den
AbschluBlleser. Dem vorstehenden Beispiel wurden aus
Vereinfachungsgriinden keine Anhangangaben beigefiigt.

Auch die angewandten accounting policies sind offenzu-
legen. TIAS 1.117 schreibt hierzu vor, daB} accounting
policies hinsichtlich der Buchung der Ertrige, der
Konsolidierungsprinzipien in der Konzernbilanz, der Joint
Ventures, der Abschreibung, der langfristigen Auftrags-
fertigung und einer Vielzahl weiterer Inhalte offenzu-
legen sind. Weitere Inhalte sind nach Bedarf zugelassen,
um die Informationsfunktion des Jahresabschlusses zu
erhohen.

Bei der Entscheidung dariiber, ob eine spezifische Bilan-
zierungs- und Bewertungsmethode anzugeben ist, soll
das Management abwagen, ob die Angabe dem Adressa-
ten zu verstehen hilft, auf welche Artund Weise Geschéfts-
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vorfille wiedergegeben wurden (IAS 1.119). Auch hier
manifestiert sich also wieder das oberste Ziel des IFRS-
Abschlusses, entscheidungsrelevante Informationen dem
AbschluBlleser bereitzustellen.

Zudem wiren die wichtigsten zukunftsbezogenen Anga-
ben sowie die Quellen von Schétzunsicherheiten im An-
hang anzugeben (IAS 1.125). Das Unternehmen muf also
auch die Methoden und ggfs. sogar die rechnerischen
Grundsitze von Prognosen offenlegen. Dies entspricht in
etwaden seit 2005 vorgeschriebenen Risikooffenlegungen
aus §289 HGB. Statistische Verfahren wie die Korrelati-
ons- und die Regressionsrechnung oder Risikoabschit-
zungen mit Hilfe der Normalverteilung sind damit indi-
rekt verpflichtend; das sind sie aber auch schon von
auflerhalb des Rechnungswesens, etwa im Zusammen-
hang mit dem Risiko- und dem Qualitdtsmanagement.

Die IFRS kennen keinen Lagebericht nach deutschem
Muster. Wahrend im Lagebericht nach §289 HGB den
Geschiftsverlauf und die Lage der Kapitalgesellschaft so
darzustellen ist, daf} ein den tatsdchlichen Verhéltnissen
entsprechendes Bild entsteht, wird diese Anforderung im
IFRS-AbschluB} schon durch die einzelnen Teile des Jah-
resabschlusses und die erforderlichen Anhanganhaben
erfiillt. Die Ausweitung der Angabepflichten im Lage-
bericht ab 2005 hatte im Rahmen des damaligen Zehn-
punkteplanes zweifellos den Zweck, den deutschen HGB-
Abschluf an internationale Gepflogenheiten anzunéhern,
reicht dabei aber noch keineswegs an die viel umfang-
reichereren und komplexeren Offenlegungspflichten nach
IAS 1 und den anderen Standards heran.

Wihrend im Lagebericht seit 1998 (bzw. erweiteret seit
2005) risikorelevante Offenlegungen gefordert werden,
gibt es entsprechende Verpflichtungen in den IFRS schon
viel ldnger — und viel umfangreicher. Beispielsweise
miissen nach vielen einzelnen Standards jeweils Ri-
sikooffenlegungen betrieben werden. IAS 1.125 verlangt
die allgemeine Darstellung der Quellen von UngewiBheit
bei der Angabe von Sachverhalten. Die Synergie zwi-
schen dem IFRS-Abschlufl und dem Risikomanagement
ist also weitaus groBer als die zwischen einem HGB-
Abschlul und einem Risikomanagementsystem.

Wie auch das Handelsrecht stimmt der IFRS-Abschluf3
nicht mit steuerlichen Regelungen iiberein. Weder hin-
sichtlich seiner Gesamtstruktur noch in den Einzelheiten
der anzuwendenden Bewertungs- und Bilanzierungsme-
thoden gibt es eine Ubereinstimmung mit steuerlichen
Verfahren. Das entspricht den neuen Verhiltnissen im
Handelsrecht, wo der Maf3geblichkeitsgrundsatz aber erst
mit der Bilanzrechtsreform 2009/10 aufgegeben worden
ist. Eine Einheitsbilanz, die steuer- wie handelsrechtlichen
Regelungen gleichermafen geniigt, ist daher im IFRS-
Regelwerk, wie auch im Handelsrecht, in der Regel
unmoglich.

Unterschiede zwischen der Steuer- und der Handelsbilanz
fiihren zu latenten Steuern. Diese sind im einzelnen in
IAS 12 geregelt. Die diesbeziiglichen Regelungen dhneln
stark dem neuen deutschen Handelsrecht. Beispielsweise
kann die steuerrechtlich verpflichtende Beurteilung einer

Anlage der von der nach IFRS sinnvollerweise zu wihlen-
den Beurteilung der Anlage abweichen. Hierdurch entste-
hen ,latente”, d.h. erst in Zukunft wirkende Steuer-
forderungen oder Steuerverbindlichkeiten. Auch bei der
Beurteilung von Wertpapieren, Umlaufvermégen und
vielen anderen Sachverhalten kommt es zu solchen Be-
wertungsunterschieden und entsprechenden steuerlichen
Konsequenzen. Dem liegt letztlich der Umstand zugrunde,
daf3 das IFRS-Regelwerk auf informationsnutzen, also auf
eine moglichst ,,wahre* Beurteilung zielt, wahrend die
Steuergesetzgeber der verschiedenen Lénder meist auf
staatliche Einnahmeerzielung abstellen.

Diese Bewertungsunterschiede offen als steuerliche Wer-
te auszuweisen, ist der bessere Weg im Vergleich zur alten
deutschen Mafigeblichkeit, wo versucht wurde, steuerli-
che Bewertungen auch dann handelsrechtlich anzuwen-
den, wenn sie eigentlich fiktiv und nicht handelsrechtlich
sinnvoll waren.

5.2. IAS 2: Inventories

Dieser Standard enthélt zahlreiche Bewertungsvor-
schriften fiir Inventargegenstinde (inventories). Dieser
Begriff ist sehr weit gefat und umfaflit Waren, Roh-,
Hilfs- und Betriebsstoffe, Fertig- und Unfertigprodukte
und vieles andere. IAS 2.2 schlief3t lediglich

® unfertige Erzeugnisse aus langfristigen Auftrags-
fertigungen nach IAS 11,

® financial instruments,

® land- und fortwirtschaftliche Produkte vor ihrem Ab-
bau sowie

® Biologische Vermogensgegenstinde 1.S.d. IAS 41

von der Behandlung als inventory aus. Fiir land- und
forstwirtschaftliche Produkte auch nach ihrer Ernte sowie
natiirliche Rohstoffe i.S.d. IFRS 6 gibt es die Ausnahme-
regelung, dafl diese weiterhin nach ,althergebrachten
Praktiken (well-established practices) der jeweiligen
Branchen bewertet werden diirfen (IFRS 2.3 a); IAS 2 gilt
zudem nicht fiir bestimmte Giiter, die von Maklern gehal-
ten werden, d.h. fiir all jene, die Giiter auf fremde oder
eigene Rechnung vermitteln. Sie miissen dann aber zum
beizulegenden Zeitwert abziiglich der Kosten der Ver-
duflerung bewertet werden.

Voraussetzung fiir die Behandlung als inventory ist allge-
mein, dal der Vermogensgegenstand zum Verkauf be-
reitgehalten wird, sich im Prozef3 der Produktion oder des
Verkaufes befindet, oder dal es sich um Verbrauchs-
materialien handelt (IAS 2.6).

Zu den inventories konnen nicht nur Waren, Halb- und
Fertigprodukte sowie Roh-, Hilfe- und Betriebsstoffe ge-
horen, sondern auch Grundstiicke und Immobilien, wenn
diese zum Wiederverkauf gehalten werden (IAS 2.8).
Selbst unabgeschlossene Dienstleistungen fallen unter
IAS 2.19.

Die Kernvorschrift des ganzen IAS 2 ist, dal Vorrite
grundsétzlich mit dem niedrigeren Wert aus Anschaf-
fungs- oder Herstellungskosten und Nettoverduflerungs-
wert zu bewerten (,,lower of cost and net realisable

©HZ
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value) (IAS 2.9). Insofern legt IAS 2 das Niederst-
wertprinzip und damit indirekt auch das Vorsichtsprinzip
zugrunde.

In die Herstellungskosten sind einzubeziehen:

Die Herstellkosten nach IFRS
Komponente Regel
Materialeinzelkosten Pflicht
Fertigungseinzelkosten Pflicht
Sondereinzelkosten der Fertigung Pflicht
Materialgemeinkosten Pflicht
Fertigungsgemeinkosten Pflicht
Forschungskosten Verbot
Entwicklungskosten Pflicht"
Verwaltungskosten
® fertigungsbezogene VwGK Pflicht
® allgemeine Verwaltungskosten Verbot
Fremdkapitalzinsen
® herstellungsbezogene Zinsen Pflicht™
® nicht herstellungsbezogene Zinsen Verbot
Vertriebskosten Verbot

*

Entwicklungskosten sind nur geméaf den Kriterien von IAS 38
ansatzpflichtig.

" Herstellungskostenbezogene Fremdkapitalzinsen sind bei den
sogenannten ,,qualifying assets* ansatzpflichtig; vgl. Neu-
fassung des IAS 23.

Die Regelung entspricht also nicht deutschem Handels-
recht, sehr wohl aber deutschem Steuerrecht (R 6.3 EStR).

Zu den Anschaffungskosten gehdren:

die Kosten des Erwerbes des Gegenstandes selbst,
nachtrigliche- und,

Nebenkosten sowie

abzusetzende Anschaffungspreisminderungen.

Die Kosten des Erwerbes konnen ausdriicklich Nebenkos-
ten sein (IAS 2.11).

Wie groB die Ahnlichkeit der IFRS-Regelungen ins-
besondere hinsichtlich der Herstellkosten zum deutschen
Steuerrecht ist, und wie grof3 der Unterschied zum HGB
ist, zeigt ein Vergleich. Dieser Vergleichsrechnung lie-
gen die folgenden Ausgangszahlen zugrunde:

Fertigungsmaterial [FM]: 4.200,00 €
Materialgemeinkosten [MGK]: 600,00 €
Fertigungslohne [FL]: 3.800,00 €
Maschinenkosten [MK]: 6.400,00 €
Fertigungsgemeinkosten [FGK]: 4.560,00 €
Sondereinzelkosten der Fertigung [SEKF]: 300,00 €
Allg. Verwaltungsgemeinkosten [VwWGK]: 300,00 €
Davon dem Produkt zurechenbar: 100,00 €
Zurechenbare Entwicklungskosten (IAS 38): 550,00 €
Zurechenbare Fremdkapitalzinsen: 250,00 €

Hieraus ergeben sich die folgenden Herstellungskosten
nach Handelsrecht:

Fertigungsmaterial 4.200,00 €
+ Fertigungslohne 3.800,00 €
+ Maschinenkosten 6.400,00 €
+ Sondereinzelkosten d. Fert. 300,00 €
= Mindest-HK 14.700,00 €
+ Material-GK 600,00 €
+ Fertigungs-GK 4.560,00 €
+ Verwaltungs-GK 300,00 €
+ Zurechenbare FK-Zinsen 250,00 €

Hochst-HK 20.410,00 €

Folgendermaflen sieht die steuerrechtliche Berechnung
nach R 6.3 EStG aufgrund derselben Ausgangsdaten aus:

Fertigungsmaterial 4.200,00 €
+ Material-GK 600,00 €
+ Fertigungslohne 3.800,00 €
+ Maschinenkosten 6.400,00 €
+ Fertigungs-GK 4.560,00 €
+ Sondereinzelkosten d. Fert. 300,00 €
= Mindest-HK 19.860,00 €
+ Verwaltungs-GK 300,00 €
+ Zurechenbare FK-Zinsen 250,00 €
= Hoéchst-HK 20.410,00 €

Es ist hier kein Zufall, da3 die Hochst-Herstellkosten
denselben Betrag ausmachen, denn die steuerlichen Re-
gelungen unterscheiden sich im Prinzip nur hinsichtlich
der Ausiibung der Wahlrechte von den handelsrechtlichen
Vorschriften. Der maximal aktivierbare Gesamtbetrag ist
in beiden Rechnungskreisen gleich.

R 6.3 Abs. 3 und 4 EStR enthalten eine Menge zum Teil
sehr komplexer Detailvorschriften iiber Abschreibung
(Absatz 3) und Sozialkosten (Absatz 4). Diese erlauben
weit iiber den Komplexitatsgrad dieser Beispielrechnung
hinausgehende Fille. Die Ansatzvorschriften unterschei-
den beispielsweise nach Teilwertabschreibungen, degres-
siver- und Sonder-AfA oder einer Vielzahl einzelner
Sozialkostenarten. Sind solche Groflen in einem Auf-
gabentext genannt, ergeben sich mit Sicherheit Uberra-
schungen und ein genaues Studium des Richtlinientextes
ist daher unerlaBlich. Es wundert daher nicht, daB Aufga-
ben iiber Herstellkosten bei den Aufgabenlyrikern beliebt
sind.

FolgendermaBen schlielich sieht die Berechnung im
Rahmen der IAS/IFRS aus unter Beriicksichtigung der
Reform des IAS 23 ab 2008/09 aus:

Fertigungsmaterial 4.200,00 €
+ Material-GK 600,00 €
+ Fertigungslohne 3.800,00 €
+ Maschinenkosten 6.400,00 €
+ Fertigungs-GK 4.560,00 €
+ Sondereinzelkosten d. Fert. 300,00 €
+ fertigungsbezogene VwGK 100,00 €
+ Entwicklungskosten (IAS 38) 550,00 €
+ Zinsen fiir qualifying assets 250,00 €
= Pflicht-HK (keine Wahlrechte mehr) 20.760,00 €
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Auffilligster Unterschied ist hier die Aktivierung der
Entwicklungskosten, die nach IAS 38 zuléssig ist. For-
schungsaufwendungen sind jedoch in keinem Fall ak-
tivierungsfahig. Ebenso sind weder im Rahmen der IAS/
IFRS noch im deutschen Recht Vertriebskosten im Be-
reich der Herstellungskosten aktivierbar.

Die Rechnung nach IAS/IFRS ist moglicherweise im
Detail nicht sehr gut mit der deutschen Vorlage vergleich-
bar, weil das internationale Rechnungswesen andere Aus-
gangsannahmen beispielsweise hinsichtlich der Vermo-
gensgegenstinde zugrundelegt. Der Asset-Begriff ist we-
sentlich weiter als der Vermogensbegriff. Schon die Aus-
gangsbewertung der ecingesetzten Faktoren entspricht
daher nicht in jedem Fall der deutschen Regelung, so daf3
auch die weitergehende Rechnung moglicherweise von
Anfang an nicht vergleichbar ist.

Aus praktischer Sicht ist die Lage im Bereich des interna-
tionalen Rechnungswesens zudem am uniibersichtlichs-
ten, oder um es im Bilanzbuchhalter-Slang zu sagen,
,»besonders facettenreich“. Hauptproblem ist hier, daf3 die
Regelungen nicht an einer Stelle stehen, sondern tiber ca.
2.500 Seiten Text verstreut. Eine ausgiebige Priifungs-
vorbereitung ist also ganz und gar unerléBlich. Ein wich-
tiger Regelungsstandort ist aber IAS 2 ,,Inventories* —nur
eben beiweitem nicht der einzige Fundort.

Ignoriert man aber die Details, die besonders die steuer-
rechtliche Bewertung hochgradig komplex gestalten kon-
nen, dann ist im Beispiel der niedrigste HK-Wert im
Handelsrecht mit nur 14.700 Euro festzustellen. Das
Steuerrecht mit 19.860 Euro und das internationale Rech-
nungswesen mit 20.510 Euro weichen im Vergleich dazu
nur wenig voneinander ab.

Die Anschaffungs- oder Herstellkosten sind nach dem
Einzelwertprinzip zu ermitteln (IAS 2.23). Dies ent-
spricht der auch sonst iiblichen Regelung. ,,Cost of
inventories* bedeutet in diesem Zusammenhang, daf3 der
Wert der Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines
Gegenstandes bei seinem Verbrauch bzw. Einsatz einzeln
als Aufwendung zu erfassen ist. Anschaffungen von
Waren sind daher zu aktivieren und erst die Entnahme
zum Zeitpunkt des Verkaufes ist als Aufwendung zu
erfassen, ein hiufiger Fehler.

Voraussetzungen fiir diese Vorgehensweise sind

® dic individuelle Identifizierbarkeit des Gegenstandes
und

® scine Zuordnung zu einem bestimmten Projekt oder
Produkt.

Dies ist jedoch in manchen Féllen nicht praktisch durch-
fithrbar. In diesen Féllen sind nach IAS 2.25 die Durch-
schnittsmethode oder die FIFO-Bewertung zuldssig; die
einstmals erlaubte LIFO-Methode wurde abgeschafft, weil
dieses Verfahren keine wahrheitsgemafBle Abbildung lie-
fert. Dies widerspricht diametral dem deutschen Steuer-
recht, dasin R 6.9 Abs. 1 EStR gerade die LIFO-Methode
als alleinig zuléssiges Verbrauchsfolgeverfahren (neben
der Durchschnittsbewertung) gestattet und FIFO verbie-
tet, ein Rezept fiir Gammelfleisch!
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FIFO geht von der Annahme aus, dal die zuletzt ange-
schafften Vermodgensgegenstdnde auch zuletzt verbraucht
oder verdufert werden; der Durchschnittsmethode legt
die gewogene Durchschnittsrechnung aus der Summe
aller Preise g, mal Mengen X, durch die Summe aller
Mengen X, zugrunde:

D (Xixq,)
ﬂ — _i=l
Wert n

>,
i=1

Betrachten wir ein Beispiel. In einem Lager gibt es die
folgenden Wertbewegungen:

Menge Preis Wert
Anfang 800 St 15,00 €/St 12.000,00 €
1. 400 St 15,50 €/St 6.200,00 €
2. 600 St 16,50 €/St 9.900,00 €
3. 900 St 17,00 €/St 15.300,00 €
4. 700 St 18,50 €/St 12.950,00 €
S. 200 St 19,00 €/St 3.800,00 €
6. 100 St 20,00 €/St 2.000,00 €

Der SchluBbestand wird durch Inventur mit 450 Stiick
festgestellt. Ein Borsenpreis stehe am Bilanzstichtag bei
21 € pro Stiick.

Der Durchschnittswert betragt 16,7973 € pro Stiick, was
einen Bilanzwert des Schlu3bestandes von 7.558,78 €
ausmacht. Dieser Wert ist zuldssig, weil er kleiner als der
Borsenpreis ist. Der FIFO-Wert betrégt hingegen 100 X
20 + 200 x 19 + 150 x 18,5 = 8.575,00 €, was einem
ebenfalls zuldssigen Stiickpreis von 19,0556 € entspricht.

Der Materialaufwand ist bei Entnahme und/oder Verkauf
zu erfassen (IAS 2.34). Dies wére hier bei Durchschnitts-
bewertung 54.591,22 € fiir die 3.250 verbrauchten Stiick
aber bei FIFO nur 53.575 € fiir dieselbe Summe. Die Wahl
des bilanziellen Bewertungsverfahrens hat also auch
Auswirkungen auf die Hohe der Aufwendungen.

Wire der Borsenpreis am Bilanzstichtag nur 18 € pro
Stiick gewesen, so hitte das auf die Durchschnitts-
bewertung keinen Einflu8. Da aber der niedrigere Wert
aus Anschaffungs- oder Herstellungskosten und Netto-
verduBBerungswert zur Bewertung zu verwenden wire,
wire die FIFO-Bewertung von 19,0556 €/Stiick zu hoch.
Sie miifite auf 18 €/Stiick reduziert werden, so dal} eine
Wertminderung (impairment) 1.H.v. 1,0556 €/Stiick oder
insgesamt 475 € auszuweisen wire. Dies fiihrte zu einem
Bilanzansatz von 8.100 €, aber zu keiner Anderung bei
den Kosten.

Es wire in diesem Zusammenhang auch anzumerken, daf3
die durchschnittliche Lagerdauer bei FIFO-Bewertung
doppelt so lang ist wie die bei Durchschnittsbewertung
(oder, anders gesagt, bei FIFO lagern alle Gegensténde
die maximale Lagerdauer, weil FIFO mit einer Warte-
schlange verglichen werden kann). Auch wenn dies auf3er-
halb des Themas dieses Werkes liegt so ist doch zu zeigen,
dall die diesbeziigliche Methodenentscheidung weiter-
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reichende Folgen hat und stets im Gesamtkontext be-
trachtet werden sollte. Wer die Bewertungsproblematik
isoliert betrachtet, also die Frage des daraus resultieren-
den Aufwandes sowie der entstehenden Lagerdauer igno-
riert, der steckt den Kopf vor weiterreichenden Zusam-
menhéngen in den Sand.

Die angewandte Bewertungsmethode muf3 fiir alle Bedarfs-
objekte gleicher Art gleich gewéhlt werden. Es wire also
nicht zuldssig, dhnliche Rohstoffe mal nach FIFO und
mal nach Durchschnitt zu bewerten. Sehr wohl aber
diirften etwa die verderblichen Rohstoffe nach FIFO und
die unverderblichen Betriebsstoffe nach Durchschnitt
bewertet werden, weil diese unterschiedlicher Natur sind.

Die Angabepflichten im AbschluB3 umfassen (IAS 2.36):

® die angewandten Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden,

® denBuchwert (carrying amount) der Vorréte insgesamt

und in einer unternehmensspezifischen Kategori-

sierung,

den Buchwert der zum fair value abziiglich Vertriebs-

aufwendungen angesetzten Vorrite,

den als Aufwand erfaliten Verbrauch,

den Betrag der Wertaufholungen,

die Griinde der Wertaufholungen und

den Buchwert der Vorrite, die als Sicherheit fiir

Verbindlichkeiten verpfandet worden sind.

5.3. IAS 7: Cash Flow Statements

Dieser Standard regelt die im deutschen Rechnungswesen
inzwischen als KapitalfluBrechnung bekanntgewordene
erweiterte Form der Cash Flow Rechnung. Diese ist ein
integraler Bestandteil des Jahresabschlusses und gemal
IAS 1 mit diesem zusammen offenzulegen. Handels- und
Steuerrecht kennen noch keine Cash Flow Rechnung,
aber fiir HGB-Konzerne ist sie inzwischen pflicht.

Eine Cash Flow Rechnung ist eine Gewinn- und Verlust-
rechnung, die sich ausschlieBlich auf zahlungsgleiche
Vorgéinge beschrankt. Weil die GuV-Rechnung durch
zahlungsungleiche Vorgénge verzerrt wird, zeigt sie kein
,.wahres* Bild der Lage des Unternechmens. Insbesondere
gibt sie keine Auskunft iiber die Eigenfinanzierungs- und
Investitionskraft der Unternehmung. Beispiele fiir solche
zahlungsungleichen Positionen sind:

® Abschreibungen (denen gar keine Zahlung gegenii-
bersteht);

® Entnahme (und Verbrauch) von Material (IAS 2), das
sich bereits im Lager befand (Ausgabe friiher);

® Bestandsdnderungen an dertigen und unfertigen Er-
zeugnissen oder

® Verkdufe auf Ziel, wenn der Kunde erst in der Folge-
periode zahlt.

Der Schliissel zum Verstindnis ist also, samtliche Auf-
wendungen und Ertrage darauthin abzuklopfen, ob sie in
der gleichen Rechnungsperiode auch Zahlungen darstel-
len. Ist das der Fall, so bietet die Gewinn- und Verlust-
rechnung bereits ein ,,richtiges* Bild. Ist das aber nicht
der Fall, so ist das durch die GuV vermittelte Bild

gleichsam verzerrt. Die Eigenfinanzierungskraft kann
dann nicht mehr richtig abgeschétzt werden und der
AbschluB3 verliert an Aussagekraft.

Ein Beispiel: maschinenintensive Industriebetriebe wei-
sen oft ein vergleichsweise niedriges Jahresergebnis in
der GuV aus, weil sie hohe Abschreibungen als Aufwen-
dungen erfassen. Diesen Abschreibungen stehen aber in
der entsprechenden Rechnungsperiode meist keine Aus-
zahlungen gegeniiber. Die Eigenfinanzierungskraft der
Unternehmung kann also viel hoher gewesen sein, als es
die GuV vermuten l46t.

Allgemein gilt:

® der Unterschied zwischen GuV und Cash Flow Ergeb-
nis ist bei anlage- und damit kapitalkostenintensiven
Betrieben eher grof3 und bei personalkostenintensiven
Unternehmen eher klein;

® in der Griindungs- oder Anfangsphase einer Unter-
nehmung gilt oft Cash Flow < GuV-Ergebnis; fiir
spétere Jahre ist aber GuV-Ergebnis < Cash Flow
typischer.

Man unterscheidet zunéchst ein direktes und ein indirek-
tes Rechenverfahren, die beliebig verwendet werden kon-
nen:

Direkte Methode: Grundgedanke der direkten Berech-
nungsmethode ist, die eigentliche Gewinn- und Verlust-
rechnung zu wiederholen, aber dabei lediglich die zah-
lungsgleichen Sachverhalte zu beriicksichtigen, also alle
zahlungsungleichen GroBlen auBler Acht zu lassen:

Zahlungsgleiche Ertriage
Zahlungsgleiche Aufwendungen
Cash Flow

Indirekte Methode: Die indirekte Methode geht von ei-
nem vorliegenden GuV-Ergebnis aus, und rechnet samt-
liche zahlungsungleichen Werte zuriick. Sie ist damit
eine Nachfolgerechnung zur Gewinn- und Verlustrech-
nung:

Jahresiiberschuf3/Jahresfehlbetrag
+ Zahlungsungleiche Aufwendungen
— Zahlungsungleiche Ertrige
= Cash Flow

Beide Methoden sollten genau zum gleichen zahlenmafi-
gen Endergebnis gelangen. Das Ergebnis zeigt die Geld-
summe, die dem Unternechmen wihrend der Berichts-
periode zur Schuldentilgung, Investition oder Entnahme
durch die Kapitaleigner zur Verfiigung stand. Die An-
wendung der direkten Methode ist in der Praxis hiufig
schwieriger, weil mehr Einzelpositionen zuriickgerechnet
werden miissen.

Die Cash Flow Rechnung nach IAS 7 baut auf dieser
Grundlage auf, beriicksichtigt aber auch die Verwendung
der Mittel. Sie bezieht also auch Zahlungsgréf3en mit ein,
die nicht aus der GuV stammen wie beispielsweise Til-
gung von Verbindlichkeiten, Zahlung bereits festgesetz-
ter Steuern oder Investitionsauszahlungen. Sie richtet
sich auf Mittelherkunft wie auch auf Mittelverwendung.
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Man mull daher, um IAS 7 zu verstehen, die beiden
grundsitzlichen Verfahren verstanden haben.

Nach IAS 7, 6 sind folgende Bereiche besonders Cash
flow relevant:

® Operating activities: Das eigentliche Geschift ein-
schlieBlich aller Nebengeschifte; alle einkommenser-
zielenden Aktivititen des Unternechmens (IAS 7.13-
15).

Investing activities: Investitionsvorhaben aller Art,
d.h., Erwerb, Abschreibung und Beseitigung von In-
vestitionsgiitern (IAS 7.16) und

Financing activities: Alle Aktivitdten, die Summe und
Struktur des Kapitals verdndern (IAS 7.17).

Eine direkte Cash Flow Rechnung wire:

Cash flows from operating activities:
Einzahlungen von Kunden

Auszahlungen an Lieferanten
Auszahlungen aus Zinsen
Auszahlungen aus Steuern
AuBergewéhnliche Auszahlungen
Cash Flow aus Operating activities (1)
Cash flows from investing activities:
Einzahlungen aus Verkauf von Vermdgensgegen-
stdnden
Einzahlungen aus Zinserlosen und Dividenden
Auszahlungen aus Kaufvon Vermogensgegenstinden
Auszahlungen aus Zinsen
Cash Flow aus Investing activities (2)
Cash flows from financing activities:
Einzahlungen aus Ausgabe von Anteilen
+ Einzahlungen aus Darlehen und Ausleihungen
— Auszahlungen aus finance leasing
— Auszahlungen aus Zinsen
Cash Flow aus Investing activities (3)
(1) + 2) + 3) = CASH FLOW

Eine indirekte Cash Flow Rechnung wire:

Jahresiiberschufl/Jahresfehlbetrag (income statement)
ey

Cash flows from operating activities:

+ Abschreibungen, Einstellungen in Riicklagen und

Riickstellungen, Bestandsminderungen, Wahrungs-

verluste

Zuschreibungen, Entnahmen aus Riicklagen und Riick-

stellungen, Bestandsmehrungen, Wéahrungsgewinne

Cash Flow adjustment aus Operating activities (2)

Cash flows from investing activities:

+ Abschreibungen, noch nicht ausgezahlte Zinsen

Zuschreibungen, noch nicht eingezahlte Zinsen

Cash Flow adjustment aus Investing activities (3)

Cash flows from financing activities:

+ Noch nicht ausgezahlte Dividenden, Konzernaufwen-
dungen

— Noch nicht eingezahlte Dividenden, Konzernertrage

Cash Flow adjustment aus Financing activities (4)

(1) £ (2) = (3) = (4) = CASH FLOW

Fiir die Umrechnung von Fremdwahrungsdaten gibt IAS
7.25-30 die Regelung; fiir Zinsen, Ertragsteuern, Joint

©HZ

Ventures, Beteiligungen und andere Einzelfille gibt es
Spezialregelungen.

IAS 7.48 ff fordern die Offenlegung weiterer Angaben,
die fiir den AbschluBlleser niitzlich sein konnten, bei-
spielsweise den Betrag von gehaltenen Zahlungsmitteln,
iiber die nicht verfiigt werden kann, den Anteil der Cash
Flows, der einem Anstieg der Kapazitit gegeniibersteht
oder die Summe ungenutzter Kreditlinien bei Banken, die
damit ungenutzten Zahlungsmitteln gleichstehen. Auch
eine geographische Aufschliisselung der einzelnen Cash
Flow Daten ist im Zusammenhang mit der Segment-
berichterstattung nach IAS 14 bzw. IFRS 8 erforderlich.

5.4. TAS 8: Accounting Policies, Changes in
Accounting Estimates, and Errors

Dieser Standard regelt die Auswahl, Anwendung und
Offenlegung der Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden, die bilanzielle Behandlung von Anderungen
der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden sowie das
Vorgehen bei Fehlern.

Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden sind dabei die
besonderen Prinzipien, grundlegenden Uberlegungen,
Konventionen, Regeln und Praktiken, die ein Unterneh-
men bei der Aufstellung und Darstellung des Abschlusses
anwendet. Die einzelnen Standards bieten eine Vielzahl
von Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden an, wobei
die Grundgedanken im Rahmenkonzept (Framework) zu
finden sind. Die angewandten Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden sollen insgesamt offengelegt wer-
den. Der AbschluB sollte also eine Ubersicht iiber die
verwendeten Methoden (summary of accounting practices)
enthalten.

Wie auch das Handels- und das Steuerrecht bieten auch
die IFRS keine grundsétzliche Fehlerdefinition an. Man
kann daher in Analogie zum Qualitdtsmanagement einen
Fehlerals alles das definieren, was die Gebrauchsfahigkeit
des Resultats, also im Rechnungswesen des Abschlusses,
vermindert oder verhindert, denn Qualitit ist definiert als
die Gebrauchsfahigkeit fiir einen bestimmten Zweck. Der
,.oestimmte Zweck® ist beim Jahresabschlufl nach IFRS
aber die Vermittlung von entscheidungsrelevanten Infor-
mationen an den AbschluBlleser gemafl den Grundprinzi-
pien des Framework. Ein Fehler ist daher alles, was den
Grundprinzipien des Framework (und anderer Standards,
dieja darauf aufbauen) zuwiderlduft. Fehler konnen daher
gemdl IAS 8.41 bei Erfassung, Ermittlung, Darstellung
und Offenlegung von Bestandteilen des Abschlusses ent-
stehen. Wesentlich ist ein Fehler, wenn er fiir sich oder
zusammen mit anderen Fehlern die auf Basis des Ab-
schlusses getroffenen wirtschaftlichen Entscheidungen
der Adressaten beeinflussen konnte (IAS 8.5). Die
Wesentlichkeit ist also eine Frage der Abschitzung und
insofern eine Konkretisierung des Materiality-Grundsat-
zes.

IAS 8 bietet in Paragraph 10 zunéchst eine Richtlinie, wie
beim Fehlen konkreter Einzelfallregelungen in den Stan-
dards zu verfahren sei. Hier heiflit es, dal beim Fehlen
einer Regelung in den Standards oder in den Interpreta-
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tionen das Management eine Bilanzierungs- und Be-
wertungsmethode anzuwenden habe, die

® fiir dic Bediirfnisse der wirtschaftlichen Entschei-
dungsfindung der Adressaten von Bedfeutung ist, und
die

® _zuverldssig® in dem Sinne ist, daf} sie die Vermo-
gens-, Finanz- und Ertragslage des Unternehmens
und den wirtschaftlichen Gehalt von Geschaftsvor-
féllen neutral, vorsichtig und vollstindig darstellt.

Die bei der Entscheidungsfindung zu beriicksichtigenden
Quellen sind in dieser Reihenfolge (IAS 8.11)

1. die Standards (IFRSs, IASs),
2. die Interpretationen (SICs, IFRICs),
3. das Rahmenkonzept (framework).

IAS 8 weist ausdriicklich auf das Stetigkeitsprinzip hin.
Das bedeutet, dal3 ein Unternechmen seine Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden nur &ndern darf, wenn das

® aufgrund eines Standards oder einer Interpretation
erforderlich ist oder

® dazu fiihrt, dafl der AbschluB3 zuverlédssige und rele-
vante Informationen iiber die Auswirkung von Ge-
schéftsvorfillen, sonstigen Ereignissen oder Bedin-
gungen, die fiir die Vermdgens-, Finanz- und Ertrags-
lage des Unternehmens relevant sind, zusétzlich dar-
stellt.

Man spricht insofern vom strengen Stetigkeitsprinzip.

Da auch die erstmalige Anwendung von Standards Aus-
wirkungen aufdie Berichtsperiode hat,und Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden entsprechend &ndern kann,
schreibt IAS 8.28 eine Vielzahl von Angabepflichten in
diesen Féllen der Erstanwendung vor. Parallel dazu sind
nach IAS 8.29 bestimmte Offenlegungen bei freiwilligen
Anderungen erforderlich.

5.4.1. Behandlung von Bilanzfehlern

IAS 8.41ff regelt die Behandlung der Fehler. Der Stan-
dard unterscheidet hier in

® manifeste Fehler, die sich bereits im (bekanntge-
machten) Jahresabschlul befinden, und nur durch
eine nachtriigliche Anderung des Jahresabschlusses
beseitigt werden konnen, und in

® _ potentielle® Fehler, die vor der Verodffentlichung des
Jahresabschlusses erkannt und bereinigt werden kon-
nen.

Der Standard setzt sich nur mit den Methoden der Berei-
nigung manifester Fehler auseinander. Nur wesentliche
Fehler, oder absichtlich herbeigefiihrte unwesentliche,
miissen beseitigt werden. Die Korrektur solcher Fehler ist
kein (unerlaubter) Methodenwechsel, sondern selbst wieder
ein offenlegungspflichtiger Tatbestand. Das benchmark
treatment solcher Fehler ist, die entsprechenden Vor-
perioden, fiir die ein Fehler gefunden wurde, zu korrigie-
ren; hierzu muB die Art des Fehlers, die Betrag des Fehlers
fiir die vergangene Periode und die Auswirkung auf die
Berichtsperiode, der Betrag der Korrektur und ein Re-
Statement der Vergleichswerte angegeben werden. Die

Fehlerkorrektur soll also stets retrospektiv vorgenommen
werden.

Beispiel: In 2003 war der Rohstoffbestand eines Pro-
duktionsunternehmens durch fehlerhafte Anwendung von
IAS 2 liberbewertet worden. In 2004 war die Bewertung
derRohstoffe wiederkorrekt, aber dafiir waren die Rohstoft-
aufwendungen durch die Uberbewertung des Bestandes
im Vorjahr iiberhoht (wir nehmen hier an, daf die in 2003
angeschafften und dabei iiberbewerteten Rohstoffe in
2004 verbraucht wurden). Der Abschlufl 2005 ist daher
von dem Fehler nicht mehr beriihrt. Er wire aber dennoch
zu korrigieren, weil er ja die — fehlerhaften! — Vorjah-
reszahlen fiir 2004 enthélt. Die Retrospektive Korrektur
kann damit indirekt auch fiir drei Jahre verpflichtend
sein.

Der Fehler bestehe in der (filschlichen) Uberbewertung
der Summe der Rohstoftk&ufe in 2003 i.H.v. (fehlerhaft)
8.000 (statt richtigerweise 7.000):

2003 2004 2005
Bilanzierungsfehler:
Rohst. Anfang 1.000 1.500
Rohst. Summe Kéufe 8.000 8.500
Rohst. Schluf3 1.500 2.000
= Rohstoffeinsatz 7.500 8.000
GuV (vereinfacht):
Summe Ertrige: 20.000  24.000
— Rohstoffeinsatz 7.500 8.000
— Sonstige Aufw. 1.300 2.000
= Jahresergebnis 11.200 14.000

Wird der Fehler erst bei Aufstellung des Abschlusses
2005 bemerkt, ist auch eine retrospektive Korrektur fiir
2003 vorzunehmen. Die Fehlbewertung i.H.v. 8.000 wird
auf 7.000 gesenket:

2003 2004 2005
Korrektur des Fehlers:
Rohst. Anfang 1.000 1.500
Rohst. Summe Kéufe 7.000 8.500
Rohst. Schlufl 1.500 2.000
= Rohstoffeinsatz 6.500 8.000
GuV (vereinfacht):
Summe Ertrige: 20.000  24.000
— Rohstoffeinsatz 6.500 8.000
— Sonstige Aufw. 1.300 2.000
= Jahresergebnis 12.200 14.000

Das Jahresergebnis des Vorjahres wire also von 11.200
auf 12.200 zu korrigieren. Aber die Anderung hat auch
Auswirkungen an ganz anderer Stelle: In der Kostenrech-
nung wird der Zuschlagssatz bestimmt als

Zuschlag = Gemeinkosten

Einzelkosten
Wenn wir die ,,sonstigen Aufwendungen® des Beispieles
vereinfachend als Gemeinkosten betrachten, ergibt sich
folgende Verdnderung:
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2004 2005
Zuschlag (mit Fehler) 17,33% 25,00%
Zuschlag (ohne Fehler) 20,00% 25,00%

Ein allowed alternative treatment ist, nur den Betrag des
Fehlers anzugeben und seine Auswirkung auf das Jahres-
ergebnis (IAS 8.49). Das ist insbesondere sinnvoll, wenn
rickwirkende Fehlerkorrekturen unmdglich sind, bei-
spielsweise wenn Daten in fritheren Perioden nicht so
erfalit worden sind, dal3 ein richtiger Ausweis moglich ist,
und eine Nacherfassung dieser Daten unmoglich ist. IAS
8.50 verlangt allerdings auch eine Offenlegung solcher
Fehler, deren Korrektur unmoglich ist.

Sachlich zwischen einer (verpflichtenden) Korrektur von
Fehlern und einem (grundsétzlich verbotenen und nur
ausnahmsweise erlaubten) Methodenwechsel liegt die
freiwillige Korrektur, wenn ein Methodenwechsel von
einer zuldssigen Methode auf eine andere fiir eine
verlaBlichere und relevantere Bewertung sorgt. Dies ist
grundsitzlich erlaubt (IAS 8.14), aber angabepflichtig.

5.4.2.Steuerliche Probleme bei Bilanzkorrek-
turen

Sowohl bei der Berichtigung von Fehlern als auch bei der
freiwilligen Methodenkorrekur kann es zu u.U. erhebli-
chen Differenzen zwischen Handels- und Steuerbilanz
kommen, die temporary differences 1.S.d. IAS 12 sein
konnen. Wéhrend der Ersatz eines falschen Bilanzan-
satzes durch einen richtigen i.S.d. §153 Abs. 1 AO
verpflichtend ist, ist die nachtrdgliche Bilanzénderung,
also die Verdnderung einer rechtskriftig festgestellten
Bilanz, die einer bestandskriftigen steuerlichen Festset-
zung zugrundeliegt, an enge Pramissen nach H 15 EStR
und Rechtsprechung gebunden:

® sic ist jedenfalls ist nur insoweit mdglich, als die
Veranlagung nach den Vorschriften der Abgaben-
ordnung, insbesondere nach §173 oder §164 Abs. 1
AO, noch geéndert werden kann oder die Bilanz-
berichtigung sich auf die Hohe der veranlagten Steuer
nicht auswirken wiirde (BFH vom 27.3.1962 — BStB1
I S. 273).

® Die Berichtigung eines unrichtigen Bilanzansatzes in
einer Anfangsbilanz ist nicht zulédssig, wenn diese
Bilanz der Veranlagung eines fritheren Jahres als
SchluBbilanz zugrunde gelegen hat, dic nach den
Vorschriften der AO nicht mehr gedndert werden
kann, oder wenn der sich bei einer Anderung dieser
Veranlagung ergebende hohere Steueranspruch we-
gen Ablaufs der Festsetzungsfrist erloschen wire (BFH
vom 29.11.1965 — BStB1 1966 III S. 142). Unter
Durchbrechung des Bilanzenzusammenhangs kann
eine Berichtigung der Anfangsbilanz des ersten Jah-
res, bei dessen Veranlagung sich die Berichtigung
auswirken kann, ausnahmsweise in Betracht kom-
men, wenn durch einen unrichtigen Wertansatz unge-
rechtfertigter Steuervorteile erlangt worden sind (BFH
vom 3.7.1956 — BStBI III S. 250).

® Bilanzberichtigende Einbuchung bei unterlassener
Bilanzierung eines Wirtschaftsguts des notwendigen

Betriebsvermogens mit dem Wert, mit dem das
Wirtschaftsgut bei von Anfang an richtiger
Bilanzierung zu Buche stehen wiirde (BFH vom
12.10.1977 — BStBI 1978 11 S. 191).

® Erfolgsneutrale Ausbuchung bei unterlassener Erfas-
sung einer Entnahme (BFH vom 21.10.1976 — BStBI
1977 11 S. 148).

® Bei ciner Personengesellschaft ist eine fehlerhafte
Gewinnverteilung in der ersten noch &nderbaren
SchluB3bilanz erfolgswirksamrichtigzustellen (Fehler-
korrektur, BFH vom 11.2.1988 — BStBI II S. 825).

® Ausbuchungeines zu Unrecht bilanzierten Wirtschafts-
guts des Privatvermogens mit dem Buchwert (BFH
vom 26.2.1976 — BStBI II S. 378).

® Eine beim Tausch unterbliebene Ausbuchung des
hingetauschten Wirtschaftsguts und Einbuchung ei-
ner Forderung auf Lieferung des eingetauschten
Wirtschaftsguts ist in der ersten noch dnderbaren
SchluBbilanz erfolgswirksam nachzuholen (BFH vom
14.12.1982 — BStB1 1983 11 S. 303).

® Eine Verbindlichkeit, die gewinnwirksam zu Unrecht
passiviert worden ist, ist grundsitzlich gewinner-
hoéhend aufzulésen (BFH vom 22.1.1985 - BStBIII S.
308) und eine Verbindlichkeit, deren gewinnmin-
dernde Passivierung der Steuerpflichtige nicht bewuf3t
rechtswidrig oder willkiirlich unterlassen hat, ist
gewinnmindernd einzustellen (BFH vom 2.5.1984 —
BStBIIIS. 695). Dies gilt auch dann, wenn der Betrieb
inzwischen unentgeltlich, also unter Fortfithrung der
Buchwerte, auf einen anderen iibertragen wurde (BFH
vom 9.6.1994 — BStBI 1965 111 S. 48) oder wenn der
Betrieb zuldssigerweise zum Buchwert in eine
Personengesellschaft eingebracht wurde (BFH vom
8.12.1988 — BStBI1 1989 1I S. 407).

5.4.3. Das Bilanzkontrollverfahren

Neben der allgemeinen AbschluBSpriifung geméaB §§316,
317 HGB besteht ab 2005 das Bilanzkontrollverfahren
nach dem Bilanzkontrollgesetz (BilKoG) mit einer erwei-
terte Priffungspflicht durch privatrechtlich verfaf3te Priifst-
ellen. §342b Abs. 1 HGB enthélt eine diesbeziigliche
Verordnungsermichtigung, durch die die Zulassungs-
voraussetzungen fiir solche Priifstellen ndher bestimmt
werden sollen. Es darf in diesem Zusammenhang nur eine
Einrichtung anerkannt werden, die aufgrund ihrer Sat-
zung, personellen Zusammensetzung und vorgelegten
Verfahrensordnung gewéhrleistet, daf3 die Priifung unab-
héngig, sachverstdndig, vertraulich und unter Einhaltung
eines festgelegten Verfahrensablaufes durchgefiihrt wird
(§342b Abs. 1 Satz 2 HGB). Insofern sind hier spezielle
Vorschriften tiber die Person des AbschluBpriifers gege-
ben.

Die Priifstelle priift, ob der zuletzt festgestellte Jahresab-
schluBB und Lagebericht oder Konzernabschlu3 und
Konzernlagebericht eines Unternehmens den gesetzli-
chen Vorschriften einschlieBlich der Grundsitze ord-
nungsmafBiger Buchfiihrung und der ,,sonstigen durch
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Gesetz zugelassenen Rechnungslegungsstandards® ent-
spricht, womit natiirlich eine Priifung auf Konformitét
gemil IFRS gemeint ist. Gepriift werden allerdings nur
die Abschliisse und Berichte von ,kapitalmarktnahen®
Unternehmen, also solchen, die ein Wertpapier zum
Handel an einem geregelten Markt emittiert haben (und
die ab 2005 zur Anwendung der IFRS/IAS verpflichtet
sind). Die Priifstelle priift

1. bei Vorliegen von konkreten Anhaltspunkten fiir ei-
nen VerstoB gegen Rechnungslegungsvorschriften,

2. auf Verlangen der Bundesanstalt fiir Finanzdienst-
leistungsaufsicht oder

3. ohne besonderen Anlass (stichprobenartige Priifung).

Die Bilanzkontrolle findet nicht statt, wenn Klage auf
Nichtigkeit des Abschlusses geméf §256 AktG anhdngig
ist, oder in bestimmten Féllen wenn eine Sonderpriifung
durchzufiihren ist. Dies soll sicherstellen, da3 nur Unter-
nehmen der Bilanzkontrolle unterliegen, die sich im
regelméBigen® Geschéftsverlauf befinden. Sind ohnehin
schon UnregelméBigkeiten aufgetreten, bedarf es keiner
Bilanzkontrolle mehr.

Anders als es bei der regelméfigen AbschluBpriifung der
Fall ist, liegt hier also eine Form der Bilanzkontrolle vor,
mit der Bilanzstraftaten aller Art aufgedeckt werden
sollen. Die Unternehmen trifft eine Mitwirkungspflicht,
wobei die gesetzlichen Vertreter des Unternehmens eine
umfassende Auskunftspflicht trifft (§342b Abs. 4 HGB).

Auch das Ergebnis der Bilanzkontrolle wird dem Unter-
nehmen mitgeteilt; festgestellte Fehler miissen von der
Priifstelle begriindet werden, die dem Unternehmen auch
mitteilt, wie die Fehler zu beseitigen sind (§342b Abs. 5
HGB). Das Unternehmen erhilt dann Gelegenheit, die
geriiften Fehler zu beseitigen, was einem vorgerichtlichen
Verfahren entspricht. Festgestellte Straftaten oder Ord-
nungswidrigkeiten muf} die Priifstelle jedoch in jedem
Fall zur Anzeige bringen (§342b Abs. 7 HGB).

Die Bilanzkontrolle ebenso wie der erweiterte Qualitats-
anforderung an Abschluf3priifer waren wesentliche Punk-
te des sogenannten Zehnpunkteprogrammes der Bundes-
regierung im Vorfeld der erweiterten Einfithrung der IAS
ab 2005. Sie sind eine Reaktion der diversen Bilanz-
skandale und groflen Insolvenzen der vergangenen Jahre.
Inwieweit verschirfte Kontrollen durch eine ,,Bilanz-
polizei” solche Mifisténde in Zukunft abstellen, bleibt
abzuwarten; eine allgemeine Verbesserung der wirtschaft-
lichen Rahmenbedingungen wiirde jedoch zweifellos ein
wirksameres Mittel zur Verhinderung von Unternehmens-
zusammenbriichen sein.

5.5. IAS 10: Events After the Balance Sheet
Date

Der JahresabschluB3 wird auch im Kontext der internatio-
nalen Rechnungslegung erst Monate nach dem Bilanz-
stichtag veroffentlicht. Ereignisse, die zwischen Bilanz-
stichtag und Verodffentlichungsdatum eintreten, kénnen
berichtspflichtig sein, weil sie fiir die wirtschaftlichen
Entscheidungen der AbschluBadressaten relevant sein

konnen. Man kénnte insofern von einer Art ,,erweiterten
Wesentlichkeit* sprechen.

Der Standard verlangt in diesem Zusammenhang auch,
dall der Grundsatz der Unternehmensfortfithrung (going
concern) nicht angewandt wird, wenn objektive Griinde
dagegensprechen. Dies kann vor dem Bilanzstichtag be-
kannt sein, aber auch erst nachher bekannt werden, etwa
wenn durch neue gesetzliche Regelungen die Fortfiihrung
der Unternehmenstétigkeit in Frage gestellt wird. Wie das
folgende Beispiel zeigt ist das nicht so unwahrscheinlich:

Beispiel: Am 20.04.2004 hat das Bundesverfassungs-
gericht die Klagen mehrerer Kiihlhausbetreiber iiber
die Fiinffache (1) Belastung mit ,,Okosteuer* zuriickge-
wiesen. Es stelle keine Ungleichbehandlung dar, daf3
Kiihlhausbetreiber den vollen Steuersatz zahlen miifiten,
Lebensmittelhdndler aber nur einen Satz von 20% der
Steuer. Dieses Ereignis stellte die Fortfithrung der
Geschiftstitigkeit vieler Kiihlhausbetreiber in Frage.

Ereignisse nach dem Bilanzstichtag konnen vorteilhaft
wie nachteilhaft sein. Berichtspflichtig sind aber nur
solche Ereignisse, die weitere substantielle Hinweise zu
Gegebenheiten liefern, die bereits am Bilanzstichtag vor-
gelegen haben. Nicht berichtspflichtig hingegen sind
neue Gegebenheiten, denn diese gehdren ganz dem neuen
Geschéftsjahr an (IAS 10.3). Insofern findet eine
Wesentlichkeitsabschétzung statt.

Der IAS 10.3 unterscheidet weiter

® Ereignisse nach dem Bilanzstichtag, die Sachverhalte
betreffen, die bereits zum Bilanzstichtag bestanden, so
daB Anderungen an am Jahresabschlufl (nach IAS 8)
erforderlich werden (adjusting events) und

® Ereignisse nach dem Bilanzstichtag, die Sachverhalte
betreffen, die erst nach dem Bilanzstichtag eingetre-
ten sind, so daB keine Anderungen an dem bestehen-
den Jahresabschluf3 erforderlich sind (rnon-adjusting
events).

Beispiel: ein neuer Kunde, mit dem erst kurz nach dem
Bilanzstichtag Vereinbarungen getroffen werden, bewirkt
die Aufhebung eines VerduBerungsbeschlusses. Anlagen,
die geméaB IFRS als ,,Held for sale* klassifiziert worden
waren, sollen jetzt doch weiterbetrieben werden. Sie
miissen also umgruppiert werden. Eine Anderung im
bestehenden Jahresabschluf3 ist erforderlich — die u.U.
auch die Abschreibung des Berichtsjahres betreffen konn-
te (adjusting event). Hétte der Neukunde durch seine
Nachfrage aber bewirkt, da das Management beschlieft,
ein neues Geschéftsfeld oder einen neuen geographischen
Standort einzurichten, so hitte dies keinen Einfluf} auf
den abgeschlossenen Berichtszeitraum (non-adjusting
event), wire aber als wesentliches Ereignis dennoch
berichtspflichtig.

Die im Jahresabschluf3 erfafiten Betrdge miissen bei
adjusting events rickwirkend angepaft, d.h., korrigiert
werden, um berichtspflichtige Ereignisse nach dem Bilanz-
stichtag darzustellen. Das kann (bei Anlagegiitern) auch
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die riickwirkende Anderung mehrerer abgeschlossener
Perioden bedeuten. Haufige Beispiele hierfiir sind

® die Beilegung gerichtlicher Streitigkeiten zwischen
Bilanzstichtag und Verdffentlichung des Jahresab-
schlusses, was zur Ausbuchung von Riickstellungen
und/oder der Ausbuchung von Eventualverbind-
lichkeiten fiithren kann,

® der nachtrdgliche Kenntniserhalt iiber die schon zum
Bilanzstichtag bestehende Wertminderung eines
Vermogensgegenstandes etwa durch verdeckte Bau-
schiden oder verborgene Mangel, so dafi eine entspre-
chende Wertminderung nachtréiglich zu erfassen ist,

® crst nach dem Bilanzstichtag aber vor der Verdffent-
lichung abgeschlossene Ermittlungen der Anschaf-
fungskosten, etwa wenn hierfiir erforderliche Doku-
mente wie Rechnungen von Notaren oder Lieferern
erst nachtriglich eintreffen,

® nach dem Bilanzstichtag aber vor dem Veroffent-
lichungsdatum des Jahresabschlusses erfolgte Ermitt-
lung der Zahlungen aus Gewinn- und Erfolgsbetei-
ligungen an Arbeitnehmer, die aufgrund von Ereig-
nissen vor dem Bilanzstichtag zu zahlen sind,

® dic Entdeckung eines Betruges oder einer anderen
strafbaren Handlung, durch die der bereits festgestell-
te Jahresabschluf} sich nachtraglich als falsch heraus-
stellt.

Gemeinsame Bedingung aller nachtréiglichen Anderun-
gen ist stets, daB die Ursache fiir die Anderung noch im
alten Berichtsjahr liegen muf3, aber ihre Auswirkung erst
nach dem Bilanzstichtag bekannt wird. Ereignisse, die
insgesamt erst im Folgejahr eintreten, sind niemals nach
IAS 10 berichtspflichtig.

Falls das Ereignis nach dem Bilanzstichtag in der Aufde-
ckung eines Fehlers in einer fritheren Rechnungsperiode
besteht, ist IAS 8 fiir die Korrektur dieses Fehlers glei-
chermaflen anwendbar. Obwohl in einem Jahresabschluf3
,hur Zahlen des Vorjahres erscheinen miissen, kann
diese Korrektur viele Perioden erfassen: wird beispielsweise
entdeckt, daB schon die Erstbewertung eines Anlagegutes
fehlerhaft war (adjusting event), so kann dies eine Kor-
rektur fiir die gesamte bereits abgelaufene Nutzungszeit
bewirken — bei Immobilien u.a. iiber Jahrzehnte! —, auch
wenn nur noch die letzten beiden Jahre im letzten Abschluf3
sichtbar sind.

Die Anwendung des Grundsatzes der Unternehmens-
fortfilhrung (going concern) unterliegt der Entscheidung
durch die Geschiftsleitung. Schon die allgemeine Ver-
schlechterung der Wirtschaftslage nach dem Bilanz-
stichtag kann die Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit
in Frage stellen. Eine nachtrigliche Anderung des Ab-
schlusses konnte aufgrund des Beschlusses zur Schlie-
Bung des Unternehmens erfolgen. Haufiger sind inzwi-
schen leider diejenigen Félle in denen das Unternehmen
feststellt, daB die politisch-ideologischen Rahmenbedin-
gungen in einem geographischen Wirtschaftsraum nicht
mehr mit einer Fortfiihrung der Geschéftstatigkeit kom-
patibel sind. Sie ideologischen Einschrinkungen des
Okologismus sind hierfiir das bekannteste Beispiel. So

kann die zwangsweise Einfiihrung des Emissionshandels
ab 2005 ein Unternehmen zur SchlieBung von Anlagen
motivieren, wenn diese der Energierationierung unterlie-
gen, weil durch den Verkauf der anfangs zugeteilten,
spiter am CO,-,,Markt“ erworbenen Emissionszertifikate
vielfach mehr Ertrdge zu erzielen sind als durch die
Produktion und den Verkauf niitzlicher Giiter — besonders
dann, wenn die Ertragslage vor Einfithrung des Emissions-
handels ohnehin schon schlecht gewesen ist. Da vielen
Unternehmen die volle Tragweite der CO,-Energieratio-
nierung erst nach dem 31.12.2004 klar wurde, die diesbe-
ziigliche Verpflichtung jedoch schon im Laufe des Jahres
2004 festgelegt worden war, liegt oftmals ein berichts-
pflichtiges Ereignis nach dem Bilanzstichtag vor.

5.6. IAS 11: Construction Contracts

Dieser Standard behandelt das Umgehen mit langfristiger
Auftragsfertigung. Ein ,,Fertigungsauftrag® ist in diesem
Fall die kundenspezifische Fertigung einzelner Gegen-
stinde oder einer Anzahl aufeinander abgestimmter und
einander zugehoriger Objekte (IAS 11.3). Zum Fertigungs-
auftrag gehoren auch Kollateraldienstleistungen wie Ar-
chitekten- oder Ingenieurleistungen und ggfs. tatséchlich
erforderliche oder nur administrativ erzwungene Leistun-
gen zur Wiederherstellung der Umwelt. Diese Definition
erfait industrielle wie handwerkliche Einzel- und Auf-
tragsfertigung. Wéhrend auch beispielsweise der Flugzeug-
bau Fertigungsauftrige dieses Typs kennt, ist das bekann-
teste Beispiel doch das Baugewerbe. ,,Kollateral-
dienstleistungen™ konnen hier insbesondere der Abrif3
alter Gebdude, Architektenleistungen oder die Tétigkeit
von Projektmanagern sein (IAS 11.5). Der Begriff der
Langfristigkeit setzt voraus, da3 sich der Auftrag iiber
einen Bilanzstichtag hinaus erstreckt, denn aufgrund des
grundsatzes der Periodenabgrenzung ist die Zuordnung
zu den Geschiftsjahren, in denen der Auftrag durchge-
fithrt wird, das Hauptregelungsinteresse von IAS 11.

Theoretisch kdnnten auch nach umgangssprachlichem
Verstandnis ,kurzfristige™ Auftrige, die in nur weni-
gen Wochen erledigt werden, unter IAS 11 fallen — im
Falle, daf die Durchfithrung sich iiber einen Abschluf3-
stichtag hinaus erstreckt!

Problematisch sind meist die speziellen Risiken, die sich
aus solchen langfristigen Auftragen ergeben:

® Grolle Abhingigkeit von den Auftraggebern und de-
ren Bonitét (meistens A-Kunden im Sinne der ABC-
Analyse), deren Zahlungsunféahigkeit (oder auch nur
spate Zahlung) zur Insolvenz des Auftragnehmers
fiihren kann,

® grofle Abhédngigkeit vom Erfolg bei der Durchfiihrung
der Auftrige,

® grofle Schwankungen bei der Kapazititsauslastung
des Auftragnehmers, wenn dieser im wesentlichen mit
wenigen oder gar nur einem einzigen solchen Auftrag
beschéftigt ist und

® hohe Anforderungen an Organisation und Planung,
da schon geringe Terminiiberschreitungen oder Qua-
litdtsméangel durch hohe Konventionalstrafen zur In-
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solvenz des ausfilhrenden Unternehmens fiihren kon-
nen.

IAS 11 sieht zur bilanziellen Behandlung solcher Auftra-
ge zwei unterschiedliche Methoden vor:

® Die percentage-of-completion-method (auch: stage-
of-completion-method) besteht in einer periodenan-
teiligen Abrechnung des Bauauftrages auch ohne aus-
gestellte Rechnung, was einer Umsetzung des Prin-
zips der Periodenabgrenzung (accrual basis of accoun-
ting) entspricht;

die completed-contract-method hingegen besteht in
der Abrechnung nach Ende des Auftrages.

Die completed-contract-method fihrt u.U. zu unrichti-
gem Periodenausweis, etwa dann, wenn eine SchluB-
rechnung am Anfang eines Geschéftsjahres geschrieben
wird, aber die Auftragsdurchfiihrung im wesentlichen im
Vorjahr lag. Die IFRS erlauben daher als allowed alterna-
tive treatment eine ,,entschirfte Variante der completed-
contract-Method mit Ausweis der Ertrige in Hohe der
zurechenbaren Aufwendungen, wenn eine verldBlich
mefBbare Periodenabgrenzung unméglich ist (IAS 11.32);
ansonsten ist die percentage-of-completion-method das
benchmark treatment.

Die percentage-of-completion-method steht nicht im
Handelsgesetzbuch, ist aber dennoch iiblich: Man
schreibt einfach Zwischenrechnungen, die eine mehr
oder weniger realistische Teilgewinnrealisation erlau-
ben. Durch diese Umgehung des handelsrechtlichen
Vorsichtsprinzip hat sich die deutsche Praxis langst
faktisch den internationalen Gepflogenheiten angepalit,
auch gegen den Buchstaben des Gesetzes!

Um die Teilgewinnrealisierung nach percentage-of-
completion zu ermdglichen, wird in IAS 11.7ff zunéchst
festgelegt, in welche Einzelleistungen ein Gesamtauftrag
zu unterteilen ist. Hierbei sind Einzelleistungen als ein-
zelne Auftrage zu erfassen, wenn

getrennte Angebote unterbreitet wurden,

iiber die Einzelleistungen separat verhandelt wurde
und

Kosten und Erlose der Einzelleistungen separat ermit-
telt werden konnen,

was beispielsweise bei mehreren Bauauftragen fiir unter-
schiedliche Objekte der Fall sein konnte. Gruppen von
einzelnen Vertrdgen sind hingegen als einziger Auftrag
zu behandeln, wenn

® sic im Paket verhandelt werden,

® sic wirtschaftlich eng miteinander verbunden sind
und

sie gleichzeitig oder unmittelbar miteinander verbun-
den abgerechnet werden,

wie es beispielsweise bei einer Mehrzahl von Vertrdgen
iiber ein einziges Bauprojekt (Gebdude) der Fall wire.
Eine gute Richtlinie ist die Aktivierung der jeweiligen
Bauleistungen: was nach Fertigstellung in einer einzel-
nen Summe aktiviert werden muf, ist auch ein einzelner

Auftrag im Sinne des IAS 11.7-10, selbst dann, wenn
mehrere Einzelvertrdge erforderlich waren. Was hinge-
gen separat aktiviert wird, kann nicht bei der Errichtung
kollektiv behandelt werden.

In IAS 11.3 werden zwei Typen von Bauauftragen unter-
schieden:

® Der fixed price contract ist ein Bauauftrag mit Fest-
preis fiir das Endprodukt oder eine (vereinbarte) Teil-
leistung und

Der cost plus contract ist ein Vertrag, in dem die fiir
eine Arbeit entstandenen Baukosten sowie zusitzliche
Gebiihren oder Aufschldge an den Bauherren weiter-

gegeben werden diirfen.

Zweck des Standards ist ja die periodengerechte Auf-
teilung der Baukosten und der Ertrége, die der Bauauftrag
vermitteln, aufgrund des Prinzips der Periodenabgrenzung
(accrual basis of accounting).

Unter Ertrdgen werden in diesem Zusammenhang der
anfianglich vereinbarte Betrag plus alle zuverldssig
mefBbaren zusitzlichen GréBen wie Pradmien, Zusatz-
zahlungen des Bauherren oder andere Einkiinfte betrach-
tet (IAS 11.11), soweit sie verldBlich ermittelt werden
konnen. Die Baukosten umfassen eine Vielzahl von Din-
gen, die in IAS 11.16ff aufgezdhlt werden, sind aber
beiweitem nicht so tief und detailliert geregelt wie der
deutsche Baukostenbegriff aus der II. Berechnungs-
verordnung. IAS 11.16 unterscheidet fundamental in

direkte Kosten (Einzelkosten),

indirekte ,,und allgemein dem Vertrag zurechenbaren*
Kosten (was nicht ganz dem Gemeinkostenbegriff
entspricht, weil eine Zurechnungsfihigkeit zum
Fertigungsvertrag gefordert wird) und

sonstige Kosten, die dem Kunden vertragsgemaf in
Rechnung gestellt werden konnen.

In diesem Zusammenhang sollte angemerkt werden, dal3
der in den IAS benutzte Kostenbegriff sich eher auf
Auszahlungen und nicht auf Kosten im Sinne der Kosten-
rechnung bezieht. Schon von daher sollte man sich hiiten,
die Daten des internen Rechnungswesens fiir Zwecke der
Abgrenzung von Bauauftrigen zu verwenden — die IFRS
denken, wie alle buchhalterischen und bilanziellen Re-
geln, nicht kostenorientiert. Die Kalkulation ist damit fiir
die externe Rechnungslegung auch unter IFRS-Rahmen-
bedingungen, nicht aussagekriftig.

Wenn das Ergebnis eines Bauauftrages zuverléssig prog-
nostiziert werden kann, d.h., sich die Baustelle im wesent-
lichen im planméBigen Bauablauf befindet, dann sind die
Ertrage und die Baukosten, auch wenn iiber sie noch keine
Rechnungen geschrieben wurden, geméf dem anteiligen
Zustand der Fertigstellung anzugeben (IAS 11.22). Dies
ist der Kerngedanke der Percentage-of-Completion-
Method. Diese weist den in einem Jahr bestehenden
Fertigungsgrad aus. Dabei ist der Fertigungsgrad der
Anteil der kumulierten Kosten an den Gesamtkosten des
Auftrages, wobei es auch zu einer Anderung der geschiitz-
ten Gesamtkostensumme kommen kann. Der Fertigungs-
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grad ist der der Anteil des Gesamterloses, der als Ertrag
gebucht werden darf.

Bei einem Festpreisvertrag ist es hierzu erforderlich, daf3
der Ertrag festgelegt ist, die Zahlung durch den Bauher-
ren wahrscheinlich ist, Baukosten und Baufortschritt
meBbar sind. Bei einem cost-plus-contract mufl es wahr-
scheinlich sein, dafl der Bauherr zahlt, und die Baukosten,
die Grundlage fiir die cost-plus-Berechnung sind, miissen
sich zuverldssig feststellen lassen. Der Ausweis von Bau-
kosten und -ertrdgen gemall der Percentage-of-Com-
pletion-Method fithrt auch zum Ausweis der jeweiligen
Werte in der Gewinn- und Verlustrechnung, selbst dann,
wenn weder die Zahlungen geleistet noch {iberhaupt die
entsprechenden Rechnungen geschrieben worden sind.
Die Standards bieten damit einen zutreffenderen Aus-
weis, der weniger vom Vorsichtsprinzip als vom Motiv
der Vermittlung eines den tatsdchlichen Verhéltnissen
entsprechenden Bildes geleitet wird.

DaB ein Bauherr zahlt gilt nicht als wahrscheinlich, wenn
die Zahlung nicht gerichtlich durchsetzbar wire, die
Zahlungspflicht vom Bauherren bestritten wird, dariiber
bereits ein Gerichtsverfahren rechtshéngig ist, wenn es
wanrscheinlich ist, daB Vermogensgegensténde, die Ge-
genstand des Vertrages sind (z.B. herzustelle Bauwerke)
enteignet werden, oder wenn der Bauherr bekanntermaf3en
zahlungsunfahig ist, etwa wegen eines erdffneten In-
solvenzverfahrens. Zur ,,zuverldssigen“ Messung des
Baufortschrittes sind nicht nur durchsetzbare vertraglich
geregelte gegenseitige Anspriiche erforderlich (IAS 11.29),
sondern auch interne Beurteilungsverfahren, die den
Baufortschritt bewerten. Hierzu eignen sich in der Regel
die Bautagebiicher, die mit Netzplianen und Bauzeit-
pldnen abgeglichen werden.

Der Standard erlaubt damit den Ausweis unabgerechneter
Arbeiten schon vor ihrer Rechnungslegung als Ertrag.
Dies dient der Klarheit und der Information des Ab-
schluBlesers viel mehr als die alte deutsche Methode der
Stellung von Zwischenrechnungen. Das Risiko der spéte-
ren Nichtzahlung wird durch Einschrinkungen im Aus-
weis der Ertrage beschrinkt; die kaufmannische Vorsicht
steht jedoch nicht im Mittelpunkt der Darstellungs-
pflichten. Das Bestehen von Umgehungsgeschiaftsn im
Bereich des HGB beweist dessen UnzeitméaBigkeit.

Beispiel (nachstehend): Bei einem iiber fiinf Perioden
abgewichelten Bauauftrag sei ein Preis von 40.000 ver-
einbart worden. Der anteilige Fertigstellungsgrad (per-
centage-of-completion) mull fiir jede Periode ermittelt
werden. Hierzu wird die kumulierte Kostensumme durch
die geschitzte Summe der Gesamtkosten geteilt (nach

IAS 11.31). Dabei konnen sich die geschitzten Gesamt-
kosten auch erhdhen, was im Beispiel mehrfach der Fall
ist. Rein theoretisch kann das sogar zu einem Riickschritt
des Fertigstellungsgrades fiihren!

Zu den offenlegungspflichtigen Tatbestdnden gehort flir
jeden groBeren Auftrag:

® diec Summe der in der Berichtsperiode erfafiten Auf-
tragserlose,

® dic Methoden zur Ermittlung der in der Berichts-
periode erfafiten Auftragserlose,

® die Methoden zur Ermittlung des Fertigstellungs-
grades der laufenden Projekte,

® die Summe der angefallenen Kosten und ausgewiese-
nen Gewinne,

® der Betrag erhaltener Anzahlungen und

® den Betrag von Einbehalten.

Die Summe der vom Bauherren noch zu erhaltenen
Zahlungen ist als Forderung (4ssef), die Summe der ihm
eventuell (z.B. wegen Einbehalten) geschuldeten Summe
istals Verbindlichkeit (Liability) auszuweisen (IAS 11.22).
Im nachstehenden Beispiel wire also zu Beginn des
Vertrages auf Seiten des Auftragnehmers eine Forderung
i.H.v. 40.000 zu aktivieren, die um die jeweils geleisteten
Zahlungen zuriickgeht.

Die percentage-of-completion-method kann zu steuerli-
chen Differenzen (temporary differences) fithren, weil
die steuerlichen Vorschriften in der Regel einen vorzeiti-
gen Ertragsausweis ohne Rechnungsstellung nicht aner-
kennen. Der steuerliche Ertrag ist damit geringer als der
nach IFRS bewertete Ertrag. Hierzu vgl. nachfolgend zu
IAS 12 Income Taxes.

5.7. IAS 12: Income Taxes

Dieser Standard regelt das Umgehen mit der Einkom-
mens- und anderen Ertragssteuern. Zentralbegriff ist die
tax base als besonderer offenlegungspflichtiger Wert-
begriff. Tax base ist der Wert, den ein Vermdgens-
gegenstand fiir Steuerzwecke hat. Beispiele zeigen, wes-
halb sich die tax base vom handelsrechtlichen Wert
unterscheiden kann:

® cincausschlieBlich steuerrechtlich zuldssige Abschrei-
bung oder Sonderabschreibung kann vor Inbetrieb-
nahme vorgenommen worden sein, so da3 der tax base
Wert des Gegenstandes hoher ist als der IFRS-Buch-
wert;

® dic steuerrechtlich zuldssige und aus Griinden der
Minimierung der Ertragsbesteuerung in Hochsteuer-
landern genutzte Abschreibungsbetrag kann hoéher
sein als der (zumeist lineare) nach IFRS zuléssige

Beispiel fiir die Percentage-of-completion-Method
Jahr 1 2 3 4 5
vereinbarter Preis 40.000,00 40.000,00 40.000,00 40.000,00 40.000,00
geschitzte Gesamtkosten 22.000,00 25.000,00 28.000,00 28.000,00 28.000,00
tatsdchliche Kosten 2.200,00 2.300,00 5.300,00 9.800,00 8.400,00
kumulierte Kosten 2.200,00 4.500,00 9.800,00 19.600,00 28.000,00
Fertigungsgrad 10% 18% 35% 70% 100%
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Abschreibungsbetrag, so dafl der tax base Wert der
Anlage ebenfalls geringer ist als der IFRS-Buchwert;

® Bewertungsvorschriften wie z.B. in §6 EStG konnen
aber auch einen hoheren steuerlichen Wert vorschrei-
benalsdernach IFRS zulédssige Wert, weil insbesondere
Teilwertabschreibungen im Steuerrecht verboten sein
konnen, die nach IFRS (z.B. nach IAS 2 oder IAS 16)
zuldssig sind;

® der fax base Wert von Zins- oder Mietforderungen ist
stets null, weil diese erst bei ZufluB bzw. Sollstellung
(und nicht schon bei Bestehen des Vertrages) besteu-
ert werden;

® Der tax base Wert von Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen ist in der Regel null, weil diese bereits
zum Zeitpunkt des Rechnungsausganges als Umsatz-
erlos besteuert wurden, aber der Zufluf} selbst keinen
steuerpflichtigen Tatbestand erfiillt.

Auch Verbindlichkeiten konnen einen fax base Wert
haben, der sich vom handelsrechtlichern Wert unter-
scheidet:

® Kurzfristige Verbindlichkeiten kdnnen Aufwandsab-
grenzungen einschlieBen, aber der damit verbundene
Aufwand kann steuerlich den Wert null aufweisen;

® Manche Verbindlichkeiten diirfen im Steuerrecht gar
nicht berticksichtigt werden, miissen aber nach IFRS
gebildet werden, wie beispielsweise Drohverlust-
riickstellungen.

® Kurzfristige Verbindlichkeiten konnen Geldbuflenund
-strafen enthalten, die nicht steuerlich abzugsfihig
sind;

® Die Riickzahlung von Darlehensverbindlichkeiten ist
steuerlich irrelevant.

Ein sich hieraus ergebendes Thema sind die faxable
temporary differences. Eine temporary difference ent-
steht, wenn der Zeitwert (carrying amount) eines asset
oder einer /liability von seiner tax base verschieden ist
(IAS 12.5).

Temporary differences kénnen sein:

® Steuerpflichtig, d.h., sie resultieren in zukiinftigen
Steuerzahlungen, oder

® abzugsfihig, d.h., sie reduzieren zukiinftige Steuer-
zahlungen.

Vgl. hierzu auch die untenstehende Ubersicht.

Taxable temporary differences kommen insbesondere auch
beim Geschifts- oder Firmenwert (goodwill) vor; deducti-
ble temporary differences hingegen entstehen beim nega-
tive goodwill (sog. badwill), aber beispielsweise auch bei
Forschungskosten, employee benefits und anderen Fél-
len. Beide Fille sind offenlegungspflichtig.

Zudem verlangt der Standard die Angabe von

® Current tax,
® Deferred tax liabilities und
® Deferred tax assets.

Current tax ist der fiir die Berichtsperiode geschuldete
oder geforderte Steuerbetrag, den das Unternehmen be-
rechnen soll.

Deferred tax liabilities sind Verbindlichkeiten (liabilities)
aus Steuern, die aufgrund vom temporary differences erst
in zukiinftigen Perioden féllig werden; deferred tax assets
hingegen sind Forderungen (also assets), die erst in
zukiinftigen Perioden von den Finanzbehdrden verlangt
werden konnen. Sie entstehen aus temporary differences
aber auch aus fritheren, noch nicht in Anspruch genom-
menen steuerlichen Verlusten oder -Gutschriften.

Deferred tax assets im Zusammenhang mit dem deut-
schen Steuerrecht sind beispielsweise die Bewertung von
Sachanlagen im Handelsrecht iiber dem jeweils steuerlich
vorgeschriebenen AfA-Zeitwert, die Abwertung von Vor-
rdten in der Handelsbilanz aufgrund einer voriibergehen-
den Wertminderung nach §253 Abs. 3 HGB (in der
Steuerbilanz nur auf den Teilwert bei dauerhafter Wert-
minderung nach §6 Abs. 1 Nr. 2 EStG), Bewertung von
Pensionsriickstellungen unter handelsrechtlicher Verwen-
dung eines niedrigeren als des gemifl §6a Abs. 3 EStG
steuerlich zuldssigen Satzes von 6% oder die Bildung von
Aufwandsriickstellungen in der Handelsbilanz (in der
Steuerbilanz nicht zulédssig). Einige weitere Félle sind
durch die Bilanzrechtsmodernisierung ab 2009/10 entfal-
len.

Deferred tax liabilities im Zusammenhang mit dem deut-
schen Steuerrecht sind beispielsweise die Bewertung von
Sachanlagen im Handelsrecht unter dem jeweils steuer-
lich vorgeschriebenen AfA-Zeitwert, die Aktivierung von
Fremdkapitalzinsen nach in der Handelsbilanz (soweit
deren Aktivierung gemidB3 R 6.3 EStR verboten ist) oder
Bewertung von Vorréten in der Handelsbilanz bei stei-
genden Preisen nach dem FIFO-Verfahren (bei gleichzei-
tiger Bewertung in der Steuerbilanz nach der Durch-
schnittsmethode).

Beispiel: Bei einem Ertragsteuersatz von 25% seien die
folgenden temporary differences aufgetreten:

® Eine Produktionsanlage wird in der IFRS-Bilanz mit
600 bewertet; steuerlich muf3 die Anlage iiber eine
langere Zeit abgeschrieben werden und hat daher
einen Steuerbilanzwert von 800;

® [Im Fertigproduktlager haben einige Produkte durch
Marktpreisriickgang nicht-permanent an Wert verlo-
ren. Die IFRS-Bewertung nach beizulegendem Zeit-

Typ temporary difference Art der Latenz
. Steuerwert > IFRS-Buchwert aktive latente Steuern
Vermogenswerte -
Steuerwert < IFRS-Buchwert passive latente Steuern
Steuerwert > IFRS-Buchwert assive latente Steuern
Verbindlichkeiten Pa
Steuerwert < IFRS-Buchwert aktive latente Steuern
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wert (fair value) sei daher 400; steuerlich sei aber nur
ein Wert von 500 zuléssig;

® Fiir Spekulationszwecke gehaltene Wertpapiere (held-
Jfor-trading)haben einennach IFRS bewerteten Borsen-
wert von 1.000, sind aber steuerlich nur mit 600 be-
wertet worden und

® Riickstellungen fiir drohende Verluste aus einem
schwebenden Geschéft wurden nach IFRS i.H.v. 40
gebildet, sind aber steuerlich unzuldssig.

Dies hat folgende Auswirkungen:

® Die Bewertungsdifferenz der Produktionsanlage er-
gibt eine aktive latente Steuer in Hohe von (800 —600)
% 0,25 = 50;

® Ebenso ergibt sich aus der Bewertungsgdifferenz des
Lagers eine aktive latente Steuer von (500 — 400) X
0,25 = 25;

® der nach IFRS hohere Ansatz der Wertpapiere ergibt
hingegen eine passive lanten Steuer (1.000 — 600) X
0,25 = 100;

® Die steuerlich gar nicht zuldssige sogenannte Droh-
verlustriickstellung bedeutet schlielich wiederum eine
aktive latente Steuer i.H.v. 40 x 0,25 = 10.

So sihe das in der Bilanz aus:

Aktiva Unsaldierte Steuerabgrenzung Passiva
latente Steuerford. 50 | latente Steuerschuld 100
latente Steuerford. 25
latente Steuerford. 10

Latente Steuern diirfen nach IAS 12.74 saldiert (verrech-
net) werden, wenn

® das Unternehmen ein (nach steuerlichen Regeln be-
stehendes) einklagbares Recht auf Aufrechnung be-
sitzt (z.B. nach §266 AO);

® die Steuer von derselben Steuerbehdrde erhoben wird
und

® dasselbe Steuersubjekt vorliegt, was insbesondere im
Zusammenhang mit der steuerlichen Organschaft (§14
KStG; ausléndische Tochter §18 KStG sowie bei der
Gewerbesteuer §2 Abs. 2 GewStG) der Fall ist.

Dieses Recht zur Verrechnung ist eine Ausnahme zum
generellen Verrechnungsverbot (IAS 1.32) und entspricht
dem gleichartigen Verrechnungswahlrecht aus §274 Abs.
1 Satz 3 HGB.

Die Verrechnung der aktiven und passiven latenten Steu-
ern sdhe im Beispiel so aus:

Saldierte Steuerabgrenzung

Aktiva Passiva

latente Steuerschuld 15

Current und deferred tax missen allerdings als Aufwand
oder Ertrag fiir die Berichtsperiode angegeben werden
(IAS 12.58). Der Ausweis erfolgt also bilanziell und
erfolgswirksam. Hiervon sind jedoch zwei Arten von
latenten Steuern ausgenommen (IAS 12.58):

® Latente Steuern aus einem Geschéftsfall oder Ereig-
nis, das direkt im Eigenkapital angesetzt wurde, z.B.
cash flow hedges und

® latente Steuern aus Unternehmenszusammenschliissen
(IFRS 3).

Latente Steuern sind nur in dem Mafe angabeféhig, in
dem ein Unternehmen wahrscheinlich ein ausreichendes
steuerliches Ergebnis produziert, gegen das die abzugsfa-
hige temporire Differenz auch verwendet werden kann.
Insofern setzt IAS 12.24 eine Obergrenze fiir die Abzugs-
fahigkeit.

Beispiel: Ein Unternehmen bilanziere eine Gewihrlei-
stungsriickstellung i.H.v. 100 hinsichtlich eines bestimm-
ten Produktes. Der tax base Wert dieser Riickstellung ist
aber null, weil nur die tatséchlichen Instandsetzungsauf-
wendungen (und nicht die Bildung der Riickstellung)
steuerlich relevant sind. Bei einem Ertragsteuersatz von
25% fiihrt das also zu einem latenten Steueranspruch
i.H.v. 100 x 0,25 = 25. Dieser ist aber nur ansatzfihig,
wenn das Unternehmen auch mindestens 100 zu ver-
stehernden Jahresiiberschul3 erwirtschaftet, um aus der
Verringerung der Steuerzahlungen einen Vorteil ziehen
zu konnen.

Wie hoch die Wahrscheinlichkeit ist, daf3 ein zur Nutzung
des latenten Anspruches ausreichender Gewinn erzielt
wird, wird in IAS 12 nicht genau spezifiziert. Meinungen
inder Literatur reichen von 50% (Ausweisgrenze Eventual-
verbindlichkeiten) bis zu 75% oder gar 80%.

Latente Steueranspriiche und latente Steuerverbindlich-
keiten diirfen nicht abgezinst werden (IAS 12.53). Das
gilt auch dann, wenn der zugrundeliegende Vermdgens-
gegenstand oder die zugrundeliegende Schuld abgezinst
wurde.

Bilanziell ist fiir die latenten Steuern in IAS 1.54 eine
eigene Position in der Bilanz vorgeschrieben. Dies ent-
spricht der Sachlage in §266 HGB.

Bilanziell sind latente Steuern stets Anlagevermdgen
(deferred tax assets) oder langfristige Verbindlichkeiten
(deferred tax liabilities). Das ist sinnvoll, denn diese Art
von Posten kommt ja gerade durch mehrjdhrige steuerli-
che Zeitdifferenzen zustande.

IAS 12.791f schreiben eine Fiille von weiteren Offen-
legungspflichtigen steuerlichen Sachverhalten vor; ins-
besondere gehoren die einzelnen Ursachen fiir temporary
differences, ihre einzelnen Werte und die sich daraus
ergebenden steuerlichen Resultate dazu.

Insgesamt enthalten die IFRS als handelsrechtliche Re-
gelungsquelle keine Vorschriften tiber die Ermittlung von
Steuern; dies ist stets Sache der jeweiligen nationalen
Steuergesetze. Die Standards enthalten nur Ausweisvor-
schriften liber Sachverhalte, die sich nach den jeweiligen
anwendbaren Regelungen ergeben — was sie mit dem
Steuerrecht praktisch aller Lédnder kompatibel macht.
Eine steuer- wie handelsrechtlichen Gesetzen gleicher-
mafen geniigende Einheitsbilanz wird damit allerdings
in der Regel auch nicht moglich.

©HZ
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5.8. IAS 16: Property, Plant and Equipment

Zuden Themen dieses Standards gehort die Bilanzierungs-
pflicht bei Anlagen, die Bemessung der Anschaffungs-
oder Herstellungskosten, verschiedene mdgliche Verfah-
ren des Benchmarkings, die diversen mdglichen Ab-
schreibungsmethoden, Neu- und Umbewertungen etwa
bei von auflen vorgegebenen Wertdnderungen und Ge-
winne oder Verluste, die aus der AuBlerdienststellung von
Anlagen und ihrem Verkauf entstehen.

Nicht Gegenstand dieses Standards sind

® Sachanlagen, die nicht mehr genutzt sondern nur zur
VerduBlerung gehalten werden, insbesondere nach
IFRS 5;

biologische Vermogenswerte, die in IAS 41 geregelt
sind und

Abbau- und Schiirfrechte fiir Rohstoffe, die sich in der
Erde befinden, wie Ol, Gas oder Mineralien, die in

IFRS 6 geregelt sind.

Zu den Sachanlagegegenstinden (und nicht zu den Vor-
riten, IAS 2) gehdren auch wesentliche Ersatzteile und
Bereitschaftsausriistungen, die mehr als eine Periode
genutzt werden, und Wartungsgerate, die nur im Zusam-
menhang mit einer Sachanlage genutzt werden kénnen
(IAS 16.8).

Sachanlagevermogensgegenstinde sind gemal der allge-
meinen Definition des Vermogensbegriffes aus dem
Framework mit Anschaffungs- oder Herstellungskosten
anzusestzen, wenn

® cs wahrscheinlich ist, dafl ein mit der Anlage verbun-
dener kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen dem Unter-
nehmen zuflieBen wird und

die Anschaffungs- oder Herstellungskosten zuverlas-

sig bewertet werden konnen.

Zu den Anschaffungskosten (was der weitaus héufigere
Fall ist) gehoren (IAS 16.16 ff):

® der Kaufpreis abziiglich aller Preisnachldsse (wie
Rabatte, Skonti oder Boni),

direkt zurechenbare Kosten, die anfallen, um den
Vermogensgegenstand zu dem beabsichtigten Stand-
ort zu bringen und in den vom Management beabsich-
tigten betriebsbereiten Zustand zu versetzen, was
beispielsweise neben Einfuhrzdllen und Speditions-
kosten auch die Montage der Anlage vor Ort oder die
Vorbereitung des Standplatzes (z.B. Fundamentierung,
bauliche Verdnderungen) einschlie3t sowie

die erstmalig geschétzten Kosten einer ggfs. erforder-
lichen Beseitigung der Anlage am Ende ihrer Nut-
zung, soweit diese verpflichtend getragen werden
miissen.

Finanzierungsaufwendungen sind nach IAS 23.7 ff ei-
gentlich als Aufwendung zu erfassen (benchmark method),
diirfen als allowed alternative treadment aktiviert wer-
den. Nur Zinsen fiir kurz- oder mittelfristige Kredite, die
Amortisation von Agions bzw. Disagios und Geldbe-
schaffungsaufwendungen sowie Uberziehungszinsen und
Wechselkursdifferenzen bei Fremdwahrungskrediten gel-

ten als aktivierungsfahige Finanzierungsaufwendungen,
sofern sie der Anlage jeweils zuzurechnen sind. Ein
»qualifying asset* im Sinne des IAS 23.11 ist der anzu-
schaffende Anlagevermogensgegenstand.

Ausdriicklich von der Einbeziehung in die Anschaffungs-
oder Herstellungskosten ausgeschlossen sind beispiels-
weise die Eroffnung einer neuen Produktionsstitte, Kos-
ten der Einfithrung eines neuen Produktes (einschlielich
Werbung, Verkaufsforderung und PR), Kosten der Verla-
gerung des Geschiftsbetriebes an einen neuen Standort
oder Verwaltungsgemeinkosten (IAS 16.19).

Im Steuer- und im Handelsrecht ist die Sachanlage grund-
sdtzlich als Einheit zu bilanzieren und zu bewerten.
Grundgedanke hierbei ist der Sachbegriff des §90 BGB.
Die Grenze bildet nur der sogenannte Scheinbestandteil
nach §95 Abs. 1 Satz 1 BGB. Solche Komponenten einer
Sachanlage des Grundvermogens sind selbstéindig zu
bewerten.

Das Steuerrecht erlaubt jedoch in R 4.2 Abs. 3 EStR
ausnahmsweise eine Aufteilung von Immobilien nach
Nutzungsart. Beispielsweise konnte ein Gebédude, das
eine physikalische Einheit bildet, doch drei bilanzielle
Komponenten ausmachen:

® cigene Wohnnutzung,
® Vermietung und
® Gewerbebetrieb

In IAS 16 ist beim erstmaligen Ansatz von Sachanlagen
stets jede wesentliche Komponente des iibergreifenden
Vermdgenswertes separat zu erfassen und zu bewerten
(,,Compunent approach*). Kriterium hierbei ist nur der
Materiality-Grundsatz. Fiir das Gebdude konnte dies be-
deuten:

® Rohbau,
® Auflenverglasung,
® Antennenanlage usw.

Hierbei ist eine physikalische Einheit stets in mehrere
bilanzielle Komponenten zu zerlegen. Ein Flugzeug wiir-
de beispielsweise im Rahmen des deutschen Rechts stets
als Einheit bilanziert werden, da es nur als Ganzes dem
Zweck der Leistungserbringung der Fluglinie dient; im
Rahmen vonIAS 16 wiirden aber mindestens der Airframe
(Rumpf mit Fliigeln, Leitwerken und Fahrwerken), die
Innenausstattung und die Triebwerke unterschiedliche
Vermdgensgegenstinde sein, denn die Abschreibungs-
zeit des Airframes betrédgt i.d.R. so um die 20 Jahre (nach
der AfA-Tabelle Position 4.3.1 nur 14 Jahre, wenn zulas-
siges maximales Fluggewicht unter 20 t), wéhrend Trieb-
werke und Innenausstattungen viel kiirzere Nutzungs-
dauern haben. Hier manifestiert sich die Asset-Definiti-
on, denn die jeweiligen Komponenten versprechen eomem
separat identifizierbaren kiinftigen wirtschaftlichen Nut-
zen.

Beispiel: Eine Unternehmung erwerbe eine Anlage, die
aus acht identifizierbaren Komponenten bestehe. Fiir jede
Komponente sind der Wert und die Abschreibungsdauer
bekannt. Die Aufteilung der Komponenten erfolge nach
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technischen Gesichtspunkten und sei hier nicht weiter
betrachtet:

AfA Wert  Anteil

Komponente 1 8 Jahre 2,0 Mio. EUR 14,29%
Komponente 2 4 Jahre 0,1 Mio. EUR  0,71%
Komponente 3 4 Jahre 2,0 Mio. EUR  14,29%
Komponente 4 4 Jahre 1,5 Mio. EUR 10,71%
Komponente 5 15 Jahre 3,1 Mio. EUR 22,14%
Komponente 6 4 Jahre 0,3 Mio. EUR  2,14%
Komponente 7 6 Jahre 3,0 Mio. EUR 21,43%
Komponente 8 4 Jahre 2,0 Mio. EUR  14,29%
14,0 Mio. EUR  100,0%

Die Komponenten 2 und 6 seien nicht wesentlich. Sie
konnen daher zusammengefalit werden:

AfA Wert Anteil

Komponente 1 8 Jahre 2,0 Mio. EUR 14,29%
Komponente 3 4 Jahre 2,0 Mio. EUR  14,29%
Komponente 4 4 Jahre 1,5 Mio. EUR 10,71%
Komponente 5 15 Jahre 3,1 Mio. EUR 22,14%
Komponente 7 6 Jahre 3,0 Mio. EUR 21,43%
Komponente 8 4 Jahre 2,0 Mio. EUR  14,29%
Kleinkomponenten 4 Jahre 0,4 Mio. EUR  2,86%
14,0 Mio. EUR  100,0%

Weiterhin konnen alls Komponenten mit identischer
Abschreibungsmethode und -Dauer zusammengefalit
werden. Werden alle Komponenten dieser Anlage linear
abgeschrieben (identische Methode), so bedeutet dies fiir
diesen Fall, daB3 die Komponenten 3, 4 und 8 zusammen-
gefal3t werden konnen:

AfA Wert Anteil

Komponente 5 15 Jahre 3,1 Mio. EUR 22,14%
Komponente 1 8 Jahre 2,0 Mio. EUR 14,29%
Komponente 7 6 Jahre 3,0 Mio. EUR 21,43%
Komponenten 3/4/8 4 Jahre 5,5 Mio. EUR  39,29%
Kleinkomponenten 4 Jahre 0,4 Mio. EUR  2,86%
14,0 Mio. EUR  100,0%

Auch die moglicherweise auftretenden Kosten der Besei-
tigung einer Anlage am Ende ihrer Nutzungsdauer gehort
nicht in die Bewertung der Anlage. Dies erscheint sinn-
voll, weil diese Kosten oft wenig mit den wirklichen
Aufwendungen zu tun haben, sondern ausschlieBlich
politisch-ideologisch motiviert sind. Die kerntechnische
Industrie ist ein ausgezeichnetes Beispiel hierfiir: Dauerte
das alleine der ,,Probebetrieb® des Kernkraftwerkes in
Obrigheim, das im Friithjahr 2005 stillgelegt wurde noch
24 Jahre (!), so sind die ,,Kosten* der Demontage der
Anlage noch gar nicht abzusehen. Thre Einbeziehung in
die Anschaffungs- oder Herstellungskosten wére daher
nicht nur sachlich kaum moglich, sondern wiirde auch
kein den tatsdchlichen Verhiltnissen entsprechendes Bild
vermitteln.

Die Bewertung der Anschaffungs- oder Herstellungskos-
ten geschieht nach dem Stichtagsmodell (IAS 16.23),
d.h., der am Wert am Ansatzzeitpunkt ist mafigeblich.
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Dies ist insbesondere auch bei Kéufen in Fremdwahrung
malfgeblich (IAS 21 sieht ebenfalls die Zeitbezugsum-
rechnung vor, also die Umrechnung zum Transaktions-
zeitpunkt).

Ein hiufiges Problem sind weiterhin die Tauschgeschéf-
te. Die haufigsten Fille solcher Transaktionen sind

® das ,.echte” Tauschgeschéft (Sache gegen Sache);

® das unechte” Tauschgeschift (Sache hoheren Wertes
gegen Sache geringeren Wertes plus Ausgleich in
Geld) und

® die Dreieckskompensation (Sache von X an Y, eine
weitere Sachleistung von Y an Z und Zahlung von Z
an X).

Tauschgeschifte sind besonders im Auflenhandel hiufig,
weil man es da oft mit Partnern zu tun hat, die zwar
kaufwillig, aber auch zahlungsunfdhig sind, oder die
nicht iiber konvertible Wéhrungen verfiigen. Da solche
Geschéftspartner oft Waren oder Leistungen anstatt von
Zahlung bieten, sind die verschiedenen Arten von Tausch-
geschéften eine hiufige Losung.

Das Tauschgeschéft mull zundchst eine , kommerzielle
Substanz® besitzen. Dies bedeutet, dal} der eingetauschte
Gegenstand im Vergleich zur hingegebenen Sache eine
andere Cashflow-Struktur und von der Hohe her unter-
schiedliche Cash Flows aufweisen muf3. Der Austausch
eines Gegenstandes gegen ein anderes, technisch und von
der Nutzung her identisches Exemplar hitte damit keine
wirtschaftliche Substanz und keine Bewertung zur Folge.

IAS 16.24 schreibt hier die Bewertung zum beizulegen-
den Zeitwert (fair value) vor, was einen bestehenden
Absatzmarkt fiir die eingetauschten Gliter voraussetzt.

Einem Sachanlagegegenstand konnen Aufwendungen fiir
Abbruch, Rekultivierung usw. gegeniiberstehen. IFRIC 1
spricht hier von ,retirement obligations*. Fiir solche
Verpiiflichtungen ist eine Riickstellung im Umfang der
diskontierten Verpflichtung zu bilden. Die Anschaffungs-
kosten des Sachanlagegegenstandes werden um den
Riickstellungsbetrag erh6ht. Die Schétzung des Erfiillungs-
betrages und des Diskontierungszinsen ist jedoch i.d.R.
problematisch.

Fiir die Folgebewertung sieht IAS 16.29 zwei Methoden
vor:

® Anschaffungskostenmodell und
® Necubewertungsmodell.

Beim Anschaffungskostenmodell wird der Gegenstand
zu seinen Anschaffungs- oder Herstellungskosten ab-
ziiglich Abschreibungen und kumulierten Wertminder-
ungsaufwendungen bewertet. Hierbei wird jeder Teil der
Anlage mit einem separat identifizierbaren Anschaf-
fungswert getrennt abgeschrieben (IAS 16.43). Das Ab-
schreibungsvolumen ist planméBig iiber die Nutzungs-
dauer des Gegenstandes zu verteilen (IAS 16.50). Rest-
wert und Restnutzungsdauer miissen jedes Jahr iiberpriift
und Anderungen gemiB IAS 8 offengelegt werden. Da die
Abschreibung nach IFRS nicht den steuerlichen Vor-
schriften folgt, werden hierbei in aller Regel temporary
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differences entstehen, d.h., der tax base Wert des Gegen-
standes wird sich vom handelsrechtlichen Wert unter-
scheiden.

Beim Neubewertungsmodell ist der Gegenstand zum Zeit-
wert am Bilanzstichtag anzusetzen. Das Neubewertungs-
modell ist verpflichtend anzuwenden, wenn der Vermo-
genswert verldBlich bewertet werden kann. Hierzu ist es
in der Regel erforderlich, daf} eine externe, also objektive
Erkenntnisquelle fiir den Wert des jeweiligen Vermogens-
gegenstandes besteht, was in der Praxis nicht sehr haufig
ist. Dies schlieft Abschreibungen nicht aus, kann aber
auch zu Zuschreibungen fithren, wenn ein ansteigender
Wert etwa durch einen Marktpreis fiir solche Gegenstéin-
de verlaBlich festgestellt werden kann.

Vermdgensgegenstinde, die zeitlich unbeschrankt nutz-
bar sind (wie beispielsweise Grundstiicke), konnen nicht
planmédBig abgeschrieben, aber sehr wohl neubewertet
werden, wenn die allgemeinen Voraussetzungen hierfiir
erfiiltl sind.

Allgemein gilt hier:

® Wird ein Fair Value > Buchwert ermittelt, so ist eine
ergebnisneutrale Zuschreibung in eine Neubewertungs-
riicklage vorzunehmen; Neubewertungsverluste aus
Vorperioden sind jedoch zunéchst ergebniswirksam
zu kompensieren.

® Wird ein Fair Value < Buchwert ermittelt, so ist eine
ergebniswirksame auBerplanméiBige Abschreibung
vorzunechmen, wenn keine Neubewertungsriicklage
besteht.

Wird der Buchwert eines Vermodgenswertes durch eine
Neubewertung erhoht, so muf3 die Erhohung in die Neu-
bewertungsriicklage im Eigenkapital (und nicht als Er-
trag aus Neubewertung) gegengebucht werden. Die Bu-
chung erfolgt also direkt im Eigenkapital und geht nicht
iiber die Gewinn- und Verlustrechnung (was dem deut-
schen handels- und steuerrechtlichen Modell wider-
spricht). Dies gilt jedoch nicht, wenn eine Neubewertung
eine frithere auBerplanméfige Abschreibung riickgéngig
macht: dann ist auch im Rahmen der IAS/IFRS ein Ertrag
zu erfassen und ,,normale* {iber die GuV abzurechnen.

Wird der Buchwert eines Vermdgenswertes hingegen
durch die Neubewertung gesenkt, so ist zunédchst eine
bestehende Neubewertungsriicklage aufzulosen. Insofern
entsteht fiir die nierigere Bewertung keine Aufwendung.
Nur wenn keine Neubewertungsriicklage mehr besteht, ist
ein Neubewertungsaufwand zu erfassen und iiber die
Gewinn- und Verlustrechnung abzurechnen.

Wird ein Vermdgenswert verkauft, oder verschrottet, so
wird die ggfs. mitihm verbundene Neubewertungsriicklage
in die Gewinnriicklagen umgebucht. Auf diese Weise
werden frithere Werterhohungen indirekt (,,nachgelagert™)
zu Gewinnen.

Neubewertung wie Abschreibung findet immer kollektiv
auf eine Gruppe gleichartiger Vermogensgegenstinde
statt (IAS 16.37).

Ein Beispiel zeigt die Funktionsweise der Neubewertungs-
riicklage. Eine Sachanlage im Wert von 2,8 Mio. Euro
wird erworben. Die Abschreibungszeit betrage sieben
Jahre. Es kann darauf hingewiesen werden, daf} dies stets
nur eine betriebiibliche bzw. technische Abschreibungs-
zeit darstellt, weil das internationale Rechnungswesen
keine AfA-Tabelle kennt. Die Abschreibungsmethode ist
linear. Fiir den Gegenstand sei ein beizulegender Zeitwert
(fair value) verléBlich feststellbar. Die Neubewertung soll
alle zwei Jahre erfolgen:

t AfA Zeitwert Fair Value  Neube-  Riick-
wertung lage

0 2.800 TE 2.800 T€

1 400 TE 2.400 TE 2.500 T€

2 400 TE 2.000 TE 2.100 T€ 100 TE 100 T€

Zum Zeitpunkt null betrdgt der Wert der Anlage richtiger-
weise 2.800 T€ (Anschaffungskosten) und es besteht
keine Neubewertungsriicklage.

Im ersten Jahr werden 400 T€ abgeschrieben (ein Siebtel
der Anschaffungkosten), was einen Zeitwert von 2.400 T€
ergibt. Nach dem ersten Jahr findet keine Neubewertung
statt.

Im 2. Jahr werden erneut 400 T€ abgeschrieben. Das
ergibt einen Zeitwert i.H.v. 2.000 T€. Der verlaBlich
feststellbare beizulegende Zeitwert betragt jedoch 2.100
T€. Es findet also eine Neubewertung auf diesen Wert
statt. Der beizulegende Zeitwert ist grofler als der Buch-
wert; die Sache ist also mit 2.100 T€ zu bilanzieren und
eine Neubewertungsriicklage i.H.v. 100 T€ entsteht.

Dieser Restwert von 2.100 T€ wird nunmehr iiber die
restlichen fiinf Jahre abgeschrieben. Es entsteht also im
Folgejahr eine Abschreibung i.H.v. 420 T€:

t AfA Zeitwert Fair Value Neube-  Riick-
wertung lage

2 [...] 2.100T€

3 420 T 1.680 T€ 1.550 T€ 100 T€

4 420T€ 1260TE 1200TE -60T€ 40Te€

Im 4. Jahr findet die zweite Neubewertung statt. Hier
betrage der verldBlich festzustellende beizulegende Zeit-
wert 1.200 T€. Durch die — im 2. Jahr verdnderte —
Abschreibugn wird aber nur ein Zeitwert i.H.v. 1.260 T€
erreicht. Es muf} also eine Wertminderung um 60 T€
erfaflt werden. Hierfiir reicht die Neubewertungsriicklage,
die durch die Wertsenkung von 100 T€ auf 40 T€ sinkt.

Wire der beizulegende Zeitwert am Ende des 4. Jahres
jedoch kleiner als 1.160 T€ gewesen, so hitte die beste-
hende Neubewertungsriicklage nicht ausgereicht. Dann
wire es notwendig gewesen, eine Aufwendung in Hohe
der die Neubewertungsriicklage iibersteigenden Diffe-
renz zu buchen. Die Bewertungsmethodik verhindert
damit teilweise die Buchung von Neubewertungsauf-
wendungen.

Zur Frage der Abschreibungsmethode finden sich nur
sehr allgemeine Vorschriften in IAS 16.60-62. Der Bilan-
zierende ist damit verantwortlich, eine Methode zu fin-
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den, die einen ,richtigen” Wertverlauf abbildet. Da die
Abschreibugn ausschlieBlich handelsrechtlich geregelt
ist, besteht keine Beziechung zum jeweiligen nationalen
Steuerrecht. Es entstehen daher in der Regel Wertdif-
ferenzen zwischen der jeweils anwendbaren steuerlichen
Bewertung und dem Ausweis nach IAS/IFRS, die als
latente Steuern i.S.d. IAS 12 in Erscheinung treten. Das
entspricht im Prinzip dem neuen Handelsrecht, wo durch
die Abschaffung des alten Mafigeblichkeitsgrundsatzes
ebenfalls keine direkte Verkoppelung zwischen Steuer-
und Handelsbilanz mehr vorhanden ist.

Feste Regelungen iiber die anzusetzende Nutzungsdauer
bestehen ebenfalls nicht, so dal der Gegenstand iiber
seine voraussichtliche tatsdchliche oder betriebsiibliche
Lebensdauer abzuschreiben ist. Dies ist ein faktisches
Wahlrecht, d.h. der Bilanzierende hat diesbeziiglich eine
Defacto-Gestaltungsfreiheit, die durch den Komponenten-
ansatz auch in die Zusammenstellung von Komponenten
und damit die Gruppierung der Vermdgenswerte hinein-
reicht. Die Abschreibungsmethode soll lediglich den tat-
sachlichen Wertverlust abbilden (IAS 16.60), d.h., es gibt
keine ,,fiktive* Abschreibung wie etwa in §7 EStG und
den deutschen AfA-Tabellen. Der Leitgedanke hierbei ist
der Informationsnutzen fiir d en (in der Regel kapitalmarkt-
nahen) AbschluBleser, der sich ein Bild vom Sachanlage-
vermdgen des Unternehmens machen kdnnen soll.

Ein konkretes Rechenverfahren ist fiir die Abschreibung
des Sachanlagevermdgens ebenfalls nicht vorgeschrie-
ben. Die degressive Abschreibung ist damit grundsétzlich
erlaubt, und kann mit einem Wechsel von der degressiven
zur linearen Methode kombiniert werden, was mit §7 Abs.
2 und 3 EStG kompatibel wire. Der diesbeziigliche
Methodenwechsel wire allerdings nach IAS 8 berichts-
pflichtig. Hochstsdtze fiir die degressive Absetzung wie
etwa in §7 Abs. 2 EStG sind im IFRS-Regelwerk nicht
vorgeschrieben.

Allerdings sindnachIAS 16 auch Abschreibungsmethoden
zulissig, die in Deutschland wegen der Ubermacht steuer-
rechtlicher Regelungen kaum noch jemand kennt, so z.B.
die digitale Abschreibung, die — je nach tatsdchlichen
Verhaltnissen—progressiv (mit steigenden Abschreibungs-
betrdgen) oder degressiv (mit fallenden Abschreibungs-
betrdgen) ausgestaltet werden kann. Hier gilt allgemein

AK oder HK
Z Jahresziffern
i=1

Degression =

Hieraus kann dann die Abschreibung pro Periode be-
stimmt werden:

AfA i = Degression X Jahresziffern
Die Reihenfolge, in der die Jahresziffern in diese Formel
eingesetzt werden (fallend oder steigend) bestimmt, ob es
sich um eine degressive oder eine progressive Abschrei-
bungsmethode handelt.
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Beispiel: Das Anlagegut habe Anschaffungskosten von
24.000 € bei einer technischen Nutzungsdauer von 10
Jahren. Der Degressionsbetrag ist nunmehr:

24.000

=436,364 €
1+24+3+4+54+6+7+8+9+10

Degression =

Setzen wir die Jahresziffern 1 bis 10 in der Formel in
fallender Reihe an, also 10, 9, 8, 7, ..., 1, so erhalten wir
eine degressive Abschreibung, d.h., die jahrlichen AfA-
Betrige fallen:

Jahr AfA pro Jahr Zeitwert
0 24.000,00 €
| 4.363,64 € 19.636,36 €
2 3.927,27 € 15.709,09 €
3 3.490,91 € 12.218,18 €
4 3.054,55 € 9.163,64 €
5 2.618,18 € 6.545,45 €
6 2.181,82 € 4.363,64 €
7 1.745,45 € 2.618,18 €
8 1.309,09 € 1.309,09 €
9 872,73 € 436,36 €
10 436,36 € 0,00 €

Setzen wir die Jahreszahlen aber ansteigend in die Formel
ein (also 1, 2, 3, ..., 10), so erhalten wir eine progressive
AfA, d.h., die jahrlichen AfA-Betrdge steigen:

Jahr AfA pro Jahr Zeitwert
0 24.000,00 €
1 436,36 € 23.563,64 €
2 872,73 € 22.690,91 €
3 1.309,09 € 21.381,82 €
4 1.745,45 € 19.636,36 €
5 2.181,82 € 17.454,55 €
6 2.618,18 € 14.836,36 €
7 3.054,55 € 11.781,82 €
8 3.490,91 € 8.290,91 €
9 3.927,27 € 4.363,64 €
10 4.363,64 € 0,00 €

Aufdiese Art konnte der wirkliche Wertverzehri.S.d. IAS
16.60 abgebildet werden: Computer veralten beispielsweise
am Anfang schneller als am Ende ihrer Nutzungsdauer,
wohingegen der Wertverzehr bei vielen Industriecanlagen
oder auch bei Verkehrsmitteln gegen Ende der techni-
schen Lebensdauer hoher als am Anfang ist.

Auch eine leistungsbezogene Abschreibung ist denkbar,
etwa bei Fahrzeugen oder anderen Anlagen, die einen
Leistungseinheitenzéhler besitzen.

Beispiel: Ein Fahrzeug habe eine technische Gesamt-
leistung von 200.000 km. Die Anschaffungskosten von
20.000 € sollen nach Leistungseinheiten verteilt werden.
Je Kilometer konnte nunmehr eine leistungsabhingige
Abschreibung von 0,10 € gerechnet werden. Die Gesamt-
hohe der Abschreibung pro Rechnungsperiode hingt
damit von der Fahrleistung der Rechnungsperiode ab.
Legt das Fahrzeug im ersten Jahr 40.000 km zuriick, so
sind 20% der Anschaffungskosten oder 4.000 € abzu-
schreiben. Anders als bei einer planmifiigen Abschrei-
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bung wiirde hier kein vorab festgelegter Abschreibungs-
plan bestehen, sondern die Abschreibung vom Fahrten-
buch bestimmt werden. Dies ist insbesondere mit der
Forderung des IAS 16.60 nach Wiedergabe des wirkli-
chen Wertverlustes vereinbar. Insbesondere soll nach IAS
16.61 die gewdhlte Abschreibungsmethode jedes Jahr
iberpriift werden.

Die Anlage ist auszubuchen, wenn sie aus dem Anlage-
vermdgen ausscheidet oder kein kiinftiger wirtschaftli-
cher Nutzen mehr festzustellen ist. Wird die Nutzung der
Anlage beendet, die Anlage aber noch zur Verduferung
bereitgehalten, dann darf sie nicht mehr abgeschrieben
werden und muB als ,,zeld for sale nach IFRS 5 klassifi-
ziert und behandelt werden. Der Gewinn oder Verlust aus
der VerduBerung von Anlagen ist in der GuV auszuwei-
sen, aber Gewinne diirfen nicht als Umsatz angegeben
werden (sondern miissen separiert werden) (IAS 68).

Zu den offenlegungspflichtigen Tatbestinden gehort fiir
jede Gruppe von Sachanlagen:

® die Bewertungsgrundlage,

® die verwendete Abschreibungsmethode,

® die zugrundegelegten Nutzungsdauern und Ab-
schreibungsmethoden,

® Bruttobuchwert und kumulierte Abschreibungen und
sonstige Wertminderungsaufwendungen,

® cine Uberleitung des Buchwertes zu Beginn und zu
Ende der Periode unter gesonderter Angabe der Zu-
génge, zur VerduBerung gemdfl IFRS 5 gehaltenen
Vermogenswerte, Erwerbe durch Unternehmens-
zusammenschliisse, Neubewertungen, Abschreibun-
gen usw,

® alle anderen ggfs. eingetretenen Anderungen.

Zudem sind auch Beschrinkungen von Verfiigungsrech-
ten, mit den Anlagen zusammenhingende Sicherungs-

geschéfte und weitere begleitende Informationen angabe-
pflichtig.

5.9. IAS 17: Leases

Gegenstand dieses Regelungselementes sind Leasing-
vertrége iiber bewegliche und unbewegliche Vermogens-
gegenstidnde mit Ausnahme

® von Leasingvertrdgen iiber Explorationsrechte fiir
natiirliche Ressourcen und

® [ casingvertrdge iiber Lizenzrechte an gewerblichen
Schutzrechten wie Urheberrechte, Patente usw (IAS
17.2).

Die Bewertungsrichtlinien dieses Standards gelten nicht
fiir

® Vermogensgegenstinde, die als Investment Property
(IAS 40) gehalten werden und
® biologische Vermogensgegenstéinde nach IAS 41,

obwohl der Standard dem Grunde nach fiir diese Dinge
anwendbar ist.

Hauptgegenstand des Standards ist die bilanzielle Zuord-
nung des Leasinggegenstandes. Ein Lease wird in IAS
17.4 als ein Vertrag definiert, durch welchen der Leasing-
geber dem Leasingnehmer gegen Entgelt oder eine Serie
von Entgelten (eine Zahlungsreihe, also eine Rente) das
Nutzungsrecht an der Leasingsache auf Zeit verschafft.
Diese Grundregel steht zwischen der Typendefinition des
Mietvertrages (§535 BGB) und des Pachtvertrages (§581
BGB) auf der einen Seite und des Kaufvertrages (§433
BGB) auf der anderen Seite. Wahrend Kauf- und Mietver-
trag unterschiedlich bilanziell behandelt werden, gibt es
nur einen Leasingvertrag. Dessen bilanzielle Behandlung
wird durch die Details der jeweiligen Vertraglichen Rege-
lung bestimmt, durch welche der Vertrag als Finance
Lease oder oder als Operate Lease qualifiziert und dem
Kauf- oder Mietvertrag gleichgestellt wird. Finance Lea-
sing ist dabei die Leasingform, die im Effekt eine Finan-
zierung ergibt, also dem finanzierten Kauf nahesteht.
Operate Leasing wird im Gegensatz hierzu wie ein Miet-

® Bei finance leasing ist der Gegenstand beim Leasing-
nehmer zu bilanzieren. Dieser bucht Abschreibungen
wie bei einem gekauften Objekt; die Leasingraten sind
mit ihrem Zinsanteil eine Zinsaufwendung und mit
ihrem Tilgungsanteil die Tilgung einer anfanglich
eingegangenen Verbindlichkeit in Hohe des Wertes

® Bei operate leasing sind die Leasingraten in voller
Hohe als Aufwand zu erfassen und der Leasing-
gegenstand bleibt in der Bilanz des Leasinggebers.
Der Leasingnehmer mufl weder eine Verbindlichkeit

Wesentliches Element der Klassifizierung ist der Uber-
gang aller wesentlichen Risiken und Nutzungsrechte auf

Eigentumsiibergang
am Ende der Leasingzeit? Ja
Nein
vertrag behandelt:
Der Leasingvertrag enthdlt
eine Kaufoption? Ja
L Nein
Die Leasingzeit umfafst den grofiten
Teil der technischen Lebensdauer? Ja der Leasingsache;
LNein
Der abgezinste Gegenwartswert der
Leqsmgzahlungen ist groffer oc.ler noch Abschreibungen buchen.
gleich dem Marktwert des Leasing- Ja
gegenstandes?
LNein
v
Operate Leasing Finance Leasing

d.h., Bewertung wie Mietvertrag

d.h., Bewertung wie Kaufvertrag
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den Leasingnehmer durch den Leasingvertrag (IAS 17.8).  vom 21.3.1972, F/IVB2-S2170-11/72, BStBIIS. 188
Dies kommt dem wirtschaftlichen Eigentum des §39 Abs.  (Immobilien-Leasing-Erla8) und vom 19.04.1971, IV B/
2 AO durch tatséchliche Sachherrschaft gleich. Wahrend  2-S2170-31/71, BStBI1 1971, 264 (Mobilien-Leasing-
die grundsitzliche Regelung der AO noch mit den IFRS  Erlaf}) Regelungen, die den Standards findamental wider-
kompatibel zu sein scheint, gibt es in den BMF-Schreiben  sprechen:

Zusitzlich zu der Unterscheidung der Standards kennt die Finanzverwaltung den Begriff des Spezialleasing. Dieses
besteht in einem Leasingverhéltnis iiber eine speziell fiir den Leasingnehmer gefertigte Sache und fithrt immer zur
Zurechnung beim Leasingnehmer. Beim Finanzierungsleasing entscheidet aus Sicht der deutschen Finanzverwaltung
grundsitzlich das Bestehen einer Kaufoption, durch welche die Sache dem Leasingnehmer zugeordnet wird:

Arten von Leasingvertragen und ihre bilanzielle Behandlung

Finanzierungsleasing ohne Kauf- Finanzierungsleasing Auf Leasingnehmer zugeschnittenes
option aber ggfs. mit Verldngerung mit Kaufoption sog. Spezialleasing
Zurechnung beim Leasinggeber Zurechnung beim Leasingnehmer Zurechnung beim Leasingnehmer

Fiir die bilanzielle Zuordnung von Gebéuden gibt es jedoch aus dem Immobilien-Erlaf} die sogenannte 40/90%-Regel,
die die Bilanzierung von Gebduden vom Anteil der Grundmietzeit an der betriebsgewohnlichen Nutzungsdauer der
Immobilie festmacht —wobei eine Zuordnung beim Leasingnehmer (!) auch erfolgen soll, wenn die Grundmietzeit unter
40% der Nutzungsdauer des Gebdudes betragt:

Bilanzielle Behandlung von Gebduden (Tz. 12 ¢):

Grundmietzeit des Leasingvertrages in % der betriebsgewohnlichen Nutzungsdauer
AfA-Tabellen anwenden - Fiktion 50 Jahre bei Anwendung des §7 Abs. 4 Satz 1 oder Abs. 5 EStG (=Gebdude-AfA nach Baujahr)

P —
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

< > < > < >

Bilanzielle Zurechnung von Gebduden aufgrund Tz. I 2 ¢ des Leasingerlasses beim:

Leasingnehmer Mietzeit ab einschlieB3lich 40% bis einschl. 90%: L'nehmer
Zurechnung zum Leasinggeber:

® Finanzierungsleasing mit Kaufoption, wenn bei Ausiibung
dieses Rechts der Gesamtkaufpreis nicht niedriger ist als der
unter Anwendung der linearen AfA ermittelte Buchwert plus
Buchwert fiir Grund und Boden oder der niedrigere gemeine
Wert des Grundstiicks bei Verduferung (= VerduBerungs-
wert, §9 BewG)

® Finanzierungsleasing mit Mietverlingerungsoption, wenn
Anschluimiete > 75% der Vergleichsmiete

Sonst Zurechnung zum Leasingnehmer:

Es kann also zu einer steuerrechtlichen Einschitzung  ZinsfuBles steht i.d.R. nur die iterative Zielwertsuche zur
eines Leasingverhiltnisses kommen, die derhandelsrecht- ~ Verfiigung; die oft dargestellten Naherungsformeln pro-
lichen Einordnung nach IFRS widerspricht. Wahrend die  duzieren Fehler, die mit einem ordnungsgeméBen Rech-
Frage der Kaufoption in der Praxis noch oft mit den  nungswesen zumeist nicht kompatibel sind. Die Anwen-
Regelungen des IAS 17.7-19 zur Deckung zu bringen ist,  dung der internen ZinsfuB3rechnung ist in IAS 17.20 bei
besteht hinsichtlich der Einschédtzung der kurzfristigen  der Erstbewertung der Leasingsache ausdriicklich zuge-
Leasingverhéltnissei.d.R. schon wegen der Kurzfristigkeit ~ lassen.

keine Moglichkeit einer gleichartigen Beurteilung. Der
tax base Wert einer kurzfristig geleasten Immobilie wird
also nahezu stets anders sein als der IFRS-Auswesis.

Grundgedanke der internen ZinsfuBmethode ist, daB3 jede
zum Zeitpunkt ¢ beim Leasinggeber eingehende Leasing-
zahlung (£) als Return on Investment auf eine anfangli-
Wihrend die Buchung des Leasingaufwandes bei operate  che Investitionsausgabe 4 zum Zeitpunkt ¢ (4,) betrachtet
leasing unproblematisch ist, wirft die Behandlung des  wird. Durch Abzinsen jeder Zahlungsdifferenz fiir jede
finance leasing finanzmathematische Probleme auf, denn ~ Einzelperiode ¢ = {0, 1, 2, ..., n} kann der Barwert C der
in den meisten Léndern ist der Leasinggeber nicht ver-  gesamten Zahlungsreihe ermittelt werden:

pflichtet, den angewandten internen Zinsful zu nennen n

(und wire er hierzu verpflichtet, wiirde es u.U. kaum noch C= Z (E,— A)(1+ i)_t
Leasinggeschéfte geben). Fiir die Ermittlung des internen =0

©HZ
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Dies ist nichts als eine Anwendung der bekannten
Kapitalwertmethode aus der Finanzmathematik, die auf
einer Anwendung der bekannten Zinseszinsformel in
threr Anwendung zur Barwertrechnung beruht:

C
Cp=——=C,(1+i)"
0 (l+l)n n( l)

Da man die Kapitalwertformel nicht nach C umstellen
kann, muf3 man den Wert, bei dem der Kapitalwert C
genau null ist, per iterative Zielwertsuche feststellen. Die
heute tiblichen Tabellenkalkulationsprogramme bieten
hierfiir komfortable Funktionen. Der Zins, der sich ergibt,
wenn der Barwert C der gesamten Zahlungsreihe null
erreicht, ist der interne Zinsfull oder Effektivzins des
Leasingvertrages.

Ein Beispiel: Bei einem Leasinggegenstand im Wert von
60.000 € und einer Leasingzeit von drei Jahren erhélt
einen internen Zins von " = 12,0443983% und die
folgende Kapitalwertrechnung:

t (E-A) (E-A) - (1+i)!
0 -60.000,00 € -60.000,00 €
1 25.000,00 € 22.312,58 €
2 25.000,00 € 19.914,06 €
3 25.000,00 € 17.773,36 €
Summe 15.000,00 € 0.00 €

Der interne Zins von " = 12,0443983% Wert entspricht
zugleich der effektiven Verzinsung, wenn keine weiteren
Zahlungen (wie beispielsweise Vertragsgebiihren) zu be-
riicksichtigen sind und alle Zahlungen piinktlich erfol-
gen.

Berechnet man fiir jedes einzelne Jahr zunéchst den Zins,
subtrahiert man diesen von der Zahlungssumme um die
Tilgung zu erhalten, so erbringt dies die folgende Annuita-
tentabelle:

t Zinsen Tilgung Summe Restwert
0 60.000,00 €
1 7.226,64 € 17.773,36 € 25.000,00 € 42.226,64 €
2 5.085,94 € 19.914,06 € 25.000,00 € 22.312,58 €
3 2.687,42 € 22312,58 € 25.000,00 € 0,00 €
z 15.000,00 € 60.000,00 € 75.000,00 €

Die oben skizzierte Vorgehensweise eignet sich auch,
AbschluBigebiihren und Restwerte einzubeziehen. Diese
Sonderzahlungen erhohen oder senken einfach die ein-
zelnen Raten. Eine zusammen mit der ersten Rate fallige
Abschlufigebiihr von 1.000,00 € sowie ein zusammen mit
der letzten Rate félliger Restwert der Leasingsache von
5.000,00 € wiirde einen Effektivzins von 7*=16,2109948%
bewirken und zu folgender Annuitétentabelle fiihren:

t (E-A) (E-A) - (1+i)!
0 -60.000,00 € -60.000,00 €
1 26.000,00 € 22.373,10 €
2 25.000,00 € 18.511,67 €
3 30.000,00 € 19.115,23 €
Summe 26.000,00 € 0.00 €

Die Annuititentabelle sihe jetzt genauso aus wie vorste-
hend; im 1. Jahr kdme jedoch die Buchung der AbschluB3-
gebiihr i.H.v. 1.000,00 € und im letzten Jahr die Sonder-
tilgung von 5.000,00 € hinzu.

Da die Methode des internen Zinsfufles recht aufwendig
ist, hat sich aus der vordigitalen Zeit eine Alternativme-
thode erhalten, die ohne Zinsberechnung auskommt. Die-
ses Verfahren berechnet den Zinsanteil jedes Jahres statt-
dessen mit der Formel

ZZins - und Kostenanteil

Summe Zahlenreihe

X Anzahl restl Raten +1

Die Summe der Zins- und Kostenanteile aller Raten
betragt hier 15.000 € (Differenz aus dem Anlagewert und
der Summe aller Zahlungen). Die Summe der Zahlenrei-
he betrédgt 1 +2+3 =6. Das ergébe fiir unseren Beispielfall
(in seiner Version ohne Gebiihr und ohne Restwert) die
folgende Annuitétentabelle:

t Zinsen Tilgung Summe Restwert
0 60.000,00 €
1 7.500,00 € 17.500,00 € 25.000,00 € 42.500,00 €
2 5.000,00 € 20.000,00 € 25.000,00 € 22.500,00 €
3 2.500,00 € 22.500,00 € 25.000,00 € 0,00 €
2 15.000,00 € 60.000,00 € 75.000,00 €

Diese Tabelle zeigt das gleiche Verhalten wie die obenste-
hende ,,exakte* Berechnung, d.h., der Anteil der Tilgung
nimmt zu und der Anteil der Zinsen nimmt ab. Die
Summe der Zins- und die Summe der Tilgungszahlen ist
exakt richtig, aber deren Zuordnung in der Zeit ist unge-
nau. Die Zinsstaffelmethode hat zudem den Nachteil,

® Dbei langer Leasingdauer oder
® Dbei hohem internem Zins

falsche Ergebnisse zu produzieren. Auch das betrachten
wir an einem Beispiel: Eine Leasingsache im Wert von
1.000.000 € soll auf 20 Jahre vermietet werden. Die
Leasingrate betrage 120.000 € pro Jahr; Abschlufigebiihren
oder Restwerte bestehen nicht.

Die interne Verzinsung betragt hier 10,316% (was nicht
unbedingt ein ungewo6hnlich hoher Darlehenszins ist),
aber die erste nach der Zinsstaffelmethode ermittelte
Zinssumme betragt 133.333,33 €, was einer Tilgung von
—13.333,33 € gleichkommt, denn die Annuitét ist ja nur
120.000 €. Der Vertrag ist also offensichtlich mit der
Zinsstaffelmethode nicht abrechenbar. Die Zinsstaffel-
methode ist daher auBerhalb von Priifungen kaum noch
irgendwo anzutreffen.

Die Buchungen des Leasingverhéltnisses sind bei Zu-
rechnung der Leasingsache zum Leasingnehmer unprob-
lematisch, weil sie denen des Mietverhéltnisses gleichen:

Buchungen des [ easinggebers:

Die Anschaffung der Anlage ist wie jede andere Investi-
tion zu buchen:

Anlagekonto

Vorsteuer AN  Verbindlichkeiten



-58 -

Wird die Leasingsache dem Leasingnehmer tiberlassen,
so bucht der Leasinggeber bei jedem Zahlungstermin die
Sollstellung einer Forderung:

AN  Umsatzerlose
Umsatzsteuer

Forderungen

Gleichzeitig konnen jedes Jahr Abschreibungen gebucht
werden:

Bilanzielle AfA AN  Anlagekonto

Buchungen des Leasingnehmers:

Dieser erfafit lediglich die Leasingraten als Betriebsaus-
gaben:

Leasingaufwendungen

Vorsteuer AN  Zahlungskonto

Bei Zurechnung der Leasingsache zum Leasingnehmer
wird die Sache jedoch etwas komplizierter:

Buchungen des Leasinggebers:

Die Anschaffung der Anlage ist wie vorstehende demon-
striert zu buchen:

Anlagekonto

Vorsteuer AN  Verbindlichkeiten

Der Leasinggeber bucht eine Forderung in Hohe der
Summe des Anlagewertes. Die Forderung bucht den Wert
der Anlage aus, die damit also aus der Bilanz des Leasing-
gebers verschwindet:

Forderungen AN  Anlagekonto

Die Buchung ist umsatzsteuerfrei, weil zu diesem Zeit-
punkt noch keine unternehmerische Leistung abgerech-
net wurde.

Die Sollstellung der Leasingrate bei Félligkeit erfolgt
dann:

Forderungen AN  Umsatzerlose (Zins)
Forderungen (Tilgung)

Umsatzsteuer
Und der (piinktliche) Zahlungseingang wére zu buchen:

Zahlungskonto AN  Forderungen

Buchungen des Leasingnehmers:

Der Leasingnehmer bucht die Uberlassung der Anlage
wie zuvor schon der Leasinggeber umstzsteuerfrei, weil
zum Zeitpunkt der Uberlassung keine Zahlung geleistet
wird:

Anlagekonto AN  Verbindlichkeiten

Der zu dotierende Wert entspricht dabei dem Gesamtwert
der Anlage ohne Zins- und Kostenanteil.

Die Buchung der Zahlungen wire dann jeweils folgender-
maBen abzubilden:

Verbindlichkeiten (Tilgung)
Zinsaufwand (Zins)

Vorsteuer AN  Zahlungskonto

Neben der komplexen Unterscheidung dieser beiden
Grundformen des Leasing spielen auch sale-and-lease-
back-Operationen eine Rolle (IAS 17.58-66). Bei diesem
Geschiftstyp verduflert ein Unternehmen eine Anlage, die
er sogleich vom Kaufer zuriickmietet. Dies kann sowohl
zu Finanzierungs- als auch zu operate-Leasing fiihren.
Wenn eine sale-and-lease-back-Operationen zu einem
Operate Leasing fihrt, so ist ein aus dem Wertunterschied
zwischen Buchwert (carrying amount) und beizulegen-

Verkaufspreis zu beizulegendem
Zeitwert (IAS 17.61)

Buchwert gleich
beizulegendem Zeitwert

Buchwert unter beizule-
gendem Zeitwert

Buchwert iiber beizule-
gendem Zeitwert

Gewinn Kein Gewinn, Gewinn in der GuV (Nicht anwendbar)
kein Verlust ausweisen
Verlust Kein Gewinn, (Nicht anwendbar) Verlust in der GuV

kein Verlust

ausweisen

Verkaufspreis unter beizulegen-
dem Zeitwert (IAS 17.61)

Buchwert gleich
beizulegendem Zeitwert

Buchwert unter beizule-
gendem Zeitwert

Buchwert iiber beizule-
gendem Zeitwert

Gewinn

Kein Gewinn

Gewinn in der GuV

Kein Gewinn

ausweisen
Verlust nicht aus kiinftigen Verlust in der GuV Verlust in der GuV -
Leasingzahlungen unter Markt- | ausweisen ausweisen

preis ausgeglichen

Verlust wird aus kiinftigen
Leasingzahlungen unter Markt-
preis ausgeglichen

Verlust iiber die
Leasingdauer verteilen

Verlust iiber die
Leasingdauer verteilen

Verkaufspreis iiber beizulegen-
dem Zeitwert (IAS 17.61)

Buchwert gleich
beizulegendem Zeitwert

Buchwert unter beizule-
gendem Zeitwert

Buchwert iiber beizule-
gendem Zeitwert

Gewinn

Gewinn iiber die
Leasingdauer verteilen

Gewinn iiber die
Leasingdauer verteilen

Gewinn iiber die
Leasingdauer verteilen

Verlust

kein Verlust

kein Verlust
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dem Zeitwert (fair value) entstehende Gewinn oder Ver-
lust unverziiglich auszuweisen (IAS 17.61). Ist der
Verkaufspreis unter dem beizulegenden Zeitwert, muf3
jedweder Gewinn oder Verlust ebenfalls unverziiglich
ausgewiesen werden, wenn er nicht durch kiinftige
Leasingzahlungen unter Marktwert ausgeglichen wird.
Ein Ausgleich eines Verlustes durch giinstigere Leasing-
bedingungen soll durch Verteilung des Verlustes iiber die
Leasingdauer stattfinden. Die vorstehende Tabelle zeigt
die wichtigsten Fille.

Ungeldst ist die Frage, wie der Leasingfall zu behandeln
ist, wenn der Leasingnehmer im Namen des Leasing-
gebers und Eigentiimers der Leasingsache an der Herstel-
lung der Leasingsache mafBigeblich beteiligt ist. Da der
Leasingnehmer bei manchen Vertragsgestaltungen bei
der Konstruktion des Leasinggegenstandes weitgehend
freie Hand hat, kann er wéhrend der Bauphase als Eigen-
tiimer betrachtet werden. IAS 17 gibt hierzu keine Aus-
kunft. Der Bilanzierende ist daher u.a. verpflichtet, ge-
méal Framework und IAS 8 den IAS 17 analog anzuwen-
den.

Inder Offenlegung miissen jeweils die Leasingverhéltnisse
mit Laufzeiten bis zu einem Jahr, langer als einem Jahr
und unter fiinf Jahren sowie ab fiinf Jahren separat
angegeben werden.

5.10. IAS 18: Revenue

Ertrag ist der aus der gewohnlichen Tétigkeit des Unter-
nehmens resultierende BruttozufluB3 wirtschaftlichen
Nutzens wihrend der Berichtsperiode, der zu einer Erho-
hung des Eigenkapitals fiihrt, soweit er nicht aus Einlagen
der Anteilseigner stammt (IAS 18.7). IAS 18 regelt
Ertrage aus

® dem Verkauf von Giitern,

® der Erbringung von Dienstleistungen und,

® der Nutzung von Vermdgenswerten durch Dritte ge-
gen Zinsen, Nutzungsentgelte und Dividenden.

Er befaft sich nicht mit Leasingertrdgen (IAS 17), Divi-
denden aus Konzerngesellschaften (IAS 28), Ver-
sicherungsvertrigen nach IFRS 4, Anderungen des beizu-
legenden Zeitwertes (IAS 39), Wertdnderungen kurzfris-
tiger Vermogensgegenstande (IAS 2), dem erstmaligen
Ansatz biologischer Vermogensgegenstinde (IAS 41)
und dem Abbau von Bodenschétzen (IFRS 6).

Grundlegende Bewertungsregel ist die Bemessung zum
beizulegenden Zeitwert der erhaltenen oder zu beanspru-
chenden Gegenleistung (IAS 18.9).

Fir Dienstleistungsgeschifte, die sich iiber eine Zeit
erstrecken, ist die percentage-of-completion-Method zu-
lassig (IAS 18.20), wenn die Hohe der Ertrdge verlafllich
geschétzt werden kann, es wahrscheinlich ist, dal
wirtschftlicher Nutzen der Unternehmung zuflief3t, der
Fertigstellungsgrad bestimmt werden kann und die fiir die
Abwicklung des Geschifts zu erwartenden Kosten zuver-
lassig bestimmt werden konnen. IAS 18.24 schreibt eine
Zahl moglicher Berechnungsmethoden zur Ermittlung
des Fertigstellungsgrades vor:

® nach erbrachter Arbeitsleistung,

® nach bereits erbrachter Leistung als Prozent der
Gesamtleistung oder

® nach Verhiltnis der angefallenen Kosten zu den ge-
schitzten Gesamtkosten des Projektes.

Von diesem Fall abgesehen darf der Ausweis des Ertrages
aber erst stattfinden, wenn die Unternehmung des Gegen-
stand nebst allen wesentlichen Risiken an den Ké&ufer
ibertragen hat, keine Eigentumsrechte oder &hnliche
Verfligungsberechtigungen mehr hilt, der Betrag des
Ertrages verlaBBlich bestimmt werden kann, es wahr-
scheinlich ist, daB der Unternechmung aus dem Geschift
ein wirtschaftlicher Nutzen zuflieit und die auf die Trans-
aktion entfallenden Kosten zuverldssig bestimmt werden
konnen (IAS 18.14). Insofern ist das Realisationsprinzip
festgeschrieben, dall im Bereich des deutschen Rechts
ehereine Frage des Gewohnheitsrechts und des Rechnungs-
ausweises nach §§14 ff UStG darstellt.

Diese Frage kann im Einzelfall problematisch sein, so daf3
der Anhang zu IAS 18 Richtlinien fiir eine Vielzahl von
Einzelfillen bietet. So soll bei Giitern, die eine Installati-
on erfordern, der Ertrag ausgewiesen werden, wenn der
Kéufer die Lieferung angenommen hat und die Installa-
tion und/oder Inspektion abgeschlossen ist. Bei einem
Kauf mit ausgehandeltem Riickgaberecht soll der Ertrag
hingegen erst bei Ablauf der Riickgabefrist ausgewiesen
werden. Dies gilt jedoch nicht fiir Verkdufe an Verbrau-
cher, weil dies kein ,,ausgehandeltes®, sondern ein gesetz-
liches Riickgaberecht darstellt. Bei Kommissionsverkédufen
soll der Ertrag erst ausgewiesen werden, wenn der Kom-
missiondr die Ware verkauft hat und bei Nachnahme-
kdufen erst im Moment der Vereinnahmung des Betrages
durch den Agenten oder Postzusteller.

Vorauszahlungen fiihren erst bei Lieferung der bestellten
Ware zu einem Ertrag, wiren also auf Seiten des Kéufers
als Forderung ,,Geleistete Vorauszahlungen* zu aktivie-
ren udn auf Seiten des Lieferanten als Verbindlichkeit
,Erhaltene Anzahlungen* zu passivieren. Erst im Mo-
ment der eigentlichen Lieferung wiirde der Verkdufer die
passivierte Anzahlungsverbindlichkeit ausbuchen und
als Ertrag ausweisen.

Bei Verkéufen liber fortgesetzte Lieferungen (Zeitschriften-
abos) wiirde gemél dem Anhang zu IAS 18 der Ertrag
jeweils mit dem auf eine Lieferung entfallenden Teilbe-
trag ausgewiesen werden und bei Grundstiicksverkdufen
in dem Moment, in dem der erforderliche Rechtstitel (z.B.
durch Eintragung in das Grundbuch) auf den Kéufer
iibergeht.

Nach IAS 18.35 erforderliche Offenlegungen sind:

® dic angewandten Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden,

® der Betrag jeder bedeutsamen Kategorie von Ertragen,
wobei Verkauf von Giitern, Dienstleistungen, Zinsen,
Nutzungsentgelte und Dividenden als Kategorien vor-
geschrieben werden sowie

® der Betrag der Ertrige aus Tauschgeschiften aus
diesen Kategorien.
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5.11. IAS 19: Employee Benefits und IAS 26:
Accounting and Reporting by Retirement
Benefit Plans

IAS 19 und 26 bilden ein zusammengehdriges Paar, so
daf3 sie in diesem Werk auch zusammen behandelt wer-
den. Wiahrend IAS 19 sich eher generell mit Leistungen
an Arbeitnehmer befafit, geht es in IAS 26 primér um die
betriebliche Rentenversicherung. IAS 19 befal3t sich haupt-
séchlich mit der Bestimmung der in die betriebliche
Rentenversicherung (und andere Leistungen an Arbeit-
nehmer) einzubringenden Aufwendungen wahrend 1AS
26 den Ausweis des Vermogens regelt, das die Substanz
der Zukunftssicherung darstellt. IAS 26 ergénzt damit
IAS 19.

»Leistungen an Arbeitnehmer* sind solche zwischen der
Unternehmung und einer Gruppe von Arbeitnehmern,
ihren Reprisentanten — zum Beispiel von Gewerkschaf-
ten im Rahmen von Tarifvertrigen — oder einzelnen
Arbeitnehmern, aufgrund gesetzlicher Erfordernisse oder
aufgrund ,,informeller Praktiken®, die man im Arbeits-
recht auch als ,betriebliche Ubung* kennt (IAS 19.3).
Dies umfaflit eine Vielzahl von Lohn- und Lohn-
nebenkosten, Sozialkosten und anderen Leistungen des
Arbeitgebers, die in IAS 19.4 aufgezihlt werden; der
Standard befaBt sich aber vorwiegend mit langfristig
geltenden Vereinbarungen, da diese mehr buchhalteri-
sche- und Bewertungsprobleme aufwerfen. Lohnzahlun-
gen oder die gesetzlichen Zwangsversicherungen sind
nicht oder kaum relevant.

Zudem sind share-based payments an Arbeitnehmer nicht
Gegenstand der IASs 19 und 26, denn diese werden
bereits in IFRS 2 behandelt.

IAS 19 unterscheidet dabei zunéchst

® kurzfristige Leistungen und
® langfristige Leistungen.

Kurzfristige Leistungen sind Lohne, Gehélter, Sozial-
versicherungsbeitrage, Urlaubs- und Krankengeld, Ge-
winn- und Erfolgsbeteiligungen, geldwerte Leistungen
usw. (IAS 19.8). Die Kurzfristigkeitsgrenze ist der schon
bekannte Zeitraum von 12 Monaten. Die bilanzielle Be-
handlung dieser Leistungen ist in aller Regel einfach, weil
zur Erfassung des Aufwandes keine finanzmathematischen
Konzepte erforderlich sind. Der Betrag solcher kurzfris-
tigen Leistungen ist ohne Abzinsung als Verbindlichkeit
bis zur Zahlung auszuweisen (IAS 19.10). Leistungen
ohne Arbeitsleistung wie Urlaubsgeld oder Lohnfortzah-
lung bei Krankheit sind bei Eintritt des jeweiligen Falles
auszuweisen; falls sie durch vorherige Arbeitsleistung
mangespart® werden (,,accumulating compensated ab-
sences*), sind sie zusammen mit der jeweiligen Arbeits-
leistung auszuweisen (IAS 19.11). Dies kann zur
Rechnungsabgrenzung fiihren und die Zwolfmonatsgrenze
sprengen.

Beispiel: Die Arbeitnehmer eines Unternehmens kdnnen
ungenutzte Urlaubstage auszahlen lassen oder in das
Folgejahr ,,mitnehmen®. Die Unternehmung muf} daher
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am Jahresende eine Verbindlichkeit in Hohe der unge-
nutzten Urlaubstage (die ja zu einer Auszahlung fithren
konnen) passivieren (IAS 19.11 i.V.m. IAS 19.14). Ob-
wohl die Auszahlungspflicht hier dem Grunde nach
ungewiB ist, weil die ungenutzten Urlaubstage ja auch
noch in Anspruch genommen werden koénnen, besteht
keine Eventualverbindlichkeit (IAS 37), weil bei Inan-
spruchnahme dennoch eine dem Grunde nach sichere
Lohnzahlungspflicht (Urlaubslohn) ohne Arbeits-
gegenleistung des Arbeitnehmers besteht. Ahnliches gilt
auch fiir Leistungen wie Weihnachtsgelder, Erfolgs-
primien usw., die ja i.d.R. auch am Jahresende nicht
automatisch verfallen. Solche kurzfristigen Leistungen
konnen also stets mehrere Jahre betreffen.

Langfristige Leistungen finden meist nach Ende des
Arbeitsverhéltnisses oder mindestens nach langjéhriger
Beschiftigung statt und sind i.d.R. Vorsorgeleistungen
wie Rente- und Lebensversicherungen, medizinische Ver-
sorgung nach dem Arbeitsverhéltnis aber auch Sonder-
urlaub nach langjéhriger Dienstzeit, Jubilden oder Leis-
tungen aus Anlafl der Beendigung des Arbeitsverhéltnis-
ses.

Pensionspldne und #hnliche Versorgungsmodelle (post
employment benefits) werden in IAS 19.24 ff und in IAS
26 geregelt. Diese Modelle folgen i.d.R. einem langfristi-
gen Sparplan, der zumeist in Kooperation mit einem ex-
ternen Versorgungstriger wie einem Fonds oder einer
Versicherung erbracht wird. Der IAS 19 und 26 unter-
scheiden daher iibereinstimmend:

® Beitragsorientierte Plane (Defined Contribution
Plans): Bei dieser Form der Bildung von Pensions-
riickstellungen ist ein fester Zahlungsbetrag pro Peri-
ode an einen Fonds oder eine Pensionskasse zu erfas-
sen, etwa ein monatlicher Beitrag des spéteren Rent-
ners. Die spitere Leistung richtet sich nach der Hohe
der insgesamt eingezahlten Beitrdge. Diese Art der
Altersvorsorge dhnelt dem Wesen nach einem Spar-
vertrag und ist buchhalterisch unproblematisch: die
eingezahlten Betrdge werden periodengerecht abge-
grenzt und als Personalaufwand verbucht.
Leistungsorientierte Plidne (Defined Benefit Plans):
Bei dieser Form der Bildung von Pensionsriickstel-
lungen ist die Hohe der Rente oder sonstigen Leistung
zuvor fest vereinbart, aber der monatliche Beitrag
héngt von der Dauer bis zum Beginn der Rente und
von Kapitalmarktgegebenheiten ab. Dies dhnelt eher
einer Versicherung, die eine bestimmte (zuvor defi-
nierte) Leistung erbringen soll, was eine Vielzahl
finanzmathematischer Probleme nach sich zieht. Auch
die Bewertung schon vorhandener Vermogensgegen-
stinde und Finanzinstrumente ist ein Thema.

Obwohl diese Unterscheidung dem in Deutschland zwangs-
rentenversicherten Arbeitnehmer schwerfillt, gibt es sie
auch im deutschen Recht: Wihrend die Staatsrente ein
leistungsorientierter Plan ist, also eine bestimmte, gleich-
wohl aus politischen Erwédgungen vielfach reduzierte
Leistung bietet, sind Lebensversicherungen meistens
beitragsorientierte Pline. Die Ubersicht zeigt das:
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Defined Benefit Plan Defined Contribution Plan
Definition Jede Betriebliche Altersvorsorge aufgrund | Jede Betriebliche Altersvorsorge aufgrund
fest vereinbarter Leistungen am Schluf3 der | festvereinbarter Beitragsleistungen wihrend
Ansparphase der Ansparphase
Eigenschaften ® Die Unternehmung sagt dem Arbeitneh- | ® Die Unternehmung vereinbart mit dem
mer bestimmte Leistungen zu, i.d.R. le- Mitarbeiter lediglich bestimmte feste Bei-
benslange Rentenzahlung tragszahlungen, nicht aber ein bestimm-
® Die versicherungsmathematischen Chan- tes Ergebnis am Schluf.
cen (Mitarbeiter stirbt friih, braucht also | ® Uber die Beitragszahlungen hinaus hat
wenig/keine Rente) und Risiken (er wird die Unternehmungen keine Verpflichtung.
sehr alt, verlangt also fiir viele Jahre | ® Versicherungsmathematiskche Chancen
Rentenzahlungen) liegen beim Unterneh- und Risiken liegen beim Mitarbeiter
mer. ® Oft Einzahlung in einen externen Spar-
® Dic entstechenden Verpflichtungen sind vertrag
damit bilanzwirksam. ® Keine Bilanzwirksamkeit
Vergleich Die staatliche Zwangsrentenversicherung ist | Betriebliche Zusatzversicherungen und pri-
(in Deutschland) stets ein Defined Benefit | vate Sparvertrdge in Gestalt von Lebensversi-
Modell. cherungen sind meistens Defined Contributon
Pléne.

Fiir alle Vertrdge dieser beiden Typen ist charakteristisch, dafl Sie zunéchst eine Ansparphase darstellen, in der ein
Vermdgen durch (zumeist) monatliche Beitragszahlungen aufgebaut wird, und dann eine Leistung ausgezahlt wird,
die entweder eine Einmalleistung oder eine Dauerleistung sein kann. Das kann man folgendermafen visualisieren:

Planbeginn Planende  Pensionsbeginn Pensionsende
Y Y
Ansparphase Pensionszeit
y
Dienstbeginn Dienstende
A
Ansparphase
4 A
Planbeginn Planende  Einmalauszahlung

Der Plan kann von einem einzigen Arbeitggeber getragen
werden oder von einer Mehrzahl von Arbeitgebern (Mul-
ti-employer plan). In letzterem Fall tragen mehrere Ar-
beitgeber gemeinsam das mit dem Versorgungsplan ver-
bundene Risiko, was in der Praxis haufiger ist, weil so das
Risiko aufmehrere Versorgungstrager verteilt wird. ,,State
plans* wie die deutsche Zwangsrentenversicherung sind
nach IAS 19.36 stets wie Multi employer plans zu behan-
deln, weil der einzelne Arbeitgeber keinen Einfluf3 auf die
jeweilige Versorgungsbehorde hat. Sie sind zudem in der
Regel defined contribution plans, weil die staatliche
Versorgungsbiirokratie kein bestimmtes Versorgungs-
niveau verspricht (im Gegenteil, dieses ja je nach Kassen-
lage Gegenstand politischer Mandver ist), aber die Hohe
der Beitrdge durch Gesetz festgelegt wird.

Allgemein gilt fiir alle Versorgungspléne, daf3

® die Beitrdge zum tatsdchlichen Wert als Aufwendung,
aber

® die kiinftigen Leistungen eines bestimmten Arbeitge-
bers abgezinst zum Barwert als Verbindlichkeit

dargestellt werden miissen. Dies istbei defined contribution
plans vergleichsweise unproblematisch, weil ja nur der
einzuzahlende Beitrag festgelegt ist. Zudem besteht bei
einem multi employer plan oder einem state plan keine
Verbindlichkeit eines bestimmten Arbeitgebers, der —
etwa im Rahmen einer Direktversicherung — die spétere
Leistungspflicht an den Arbeitgeber ja einem externen
Versicherungsdienstleister libertragen hat.

Bei defined benefit plans schreibt IAS 19.50 folgende
Schritte vor:

1. Aufgrund versicherungsmathematischer Annahmen
ist eine Abschdtzung der insgesamt verdienten Leis-
tungen vorzunehmen (IAS 19.72-91);

2. diese kiinftigen Leistungen sind abzuzinsen (IAS
19.64-66);

3. der fair value des Planvermdogens ist festzustellen
(TIAS 19.102-104);

4. der Gesamtbetrag der versicherungstechnischen Ge-
winne oder Verluste ist festzustellen (IAS 19.92-95);

5. wenn ein Versorgungsplan neu eingefiihrt oder veran-
dert wurde, ist die Summe der in der Vergangenheit
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bereits verdienten Leistungen festzustellen (IAS 19.96-
101) und

6. wenn ein Plan gekiirzt oder ausgezahlt wurde, sind die
damit verbundenen Gewinne oder Verluste festzustel-
len (IAS 19.109-115).

Der Standard macht keine starren Vorschriften iiber
versicherungsmathematische Annahmen. IAS 19.72
schreibt als Hauptregel vor, daB die actuarial assumptions
unvoreingenommen und zutreffend sein miissen; sie diir-
fen weder iibertrieben vorsichtig noch zu risikofreudig
sein (IAS 19.74). Sterbetafeln und statistisches Datenma-
terial ist zu verwenden. Das verwendete Datenmaterial
muf ,,regelméBig* aktualisiert werden (IAS 19.56), was
de facto auf eine jahrliche Aktualisierung hinauslauft. Es
gibt keine starre Zinsregelung wie etwa in §12 BewG
(5,5%) oder §§4d Abs. 1 Nr. 1 Buchst. b oder §4 Abs. 4a
EStG (6%), sondern IAS 19.78 verpflichtet den Bilanzie-
renden lediglich auf den Marktzins. Gleichermaf3en sind
auch Gehaltstrends, medizinische Versorgungskosten und
vergleichbare GroBen ,realistisch® zu schétzen; sie miis-
sendie Inflation, erwartete kiinftige Kostenentwicklungen
und vergleichbare Trends berticksichtigen (IAS 19.88).
Die Bewertungen kiinftiger Leistungsverpflichtungen fal-
len daher viel realistischer aus als es im Rahmen des
deutschen Systems der Fall ware. Wer nach IFRS bilan-
ziert kann nicht den Kopfin den Sand stecken, wie es die
deutsche Rentenversicherung so ausdauernd tut.

Beispiel: Ein Arbeitnehmer erhélt ein Gehalt von 2.000 €
pro Monat, also 24.000 € pro Jahr. Pro Dienstjahr verdient
der Arbeitnehmer einen Pensionsanspruch in Héhe von
10% seines Jahresgehaltes. Es liegt also ein defined
contribution plan vor, weil keine Pensionshéhe absolut
definiert ist.

Jedes Jahr wird ein neuer Tarifvertrag abgeschlossen. Der
Gehaltstrend sei eine jahrliche Gehaltserh6hung von 4%.
Fiir die ndchsten 10 Jahre sdhen damit der Gehaltstrend
und die entsprechenden Einstellungen in die Pensions-
riickstellung entsprechend aus:

Jahr Gehalt Einstellung
1 24.000,00 € 2.400,00 €
2 24.960,00 € 2.496,00 €
3 25.958,40 € 2.595,84 €
4 26.996,74 € 2.699,67 €
5 28.076,61 € 2.807,66 €
6 29.199,67 € 2.919,97 €
7 30.367,66 € 3.036,77 €
8 31.582,36 € 3.158,24 €
9 32.845,66 € 3.284,57 €
10 34.159,48 € 3.415,95 €

Bei einem Defined benefit plan darf die Hohe der Einzah-
lungen auch jedes Jahr neu angepalit werden, so daf3 unter
Beriicksichtigung der jeweils relevanten Kapitalmarkt-
zinsen eine angestrebte Endsumme herauskommt. Hier-
fiir ist kein festes Rechenverfahren vorgeschrieben. Ein
moglicher Ansatz wire die Annuitdtenrechnung.

Der Ausweis der Zufiihrung an die Riickstellungen muf3
nach der Projected Unit Credit Method erfolgen (IAS

19.64). Diese Methode sieht jede Beitragseinzahlung als
zusitzliche Einheit einer kiinftigen Leistungsberechtigung
und bewertet jede Einheit separat, um die endgiiltige
Gesamtleistung aufzubauen. Bei einem defined contri-
bution plan sind die Einzahlungen hierbei auf den End-
termin aufzuzinsen. Nehmen wir das vorstehende Bei-
spiel mit dem Gehaltstrend von 4% p.a. und einen Markt-
zins von 6%, so ergibt sich:

Jahr Gehalt Einstellung Endwert
1 24.000,00 2.400,00 4.054,75
2 24.960,00 2.496,00 3.978,24
3 25.958,40 2.595,84 3.903,18
4 26.996,74 2.699,67 3.829,54
5 28.076,61 2.807,66 3.757,28
6 29.199,67 2.919,97 3.686,39
7 30.367,66 3.036,77 3.616,84
8 31.582,36 3.158,24 3.548,59
9 32.845,66 3.284,57 3.481,64
10 34.159,48 3.415,95 3.415,95
Summe 28.814,66  37.272,41

Aus Einzahlungen in Hohe von insgesamt 28.814,66 €
wird eine Leistung von 37.272,41 €, weil jede einzelne
Einzahlung iiber die restlichen Jahre aufgezinst wird. Die
Einstellungen sind hier die Aufwendungen und die End-
werte die jéhrlichen Erhohungen der Verbindlichkeit
dem Arbeitnehmer gegeniiber.

Bei einem defined benefit plan wird die jahrliche Zufiih-
rung zu der Riickstellung durch Abzinsung aus dem dem
jeweiligen Jahr zuzurechnenden Teil der vereinbarten
Gesamtleistung ermittelt. Nehmen wir an, daf3 ein Arbeit-
nehmer nach zehn Jahren eine Leistung von 50.000 €
erhalten solle (defined benefit). Offensichtlich fallen 5.000
€ auf jedes Jahr der Ansparphase:

Jahr Anteil Einstellung Endwert
1 5.000,00 2.959,49 5.000,00
2 5.000,00 3.137,06  10.000,00
3 5.000,00 3.325,29  15.000,00
4 5.000,00 3.524,80  20.000,00
5 5.000,00 3.736,29  25.000,00
6 5.000,00 3.960,47  30.000,00
7 5.000,00 4.198,10  35.000,00
8 5.000,00 4.449,98  40.000,00
9 5.000,00 4.716,98  45.000,00
10 5.000,00 5.000,00  50.000,00
Summe 39.008,46

Die in die Riickstellung einzustellenden Werte werden
auch hier wieder auf den Barwert abgezinst. 5.000 € in
zehn Jahren sind also am Ende des ersten Jahres nur
2.959,49 € wert (Abzinsung iiber neun Restjahre). Der
Unterschied zum defined contribution plan besteht ei-
gentlich nur darin, daB hier nicht die jahrliche Leistung,
sondern das angestrebte Endergebnis das Leitprinzip
bildet. Am Schlu8 der Zehnjahresperiode haben sich die
39.008,46 € Einstellung in die Riickstellung auf insgesamt
50.000 € vereinbarte Leistung aufsummiert.

©HZ
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Der jéhrlich offenzulegende Nettopensionsaufwand (net
employee benefit cost) besteht nach IAS 19.61 aus sechs
Komponenten, die den Nettopensionsaufwand entweder
erhohen oder senken konnen:

+ Dienstzeitaufwand (current service cost), um den der
jahrlich nach der zugrundeliegenden Planformel er-
worbene Teilanspruch aufgrund von Arbeitsleistun-
gen des Arbeitnehmers steigt,

+ Zinsaufwand (interest cost) aus der Abzinsung der
kiinftigen Pensionsverpflichtung,

— erwarteter Ertrag des Planvermogens (expected return
on plan assets),

+ Versicherungsmathematische Gewinne (—) oder Ver-
luste (+) (actuarial gains and losses) aus nicht erwar-
teten Ertrdgen oder Verlusten des Planvermdgens und
Ertrdgen oder Verlusten aus Anpassungen der versi-
cherungsmathematischen Berechnungsverfahren,

+ Nachzuverrechnender Dienstzeitaufwand (past service
cost amortization) als Gegenleistung fiir eine Neuzu-
sage fiir Arbeitsleistung vor Beginn dieser Zusage (die
Einfithrung neuer Pléne oder Aufstockung bestehen-
der Plane gehort zum Dienstzeitaufwand),

+ Gewinn (—) oder Verluste (+) aus Plankiirzungen oder
Abgeltungen.

Kosten der Vertréige sind dabei als Aufwendungen darzu-
stellen, und die angewandten finanzmathematischen Me-
thoden sind offenlegungspflichtig. Versicherungsmathe-
matische Gewinne und Verluste ergeben sich aus An-
passungen versicherungsmathematischer Parameter wie
Marktzinsen, Pensionsalter, durchschnittliche Lebenser-
wartung (Sterbetafel), Gehaltstrends, Mitarbeiterfluktu-
ation usw. Auch Gewinne oder Verluste des Planver-
mogens, die nicht erwartet wurden, gehdren hier mit
dazu.

Diese Daten haben erfahrungsgemaél eine hohe Volatilitét,
d.h., sie unterliegen starken Schwankungen. Sie sollten
daher nicht direkt in den Nettopensionsaufwand einge-
hen, weil dies durch kurzfristige heftige Wertschwan-
kungen ein den tatsdchlichen Verhéltnissen nicht mehr
entsprechendes Bild vermitteln kann. IAS 19.92 f 1af3t
daher die sogenannte Korridormethode (corridor
amortization) zu. Hierbei diirfen die versicherungs-
mathematischen Gewinne und Verluste zundchst ver-
rechnet werden; sie gehen dann nur zu dem Teil in die
GuV ein, der die Grenzen des Korridors tiberschreitet.
Dieser Korridor betrdgt

® + 10% des Verkehrswertes des Planvermoégens am
Ende der Vorperiode oder,

® + 10% der Pensionsverpflichtung am Ende der Vor-
periode, falls hoher.

Die versicherungsmathematischen Gewinne (-) und Ver-
luste (+) stellen bei der vorstehend dargestellten Berech-
nung nach IAS 19.61 oft ein Verstandnisproblem dar. Bei
den versicherungsmathematischen Erfolgen handelt es
sich jedoch um Gewinne oder Verluste aus Planabwei-
chungen aufgrund ungenauer Vorhersagen, welche we-
gen des Korridor-Approaches nur teilweise in die IFRS-
GuV ceinflieBen. Das aber bedeutet, dal es sich bei den

versicherungsmathematischen Gewinnen um effektive
Ertrage handelt, und bei den Verlusten um Aufwendun-
gen welche — jeweils um den 10%-Korridor kastriert —
iiber die durchschnittliche Restdienstzeit amortisiert wer-
den. Daher miissen die versicherungsmathematischen
Aufwendungen dasselbe Vorzeichen wie die iibrigen Auf-
wendungen (+) haben und die versicherungsmathema-
tischen Gewinne miissen, wie die sonstigen Ertrige,
subtrahiert werden ().

Weitere langfristige employee benefits sind (zumeist)
freiwillige Sozialleistungen wie

® Jubildumsgelder,

kumulierte Anspriiche auf Sonderurlaube,
langfristige Arbeitszeitguthaben oder

Nutzung unternehmenseigener Anlagegegenstinde
wie Werkswohnungen.

Diese Fille sind meist einfacher zu bewerten, weil sie
kaum oder gar keiner finanzmathematischen Unsicher-
heit unterliegen. Auch fiir diese Formen der Absicherung
sind Offenlegungspflichten vorgeschrieben.

IAS 26 befalit sich ergdnzend zu IAS 19 mit dem Ausweis
des Vermogens, aus dem die spateren Leistungen an
Arbeitnehmer erbracht werden sollen. IAS 26 ist damit
nur anwendbar, wenn ein Arbeitgeber selbst eine eigene
Versorgung aus selbst verwalteten Vermogensgegen-
stdnden aufbaut, was in der Praxis eher selten ist.

Beim defined contribution plan muf} der Bilanzierungs-
pflichtige die zur Leistung der spéteren Renten verfiigba-
ren assets und die angewandten accounting policies
offenlegen (IAS 26.131f); beim defined benefit plan miis-
sen entweder ebenfalls die verfiigbaren assets offengelegt
werden, hierzu aber auch ihr Barwert (actuarial present
value) und der zur Leistung der versprochenen Renten
fehlende Rest oder vorhandene UberschuB zum Wert der
assets, oder aber die verfligbaren assets und eine Offen-
legung des Barwertes der versprochenen Renten, unter-
teilt nach bereits fest zugesagten (vested) und noch zu
erlangenden benefits (IAS 26.17).

IAS 26.34ff schreiben eine Fiille von Offenlegungspflichten
fiir die einzelnen Plans vor, die jeweils von den verfiigba-
ren assets ausgehen und steuerliche Effekte der Renten-
versicherung, die Namen oder Gruppen der durch den
Plan erfafiten Arbeitnehmer, die angewandten accounting
policies und vieles mehr umfassen. Dies dient wiederum
dem Grundkonzept des Informationsnutzens, denn der
IFRS-Abschluf3 soll den AbschluB3leser (und potentiellen
Investor) optimal informieren. Es gibt daher in den Leis-
tungen an Arbeitnehmer kaum stille Reserven und kaum
verbrgene Verbindlichkeiten. Bei der Umstellung von der
bisherigen (deutschen) Rechnungslegung iiber Pensions-
plane, die im HGB nur dem Grunde nach vorgeschrieben
ist und sich im deutschen Steuerrecht an einer gesetzlich
vorgeschriebenen marktfernen Pflichtverzinsung orien-
tiert, miissen daher viele Unternehmen erhebliche Betri-
ge nachverrechnen. Sie entdecken damit unter Umstan-
den erhebliche Versorgungsliicken — die auch die deut-
sche Zwangsrentenversicherung hat, jedoch nicht offen-
legen muB.

©HZ
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5.12. TAS 20: Accounting for Government
Grants and Disclosure of Government Assis-
tance

In diesem Standard geht es um Beihilfen von Regierungs-
behorden, Institutionen mit hoheitlichen Aufgaben und
dhnlichen nationalen oder iibernationalen Korperschaf-
ten. Beihilfen sind MaBnahmen der 6ffentlichen Hand,
die dazu dienen, einem Unternehmen oder einer Reihe
von Unternehmen, die bestimmte Kriterien erfiillen, ei-
nen Vorteil zu verschaffen (IAS 20.3). Der Standard
erfaf3t lokale und nationale Regierungsstellen ebenso wie
iibernationale Organisationen wie z.B. die Europiische
Union, die bekanntlich insbesondere in der Landwirt-
schaft ein erheblicher Fordermittelgeber ist. Die Gewah-
rung planwirtschaftlicher Zwangspreise weit {iber dem
Marktpreis, wie bei den sogenannten ,,erneuerbaren‘
Energien, wire damit eigentlich ein Fall der Beihilfe, ist
aber ausdriicklich aus der Definition des IAS 20.3 ausge-
schlossen. Zuwendung dagegen ist eine direkte Ubertra-
gung finanzieller Mittel. Der Standard befaf3t sich zudem
nicht mit landwirtschaftlichen Subventionen und Staats-
eigentum an Produktionsmitteln (IAS 20.2), so daB er fiir
europdische Verhiltnisse eigentlich wenig aussagekriftig
ist, bedenkt man die Hohe der EU-Zahlungen an die
Bauern oder den Umstand, daf3 die Deutsche Bahn, ob-
wohl formal seit 1993 eine Aktiengesellschaft, sich immer
noch in hundertprozentigem Bundesbesitz befindet.

Weiterhin werden in IAS 20.2 die Félle der Gewdhrung
von Steuervorteilen wie Beschréankungen der Steuerschuld
oder Ausnahmen von der Besteuerung (,fax holidays®)
vom Geltungsbereich des Standards ausgeschlossen; wenn
auch die Finanzbehorden die Steuern ,,gleichméaBig* fest-
zusetzen haben (§85 Satz 1 AO), was ein Ausflu} des
Gleichheitsgrundsatzes des Art. 3 Abs. 1 GG darstellt, so
gibt es doch schon im ,,steuerrechtlichen Dualismus* des
§2 Abs. 2 EStG erhebliche Ungleichheiten, die faktisch
vielfach zu ,,Quasi-tax holidays* werden konnen. Auch
diese Form der Ungleichbehandlung wird von IAS 20
nicht weiter behandelt. Die Steuerbefreiung der ab 2007
auch in Deutschland moglichen Real Estate Investment
Trusts (REITs), die unter bestimmten Voraussetzungen
von der Gewerbe- und der Korperschaftsteuer befreit sind,
ist damit kein Thema im Rahmen von IAS 20. Der
Geltungsbereich des Standards ist daher vergleichsweise
eingeschriankt. Die Verhiltnisse insbesondere in der EU
werden oft gerade ausgeschlossen.

Der Standard unterscheidet

® Zuwendungen zu Vermoégenswerte (Vermdgenszu-
schiisse) und

® Zuwendungen zum Ertrag (Ertragszuschiisse, erfolgs-
bezogene Zuschiisse).

Zuwendungen fiir Vermdgenswerte sind solche Zuwen-
dungen, die in direktem Zusammenhang mit bestimmten
langfristigen Vermogensgegenstinden stehen. Dies ist
oft an Bedingungen hinsichtlich Art oder Standort der
Anlage gebunden. Bezieht sich eine Zuwendung nicht auf
einen bestimmten Vermdgensgegenstand, dann ist sie
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stets eine erfolgsbezogene Zuwendung. SchlieBlich kon-
nen auch erla8bare Darlehen Zuwendungen sein, wenn
der ErlaB8 der Schuld oder Restschuld unter Bestimmten
Bedingungen eintritt (IAS 20.3).

Eine bilanzielle Erfassung von Zuwendungen erfolgt
nach IAS 20.7 nur, wenn:

® das Unternehmen die mit ihnen verbundenen Bedin-
gungen erfiillen wird und
® die Zuwendungen auch tatséchlich gewdhrt werden.

Letzteres ist nicht in allen Lindern eine Selbstverstind-
lichkeit, so daB die IFRSs das als separaten Punkt festle-
gen.

| Staatliche Beihilfen |
I
[ 1
‘ Government grant ‘ ‘ Other assistance ‘
[
[ 1
Grants related Grants related
to assets to income
I I
Bilanzansatz Erfassung in Keine Erfas-
als passiver der Gewinn- sung in Bilanz
RAP oder als und Verlust- oder GuV, ggfs.
Buchwert- rechnung Erléuterung im
minderung Anhang

Vermdgenszuschiisse sollen entweder als Ertrag iiber die
Periode ausgewiesen werden, in der sie dem Unterneh-
men einen Vorteil vermitteln sollen (IAS 20.24), oder
direkt vom jeweiligen Vermogensgegenstand als Bewer-
tungsminderung abgesetzt werden. Dies bedeutet in der
Regel den Ansatz als Rechnungsabgrenzungsposten, weil
eine einmalige Zahlung mehrere (kiinftige) Perioden be-
trifft, oder eine Ausnahme vom Verrechnungsverbot. Er-
folgsbezogene Zuschiisse sind in der GuV auszuweisen
(TIAS 20.12; TAS 20.20).

Ein Sonderfall wire die Ubertragung von Vermogens-
werten an die Unternehmung, z.B. die Ubertragung von
Grundstiicken. In diesem Fall sollen sowohl der Vermo-
genswert als auch die Subvention zum fair value bewertet
und separat ausgewiesen werden. Dieser Fall diirfte unter
EU-Verhiltnissen eher selten sein, kommt aber in ande-
ren Landern haufig vor. Fair Value ist in diesem Zusam-
menhang wie iiblich der Wert, der in einer ,,arm length
transaction® erzielt werden kdnnte.

Mit der Gewahrung eines Zuschusses konnen auch Even-
tualverbindlichkeiten in den Jahresabschlu3 Eingang fin-
den (IAS 37). Sie sind auszuweisen, sobald und insoweit
die zugrundeliegenden Vermdogensgegenstande auszu-
weisen sind. Bei Zahlungen, die der Staat an Unterneh-
men leistet, diirfte dies kaum vorkommen; werden aber
Sachleistungen gewihrt, so konnen diese mit Klage- oder
anderen Risiken behaftet sein, die dem Grunde nach
ungewil3 und daher als contingent liabilities auszuweisen
sind.

Andere Formen der staatlichen Unterstiitzung diirfen gar
nicht in das Zahlenwerk eingehen, weil sie sich einer
klaren Bewertung in der Regel entziehen; sie sind jedoch
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im Anhang zu berichten, weil sie Entscheidungsnutzen
fiir den AbschluBleser vermitteln.

Wird eine staatliche Zuwendung, die bereits ausgewiesen
worden ist doch riickzahlungspflichtig, beispiclsweise
weil bestimmte Bedingungen nicht erfiillt oder Vorschrif-
ten verletzt wurden, so ist nach IAS 8 eine Anderung der
accounting policies auszuweisen (IAS 20.32). Die Riick-
zahlung eines Ertragszuschusses ist zunéchst gegen noch
offene Forderungen zu verrechnen und dann als Verbind-
lichkeit auszuweisen. Die Riickzahlung eines Zuschusses
zu Vermdgenswerten soll durch Erhdhung des Zeitwertes
des betreffenden Vermogenswertes oder durch Senkung
des Rechnungsabgrenzungspostens ausgewiesen werden.

Offenlegungspflichtige Sachverhalte sind:

® dicaufdie Zuwendungen angewandten Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden,

® Art und Umfang der im AbschluB3 erfaBten Zuwen-
dungen und Hinweise auf andere Formen der Zuwen-
dung, die das Unternehmen erhalten hat, was auch
nichtausweispflichtige Arten von Zuwendungen erfafit,
sowie

® unerfiillte Bedingungen und andere Unsicherheiten.

5.13.1AS 21: The Effects of Changes in Foreign
Exchange Rates

Dieser Standard befaf3t sich mit dem Umgehen mit Fremd-
wiahrungen im Rahmen der IFRS-Rechnungslegung und
des IFRS-Abschlusses. Die Frage der Fremdwéhrungs-
buchhaltung ist offensichtlich im Rahmen der Globali-
sierung von besonderer Wichtigkeit. Sie betrifft folgende
Problembereiche (IAS 21.1):

® die Abrechnung cinzelner Transaktionen in Fremd-
wihrung z.B. bei Kauf oder Verkauf von Giitern im
Ausland,

® der Umrechnung von Fremdwéhrungen ausléndischer
Konzerngesellschaften und,

® der Umrechnung der Darstellung der Vermogens-,
Finanz- und Ertragslage des Unternehmens im Jahres-
abschluB unter Beriicksichtigung solcher Fremd-
wihrungstransaktionen und ausldndischer Konzern-
gesellschaften.

Hierbei werden von IAS 21.8 folgende Definitionen zu-
grundegelegt:

® Berichtswihrung ist die Wahrung, in der der Jahres-
abschlufl dargestellt wird,

® Funktionale Wahrung ist die Wéhrung des priméren
Wirtschaftsumfeldes, in dem das Unternehmen tétig
ist, und

® Fremdwéhrung ist jede andere Wahrung aufler funk-
tionaler- und Berichtswahrung.

Dies kann insgesamt zwei Umrechnungen bedingen:

® In Fremdwihrung abgerechnete Transaktionen bzw.
Konzerngesellschaften, deren funktionale Wéhrung
aus Sicht der Konzernmutter eine Fremdwéhrung ist,
miissen in die funktionale Wéhrung der Konzern-
mutter umgerechnet werden, was zum Kurs des Tages
der Transaktion zu geschenen hat (IAS 21.21) und

® die funktionale Wahrung muB in die Berichtswéhrung
umgerechnet werden, wenn der JahresabschluB3 in
einer anderen Wahrung aufzustellen ist als der allge-
meine Geschéftsbetrieb des hauptsdchlichen Wirt-
schaftsumfeldes abgewickelt wird. Diese Umrech-
nung soll zum Stichtagskurs vorgenommen werden
(IAS 21.39).

Hierbei entstehende Umrechnungsdifferenzen sind direkt
im Eigenkapital zu erfassen; sie werden also nicht iiber
die Gewinn- und Verlustrechnung abgerechnet, sondern
erscheinen in der Eigenkapitalverdnderungsrechnung.

Nach IAS 21.9 ff ist zunéchst eine funktionale Wahrung
festzulegen. Hierbei u.a. zu beriicksichtigen,

® welche Féahrung den groBten Einflufl auf die Verkaufs-
preise des Unternehmens hat und

® welche Wahrung fiir den Wettbewerb ausschlagge-
bend ist, dem das Unternehmen ausgesetzt ist.

Bei einem Konzern kénnen die funktionalen Wéhrungen
aller Konzerngesellschaften unterschiedlich sein, d.h.,
die Festlegung der funktionalen Wihrung ist fiir jede
einzelne Gesellschaft separat vorzunehmen.

Die funktionale Wahrung muf3 nichtunbedingt die Landes-
wihrung sein: so werden Olgeschifte in der Regel in
Dollar fakturiert. Eine europiische Olgesellschaft kann
daher den USS$ als funktionale Wéhrung festlegen, ob-
wohl der Euro oder das britische Pfund Landeswahrung
sein konnen.

Hinsichtlich der Berichtswahrung hat das Unternechmen
meist keine Wahl, weil die meisten nationalen Gesetzge-
ber die Landeswéhrung als Berichtswiahrung verlangen.
In Deutschland ist dies der Euro (§244 HGB). Die Ver-
wendung einer anderen Wahrung als Euro fiir die Bu-
chung des tédglichen Geschéftsbetriebes ist aber nach
Handelsrecht zuldssig, denn §244 HGB gilt ja ausdriick-
lich nur fiir den Jahresabschluf3 (und nicht die laufende
Kontierung).

Liegen Berichts- und funktionale Wahrung fest, so ist jede
andere Wahrung der Welt als Fremdwéhrung anzusehen.

Fiihrt das Unternehmen eine Transaktion in einer Fremd-
wihrung aus, so ist diese zum Kassakurs des Tages der
erstmaligen Anwendung der IFRS auf diese Transaktion
umzurechnen. IAS 21.20 nennt als Beispiele hierfiir
insbesondere Kaufe oder Verkédufe, Darlehen und Aus-
leihungen und Begleichen von Verbindlichkeiten in
Fremdwédhrungen.

}—% Funktionale Wahrung }—%

Berichtswéhrung

Fremdwéhrung
Konzerngesellschaften, Zeitbezugs-
Einzeltransaktionen, umrechnung Geschéftsbetriebes

Vermdgen und Schulden

Buchungen des laufenden Stichtags-

Jahresabschluf und IFRS-
umrechnung Offenlegung
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Leider ignoriert der Standard die nach wie vor in vielen
Teilen der Welt herrschenden Schwarzmarktverhiltnisse,
was insbesondere bei Transaktionen iiber Rohstoffe be-
deutsam sein kann. Zudem geht der Standard vom Beste-
hen eines festgestellten Kassakurses aus, eine Annahme,
die wiederum auf eine Zahl rohstoffliefernde Lénder
keinesfalls anwendbar ist, wie der Autor, der lange in
Africa gelebt hat, aus eigener Erfahrung weif3.

Fir Zwecke des Jahresabschlusses ist der Kurs des
Jahresabschluf3stichtages zu verwenden (IAS 21.39 a);
das gilt auch fiir die Folgebewertung von Positionen aus
dem laufenden Geschiftsjahr, die aus Fremdwéhrungs-
transaktionen entstanden sind (IAS 21.25). IAS 21.16
beschrankt die Stichtags-Folgebewertung jedoch auf mo-
netdre Vermogenswerte und Verbindlichkeiten, was
Fremdwihrungsforderungen und in Fremdwéhrung no-
tierte Finanzinstrumente umfaft; nicht-monetire Ver-
mogenswerte wie z.B. Vorrite, erhaltene oder geleistete
Anzahlungen auf Material, Waren oder Dienstleistun-
gen, Geschifts- oder Firmenwerte oder immaterielle
Vermogensgegenstiande, die zu historischen Anschaf-
fungs- oder Herstellungskosten bewertet werden (u.a. IAS
2, 1AS 16) sind mit dem Kurs am Tag des Geschiftsfalles
weiterzubewerten und solche nichtmonetéren Posten, die
mit dem beizulegenden Zeitwert in einer Fremdwahrung
bewertet wurden, sind mit dem Kurs umzurechnen, der
am Tag der Ermittlung dieses Wertes giiltig war.

Beispiel: Eine Unternehmung kaufe eine Maschine zum
Kaufpreis (Anschaffungskosten) i.H.v. 100.000 USS$ in
den USA:

Kauf, Erstbewertung

100 T$ | Verbindlichk.

Aktiva Passiva

100 TS

Maschinen

Die Umrechnung geschehe zundchst zu einem angenom-
menen Dollarkurs zum Tage der Transaktion:

Zeitbezugsumrechnung

80 T€ | Verbindlichk.

Aktiva Passiva

80 T€

Maschinen

Die Maschine ist ein nichtmonetédrer Vermoégenswert, der
zu historischen Anschaffungskosten bewertet wird. Sie
muf also zum Jahresende nicht neubewertet werden (IAS
21.23 b). Die ausgewiesene Verbindlichkeit indes ist ein
monetérer Posten i.S.d. IAS 21.23 a und daher zum
Stichtagskurs am Jahresabschlufitermin neuzubewerten.
Ist der Euro inzwischen gestiegen, so ergibt sich ein
Wahrungsgewinn:

Aktiva Wihrungsgewinn Passiva
Maschinen 80 T€ | Verbindlichk. 60 T€
Wihrungsgewinn 20 T€

Andernfalls ist ein Wahrungsverlust auszuweisen:

Aktiva Wihrungsverlust Passiva
Maschinen 80 T€ | Verbindlichk. 90 T€
Wahrungsverlust 10 T€

Ahnlich sieht es auch im Konzernrechnungswesen aus.
Betrachten wir auch hierzu ein Beispiel: Ein deutsches
Unternehmen habe eine hundertprozentige Tochter in
den USA gegriindet. Die funktionale Wahrung des deut-
schen Unternehmens ist der Euro, die der amerikanischen
Tochter ist der Dollar:

Aktiva Dollarbilanz nach Griindung Puassiva
Anlagevermogen 200 T$ | Nennkapital 100 T$
Verbindlichk. 100 TS

Die Tochter sei zunédchst zum Tag der Griindung in Euro
auszuweisen:

Aktiva Eurobilanz nach Griindung Passiva
Anlagevermdgen 160 T€ | Nennkapital 80 T€
Verbindlichk. 80 T€

Der US$ habe hier offensichtlich bei 0,80 € gestanden
(oder der Euro bei 1,25 USS$). Zum Jahresende seien aber
zwei Anderungen zu beriicksichtigen;

® Der Dollar fallt auf 0,50 € (oder der Euro steigt auf 2
USS$) und

® das Anlagevermogen der US-Gesellschaft mufl um
10% oder 20 T$ abgeschrieben werden.

Weitere Anderungen seien nicht zu beriicksichtigen. Das
Anlagevermdgen wire nunmehr nur noch 180 T$ wert,
was aber 90 T€ entspricht, denn jetzt ist ja die Stichtags-
umrechnung maflgeblich. Das Anlagevermdgen der US-
Tochter fallt nicht unter IAS 21.23a, sondern unter IAS
21.39. Auch nach IAS 39.b ist die Abschreibung zum
Bilanzstichtag anzusetzen (wenn die US-Tochter und die
deutsche Muttergesellschaft das gleiche Geschiftsjahr
haben).

Der unverénderte Wert des Anlagevermogens wére jetzt
nunédchst 100 T€ (=200 T$ dividiert durch 2), aber dieses
muf} ja um 10% abgeschrieben werden, ist also mit 90 T€
anzusetzen. Die Schulden, die sich nicht verdndert haben,
sind nunmehr 100 TS : 2 = 50 T€ wert, aber auf US-Seite
fithre die Abschreibung natiirlich auch zu einer Senkung
des Eigenkapitals auf 80 T$, was nach dem Kurs von 1,25
USS$ einem Betrag von 80 T$ entsprochen hitte, jetzt aber
nur noch 40 T€ entspricht:

Aktiva Stichtagsausweis Passiva
Anlagevermdgen 90 T€ | Nennkapital 40 T€
Verbindlichk. 50 T€

In diesem Beispiel ist

® der Riickgang der Verbindlichkeit durch den Anstieg
des Euro ein Wihrungsgewinn, aber

® der Riickgang des Nennkapitals der ausldndischen
Tochter aus demselben Grund ein Wahrungsverlust.

Alle Wahrungsdifferenzen sind stets in der Eigenkapital-
verdanderungsrechnung anzugeben (IAS 21.39c¢). Sie sind
also nicht tiber die Gewinn- und Verlustrechnung abzu-
rechnen. Sie erscheinden damit nicht in der GuV-Rech-
nung. Sie diirfen ebenfalls nicht als ,,aulerordentliche*

©HZ
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Posten ausgewiesen werden (IAS 1.87). Diese Behand-
lung féllt am HGB geschulten Buchhaltern erfahrungs-
gemal eher schwer!

Wenn die funktionale WAhrung des Unternehmens die
eines Hochinflationslandes ist (IAS 21.43; vgl. unten), so
muf zundchst die in IAS 29 vorgeschriebene Umrechnugn
vorgenommen werden, bevor IAS 21 angewandt werden
darf.

Die funktionale Wahrung unterliegt dem Grundsatz der
Methodenstetigkeit (IAS 8) und darf nicht verdndert
werden, wenn sich die zugrundeliegenden Geschéftsfille
nicht auch verdndert haben (IAS 21.35 ff). Dies wire
allerdings bei einer Anderung des geographischen
Geschiftsfeldes denkbar.

Aus Umrechnungsdifferenzen kdénnen sich steuerliche
Auswirkungen ergeben (IAS 21.50), die gemél IAS 12
u.U. als Steuerabgrenzungen auszuweisen sind.

Offenlegungspflichtige Sachverhalte sind:

® die funktionale Wihrung,

® Betrige und Salden der Umrechnungsdifferenzen,

® falls die Darstellungswéhrung nicht der funktionalen
Wihrung entspricht den Grund fiir diesen Unter-
schied,

® bei einem Wechsel der funktionalen Wéhrung die
Griinde hierfiir,

® bei Angabe zusitzlicher Informationen in einer ande-
ren als der funktionalen Wéhrung die Nennung dieser
Wihrung und die Umrechnungsmethode.

5.14. IAS 23: Borrowing Costs

Fremdkapitalkosten sind Zinsen und weitere im Zusam-
menhang mit der Aufnahme von Fremdkapital anfallende
Kosten eines Unternehmens. IAS 23.6 nennt neben den
eigentlichen Zinsen auf die verschiedenen Arten von
Schulden auch das Disagio, Nebenkosten des Geldver-
kehrs wie Abschlulgebiihren, Leasinggebiithren und
Wihrungsdifferenzen bei Fremdwahrungsdarlehen als
Fremdkapitalkosten.

Das Fremdkapital ist grundsétzlich unterteilt in

® finanzielle Schulden (IAS 32.39),

® andere vertragliche Schulden (z.B. nach IAS 17),

® nichtvertragliche Schulden (z.B. latente Steuerschul-
den, IAS 12) und

® Riickstellungen (IAS 37).

Fiir alle diese Arten von Fremdkapital konnen borrowing
costs entstehen.

Kernprinzip ist die Aktivierung von Fremdkapitalauf-
wendungen, die einem Vermodgensgegenstand (dem
qualifying asset) direkt zurechenbar sind. Nur Fremd-
kapitalaufwendungen, die keinem Objekt zugeordnet
werden konnen, sind als Aufwand zu behandeln (IAS
23.1).IAS 23.7 nennt ausdriicklich Beispiele fiir gualifying
assets. Friher bestehende diesbeziigliche Wahlrechte wur-
den abgeschafft. Waren sind jedoch ausdriicklich keine
qualifying assets: hier sind Zinsen stets aufwandswirksam
zu buchen.

Dies schlief3t die Verteilung von Disagien iiber die Lauf-
zeitdes Kredites nichtaus, weil der Grundsatz der Perioden-
abgrenzung durch IAS 23 nicht aufer Kraft gesetzt wird.
Ein Disagio ist damit als Rechnungsabgrenzung anzuset-
zen und als Verzinsung iiber die Laufzeit aufzuldsen.

Beispiel: Eine Unternehmung nehme ein Darlehen i.H.v.
100.000 € auf. Der Nominalzins betrdgt 6% und die
Auszahlung 98%, d.h., es besteht ein Disagio (Damnum,
Abgeld) von 2%. Die Laufzeit des Darlehens betrage 10
Jahre. Folgendermafen séhe der Bilanzausweis direkt
nach Auszahlung der Darlehenssumme aus:

Aktiva Bilanz Passiva
Bank 98.000 | Darlehen 100.000
RAP 2.000

Jedes Jahr wire nun der Zinsaufwand zu buchen, der der
jeweiligen Periode angehort. Dieser besteht aus den 6%
Nominalzins und einem Zehntel des Disagios. Nur der
Nominalzins wird jedoch bezahlt; das Disagio wird in 10
einzelnen Raten aufgelost:

6.200 AN Bank

RAP

6.000
200

Zinsaufwand

Das benchmark treatment ist die Aktivierung von Fremd-
kapitalaufwendungen, wenn sie direkt dem Bau, der
Herstellung oder Anschaffung eines ,,qualifizierten
Vermogensgegenstandes® zugerechnet werden kénnen
(IAS 23.8 ff). Ein ,,qualifizierter Vermdgensgegenstand*
(qualifying asset) ist ein Vermogenswert, fiir den ein
betrachtlicher Zeitraum erforderlich ist, um ihn in seinen
gebrauchs- und verkaufsfahigen Zustand zu versetzen
(IAS 23.5). Aktivierungsfahig sind nur die Fremdkapital-
aufwendungen, die vermieden worden waren, wenn der
Gegenstand nicht beschafft worden wire, also indirekt
jene, die dem qualifying asset direkt zurechenbar sind.
Eine Aktivierung ist daher nicht zuldsig, wenn die Fremd-
kapitalaufwendungen sich dem Vermégensgegenstand
nicht direkt zurechnen lassen (IAS 23.10ff); das kann
schon der Fall sein, wenn zentral von einer anderen
Abteilung oder Stelle im Unternehmen finanziert wird
(IAS 23.15). Die Aktivierung von Fremdkapitalaufwen-
dungen fiir Kreditlinien auf Girokonten ist aber i.d.R.
nicht zuldssig, weil diese dem Gegenstand nicht direkt
zurechenbar sind.

Beispiel: Eine Unternehmung kauft einen neuen Server
im Wert von 3.000 €, der per EC-Karte direkt bezahlt
wird. Das Bankkonto befindet sich aber schon vor dieser
Zahlung um 2.000 € auf der Passivseite der Bilanz der
Unternehmung; durch den Kauf entsteht also eine Schuld
i.H.v. 5.000 €. In den néchsten Tagen werden zahlreiche
weitere Kleinbetridge mit der gleichen EC-Karte bezahlt;
zugleich gehen aber auch Forderungen von Kunden i.H.v.
1.000 €, 650,25 € und 3.350,37 € ecin. Durch einen
Zahlungseingang i.H.v. 7.980,10 € 17 Kalendertage nach
dem Kaufdes Computers gelangt das Konto wieder auf die
Aktivseite der Bilanz, d.h., in die Guthabenzone. Offen-
sichtlich wire es nicht moglich, die Zinsaufwendungen,
die den Computer betreffen, von den Zinsaufwendungen,
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die die anfanglich schon bestehende Schuld oder die
sonstigen Zahlungen nach dem Kauf des Servers betref-
fen, zuverlédssig zu trennen. Selbst wenn der Server ein
qualifying asset ist (welil er eine gewisse Zeit braucht, fiir
seinen Einsatz bereitgemacht zu werden, z.B. durch Hard-
ware-Erweiterungen und Software-Installationen), fielen
die Girokontozinsen doch nicht unter IAS 23.10ff. Ob-
wohl ein Teil der Girokontozinsen vermieden worden
wiare, wenn die EC-Karte nicht zur Zahlung verwendet
worden wire (IAS 23.12), 148t sich der nicht vermiedene
Betrag nicht zuverldssig bewerten.

Zeitpunkt der Aktivierung ist der Moment, in dem die
Ausgaben fiirden Vermdgenswert anfallen, Fremdkapital-
aufwendungen entstehen und die Arbeiten an dem Ver-
mogenswert begonnen haben (IAS 23.17ff). Dies bedeutet
in der Regel eine Nachaktivierung.

Beispiel: Fiir die Errichtung eines neuen Verwaltungs-
gebdudes wird ein Hypothekendarlehen aufgenommen.
Am 10.02.20xx wird dieses Darlehen bereitgestellt. Ab
dem 01.03.20xx entstehen monatlich Zinsaufwendungen.
Die erste Rechnung des Generalunternehmers, der mit
den Bauarbeiten beauftragt wurde, geht am 19.03.20xx
ein. Erst aufgrund der Rechnung vom 19.03.20xx kann
der erste Teilbetrag des Gebédudes aktiviert werden. Erst
zu diesem Zeitpunkt darf also der schon am 01.03.20xx
gebuchte Zinsaufwand aktiviert werden. Zunichst war
der Zinsaufwand daher als Aufwendung zu buchen; diese
Buchung kann durch Aktivierung der (Teil)Herstellungs-
kosten am 19.03.20xx storniert werden.

Die Aktivierung der Fremdkapitalaufwendungen muf3
enden, wenn die Arbeiten an dem qualifying asset enden
(IAS 23.22). Was bedeutet das fiir unser vorstehendes
Beispiel?

Am 21.12.20xx enden die Bauarbeiten an dem neuen
Verwaltungsgebaude mit der Schliisseliibergabe an den
Geschiftsfithrer der Unternehmung. Damit muf} auch die
Aktivierung von Fremdkapitalzinsen aus dem Hypotheken-
darlehen enden. Nach IAS 23.22 ff wiren also nur die am
1. Marz bis 1. Dezember wihrend der Bauzeit anfallenden
Zinsen aktivierungsfahig; die spéter u.U. noch viele Jahre
weiter anfallenden Darlehenszinsen sind nicht mehr
aktivierungsfdhig. Bei der Bewertung und Aktivierung
der Zinsen als Teil der Herstellungskosten bezieht sich
IAS 16.22 ausdriicklich auf die Regelung des IAS 23.

Die Aktivierung kann zudem unterbrochen werden.
Offenlegungspflichtige Sachverhalte sind (IAS 23.26):

® der Betrag der in einer Periode aktivierten Fremd-
kapitalkosten und

® der Finanzierungszins, der bei der Aktivierung zu-
grundegelegt worden ist.

5.15. IAS 24: Related Party Disclosures

Die IFRS erfordern auch die Offenlegung von Beziehun-
gen zu ,,nahestehenden Personen (Related parties), da es
fiir den AbschluBlleser interessant sein kann zu wissen,
mit wem ein Unternehmen auf welche Art verbunden ist.
Der Standard verlangt daher die

® Identifikation von Geschiftsfillen mit nahestehenden
Personen,

® Offenlegung von Salden solcher Geschéftsfille,

® Darstellung der Umstéinde, unter denen solche Ge-
schéfts zustandekommen und

® dic Bestimmung der fiir diese Posten erforderlichen
Angaben.

Eine Related Party ist nach IAS 24.9, wer ein Unterneh-
men leiten oder signifikant beeinflussen kann (Control-
Verhdltnis). Ein anderes Unternehmen zu leiten bedeutet
i.d.R., eine Kapitalmehrheit zu besitzen, kann aber auch
durch einen Management-Vertrag zustandekommen (was
etwa in den Neuen Bundesldndern nach der Wende héufig
der Fall war). Joint Ventures, und Associates sind dabei
ebenso Fille von nahestehenden Personen wie Personen,
die Schliisselpositionen eines anderen Unternchmens
besetzen oder einfach Familienangehorige (IAS 24.9).
»Signifikanter Einfluf“ ist im Sinne des IAS 24 die
Moglichkeit, an der Setzung von Richtlinien der Unter-
nehmenspolitik mitzuwirken, was durch Kapitaleigentum
aber auch durch sogenannte Fremdorganschaft, also Mit-
gliedschaft in einem Leitungsgremium ohne Kapital-
eigentum, zustandekommen kann, aber auch andere,
insbesondere informelle Formen der Einflufnahme wié-
ren denkbar und durch IAS 24 gedeckt.

Typische in IAS 24.19 aufgezihlte Félle, die unter die
Offenlegungspflicht fallen, wiren folgende Geschéfte mit
Related Parties:

® Kauf oder Verkauf von Giitern, fertigen wie unferti-

gen,

Leistung oder Inanspruchnahme von Diensten,

Agenturvertrage (Vertreter, Makler usw.),

Leasingvertrage,

Ubertragung (Outsourcing) von Forschung und Ent-

wicklung an Related Parties,

Lizenziibereinkiinfte (Produktrechtschutz),

Finanzierungsgeschifte wie Darlehen oder Kredite,

® Garantiegewahrungen, Biirgschaften und &hnliche
Geschifte,

® Management-Vertrage.

Hinsichtlich dieser Geschéfte sind anzugeben (IAS 24.17):

® der Umfang der Gesamttransaktion,

® der im Berichtszeitraum geleistete und in der Zukunft
noch ausstehende Anteil der Gesamtleistung ein-
schlieBlich der zugehdrigen Konditionen und ggfs.
gewdhrten Darantien,

® Riickstellungen fiir zweifelhafte Forderungen und

® Forderungsabschreibungen.

Aufdiese Art kann der AbschluBlleser also auch erkennen,
ob zwischen related parties aulergewohnlich hohe For-
derungsabschreibungen stattgefunden haben, die eine
versteckte Sonderkondition darstellen kdnnten.

IAS 24.20 nennt Beispiele fiir typische offenlegungs-
pflichtige Sachverhalte, die neben dem Kaufund Verkauf
von Giitern auch Leasingverhiltnisse, die Ubertragung
von Aktivititen der Forschung und Entwicklung oder
Lizenzvereinbarungen umfassen. Auch Darlehen an nahe-
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stehende Personen oder die Tilgung von Schulden im
Namen Dritter wiaren angabepflichtig.

Die Offenlegungspflicht umfaf3t auch die Darstellung der
Art der Beziehung zwischen dem Bilanzierenden und der
nahestehenden Person (IAS 24.22). Dies zeigt eindeutig,
daB True and Fair View Presentation im Mittelpunkt des
Interesses des Regelungsgebers steht. Der AbschluBlleser
soll sich ein Bild von den wahren Verhiltnissen der
berichtenden Gesellschaft machen. Dies entspricht dem
Wesen nach dem Regelungsgehalt von §238 Abs. 1 Satz
2 HGB; die internationale Rechnungslegung erreicht
jedoch das auch im deutschen Bereich vorhandene Ziel
viel besser als das Handelsrecht.

Die Offenlegung von konzerninternen Geschiften ist im
konsolidierten Konzernabschluf3 nicht mehr erforderlich,
weil schon die Konzernrechnungslegungsvorschriften ent-
sprechende Offenlegungsregeln enthalten, so daf3 in IAS
24 keine Vorschriften fiir konzerninterne Transaktionen
mehr enthalten sind.

IAS 24.16 verlangt ausdriicklich die Offenlegung der
Vergiitungen fiir Mitglieder des Managements (,,key
management personnel*), und zwar:

® Kurzfristige Leistungen (wie z.B. das monatliche
Entgeltund geldwerte Leistungen wie Dienstfahrzeuge
oder Werkswohnungen),

® [cistungen aus AnlaB3 der Beendigung des Arbeitsver-
haltnisses wie z.B. Abfindungen;

® Andere langfristige Leistungen wie Rentenversiche-
rungen und

® anteilsbasierte Vergiitungen.

,-Key Management Personnel* sind alle die Personen, die
Verantwortung fiir die Planung und Steuerung der Akti-
vitidten der Unternehmung tragen, was mindestens auch
das mittlere Management einbeziehen diirfte.

Die in Deutschland zeitweilig so heif3 gefiihrte Debatte
um die Offenlegung von ,,Managergehéltern ist damit in
den IFRS schon léngst entschieden. Die Offenlegungs-
pflicht nach IAS 24 geht dabei inhaltlich weiter als die
entsprechende Neuregelung in §285 HGB ab 2006.

Anders als beispielsweise §113 Abs. 1 AktG (Aufsichts-
rat) oder §87 AktG (Vorstand) enthalten die IFRS aber
keine Regelung, dafl die gezahlten Vergiitungen ,,ange-
messen” sein sollen — sie miissen lediglich offengelegt
werden. Dies ist bedeutsam, denn hinsichtlich der Frage
der ,,Angemessenheit” gibt es zwei grundsétzlich unter-
schiedliche und einander widersprechende Ansichten:

® die deutsche Neidkultur tendiert dazu, ,,absolut” zu
denken, d.h. jede Vergiitung oberhalb einer bestimm-
ten Summe fiir unangemessen zu halten, ganz gleich
welcher Leistung oder Verantwortung sie gegeniiber-
steht, was vermutlich etwas mit der Situation der
Arbeitslosigkeit, Verarmung und wachsenden Un-
gleichheit zu tun hat,

® die cher angelsdchsische Auffassung geht davon aus,
daf} die angemessene Vergiitung als Verzinsung auf
das im Auftrag der Anteilseigner verwaltete Kapital

zu sehen ist, was keine ,,Obergrenze* impliziert. Die
insbesondere amerikanische Denkweise ist daher eher
Hrelative.

Die Offenlegung nach IAS 24 ist damit gleichsam ,,wert-
neutral®. Sie impliziert keine Wertung, eine bestimmte
Verglitung sei unangemessen, sondern lediglich deren
Offenlegung aus Griinden des Informationsnutzens fiir
den AbschluBlleser. Welche Meinungen dieser sich iiber
den bekanntgegebenen Zahlenwert bildet (oder bilden
sollte), wird in IAS 24 nicht préjudiziert.

Die Offenlegung der verschiedenen dem Grunde nach
offenlegungspflichtigen Geschifte und Tatbestdnde muf3
nach IAS 24.18 separat fiir

® dic Muttergesellschaft,

® Unternehmungen in Gemeinschaftsbesitz (d.h. i.d.R.
Joint Ventures),

® Tochtergesellschaften,

® Assoziierte Unternehmen,

® Key management personnel der Unternehmung und
der Muttergesellschaft und

® andere nahestehende Personen

erfolgen.

5.16. IAS 27: Consolidated and Separate Fi-
nancial Statements

An dieser Stelle finden sich die wichtigsten Vorschriften
zum Konzernrechnungswesen. Da die IFRS/IAS aber
nicht klar nach Einzel- und Konzernabschluf} unterschei-
den, sind insgesamt im Zusammenhang mit diesem Stan-
dard folgende Regelungsquellen von Bedeutung:

® [AS 21 (,,The Effects of Changes in Foreign Exchange
Rates™)

® [AS 28 (,Investments in Associates®),

® JAS 31 (,,Financial Reporting of Interests in Joint
Ventures®)

® [FRS 3 (,,Business Combinations*)

Hauptunterschied zu IFRS 3 ist, dal3 sich das Konzern-
rechnungswesen nicht mit dem Kauf ganzer Unterneh-
men, sondern mit dem Mutter-Tochter-Verhéltnissen
befalit, bei denen die einzelnen Teileinheiten des Kon-
zerns rechtlich selbstdndig bleiben. Hauptunterschied zu
IAS 28 ist, da} Associates Unternehmen sind, auf die ein
,signifikanter Einflu* ausgeiibt werden kann, die aber
nicht ,,beherrscht” werden, was sich meist auf die Frage
nach der Hohe der Anteile reduziert. Joint Ventures
schlielich sind Gemeinschaftsunternechmen im Besitz
mehrerer (meist zweier) Muttergesellschaften und damit
als ,,Mehrmiitterkonzerne“ Sonderfille, die in IAS 31
separat behandelt werden. In IAS 21 schlie8lich werden
nur die Wéahrungsumrechnungen innerhalb des Konzerns
betrachtet; der Standard kann daher als eine Art Ergin-
zung zu IAS 27 betrachtet werden.

Im KonzernabschluB sollen alle Konzernunternehmen so
dargestellt werden, als handelte es sich um ein einzelnes
Unternehmen. Der ProzeB der Zusammenfassung der
Einzelabschliisse zu einem Konzernabschluf3 heifit Kon-
solidierung. Der Konzernabschlul umfafit stets alle
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Konzernunternehmen (WeltabschluBBprinzip, IAS 27.12).
Voraussetzung fiir das Bestehen eines Konzernes ist ein
Control-Verhiltnis zwischen Mutter- und Tochterunter-
nehmen. Mutterunternchmen ist, wer mindestens eine
Tocherunternehmung besitzt, {iber diese also ein Control-
Verhiltnis ausiiben kann. Dieses wird nach IAS 27.13
angenommen, wenn das Mutterunternehmen

® direkt oder indirekt iiber mehr als die Hélfte der
Stimmrechte verfiigt,

® dic Finanz- und Geschiftspolitik eines anderen Unter-
nehmens gemédl Satzung oder einer Vereinbarung
(wie z.B. ein Management-Vertrag) bestimmen kann,

® die Mehrheit der Mitglieder der Geschéftsfithrungs
und/oder Aufsichtsorgane ernennen oder abberufen
kann,

® diec Mehrheit der Stimmen bei den Sitzungen der
Geschiéftsfithrungs- und/oder Aufsichtsorganen be-
stimmen kann.

Diese Definition dhnelt §15 AktG. Das Unternehmen, das
kontrolliert wird, ist ein subsidiary. Parent ist hierbei die
Muttergesellschaft und subsidiary ist die Konzern-
gesellschaft. Die Gesamtheit aus Parent und allen
subsidiaries heilit group.

Ausnahmen von der Pflicht zur Aufstellung eines Konzern-
abschlusses bestehen nur und ausschlieBlich durch IAS
27.10, wenn

® wenn die Mutter selbst eine Tochtergesellschaft ist
(mehrstockiger Konzern) und die Anteilseigner dem
Verzicht auf den Konzernabschluf3 nicht widerspro-
chen haben (was aber die Pflicht, insgesamt einen
Konzernabschluf3 aufzustellen, nicht beriihrt!);

® wenn die Anteilsscheine oder Schulden (wie z.B.
Anleihen) der Muttergesellschaft nicht an einem 6f-
fentlichen Markt (einer Borse) gehandelt werden;

® die Muttergesellschaft ihren Jahresabschluf3 nicht bei
einer Regulierungs- oder Kontrollinstanz einreichen
muf} (wie z.B. die SEC in den USA) und

® diec Muttergesellschaft der Muttergesellschaft bereits
Konzernabschliisse nach IFRS offenlegt.

Dies bedeutet im Kern, da3 nur — und selbst das in sehr
engen Grenzen! — ,,Zwischenmuttergesellschaften® in
mehrstdckigen Konzernen auf die Anwendung des
Konzernrechnungswesens nach IAS 27 verzichten kon-
nen; in der Praxis diirfte das aber eher selten der Fall sein.
Die ,,oberste” Muttergesellschaft (u/timate parent) kann
gar nicht auf die Anwendung des IAS 27 verzichten. Man
kann sich das an einem Beispiel verdeutlichen:

A-AG
| |
B-AG C-AG D-AG
| |
E-AG F-AG G-AG

Die A-AG ist hier die ,,oberste Muttergesellschaft*
(ultimate parent) und ohne Ausnahmemoglichkeit auf die
Anwendung des IAS 27 verpflichtet. Die C-AG ist eine
Tochter der A-AG, aber zugleich eine Mutter (,,Zwischen-
mutter) gegeniiber E-AG, F-AG und G-AG. Die C-AG
konnte also unter den — restriktiven — Bedingungen des
IAS 27.10 auf die Anwendung des Konzernrechnungs-
wesens verzichten.

Grunsitzlich gelten folgende Ausweisvorschriften fiir
den Konzernabschluf} fiir die verschiedenen Arten von
Unternechmenskooperationen:

Anteile Beteiligungsart | Art der Erfassung
100% — 50% | Tochterunter- Vollkonsolidierung
nehmen
genau 50% | Gemeinschafts- | Quoten-
nehmen konsolidierung oder
Equity-Methode
50% —20% | Assoziiertes Equity-Methode
Unternehmen
<20% Beteiligung Ausweis als Beteili-
gung

® Subsidiary Control Prinzip (IAS 27, analog zu §15
AktG und §290 HGB): Vollkonsolidierung nach IAS
27;

® Jointly controlled assets (IAS 31): Equity-Bewertung
oder Quotenkonsolidierung;

® Significant influence (20%-50%, IAS 28): Equity-
Bewertung;

® Finanzinvestition (unter 20%, IAS 39): Bewertung zu
Anschaffungskosten oder fair value.

Wir befassen uns im Folgenden nur noch mit der Voll-
konsolidierung nach IAS 27. Die hierfiir grundlegenden
Regelungen stehen in IAS 27.18ff. Bei der Vollkonso-
lidierung werden die Abschliisse des Mutterunternehmens
und aller einzubeziehender Tochterunternehmen durch
Addition gleichartiger Posten zusammengefiihrt. Hierbei
soll allerdings ein Gesamtabschluf3 entstehen, so als sei
die group ein einziges Unternehmen. Bei der Addition der
einzelnen Postem iissen also

® die Buchwerte der dem Mutterunternehmen gehéren-
den Anteile an den Tochterunternehmen eliminiert
werden (IAS 27.18 a),

® Minderheitenanteileam Periodenergebnis und am
Reinvermogen (equity) konsolidierter Tochterunter-
nehmen ermittelt und ausgewiesen werden (IAS 27.18
b-c) und

® konzerninterne Salden, Transaktionen, Gewinne und
Aufwendungen stets in voller Hohe eliminiert werden
(IAS 27.20).

Der Ausweis der Minderheitenanteile dient dabei der
Vermittlung eines den tatsdchlichen Verhéltnissen ent-
sprechenden Bildes; die Eliminierung konzerninterner
Verrechnungen beruht auf dem Grundgedanken, daf3 ein
einheitliches Unternehmen, das im Konzernabschluf}
dargestellt werden soll, nicht bei sich selbst Forderungen,
Verbindlichkeiten oder Gewinne haben kann.
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Ein Minority interest ist in diesem Zusammenhang eine
Minderheitsbeteiligung einer Gesellschaft, die nicht zum
parent gehort (IAS 27.4) und damit nicht der Konso-
lidierungspflicht unterliegt.

Schuldenkonsolidierung: Dieser Rechenschritt eliminiert
wechselseitige Verbindlichkeiten, die Mutter und Toch-
ter gegeneinander haben, weil man keine Schulden bei
sich selbst haben kann. Im Einzelabschlu3 ausweis-
pflichtige Forderungen und Verbindlichkeiten (,intra-
group balances®) diirfen also nicht im Konzernabschluf3
erscheinen. Bei Gemeinschaftsunternehmen ist dieser
Schritt nach der jeweiligen Quote vorzunchmen.

Beispiel: Die Forderungen der Mutter i.H.v. 50 enthalten
ein Darlehenandie Tochteri.H.v.20 (aus Vereinfachungs-
griinden werden Fristigkeiten hier ignoriert):

Aktiva Mutter Passiva
Anlagen 80 | Eigenkapital 70
Forderungen 50 | Fremdkapital 100
Vorrite/Geldmittel 40—
170 170

Aktiva Tochter Passiva
Anlagen 30 | Eigenkapital 20
Forderungen 10 | Darlehen von Mutter 20
Vorrite/Geldmittel 20 | kfr. Fremdkapital 20
60 60

Dieses Darlehen ist in der Konzernbilanz zu eliminieren,
wihrend die tibrigen Positionen addiert werden miissen:

Aktiva Konzern Passiva
Anlagen 110 [ Eigenkapital 90
Forderungen 40 | Fremdkapital 120

Vorrite/Geldmittel o
210 210

Die Summe der Forderungen (50 + 10) wurde ebenso wie
die Summe der Fremdkapitalbetrage (100 + 20 + 20) um
den Betrag der ,,intragroup balance* i.H.v. 20 reduziert.

Kapitalkonsolidierung: Das vorliegende Beispiel ist je-
doch insofern unvollkommen als wir die wechselseitige
Kapitalbeziehung ignoriert haben. Die Anlagen der Mut-
ter enthalten ndmlich im Wege der Beteiligung das Eigen-
kapital der Tochter:

Aktiva Mutter Passiva
Sachanlagen 60 | Eigenkapital 70
Beteiligungen 20 | Fremdkapital 100
Forderungen 50 /—
Vorrite/Geldmittel 40

170 170
Aktiva Tochter Passiva
Anlagen 30 | Eigenkapital 20
Forderungen 10 | Darlehen von Mutter 20
Vorrite/Geldmittel 20 | kfr. Fremdkapital 20

60 60

Auch die Beteiligung der Mutter und das ihr entsprechen-
de Eigenkapital der Tochter ist bei der Addition der
Einzelbilanzen fortzulassen:

Aktiva Konzern Passiva
Anlagen 90 | Eigenkapital 70
Forderungen 40 | Fremdkapital 120
Vorrite/Geldmittel of

190 190

Die Anteile der Tochter unterliegen jedoch meist einem
Borsen- oder Marktpreis. Sie sind zum AbschluBstichtag
zu bewerten (Stichtagsmethode). Nehmen wir an, daf} daf3
das mit einer Beteiligung i.H.v. 20 in den Biichern der
Mutter stehende Tochterunternechmen am Bilanzstichtag
einen Marktpreis von 30 aufweise. Hierdurch entsteht ein
Geschifts- oder Firmenwert (Goodwill):

Aktiva Konzern Passiva
Anlagen 90 | Eigenkapital 80
Goodwill 10 | Fremdkapital 120
Forderungen 40
Vorrite/Geldmittel 60

200 200

Aufdiese Art werden indirekt stille Reserven in der Weise
aufgedeckt, dafl immaterielle Vermogensgegenstinde wie
die Wertschitzung der Anleger sich als Wirtschaftsgut in
der Konzernbilanz materialisieren. Die Vorgehensweise
entspricht im Prinzip dabei der bei der Ubernahme nach
IFRS 3. Fiir den Goodwill (Geschifts- oder Firmenwert)
besteht — im Gegensatz zum deutschen Steuerrecht, §7
Abs. 1 Satz 3 EStG) —in IFRS 3 ein Abschreibungsverbot;
allerdings ist ein regelméaBiger impairment test vorzuneh-
men.

Ist hingegen der Borsen- oder Marktpreis der Anteile der
Konzerntochter am Bilanzstichtag auf 10 gefallen, so
wirde sich ein negativer Geschifts- oder Firmenwert
(Badwill) ergeben:

Aktiva Konzern Passiva
Anlagen 90 | Eigenkapital 60
Forderungen 40 | Badwill 10
Vorrite/Geldmittel 60 | Fremdkapital 120

190 190

Diese Position hitte Eigenkapitalcharakter, weil sie kei-
ner Verbindlichkeit entspricht.

Zwischenergebniskonsolidierung: weil Vermogensgegen-
stdnde, die in der Konzernbilanz anzusetzen sind, nach

Anschaffungs- oder Herstellungskosten darzustellen sind,
ist festzustellen, welche Aufwendungen und Ertrige aus
Sicht des Konzerns aktivierungspflichtig sind. Sowohl
nach §304 HGB als auch nach TAS 27.20 sind zu diesem
Zweck Gewinne aus konzerninternen Geschiften, die in
den Einzelabschliissen enthalten sind, in der Konzern-
bilanz zu eliminieren. Konzerninterne Verluste sind
hierbei als positive Differenz zwischen den Konzernab-
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schaffungskosten bzw. der Untergrenze der Konzernher-
stellungskosten und dem Einzelabschluwert auszuwei-
sen.

Aktiva Mutter Passiva
Sachanlagen 60 | Eigenkapital 70
Beteiligungen 20 | Fremdkapital 100
Forderungen 50
Vorréte/Geldmittel 40

170 170
Aktiva Tochter Passiva
Anlagen 30 | Eigenkapital 20
Forderungen 10 | Darlehen von Mutter 20
Vorréte/Geldmittel 20 | kfr. Fremdkapital 20

60 60

Im vorstehenden Beispiel hat die Mutter der Tochter
Waren im Wert von 10 zum Preis von 15 verkauft. Auf
Seiten der Mutter steht also eine Forderung i.H.v. 15, die
Verbindlichkeiten der Tochter gegeniiber der Mutteri.H.v.
15 entspricht. Da der Wert der fraglichen Waren vor
ihrem Verkauf aber nur 10 (statt 15) betrug, steht diesem
Wert ein Zwischenergebnis von 5 gegeniiber, der als
Gewinn auf Seiten der Mutter in der Einzelbilanz ausge-
wiesen worden war. Sowohl der Mehrwert der Waren
durch wertschopfenden Verkauf als auch dieser konzern-
interne Gewinn ist nunmehr herauszurechnen:

Aktiva Konzern Passiva
Anlagen 90 | Eigenkapital 65
Forderungen 25 | Fremdkapital 105
Vorrite/Geldmittel 50—

170 170

Das Beispiel beriicksichtigt natiirlich auch die das o.g.
konzerninterne Darlehen i.H.v. 20 und die Kapital-
konsolidierung ohne Annahme eines Firmenwertes.

Aufwands- und Ertragskonsolidierung (§305 HGB, IAS
27): Aufwendungen und Ertrdge aus operativen Geschaf-
ten innerhalb des Konzerns sind gemif §305 HGB und
IAS 27.24 herauszurechnen, weil der Konzern keine
Aufwendungen oder Ertrdge gegen sich selbst haben
kann. Dies entspricht von der Sache und der Methode her
der Zwischenergebniskonsolidierung, betrifft aber eine
Vielzahl moglicher Fille:

® Licferung von Dienstleistungen an Konzerngesell-
schaften,

® Lieferung verbauchter Produkte wie Material oder
Energietrager,

® Managementdienstleistungen oder

® Miet-, Pacht- und Leasingvertrdge.

Alle diese Geschiftsarten fithren innerhalb des Konzerns
nicht nur (solange die Rechnungen nicht bezahlt wurden)
zu konzerninternen Forderungen und Verbindlichkeiten,
sondern auch zu Aufwendungen und Ertriagen, die sich
jeweils auf Konzerngesellschaften beziehen und daher
eliminiert werden miissen.

Ausweis der Gemeinschaftsunternehmen: Griinden zwei
Mutterunternehmen gemeinsam ein Joint Venture, so ist
dies nach der Quotenkonsolidierung abzurechnen. IAS
27 verweist in diesem Zusammenhang ausdriicklich auf
IAS 31. Zweck der Quotenkonsolidierung ist, den Eigen-
tiimern eines Joint Ventures jeweils den ihnen zuzurech-
nenden Anteil auch bilanziell zuzuordnen. Hierbei wird
jeder Mutter der ihr zustehende Anteil im Verhéltnis der
Kapitalbeteiligung am Gemeinschaftsunternehmen zu-
gerechnet. Im folgenden Beispiel gehort das Eigenkapital
des Joint Ventures zwei Miittern zu jeweils 50%:

Aktiva Mutter 1 Passiva
Sachanlagen 80 | Eigenkapital 50
Beteiligungen 15 | Fremdkapital 130
Forderungen 55 /\
Vorrite/Geldmittel 30

180 180
Aktiva Mutter 2 Passiva
Sachanlagen 120 | Eigenkapital 150
Beteiligungen 15 | Fremdkapital 110
Forderungen 80 /\
Vorrite/Geldmittel 45

260 260
Aktiva Joint Venture Passiva
Anlagen 40 | Eigenkapital 30
Forderungen 50 | Fremdkapital 70
Vorrite/Geldmittel o

100 100

Die beiden Beteiligungen von jeweils 15 und das Eigen-
kapital des Joint Ventures i.H.v. 30 werden hierbei elimi-
niert; die Vermdgensgegenstinde und Schulden des
Gemeinschaftsunternehmens werden den Mutterunter-
nehmen zu jeweils 50% anteilig zugerechnet:

Aktiva Mutter 1 Passiva
Sachanlagen 100 | Eigenkapital 50
Forderungen 80 | Fremdkapital 165
Vorrite/Geldmittel 35

215 215
Aktiva Mutter 2 Passiva
Sachanlagen 140 | Eigenkapital 150
Forderungen 105 | Fremdkapital 145

Vorrite/Geldmittel so)] .
295 295

Auch hier wiren natiirlich noch weitere Schulden-, Zwi-
schenergebnis- und Aufwands- und Ertragskonsoli-
dierungen denkbar.

Die Quotenkonsolidierung ist damit eigentlich ein Son-
derfall der Vollkonsolidierung.

Komplexbeispiel 1: Ein Mutterunternehmen habe ein
Tochterunternehmen fiir einen Anschaffungspreis von
900 gekauft; hierfiir werden 100% der Anteile der Tochter
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iibertragen. Die Tochter ist jedoch nur 600 wert. Zudem
sind stille Reserven i.H.v. 50 vorhanden:

Mutter| Tochter Soll| Haben|Konzemn

GoFW 250 250

s Sachanlagen 800 600 50 1.450
‘£ |Beteiligungen 900 900 0
< |Umlaufvermégen 600  1.000 1.600
Summe 2,300/  1.600 300 900/ 3.300
Gez. Kapital 700 300 300 700

g |Riicklagen 500 300 300 500
% Jahresiiberschu 200 100 300
A |Fremdkapital 900 900 1.800
Summe 2.300 1.600 600 0] 3.300

Komplexeispiel 2: ein Mutterunternehmen erwirbt 50%
an einem Joint Venture zum Kaufpreis von 200. Durch
den Ausweis nach der Erwerbsmethode (IFRS 3) wird das
Tochterunternechmen neu bewertet. Hierbei werden stille
Reserven im Anlagevermégen i.H.v. 60 und im Umlauf-
vermdgen i.H.v. 40 aufgedeckt. Die Tochter muf} also erst
umbewertet werden; die Konsolidierung geschieht dann
nach den Summenwerten:

Mtt.| Tch.| Umb.| Sum S H| Knz

GoFW 50 50

s | Sachanlagen 100{ 180; 120/ 220 220
£ | Beteiligungen 200 200 200 0
< Umlaufvermogen 50| 120 80| 130 130
Summe 350] 300/ 200| 550 50/ 200/ 400
 |Eigenkapital 200{ 200/ 150| 350/ 150 200
-Z |Riickstellungen 70 50 25 95 95
é Fremdkapital 80 50 25| 105 105
Summe 350] 300) 200| 550/ 150 0| 400

IAS 27 enthilt jetzt keine Frist fiir die Aufstellung des
Konzernabschlusses mehr, aber nach HGB muf} der
Konzernabschluf3 spétestens drei Monate nach den Einzel-
abschliissen vorliegen.

Um einen Konzernabschlu3 aufzustellen, sollen die an-
gewandten Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden im
ganzen Konzern einheitlich sein (IAS 27.24). Im Rahmen
der IFRS ist das unproblematisch, weil diese ja weltweit
gelten. Um eine einheitliche Bilanzierungspolitik zu ge-
wihrleisten, sollen auch alle Konzerngesellschaften den
gleichen Abschluflstichtag aufweisen, also einheitliche
Geschiftsjahre haben. Das ist schon etwas problemati-
scher,

® weil in einigen Branchen andere Geschéftsjahre iib-
lich sind: so sollte ein Touristikunternehmen nicht
gerade in der Hochsaison seinen Jahresabschluf3 auf-
stellen, ein Wintersportbetrieb hingegen kann sehr
gut im Sommer die AbschluBarbeiten vornehmen;

zudem schreiben einige nationale Gesetzgeber den
Unternehmen verbindliche Geschaftsjahre vor, von

denen nicht abgewichen werden darf.

Wihrend die erste Problemvariante bei diversifizierten
Mischkonzernen mit sehr unterschiedlichen Geschéfts-
feldern hiufig ist, haben geographisch ausgedehnte ,,glo-
bal player eher das zweite Problem mit der mangelnden
Konvergenz unterschiedlicher Wirtschaftsrdume.

Das Problem kann gel6st werden, indem die Tochter, die
abweichende Geschiftsjahre haben wollen oder miissen,
Zwischenabschliisse aufstellen (IAS 34), die dann als
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Grundlage fiir die Konzernbilanzkonsolidierung dienen
(IAS 27.22).

Es gilt also insgesamt die

® FEinheitlichkeit der Bilanzierung,

® FEinheitlichkeit der Bewertung und

® Einheitlichkeit der AbschluBstichtage der einzelnen
Konzernunternehmen.

5.17. IAS 28: Investments in Associates

Ein Associate ist ein Unternehmen, auf das das Unterneh-
men einen signifikanten Einfluf ausiiben kann, das aber
selbst kein subsidiary und kein joint venture ist. Insofern
ist IAS 28 gegen IFRS 3 (Business combinations) und IAS
27 (Consolidated and Separate Financial Statements)
abgegrenzt. ,,Signifikanter Einflu ist die Macht, an der
Geschiftsfithrung mitzuwirken (sie also nicht zu bestim-
men). Es wird vermutet, daf} ein solcher Einfluf} besteht,
wenn eine Kapitalbeteiligung von wenigstens 20% be-
steht (IAS 28.6). Die Vermutung des mafigeblichen Ein-
flusses auf die Geschéftsleitung ist widerlegbar (z.B.
wenn nur ein einziger anderer Anteilseigner besteht, der
den gesamten Rest der Stimmrechte hélt und daher nicht
iberstimmt werden kann) und besteht nicht unter der
Grenze von 20%; gleichwohl kann dennoch tatséchlich
ein ,,signifikanter Einflu}* etwa durch die Teilnahme am
Entscheidungsprozef3 in der Geschéftsfithrung, wesentli-
che Transaktionen zwischen dem Investor und der Gesell-
schaft, in die er investiert hat, der Austausch von leiten-
den Mitarbeitern oder die Bereitstellung wesentlicher
technischer Informationen bestehen (IAS 28.7). Das ent-
spricht im wesentlichen den Leitgedanken der IASs 24
und 27: auch das Vorhandensein nahestehender Personen
in der Geschiftsleitung eines anderen Unternchmens
kann zu einem ,,signifikanten Einflu3* fithren, u.U. sogar
ohne Kapitalbeteiligung.

In manchen Branchen ist auch die Griindung von Arbeits-
gemeinschaften {iblich, die rechtlich als Gesellschaften
biirgerlichen Rechts bewertet werden kdnnen. Das gilt
insbesondere fiir das Baugewerbe:

Externer Auftraggeber

Generalunternehmer = Bauleitung

Unternehmer A
z.B. Hochbau,
Tiefbau

Unternehmer C
z.B. Klima, Sanitér

Unternehmer B
z.B. Elektro

Arbeitsgemeinschaft = Innengesellschaft
Bauleitung = ,,signifikanter Einflu3* (IAS 28.6-10)

In diesem Beispiel wiirde ein Unternehmer die Bauleitung
ibernehmen und dem Auftraggeber gegeniiber als
Verhandlungspartner auftreten. Wéhrend der Bauleiter
Planungs- und Kontrollaufgaben {ibernimmt (und meist
auch als Architekt und Bauingenieur auftritt), wird die
eigentliche Arbeit auf der Baustelle von einer Vielzahl
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einzelner Unternehmen erledigt. Der Bauleiter kann,
wenn das Projekt grofl genug ist, iiber die einzelnen
Unternehmer, die Teil der BGB-Gesellschaft sind, einen
»signifikanten EinfluB* ausiiben. Der Generalunternehmer
kann damit zur Anwendung des IAS 28 verpflichtet sein,
und zwar unter Umsténden auch zeitlich beschrankt —
etwa fiir die Bauzeit eines GroBprojektes.

IAS 28 gilt allerdings nicht fiir assoziierte Unternehmen,
die gehalten werden von

® Wagniskapital-Organisationen (z.B. bei Venture Capi-
tal Finanzierung) und

® [Investmentfonds, Unit Trusts und dhnlichen Unter-
nehmen einschlieflich fondsgebundener Versiche-
rungen.

Auch bei Investments in associates ist ein konsolidierter
Jahresabschlu8 zu erstellen. Allerdings ist hierbei die
sogenannte Equity-Methode anzuwenden. Diese bestehtt
darin, da3 der Associate

® zunichst zu Anschaffungskosten bewertet wird,

® dann in der Folgebewertung aber nach dem Anteil des
Investors am Eigenkapital des Associate ausgewiesen
wird.

Der Wert der jeweils zu berticksichtigenden Vermogens-
gegenstdnde in der Konzernbilanz wird also auf den
Anteil der jeweiligen Beteiligung am Gesamtkapital des
Associates reduziert. Diese Methode ist im Normalfall
anzuwenden (IAS 28.11); hiervon darf nur abgewichen
werden, wenn

® der Associate ein gemdB IFRS 5 als held for sale
klassifiziertes Investment darstellt oder

® die Ausnahme des IAS 27.10 zutrifft (vgl. oben), d.h.,
der Investor selbst eine Konzerntochter ist, die unter
den in IAS 27.10 genannten restriktuven Bedingun-
genaufdie Anwendung des Konzernrechnungswesens
verzichten darf.

Betrachten wir ein Beispiel fiir die Equity-Methode. Ein
Investor besitze 20% des Eigenkapitals des Associates:

Aktiva Investor Passiva
Sachanlagen 100 | Eigenkapital 80
Beteiligungen 20 | Fremdkapital 120
Forderungen 60 /\
Vorrite/Geldmittel 20

200 200
Aktiva Associate Passiva
Anlagen 120 [ Eigenkapital 100
Forderungen 100 [ Ifr. Fremdkapital 80
Vorréte/Geldmittel 20 | kfr. Fremdkapital 60

240 240

Auch hier wird die Beteiligung eliminiert; die sonstigen
Vermogenswerte und Schulden werden dem Investor aber
nur zu 20% zugerechnet. Die Sachanlagen des Associate
i.H.v. 120 werden daher beispiclsweise nur mit einem
Wert von 24 in die konsolidierte Bilanz einbezogen oder
die Forderungen des Associate mit einem Wert von 20:

Aktiva Konsolidierte Bilanz Passiva
Sachanlagen 124 | Eigenkapital 80
Forderungen 80 | Fremdkapital 148
Vorrite/Geldmittel 24

228 228

Hier gelten die gleichen Mechanismen wie oben hinsicht-
lich IAS 27 dargestellt, d.h., konzerninterne Forderungen
und Verbindlichkeiten, Aufwendungen und Ertrége so-
wie Zwischenergebnisse sind zu eliminieren. Berechnet
sich die Summe der Forderungen in der konsolidierten
Bilanz ohne das Bestehen einer gegenseitigen konzern-
internen Beziehung noch aus 60 + 100 x 20% = 80, so
miifite eine ggfs. bestehende Forderung des Associate an
die Muttergesellschaft in Hohe von 10 zunédchst heraus-
gerechnet werden, da auch fiir das Wechselverhéltnis mit
dem Associate gilt, dal man keine Forderungen bei sich
selbst haben kann. Der konsolidierte Bilanzausweis der
restlichen Forderung wire dann 60 + 90 x 20% = 78. Dies
wiirde aber zu einem Geschéfts- oder Firmenwert fithren,
denn die Eliminierung der Forderung fiihrt nicht zu einer
Neubewertung der Beteiligung:

Konsolidierte Bilanz

Aktiva Passiva
Sachanlagen 124 | Eigenkapital 80
Goodwill 2 | Fremdkapital 148
Forderungen 78 /\
Vorréte/Geldmittel 24

228 228
Die Equity-Methode bewirkt aber, daf3 die ,,Richtung® der
Forderung bedeutsam ist. Hat also der Associate eine
Forderung gegen die Mutter, so ergibt das einen Goodwill
von 2; hitte aber die Mutter eine Forderung von 10 gegen
die Tochter, so entsteht ein Goodwill von 10, weil diese
Forderung jetzt zunéchst in voller Hohe vom Forderungs-
bestand der Mutter i.H.v. 60 subtrahiert wird, und dann
die Forderungen des Associate i.H.v. 80 zu 20% einbezo-
gen werden. Der konsolidierte Bilanzausweis wére daher
nur noch (60 — 10) + 100 x 20% = 70:

Konsolidierte Bilanz

Aktiva Passiva
Sachanlagen 124 | Eigenkapital 80
Goodwill 10 | Fremdkapital 148
Forderungen 70 /
Vorrite/Geldmittel 24

228

Der Goodwill unterliegt auch in IAS 28.23 einem Ab-
schreibungsverbot; allerdings wird der Goodwill, der sich
auf einen Associate bezieht, auch nicht selbst auf Wert-
minderung gepriift (IAS 28.33), weil er ja nur aus der
Bewertung der Vermdgensgegenstiande und Schulden des
Associate resultiert. Andert sich also die Bewertung der
Vermogensgegenstinde des Associate, z.B. durch eine
Wertminderungspriifung (Impairment test), dann dndert
sich schon dadurch der Wert des Goodwills. Eine separate
Werthaltigkeitspriifung fiir den Goodwill ist damit {iber-
fliissig.

©HZ
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Der jeweils neuste Jahresabschluf3 des Associate soll fiir
die Erstellung der konsolidierten Bilanz genutzt werden;
haben Associate und Investor unterschiedliche Abschluf3-
stichtage, so soll der Associate fiir die Erstellung der
konsolidierten Bilanz einen Zwischenabschluf3 aufstellen
(IAS 28.24), sofern dies moglich ist. Dies entspricht der
in IAS 27.26 vorgeschriebenen Vorgehensweise. Wie in
IAS 27 schreibt auch IAS 28.26 die Anwendung einheit-
licher Rechnungswesengrundsitze zwischen Investor und
Associate vor.

Verliert der Investor seinen signifikanten Einfluf3 auf den
Associate, so ist dieser nach IAS 39 durch die cost method
auszuweisen, wenn nicht ein Joint Venture oder ein
Konzern im Sinne des IAS 27 vorliegt (IAS 28.18). Das
kann nicht nur durch Verkauf der Kapitalbeteiligung,
sondern (im Falle der Arbeitsgegemeinschaft) auch durch
Ende des Bauprojektes geschehen. Ist der signifikante
Einflul nichtmonetar, so kann beispielsweise das Ende
des gemeinsamen Projektes zum Ende jedweden Bilanz-
ausweises fiithren.

InIAS 28.37 ist eine Vielzahl von Offenlegungsvorschrif-
ten gegeben; auch eine Offenlegung nach IAS 1 ist
verbindlich.

5.18. IAS 29: Financial Reporting in Hyper-
inflationary Economies

Dieser Standard ist anwendbar, wenn die funktionale
Wihrung (IAS 21) die eines Hochinflationslandes ist. Da
die funktionale Wéahrung nicht die Landeswéhrung sein
muf, kann der Standard zumindestens theoretisch auch
fiir europdische Unternechmungen anwendbar sein, wenn
diese in Hochinflationsldndern tdtig sind.

Hochinflation (hyper inflation) wird nicht mehr mit einer
(einzigen) absoluten Grenze definiert, sondern ist eine
Ermessensfrage. Anhaltspunkte fiir das Vorliegen einer
Hochinflation sind jedoch (IAS 29.3):

® Die Bevolkerung legt Vermogenswerte in einer stabi-
leren Fremdwahrung an,

die Bevolkerung rechnet in Fremd- und nicht in
Inlandswéhrung,

Verkdufe und Kéaufe auf Kredit werden zu Preisen
getétigt, die selbst bei kurzer Laufzeit den Kaufpreis-
verlust kompensieren,

Zinsen und Lohne sind an einen Preisindex gebunden,
die kumulative Inflationsrate der letzten drei Jahre
ndhert sich oder iibersteitg 100%.

Der Standard betrachtet nur manifeste Hochinflationen;
latente Hochinflationen, die in vielen Landern des Wes-
tens bestehen, sind nicht relevant.

Hauptproblem der manifesten Hyperinflation ist ja der
schnelle Kaufkraftverlust des Geldes, der zum Verlust der
Geldfunktion fithrt — zum Beispiel durch die Riickkehr zu
Tauschgeschéften oder zu Hamsterkdufen im Moment der
(zumeiste baren) Auszahlung von Léhnen und Gehéltern,
da diese schon im Laufe des Monats praktisch wertlos
werden. Offensichtlich beeintrachtigt das auch die Aus-
sagekraft von Jahresabschliissen. Hierfiir kann auch IAS

Latente Hyperinflation: Nicht jede Inflation bemerkt
man an der Lagenkasse. Eine sogenannte latente Hyper-
inflation besteht, wenn Finanztitel eine ,,Spekulations-
blase* bilden. Ein gutes Beispiel ist die US-Hypotheken-
krise, die im Sommer 2007 zu einem globalen Problem
wurde. US-Hypothekenbanken haben zu Anfang des
Jahrtausends in der Niedrigzinsphase auch Hauslebauern
Darlehen gewéhrt, die sich das eigentlich nicht leisten
konnten — der sogenannte Subprime-Markt. Als die
Zinsen ab ca. 2005/2006 wieder anstiegen, gingen viele
Kreditnehmer pleite, und mit ihnen die Hypotheken-
banken. Diese hatten die Darlehensforderungen aber
langst an andere Finanzinvestroren verdufert, u.a. auch
eine Anzahl deutscher Banken — die ebenfalls in Mitlei-
denschaft gezogen worden, weil sie sich nicht mehr
angemessen refinanzieren konnten — das Platzen der
Spelukationsblase. Kann man diesen Effekt nicht durch
StiitzungsmaBnahmen beherrschen, kommt es zu einer
Borsenpanik. In deren Verlauf versuchen Anleger, vom
Verlust bedrohte Titel ,,zu Geld zu machen®. Sie gelan-
gen daher aus der langfristigen Termingeldmenge in
die Bar- und Buchgelddefinition und damit in die
gesamtwirtschaftliche nachfrage, wo sie nicht auf ein
entsprechendes Giiterangebot stoflen. Eine bisher ,,nur*
latente Hyperinflation manifestiert sich.

29 keine wirkliche Losung anbieten; er schreibt jedoch
zwei Bewertungsmethoden vor (IAS 29.5 ff):

® Die historical cost method legt die Preise zum Zeit-
punkt des Vertragsschlusses zugrunde und

Die current cost method legt die Gegenwartspreise
zugrunde, erhoht die historischen Daten also um

einen Inflationsindex.

Der AbschluBB nach historical cost ist eigentlich der
Normalfall. Jeder Jahresabschluf} legt Bewertungen zum
Zeitpunkt des Entstehens einer Grofle zugrunde — etwa
Anschaffungs- oder Herstellungskosten von Anlagen oder
Lagerbestanden. IAS 29.11 fordert jedoch bei hyper-
inflationdren Verhiltnissen das Restatement, d.h., die
Neubewertung aufgrund eines Preisindex. Geldwerte wie
Bargeld, Forderungen oder Verbindlichkeiten werden
nichtrestated, weil sie bereits in der zum Abschlufistichtag
giiltigen GroBe angegeben sind; dies stellt freilich keine
Losung fiir das Problem der sinkenden Zahlungsmoral bei
Inflation dar. Allerdings miissen die sich aufgrund der
Inflation ergebenden Gewinne oder Verluste ausgewiesen
werden (IAS 29.27). Das betrifft keineswegs nur das
Problem der schlechten Zahlungsmoral und der sich
daraus ergebenden Wertverluste der Forderungen und
Verbindlichkeiten: Wareneinsatz oder Materialentnahme
werden beispielsweise zum Zeitpunkt ihres Stattfindens
bewertet, was aber unter den Bedingungen einer Hyper-
inflation schon nach ein paar Wochen Lagerdauer einen
vollig anderen Preis bedeuten kann als der historische
Einkaufspreis. Nach der historical cost method miifite der
Wert der Entnahme auf den Index zum Zeitpunkt des
Kaufes abgewertet werden, nach der current cost method
hingegen miifite eine Aufwertung durch Multiplikation
mit dem Index auf den Zeitpunkt des Jahresabschlusses
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stattfinden. Beide Verfahren fiihren aber in der Praxis zu
Gewinnen oder Verlusten, weil unter den Bedingungen
einer Hyperinflation auch die Verhéltnisse von Werten
untereinander stindigen Schwankungen unterliegen.

In der Offenlegung des Abschlusses muf3 auf die Tatsache
hingewiesen werden, dall Werte restated wurden; zudem
mul der angewandte Preisindex aufjeden Fall offengelegt
werden. Ebenso miissen die Vorjahreszahlen durch einen
Preisindex angepaBit werden, um vergleichbar zu sein
(IAS 29.34). Im Konzernabschlufl miissen 4ssociates und
Subsidiaries aus Hochinflationsgebieten jeweils mir ih-
rem Preisindex angepal3t werden (IAS 29.35).

5.19.1AS 31: Financial Reporting of Interests
in Joint Ventures

Ein Joint Venture ist allgemein jede vertragliche Verein-
barung zwischen zwei oder mehr Vertragsparteien, die
auf die gemeinsame Durchfiihrung eines Geschiftes oder
eines Projektes gerichtet ist. Das Joint Venture kann
damit binnenwirtschaftlich wie schon die vorstehenden
Formen ebenfalls eine Form der biirgerlichen Gesell-
schaft darstellen; in der Praxis werden Joint Ventures
jedoch grenziiberschreitend zwischen verschiedenen Part-
nern in unterschiedlichen Landern zur Durchfithrung von
Projekten geschlossen, die die Ressourcen oder Féhigkei-
ten eines einzelnen der Partner iiberschreiten. Das Joint
Venture ist damit ein wesentliches Mittel der Internatio-
nalisierung, weil es jedem Partner erlaubt, sich den poli-
tischen oder ideologischen Zwiéngen in seinem Heimat-
bereich zu entziehen.

Das Joint Venture ist dem Konsortium &dhnlich, unter-
scheidet sich aber dadurch, daB es in der Regel nicht
zeitlich beschréankt ist.

Muttergesellschaft A Muttergesellschaft B
z.B. Deutschland z.B. China
(Know-how-Vorteil) (Kostenvorteil)
50% 50%

Joint Venture
Umgeht Kosten- und
Regulierungsnachteile

Charakteristisch ist zumeist die Griindung eines Gemein-
schaftsunternehmens durch die Joint Venture Partner, die
ihre jeweilige rechtliche und wirtschaftliche Selbsténdig-
keit behalten. Es entsteht damit ein Konzern mit mehre-
ren Muttergesellschaften.

Das auf diese Art ausgegliederte Unternehmen erbringt
die jeweils angestrebte Leistung oder Funktion. Das Joint
Venture ist damit auch eine Form des Outsourcings. Joint
Ventures sind daher besonders im auBenwirtschaftlichen
Bereich haufig, etwa um politisch-ideologische Beschrén-
kungen oder einfach nur die hohen Kosten eines
Wirtschaftsraumes zu umgehen. Die Joint Venture Part-

ner sind nach Kapitaleinlage oder nach jeweiliger ver-
traglicher Vereinbarung an den Gewinnen, Verlusten und
sonstigen Ergebnissen wie etwa Markenwert oder
Forschungsergebnissen beteiligt.

IAS 31 gilt fiir alle Arten von Joint Ventures, allerdings
nicht fiir solche, die gehalten werden von

® Wagniskapital-Organisationen (z.B. bei Venture Capi-
tal Finanzierung) und

® [Investmentfonds, Unit Trusts und dhnlichen Unter-
nehmen einschlieflich fondsgebundener Versiche-
rungen.

Ausnahmen bestehen zudem, wenn das Joint Venture zur
Verduflerung gehalten wird (IFRS 5) oder wenn es im
Sinne des IAS 27.10 nicht konzernrechnungslegungs-
pflichtig ist.

Der Standard unterscheidet drei grundlegende Arten von
Joint Ventures:

® Jointly controlled operations,
® Jointly controlled assets,
® Jointly controlled entities.

Jointly controlled operations (1AS 31.13 ff) sind gemein-
sam betriebene Geschiftsbereiche und miissen so berich-
tet werden, daf} iiber Umfang und Art der (gemeinsamen)
Kontrolle und die hierfiir eingegangenen Verpflichtun-
gen Rechenschaft abgelegt wird. Im Abschlufl miissen die
der Verfiigungsmacht des Partnerunternehmens unterlie-
genden Vermogenswerte, die eingegangenen Verbind-
lichkeiten und die getétigten Aufwendungen und anteili-
gen Ertrdge des Jount Ventures ersichtlich sein.

Jointly controlled assets (IAS 31.18 ff) sind gemeinsam
beherrschte Vermdgensgegenstinde. Uber diese ist auf
einer proportional basis zu berichten, d.h., der jeweilige
Anteil des Bilanzierenden ist zugrundezulegen. Zudem
miissen die im eigenen Namen eingegangenen Verbind-
lichkeiten, der Anteil an gemeinschaftlichen Verbind-
lichkeiten, die Aufwendungen und Erlse aus dem Joint
Venture und die Aufwendungen fiir das Joint Venture
ersichtlich sein. Die anteiligen Vermdgenswerte und Ver-
bindlichkeiten werden hierbei so klassifiziert, wie diese
Vermogensgegenstinde und Schulden auch zu klassifi-
zieren wiren, wenn sie nicht Teil eines Joint Ventures
wiéren.

Jointly controlled entities (IAS 31.24 ff) sind Gemein-
schaftsunternehmen, also Unternehmen, die im Besitz
mehrerer Obergesellschaften zugleich stehen. Wéhrend
bei den gemeinschaftlich betriebenen Geschaftsbereichen
und den Vermdgensgegenstidnden in gemeinschaftlichem
Besitz jeweils nur einzelne Elemente des Ganzen einer
gemeinschaftlichen Kontrolle unterliegen, miissen liegt
hier der Mehrmiitterkonzern im eigentlichen Sinne vor.
In diesem Fall ist das benchmark treatment die nach den
jeweiligen Anlagen gefertigte konsolidierte Bilanz; eine
erlaubt Alternative ist die Equity-Methode.

Die Ausweisvorschriften unterscheiden sich im Grunde
nur hinsichtlich der Grundlage, iiber die berichtet wird,
aber nicht hinsichtlich ihres wesentlichen Gedankens,
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dafl nédmlich jeder Joint Venture Partner anteilig nach
seinem Anteil am Ganzen offenlegen mufl. Die Equity
method istselbst eine Methode der anteiligen Bilanzierung
und unterscheidet sich nicht grundsétzlich von der pro-
portional basis, die fir Jointly controlled assets zu-
grundezulegen ist

Control (Leitung) ist in allen Fallen die vertragliche
Teilung der Leitungsbefugnis (IAS 31.3) und setzt stets
Einstimmigkeit (,,unanimous consent*) bei strategischen,
finanziellen und operativen Entscheidung hinsichtlich
des gemeinschaftlich beherrschten Objektes voraus.
Control muB nicht in einer Kapitalbeteiligung bestehen,
sondern kann auch ein ,,signifikanter Einflu* sein. Wie
auch schon im Beispiel der Associates (IAS 28) kann dies
auf vielerlei Art und Weise zustandekommen. So kdnnte
eine Arbeitsgemeinschaft mehrere Generalunternehmer
haben, die jeweils fiir sich iiber ,,signifikanten Einflu3*
auf die ausfilhrenden Firmen verfiigen. Auf diese Art
kdme ein Joint Venture vom Typ ,Jointly controlled
entities* zustande. Ein Konsortium kann, unter loser
Leitung eines Konsortialfiihrers, der keinen signifikanten
EinfluB auf die Mitglieder des Konsortiums (die Konsor-
ten) ausiibt, einen gemeinschaftlichen Vermdgens-
gegenstand verwalten. Hierdurch kdme ein Joint Venture
vom Typ ,,Jointly controlled assets* und/oder ,Jointly
controlled operations* zustande. Das ist insbesondere bei
Bankenkonsortien hiufig: das Eurotunnel-Projekt
beispielsweise wurde von iiber 200 verschiedenen Banken
gemeinschaftlich finanziert. Dies ist mindestens eine
gemeinschaftlich betriebene Tatigkeit.

Zweifelsfille konnen sich ergeben, wenn Industrieprojekte
als Konsortien strukturiert werden, ohne daf} gemein-
schaftlich beherrschte Unternehmen entstehen. Das be-
trifft meist Normierungsprojekte, bei denen die Asset-
Eigenschaft der gemeinschaftlich erzielten Normierung
zweifelhaft sein kann. Ein gutes Beispiel wire die Stan-
dardisierung von Kommunikationsprotokollen und Seiten-
beschreibungssprachen im Internet (HTML, XML oder
fiir Geschéftszwecke XBRL). IAS 31 wére hier nur an-
wendbar, wenn die jeweilige Vereinheitlichung als im-
materieller Vermdgensgegenstand anzusehen ist. Ahn-
lich ist es mit der einstigen Trusted Computing Platform
Alliance (TCPA), die jetzt unter dem Namen ,, Trusted
Computing Group® (TCG) die Standardisierung der
.Sicherheitsarchitektur® von PCs vorantreibt. Auch hier
ist die Asset-Eigenschaft der Standardisierung als solche
moglicherweise zweifelhaft; da die Technologie des
»Irusted Computing™ aber auch zur Géngelung von
Mediennutzern durch Digital Rights Management (DRM),
fiir Kopierschutzzwecke sowie zur Zensur von Inhalten
genutzt werden kann, erbringt die vereinheitlichte System-
architektur kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen in Form
von Lizenzzahlungen der Rechteinhaber, die ihre Inhalte
nur noch tiber solcherart gesicherte Plattformen verbrei-
ten. Anders als beispielsweise beit HTML oder CSS, die
zwar standardisiert sind aber aufgrund der Standardisie-
rung keine Lizenzeinkiinfte erbringen, konnte man bei
,»Trusted Computing* sehr wohl von einem Joint Venture
ausgehen.

Im JahresabschluB miissen Geschifte zwischen Joint
Venture und Joint Venturer separat ausgewiesen werden
(IAS 31.48), was im Kern eine Variante der Berichterstat-
tung iiber nahestehende Parteien ist. Weiterhin muf3 der
Joint Venturer seine Eventualverbindlichkeiten hinsicht-
lich des Joint Ventures separat offenlegen (IAS 31.54).

5.20. IAS 32: Financial Instruments: Disclo-
sure and Presentation und IAS 39: Financial
Instruments: Recognition and Measurement

Finanzierungsinstrumente (Financial Instruments) sind
allgemein Kredite bzw. Forderungen, verzinsliche Wert-
papiere, Aktien, Beteiligungen, Verbindlichkeiten und
Derivate. IAS 32 und IAS 39 sind gleichmaB3en anwend-
bar und werden daher in diesem Kapitel gemeinsam
dargestellt. Wahrend IAS 32 sich mit der Definition der
Financial instruments und ihrer Offenlegung (disclosure)
befalt, regelt IAS 39 den Bilanzansatz und insbesondere
die Sicherungsgeschifte (Hedge accounting).

5.20.1. Grundlegende Definitionen

IAS 32 definiert das Finanzinstrument sehr weit als
Vertrag, der gleichzeitig bei einem Unternehmen zu
einem finanziellen Vermdgenswert und bei einem ande-
ren Unternehmen zu einer finanziellen Verbindlichkeit
oder einem Eigenkapitalinstrument fiihrt. Ein Eigenkapi-
talinstrument begriindet einen Residualanspruch an den
Vermogenswerten des Unternehmens nach Abzug der
Schulden (IAS 32.11). Diese Definition wird in IAS 39.2
wiederholt.

Beide Standards gelten fiir alle Finanzinstrumente aufer

® Anteilen an Tochterunternehmen (IAS 27), asoziierten
Unternehmen (IAS 28) und Joint Ventures (IAS 31),
Verpflichtungen des Arbeitgebers seinen Arbeitneh-
mern gegeniiber aus Altersvorsorge (IAS 19),
Vertrdge mit bedingter Gegenleistung bei Unterneh-
menszusammenschliissen gemall IFRS 3,
Versicherungsvertrage gemafl IFRS 4,

andere Finanzinstrumente nach IFRS 4 und
share-based payments nach IFRS 2.

Dies bewirkt, da3 eine Beteiligung an einem Associate,
die — zum Beispiel durch Kapitalerhohung — unter die
Mindestgrenze von 20% fillt, als Financial instrument
nach IAS 32 und 39 ausweispflichtig werden kann.

Ein ,,Financial Instrument* ist ein Vertrag, der ein Finan-
cial asset auf einer Seite und eine Financial liablity auf
der anderen Seite zugleich erzeugt (IAS 32.11). Unter
HFinancial asset* versteht der Standard:

Bargeld,

Anteilsscheine anderer Unternehmungen,

das Vertragliche Recht, Geld oder Finanzvermdgen
von einer anderen Unternehmung zu beziehen oder
mit ihr auszutauschen oder

einen Vertrag, der in den eigenen Anteilsscheinen der
Unternehmung beglichen werden wird oder kann.

Neben Bar- und Buchgeld umfaft diese Definition Wech-
sel und Schecks aber auch die Zession bei Darlehen und
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Forderungen, Wandelschuldverschreibungen und Aktien,
aber auch Optionen und Termingeschéfte.

Zu einem ,,Financial Instrument* werden diese aber nur,
wenn auf der jeweils anderen Seite auch eine Finanz-
verbindlichkeit entsteht. Eine solche besteht in der ver-
traglichen Verpflichtung, Geld oder andere Finanz-
instrumente zu liefern oder den Vertrag durch Hingabe
eigener Anteilsscheine zu erfiillen.

Beispiel: Ein Kunde kauft bei einem Héandler Waren. Da
dieser das Geschéift absichern will, zieht er als Geld-
glaubiger einen Wechsel auf den Kunden. Diese Tratte
wird vom Kunden akzeptiert. Der Wechsel ist insofern ein
Nebengeschéft zum Warenhandelsgeschift, was auch
daran ersichtlich wird, da3l der Wechseldiskont den Um-
satzsteuersatz der Ware teilt, weil Nebenleistungen steu-
erlich das Schicksal der Hauptleistung teilen. Dieser Teil
des Geschiftes hat zwar mit einem Wertpapier zu tun,
bedingt aber kein Financial Instrument im Sinne des IAS
32.

Der Héndler gibt jedoch das Akzept an seinen Lieferanten
weiter; dieser indossiert den Wechsel erneut bis er
schlieBlich vom letzten Wechselinhaber zur Zahlung
vorgelegt wird. Alle diese Geschéfte fallen unter IAS 32,
weil ihnen kein Warenhandels- oder sonstiges Real-
geschéft mehr direkt zugrundeliegt, sondern bei jeder
Wechselweitergabe auf einer Seite ein Financial asset,
auf der anderen Seite jedoch eine Financial liability
entsteht:

2. Wechselinhaber

3. Wechselinhaber | 2. Indossament
-

Beispiel: Ein Kunde kauft eine Ware auf Ziel. Hierdurch
entsteht eine Verbindlichkeit, aber die Zahlugn durch
Wechsel sei nicht vereinbart. Insofern hat die Sache also
—anders als das vorstehende Wechselbeispiel —nichts mit
IAS 32 zu tun. Der Verkéaufer tritt die Forderung jedoch
an eine Factoring-Firma ab, die das Forderungsmana-
gement und das Inkasso {ibernimmt. Insofern entsteht
eine Finanzverbindlichkeit, die durch Bargeld oder durch
andere Finanztitel beglichen werden kann. Der Fall der
Forderungsabtretung ist damit im Geltungsbereich des
IAS 32.

5.20.2. Hiufige Arten von Financial Instru-
ments

Der Ausweis der Finanzinstrumente muf3 grundsitzlich
nach ihrem wirtschaftlichem Gehalt erfolgen, was den
Materiality-Grundsatz konkretisiert (IAS 32.15). Fiir ver-
schiedene Arten von Finanzinstrumenten sind entspre-
chende Vorschriften gegeben. So miissen Zinsen, Divi-
denden, Verluste und Gewinne im Zusammenhang mit
Finanzinstrumente erfolgswirksam erfa3t werden; die
Transaktionen mit Anteilseignern sind jedoch direkt im
Eigenkapital auszuweisen (IAS 32.35). Sie gehen also
nicht den ,,iiblichen* Weg iiber die GuV-Rechnung, was
am HGB geiibten Buchhaltern oft Schwierigkeiten berei-
tet. Eigene Anteile werden nicht erfolgswirksam erfafit,
sondern sind vom Eigenkapital abzuziehen (IAS 32.33),
was einer Verrechnung (offsetting) gleichkommt. Wiirde
eine Unternehmung mit 10.000 eigenen Anteilen (die wir
der Einfachheit halber zu einem Nennwert von 1 €/Stiick
annehmen) also 100 eigene Anteile erwerben, so miifite
die Situation direkt nach dem Kauf:

IAS 32 gilt ausdriicklich auch fiir Vertrége iiber den Kauf
oder Verkauf von nichtfinanziellen Vermogenswerten,
die in Bar- oder Buchgeld oder durch Hingabe anderer
Finanzinstrumente bezahlt werden kénnen (IAS 32.8).
Das ist eine wichtige Erweiterung des Geltungsbereiches,
denn es stelltklar, daf3 schon der Ausweis des Besitzwech-
sels auf Seiten des Wechselausstellers im vorstehenden
Beispiel unter IAS 32 fdllt, denn die verkaufte Ware
wurde miteinem Financial instrument bezahlt. Darlehens-
vertrage oder Wechsel beispielsweise sind also nur dann
Finanzinstrumente im Sinne dieses Standards, wenn sie
ge- oder verkauft werden; sie unterliegen nicht dem IAS
32, wenn sie erstmalig eingegangen werden bzw. entste-
hen.

Aktiva  Bilanz nach Erwerb eigener Anteile  pygsiva
%” A Eigene Anteile 100 | Grundkapital 10.000
g i
5 3 Durch Verrechnung folgendermallen ausgewiesen wer-
o B den:
= g
5 =
~Y Aktiva Verrechnete eigene Anteile Passiva
Wechselbezogener Tratte Wechselaussteller -
< rundkapital 900
Schuldner Gléubiger G P 9.9
Zugleich stets letzter Akzept 1 Zugleich stets erster . . .
S ehalinhabar B AnEeion SIS arse Die IFRS kennen keine Beschrinkung der maximal zu-
echselinhaber Wechselinhaber . . . - B
lassigen Anzahl der eigenen Anteile; eine solche Restrik-

tion findet sich jedoch stets im nationalen Recht. Im
Aktienrecht ist nach §71 Abs. 1 AktG der Erwerb eigener
Anteile nur zuldssig,

1. umeinenschweren, unmittelbar bevorstehenden Scha-
den von der Gesellschaft abzuwenden,

2. um Mitarbeiteraktien auszugeben,

3. um Aktiondre abzufinden, z.B. nach §305 Abs. 2,
§320b oder nach §29 Abs. 1, §125 Satz 1 i.V.m. §29
Abs. 1, §207 Abs. 1 Satz 1 UmwG,

4. bei unentgeltlichem Erwerb (selten) oder Einkaufs-
kommission bei Banken (hiufig),

5. durch Gesamtrechtsnachfolge,

6. aufgrund eines Beschlusses der Hauptversammlung
zur Einziehung nach den Vorschriften tiber die Herab-
setzung des Grundkapitals,

©HZ
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7. fiir Zwecke des Wertpapierhandels bei Banken und
Finanzdienstleistern,auf Beschluf3 der Hauptversamm-
lung und

. aufgrund einer Erméchtigung durch die Hauptver-
sammlung zum Zwecke der Kapitalherabsetzung durch
Einziehung.

Aus eigenen Aktien stehen ferner der Gesellschaft keine
Rechte zu (§71b AktG). Umgehungsgeschéfte sind verbo-
ten (§71a AktG). Hauptzweck dieser vergleichsweise
restriktiven Regelung ist der Glaubigerschutz. Die IFRS
kennen keine so engen Regelungen, aber sehr weitgehen-
de Offenlegungspflichten, so dal der AbschluBleser iiber
den Besitz eigener Anteile informiert sein kann.

Abgesehen von diesen Fillen des offsetting sind Verrech-
nungen jedoch verboten (IAS 32.42), aufler

® die Unternehmung hat einen Rechtsanspruch auf Ver-
rechnung und

® Dbeabsichtigt einen Ausgleich auf Nettobasis herbeizu-
fithren, oder gleichzeitig mit der Verwertung des
Vermdgenswertes die Schulden abzuldsen.

5.20.3. Derivate

Eine weitere haufige Klasse von Finanzinstrumenten sind
Derivate, die zu Handels- oder zu Sicherungszwecken
gehalten werden. Die Bedeutung der derivativen Ab-
sicherung von Geschiften nimmt auch fiir ,,traditionelle*
Unternehmen der ,,0ld economy* immer weiter zu; durch
den Emissionshandel sind alle Unternehmen, die der
Energierationierung unterliegen, zur Teilnahme am
Derivatmarkt gezwungen.

Ein Derivat wird in den IFRS dhnlich wie in §1 Abs. 1 Satz
4 KWG definiert als ein Finanzinstrument,

® dessen Wert sich infolge einer Zins- oder Maktpreis-
dnderung selbst verdndert,

der ohne Anschaffungsauszahlung erworben werden
kann und

der zu einem kiinftigen Zeitpunkt beglichen wird, also

sauf Termin® lautet.

Die meisten Derivate sind damit auf einen zukiinftigen
Termin lautende Optionen auf den Kauf oder Verkauf von

Rohstoffen (z.B. auch Treibstoffen, O),

Wihrungen (zur Sicherung von Fremdwidhrungs-
geschéften),

Darlehen zu bestimmten Zinsen (Zinsoptionen) und
Kapazititen (z.B. Transportkapazitéten).

Kaufoptionen werden hier als ,,calls* und Verkaufs-
optionen als ,,puts® bezeichnet. Klassische Terminge-
schifte sind Kauf- oder Verkaufauftrige auf Termin
(,,Futures®) an Terminbdrsen oder im ,,over-the-counter-
Handel* mit Banken (,,Forwards®). Zinstermingeschéfte
(,,Forward Rate Agreements®) bezichen sich auf die Er-
stattung der Differenz zwischen festen und variablen
Zinsen; ,,Swaps® beziehen sich auf mehrere Zinsperioden
und ,,caps® oder ,,Floors® richten sich auf die Begrenzung
des Zinsénderungsrisikos nach oben oder unten.

Derivate konnen grundsitzlich zu zwei verschiedenen
Zwecken gehalten werden:

® zur Absicherung eines zugrundeliegenden Real-
geschifts oder
® zur Spekulation.

Beispiel: Ein Unternehmen benoétigt fiir einen bestimm-
ten Kundenauftrag eine bestimmte Menge eines Rohstof-
fes. Da der Zeitraum der Ausfiihrung dieses Auftrages
noch nicht hundertprozentig gewif ist, mochte die Ge-
schéftsleitung die durch den Rohstoff entstehenden Kos-
ten absichern. Sie erwirbt daher einen Terminkontrakt,
der die Lieferung des Rohstoffes zu einem zuvor verein-
barten Preis vorsieht. Offensichtlich sichert das das Preis-
risiko des Geschiftes ab; allerdings ist der Terminpreis
bei Erwartung eines Preisanstieges meist hoher als der
gegenwirtige Borsen- oder Marktpreis. Liegt der tatsich-
liche Marktpreis zum Liefertermin {iber dem Kontrakt-
preis, so hat der Vertragspartner einen Verlust gemacht;
liegt er darunter, so hat die Unternehmung einen Verlust
erwirtschaftet. In jedem Fall handelt es sich um ein
Sicherungsgeschéft im engeren Sinne.

Weiteres Beispiel: Der Terminkontrakt aus dem vorste-
henden Beispiel ist handelbar. Er kann, ohne die zu-
grundeliegenden Rohstoffe kaufen zu wollen, verduBert
werden. Eine andere Unternehmung kann den Termin-
kontrakt in der Hoffnung erwerben, der Wert des Rohstof-
fes entwickele sich in eine bestimmte Richtung. Das fiihrt
auch zu einer entsprechenden Marktpreisverdnderung
des Terminkontraktes. Dieser Fall beschreibt ein Spekula-
tionsgeschéft; der zugrundeliegende Rohstoff ist nicht
mehr interessant. Aus dem Sicherungsgeschift ist ein
Spekulationsgeschift geworden.

Spekulationen dieses Typs gelten als wesentlich fiir den
Anstieg des Olpreises in den letzten Jahren; das dndert
zwar nichts an der Tatsache, dafl der grofite Anteil des
Preises eines Liters Benzin noch immer die Mineraldls-
teuer ausmacht, die selbst — wie der eigentliche Wert der
Ware — zur Bemessungsgrundlage der Umsatzsteuer ge-
hort, schadet aber dennoch dem produktiven Sektor und
fithrt zur Vernichtung von Arbeitsplétzen.

Ein besonderes Problem sind embedded derivatives.
Hierunter versteht man Derivate, die als Teil eines nicht-
derivativen Grundvertrages (,,host contract™) auftreten.
Diese sollen vom Rahmenvertrag getrennt und separat
bilanziert werden (IAS 39.10 ff). Das findet sich
insbesondere hdufig bei sogenannten hybriden Finanz-
instrumenten, die Eigenkapital- und Schuldinstrumente
kombinieren. Ein gutes Beispiel hierfiir ist die Wandelan-
leihe; auch eine Indexanleihe, deren Riickzahlungsbetrag
von einem Aktienindex abhdngt, wire ein solcher Fall.
Sie wire wirtschaftlich in eine regulire Anleihe mit fixem
Riickzahlungsbetrag und in ein Termingeschéft auf den
Aktienindex zu zerlegen. Embedded derivatives sind
auch im Zusammenhang mit Versicherungsvertrigen
haufig und werden unten im Zusammenhang mit IFRS 4
dargestellt. IFRS 4 hat die grundlegenden Regelungen des
IAS 39 fiir diesen Zweck tibernommen.
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Derivate
Sicherung Spekulation
Hedge Accounting Trading
| |
Foreign Currency Hedge Cash Flow Hedge zur Fair Value Hedge zur
zur Sicherung von Sicherung kiinftiger Cash Wertsicherung
Auslandsgeschéften Flows bestehender Posten

AK-Wirkung in der Erfiillungsperiode erfassen

Wertidnderung erfolgsneutral gegen EK; Erfolgs- oder

Wertidnderung sofort erfolgswirksam
erfassen

5.20.4. Sicherungsgeschiifte

Bei derivativen Geschiften, die der Absicherung zu-
grundeliegender Realgeschifte dienen, unterscheidet man
drei hauptsdchliche Formen:

® [Foreign currency hedges dienen der Absicherung von
Auslandstransaktionen durch Sicherung des Wech-
selkurses,

® Cash flow hedges dienen der Absicherung kiinftiger
Zahlungsstrome durch Sicherung von Warenpreisen
oder Zinssétzen und

® Fair value hedges dienen der Wertsicherung beste-
hender Posten.

Die Sicherungsbeziehung muf} fiinf Bedingungen erfiil-
len (IAS 39.88):

® zuBeginnder Absicherung sind sowohl die Sicherungs-
beziehung als auch die Riskomanagementzielsetzun-
gen und -Strategien des Unternehmens hinsichtlich
der Absicherung festzulegen und zu dokumentieren,
® die Absicherung muf} als wirksam eingeschétzt wer-

Absicht besteht, aus kurzfristigen An- und Verkdufen
einen Gewinn zu erzielen;

® Held-to-maturity: Alle Financial Instruments, die bis
zur Endfilligkeit gehalten werden; Darlehen und
Forderungen der Gesellschaft gehoren jedoch nicht
dazu. Zur Klassifizierung in diese Kategorie gehort
auch, daB das Wertpapier eine feste Zahlung zur
Endfilligkeit und einen bekannten Verfallstermin
besitzt;

® Darlehen und Forderungen der Gesellschaft bilden
insofern einen Sonderfall und sollen separat klassifi-
ziert werden;

® Available-for-sale: Alle anderen Formen von Financial
Instruments, die in keine der vorstehenden Kategori-
en gehdren.

Bis zur Endfilligkeit
gehalten
(held-to-maturity)

Sonderfall:

Fiir Handelszwecke Darlehen und Forderungen

Verfiigbar zur
VerduBerung
(available-for-sale)

den,

® bei Absicherung von Zahlungsstromen muf3 eine der gehalten < >

(held-for-trading)

Absicherung zugrundeliegende erwartete kiinftige
Transaktion eine hohe Eintrittswahrscheinlichkeit
haben,

® die Wirksamkeit der Sicherungsbeziehung muf
verldBlich bestimmbar sein und,

® fortlaufend beurteilt und als tatsdchlich wirksam ein-
geschitzt werden.

5.20.5. Bewertung und bilanzieller Ausweis

IAS 39 fordert die Klassifizierung von Finanzinstrumen-
ten, was den Informationsnutzen des Jahresabschlusses
erhoht. Die Klassifizierung des IAS 39 entspricht der im
neuen IFRS 7 vorausgesetzten Gliederung.

Gemidl IAS 39.9 miissen die Finanzinstrumente einer
Unternehmung in einer der folgenden vier Kategorien
geflihrt werden:

® Held-for-trading: Alle Financial Instruments, die zur
kurzfristigen Spekulation gehalten werden, also die
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Die Einordnung in eine der genannten Kategorien muf3
vorgenommen werden, wenn das Objekt erstmalig bilan-
ziert wird (IAS 39.14). Umwidmungen zu spéterer Zeit
sind grundsitzlich moglich, aber nur unter vergleichsweise
engen Bedingungen, die im Grunde nichts anderes als
Anwendungsbeispiele fiir den Stetigkeitsgrundsatz sind
und ,,Beliebigkeit verhindern sollen:

® Umwidmungvon,,Held-for-trading* nach ,,Available-
for-sale oder ,,Held-to-maturity*“: Hier greift das
Umwidmungsverbot gemaf 39.107, da die erstmalige
Zuordnung zu dieser Kategorie auf einer entsprechen-
den Zielsetzung beim Ersterwerb basierte.

® Umwidmung von ,,4vailable-for-sale* nach ,,Held-
Jfor-trading**: Analog zu IAS 39.92 b sind Werténder-
ungen, die bisher erfolgsneutral erfat wurden, im
Rahmen der Umwidmung in ,,libriges Eigenkapital*
zu belassen, bis das Wertpapier schlielich verduBert
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wird. Wurden Wertdnderungen bisher schon erfolgs-
wirksam verbucht, ergibt sich keine Anderung.

® Umwidmung von ,,Available-for-sale nach ,,Held-
to-maturity*: Wertdnderungen, die bisher erfolgs-
neutral erfalt wurden, sind in Anlehnung an IAS
39.92 a in ,,ibriges Eigenkapital“ zu amortisieren.
Wurde bereits vorher erfolgswirksam vorgegangen,
ergeben sich keine Auswirkungen.

® Umwidmung von ,,Held-to-maturity* nach ,,Held-for-
trading®: Unrealisierte Gewinne oder Verluste, die
bisher nicht erfalit worden sind, miissen aufgedeckt
werden, weil das Ziel des Haltens bis zur Endfalligkeit
fortfallt (IAS 39.90 i.V.m. IAS 39.103).

® Umwidmungvon,,Held-to-maturity*nach,,Available-
for-sale®: Unrealisierte Gewinne oder Verluste, die
bisher nicht erfafit worden sind, konnen nach Wahl
der Unternehmung erfolgswirksam oder erfolgsneutral
behandelt werden (IAS 39.90 i.V.m. IAS 39.103);
eine erfolgswirksame Behandlung findet jedoch
spétestens bei tatsdchlichem Verkauf statt.

Miissen beispielsweise aufgrund eines Liquidititseng-
passes ,,Held-to-maturity“-Financial Instruments den-
noch vorzeitig verkauft werden, so kann eine Umgruppie-
rung des gesamten ,,Held-to-maturity”-Bestandes in die
Kategorie ,,Available-for-sale oder ,,Held-for-trading*
erforderlich werden. Zudem muf} eine Riickumwidmung
in ,,Held-to-maturity” fiir eine ,,geraume Zeit* unterblei-
ben (IAS 39.83ff). Nach herrschender Meinung und
aufgrund von IAS 39.83 wird hierbei von einem Zwei-
jahreszeitraum ausgegangen. Die Umklassifizierung in
,Available-for-sale® oder ,,Held-for-trading® kann un-
terlassen werden, wenn

1. es sich bei den verduflerten Papieren nur um einen
Hunwesentlichen Teil* des gesamten ,,Held-to-matu-
rity“-Bestandes (unter 10%) handelt;

2. die betreffenden Financial Instruments erst kurz vor
dem Ende der Laufzeit verduBlert werden, so daf
Marktzinsvariationen der restlichen Laufzeit keinen
wesentlichen Einflul mehr haben kénnen,

3. die bislang erhaltenen Zahlungseingénge im wesent-
lichen dem vereinbarten Riickzahlungsbetrag entspre-
chen oder

4. der Verkauf vor der eigentlichen Falligkeit in Folge
eines weder vorhersehbaren noch durch die Unterneh-
mung beeinflubaren einmaligen Ereignisses wie der
plétzlichen, deutlichen Verschlechterung der Bonitét
eines Schuldners, erforderlich wird.

In der Erstbewertung miissen Finanzinstrumente zum
beizulegenden Zeitwert (fair value) plus direkt zurechen-
bare Transaktionskosten bewertet werden (IAS 39.43). In
der Folgebewertung diirfen Transaktionskosten fiir die

Verauflerung von Finanzvermdgensgegenstinden nicht
subtrahiert werden (IAS 39.46).

Ganz offensichtlich stellen Financial instruments einen
besonderen Risikofaktor dar. IAS 32.56 ff schreiben
daher eine umfangreiche Risikoberichterstattung vor.
Insbesondere muf3 die Unternehmung ihre Risikomana-
gementziele und Sicherungspolitik fiir jede Art von Ge-
schéft, fir welches derivateive Hedge-Transaktionen an-
gewandt wurden, offenlegen. Dies umfaf3it

® cine Beschreibung jeder Kategorie von Sicherungs-
geschéften,

® cine Beschreibung der angewandten Sicherungs-
geschifte,

® cine Beschreibung des abgebsicherten Risikos und

® fiir alle Cash flow hedges die Periode der Filligkeit
und den erwarteten Gewinn oder Verlust.

Die Risiken, die berichtet werden miissen, sind

® das Marktrisiko, welches das Wihrungsrisiko, das
Bewertungsrisiko (fair value risk) und das Preisrisiko
umfaft,

® das Kreditrisiko,

® das Liquiditétsrisiko hinsichtlich der Zahlungsfahig-
keit der Unternechmung und

® das Cash flow Zinsrisiko kiinftiger Schwankungen
bestehender Financial instruments aufgrund von Zins-
fluktuationen.

Zudem miissen Gewinn und Verluste in bezug auf Hedges
ausgewiesen werden (IAS 32.59) und fiir alle Financial
assets und liabilities die ihnen zugrundeliegenden Bedin-
gungen.

5.21. IAS 33: Earnings per Share

Ziel dieses Standards ist die Darstellung der Ertragskraft
der Anteilsscheine, um die Vergleichbarkeit zwischen
den Perioden und zwischen Unternehmen zu verbessern.
Im Grunde schreibt er damit eine Methode der Ren-
tabilitdtsrechnung vor.

Der Standard unterscheidet zwischen Basic Earnings per
Share und Diluted Earnings per Share. Basic Earnings
per Share kommt zustande, wenn der Jahresiiberschuf3
oder Jahresfehlbetrag eines Berichtsjahres durch die ge-
wichtete Anzahl der im Handel befindlichen Anteils-
scheine dividiert wird. Der Jahresiiberschuf3 oder -Fehl-
betrag soll hierbei nur den Anteil des Gewinnes oder
Verlustes beriicksichtigen, der auf gewo6hnliche Stamm-
aktien entfdllt; Vorzugsdividenden, die beispielsweise
auf Vorzugsaktien entfallen, sollen zuvor abgezogen und
nicht in diesem Wert berticksichtigt werden. Die Gewich-
tung soll Verdnderungen der Anzahl der Aktien iiber den

Zahlenbeispiel: gewichtete Anzahl der im Handel befindlichen Aktien
Datum Fall Ausgegebene Aktien Eigene Anteile Kursierende Aktien
01.01.20xx Anfangsstand 2.000 300 1.700
31.05.20xx Emission 800 - 2.500
01.12.20xx Kauf eigener Anteile - 250 2.250
31.12.20xx Endstand 2.800 550 2.250
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Zahlenbeispiel: Basic und Diluted Earnings per Share

JAhTESTUDETSCIUR ......viiiiiiciicic ettt ettt ettt st sttt st sa et ntenea 1.004 €
Kursierende StammakEtienl .......c.cccevieirieinieinieinieinietnereeestetesee ettt b et st 1.000 Stiick
Basic Earnings Per SHATC..........c.cciiviiiieiiiieieeiieieee ettt ettt eeste e e e saeesaesteessesteesseeseessessseseessenseenns 1,00 €/Stiick
WandelschuldVersChI@IDUNZEN: ........cccoiiiiiiiiririiieere ettt ettt 100 Stiick
Jeweils 10 Wandelschuldverschreibungen seien umtauschfahig in 3 Stammaktien.

Zinsaufwendungen fiir Wandelschuldverschreibungen: ..........cocovevirinenininiincniicicccceceeeeeceeeese e 10 €
Steuerersparnis fiir diese ZinSaufWEeNAUNZEN: ........c.coiririririirinirtienert ettt ettt ettt s sa e 4¢€
Korrigierter JahrestibersChuf: ...........ccooviriiiiiiiiiiiicceeee e 1.005+10-4=1.010 €
Durch Umtausch auszugebende AKLIEN: ........coecierieiiiiiiiiiinineneere sttt ettt 30 Stiick
Anteil Stammaktien fiir die Diluted-Berechnung: .........ccccceovevieiiiiiinininininincncncnen 1.000 + 30 = 1.030 Stiick
Diluted Earnings per Share: ..........ccccoevevievieneininncneneneneeeneneeeenes 1.010 € / 1.030 Stiick = 0,9805825 €/Stiick

Der Diluted-Wert ist auch bei Vorhandensein von Aktienoptionen bedeutsam, wie das folgende Beispiel aus IAS
33.35 zeigt (eigene Ubersetzung, leicht verdndert):

Kursierende Stammaktien
Basic Earnungs per Share
Aktienoptionen
Resultierende Emission
(100.000 x 15) / 20

Diluted Earnings per Share:

JANTESTDETSCIUB ...ttt ettt et e e et e e st e st enseeseeneesneeneesneensesnean 1.200.000 €
Kursierende Stammaktien (SEWICHEE): ......coiviviririiininiiieecteeeetete e 500.000 Stiick
Durchschnittswert einer Stammaktie im BerichtSZeitraum: ...........c.occveeeiieiiieiienii e 20,00 €/Stiick
Anzahl Aktienoptionen (ZEWICHLEL): ......ccueviiiiiiiiiiiiieiceterer ettt ettt 100.000 Stiick
Kaufpreis flr OPtIONSTECRL: .....c.ociiiiiiiiiiiiieee sttt ettt ettt 15,00 €/Aktie
Berechnung: Per Share Earnings Shares
Jahresiiberschuf3 1.200.000 €

2,40 €/Stiick

2,08696 €/Stiick

500.000 Stiick

100.000 Stiick
75.000 Stiick

1.200.000 € 575.000 Stiick

Berichtszeitraum reflektieren. Hierzu enthilt IAS 33.15
das hier dargestellte Beispiel.

Die Bestimmung der gewichteten Anzahl der Aktien wére
hier: (1.700 x 5/12) + (2.500 x 6/12) + (2.250 x 1/12) =
2.146 Anteile. Durch diesen Wert miifite der Jahresiiber-
schuf3 oder Jahresfehlbetrag der Berichtsperiode dividiert
werden. Daf3 die Anzahl der eigenen Aktien in diesem
Beispiel mit deutschem Recht unvereinbar wire, ist fiir
die Sache zunichst unerheblich.

Diluted Earnings per Share kommt zustande, wenn
Finanzierungsinstrumente berticksichtigt werden, die in
Aktien umgetauscht werden konnen. Das betrifft
beispielsweise die Wandelschuldverschreibungen, bei
denen es sich um Anleihen (also Schuldverschreibungen)
handelt, die in Aktien umtauschbar sind. ,,Diluted* meint,
dal3 der auch auf diese Finanzierungsinstrumente entfal-
lende Gewinn oder Verlust der Periode beriicksichtigt
werden muf3. Hierzu gibt IAS 33.27 das vorstehende
Zahlenbeispiel.

Basic- und Diluted-Werte sollen auf der GuV-Rechnung
prasentiert werden. Sind verschiedene Aktiengattungen
ausgegeben worden, so sollen diese Berechnungen fiir
jede Gattung von Anteilsscheinen separat ausgefiihrt
werden.

Durch die Angabe des Diluted-Wertes wird der Jahres-
abschluf} aussagekriftiger und informativer. Er sagt nun
aus, welchen Wert ein Anteilsschein verdient hitte, wenn
Options- oder Umtauschrechte ausgeiibt worden wéren.
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5.22. IAS 34: Interim Financial Reporting

Ein interim financial report ist ein Zwischenabschluf,
der unterjéhrig aus verschiedenen Anldssen wie etwa dem
Verkauf des Unternehmens, im Rahmen des Konzernab-
schlusses oder der Erhohung der Klarheit und Transpa-
renz erstellt werden konnte. Dieser Standard enthélt die
speziellen Regelungen fiir diese besondere Form des
Jahresabschlusses. Dabei wird nicht vorgeschrieben, un-
ter welchen Umsténden iiberhaupt ein Zwischenabschluf3
erforderlich ist: dies wird den jeweiligen ortlich relevan-
ten Gesetzgebern oder praktischen Gegebenheiten {iber-
lassen. IAS 34 rit aber 6ffentlichen Unternehmen, jeweils
zur Jahresmitte innerhalb von 60 Tagen eine Zwischenbi-
lanz vorzulegen.

Der Standard definiert den Mindestumfang eines Zwi-
schenabschlusses als condensed balance sheet, condensed
income statement und condensed cash flow statement
(IAS 34.8). Diese miissen sich in ihrer Struktur nach den
»hormalen* Abschliissen gemaB IAS 1 richten (IAS 34.9-
10), koénnen vom Umfang her aber nach verschiedenen
Kriterien reduziert werden. Die auf den ,,normalen®
Jahresabschlufl angewandten Bewertungsmethoden und
sonstigen accounting policies miissen auch in einem
interim financial report beibehalten werden (Grundsatz
der Stetigkeit).

Die notes zu einem interim financial report konnen
ebenfalls reduziert werden und werden als Update zum
voraufgehenden vollstindigen JahresabschluB3 betrach-
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tet. IAS 34.16 enthélt einen Mindestumfang an Anhang-
angaben, der im Zwischenbericht darzustellen ist.

Um die Investoren und Kapitaleigner besser zu informie-
ren, muB iiber regelmafige und unregelmaBige cash flows
besonders Rechenschaft abgelegt werden. Aus dem glei-
chen Grund fordert dieser Standard, besondere Ereignisse
separat offenzulegen. Kosten und Aufwendungen, die
iiber das Jahr verteilt ggfs. auch noch unregelmdBig
anfallen, sind innerhalb des Jahres abzugrenzen (IAS
34.39). Hierfiir gibt es eine Vielzahl von Beispielen, die
im Anhang B zu diesem Standard erldutert werden: So
wiren beispielsweise jahrliche Zahlungen von Arbeitge-
bern an ihre Arbeitnehmer zu antizipieren. Gleiches gilt
fiir Urlaubstage und andere Formen der bezahlten Abwe-
senheit. Groflere Reparatur- oder saisonméafige Instandset-
zungsarbeiten, die am Ende des Geschéftsjahres auftre-
ten, diirfen hingegen nur vorweggenommen werden, wenn
ihnen eine rechtliche Verpflichtung zugrundeliegt. Dies
entspricht der Vorschrift iiber die Bildung von Riickstel-
lungen. Aus demselben Grund diirfen auch Boni nur
antizipiert werden, wenn ihnen ein Rechtsgrund zu-
grundeliegt und eine schitzung zuverldssig moglich ist.
Fiir Pensionen und Renten miissen die bekannten
versicherungsmathematischen Verfahren auch innerhalb
des Jahres angewandt werden; der Standard 143t sich aber
nicht dazu aus, ob dies mit monatlichen Zinsterminen
oder Bruchteilen eines einzigen jéhrlichen Termines zu
geschehen habe. Der Grundsatz, dal3 die auf den Jahres-
abschlufl geltenden Prinzipien auch fiir den Zwischen-
abschlufl gelten soll kann aber so interpretiert werden,
dall wenn im Jahresabschlufl mit einem jdhrlichen Zins-
termin abgerechnet wird, dies auch innerhalb des Jahres
zu geschehen habe.

Schwieriger kann die Anwendung des Stetigkeitsgrund-
satzes zwischen Jahres- und ZwischenabschluB bei Gro-
Ben sein, die sich teilweise oder weitgehend der Kontrolle
des Unternehmens entziehen, zum Beispiel bei der Er-
tragsbesteuerung. Offensichtlich ist, daB3 erwartete jéhrli-
che Steuerschulden {iber das Jahr verteilt werden miissen:
erwartet die Unternehmung beispielsweise eine Ertrags-
besteuerung von 10.000, so entfielen auf jedes Quartal
2.500. Hier kann es aber zu unterjihrigen Anderungen
der Prognosen kommen, die zu Anderungen im Zwischen-
bericht fithren: so erwarte eine Unternehmung im ersten
Quartal einen Gewinn filir das laufende Jahr, der eine
Steuer von 1.500 bewirken werde; nach dem ersten
Quartalsabschlul wird aber durch den Vorjahresabschluf3
ein Verlust festgestellt, der zu einer Minderung der Steuer
um gerade diese 1.500 berechtigt (d.h., Vorjahresverlust
und Berichtsjahresgewinn gleichen einander zu null aus).
Diese Differenz wire als Steuerguthaben (fax credit) in
den drei Folgequartalen auszuweisen:

Quartal 1 2 3 4
Steuerausweis  +1.500 -500 -500 -500

Das entspricht der Umgehensweise mit fax credits, die
manche Staaten den Unternehmungen aufgrund anderer
Sachverhalte wie Forschung und Entwicklung oder poli-
tischem Wohlverhalten gewéhren.

Unterscheiden sich schlieBlich das Geschiftsjahr und das
steuerliche Jahr (fiscal year), soll sich die Schitzung in
den Zwischenperioden jeweils auf das steuerliche Jahr
beziehen, in das die Zwischenperioden fallen.

Auch im Produktionsbereich gibt es eine Vielzahl von
speziellen Problemen der Zwischenberichterstattung. So
sollen auch beim Umlaufvermégen die Prinzipien des
Jahresabschlusses auf den Zwischenabschluf3 {ibertragen
werden. Marktpreise und Fertigstellungskosten, die fiir
die Anschaffungs- oder Herstellungskostenbewertung
erforderlich sind, sollen sich dabei auf den Zwischen-
berichtstermin beziehen. Preisinderungen diirfen aber
nicht innerhalb des Jahres abgegrenzt werden, weil sie in
den restlichen Perioden zu unrealistischen Bewertungen
fithren wiirden. Sie sind daher als unterjéhrige Aufwen-
dungen oder Ertrdge zu erfassen. Gleiches gilt fiir
Wiéhrungsgewinn oder -verluste im Zusammenhang mit
dem Umlaufvermogen.

Die Abschreibung schlief8lich soll nur die Anlagen um-
fassen, die zum Zwischenberichtstermin vorhanden sind
und keine Kéufe spéter im Berichtsjahr vorwegnehmen;
wie nichtlineare Methoden der Abschreibung (z.B. de-
gressiv, digital) unterjahrig abzugrenzen sind, erklart der
Standard jedoch nicht. Der Autor empfiehlt die lineare
Verteilung der fiir das Jahr berechneten Abschreibung auf
die Zwischenperioden, auch dann, wenn der Jahreswert
der Abschreibung des Berichtswertes nicht dem des Vor-
oder Folgejahres entspricht.

5.23. IAS 36: Impairment of Assets

Impairment ist der Begriff fiir die Wertminderung oder
Wertbeeintrachtigung von Vermdgensgegenstinden
(assef) im Rahmen der IAS. Die Regelungen finden sich
in IAS 36 und entsprechen in etwa den Bewertungsvor-
schriften der §§253, 255 HGB und §6 Abs. 1 Nr. 1 und 2
EStG, sind aber weitaus differenzierter.

Das das oberste Prinzip der IAS die Vermittlung eines den
tatsdchlichen Verhéltnissen entsprechenden Bildes ist,
mull der Bilanzierungspflichtige zundchst den wert-
geminderten Vermogensgegenstand identifizieren (IAS
36.71f). Dann folgen Vorschriften {iber die einzelnen,
dem Vermogensgegenstand beizulegenden Werte.

Die Anwendung des Standards kann grundsatzlich jeder-
zeit erfolgen, wenn Grund zur Annahme einer Wertmin-
derung besteht; fiir Anlagevermdgensgegenstinde (IAS
16.59) und fiir immaterielle Vermdgensgegenstinde (IAS
38.101f) ist jedoch eine jéhrliche Wertpriifung vorge-
schrieben (Impairment Test).

5.23.1. Identifikation des wertgeminderten
Vermogensgegenstandes

Hierzu ist zundchst eine Erfassung relevanter Informati-
onen erforderlich. Der Bilanzierende hat dabei selbst die
Wahl der herangezogenen Informationsquellen, was der
True and Fair View Presentation dient. Man spricht in
diesem Zusammenhang auch vom sogenannten ,,/m-
pairment Test*; dieser ist fiir immaterielle Wirtschafts-
giiter jahrlich vorgeschrieben (IAS 38.101).
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Man unterscheidet geméB IAS 36.12 externe und interne
Informationsquellen.

Externe Informationsquellen sind:

® Marktwert wihrend der Rechnungsperiode,

® Den Zielen der Unternehmung entgegenwirkende
Entwicklungen,

® Zinssitze oder andere relevante Marktgréfen, die den
fiir den Gegenstand erzielbaren Wert beeintréchtigen,

® Verringerung des carrying amounts (Zeitwertes) der
assets der berichtenden Gesellschaft sinkt unter ihre
Marktkapitalisierung.

Interne Informationsquellen sind:

® Veralten oder physikalische Unbrauchbarkeit eines
Vermogensgegenstandes,

® Pline, den Gegenstand anders oder gar nicht mehr zu
benutzen, die auch Restrukturierung oder Beendigung
von Geschiftsbereichen umfassen kénnen,

® Verschlechterung der wirtschaftlichen Leistung des
betrachteten Vermogensgegenstandes.

Die vorstehenden Listen werden in IAS 36.13 ausdriick-
lich als nicht-abschlieBend bezeichnet; der Bilanzierende
kann beliebige weitere Sachverhalte auffinden und ent-
sprechend zur Bemessung einer Wertbeeintrdchtigung
heranziehen.

Hauptmal3 fiir die tatsdchliche Wertminderung ist ins-
besondere der durch den Vermogensgegenstand vermit-
telte Cash flow (IAS 36.14); insofern denken die IAS
wiederum zahlungsorientiert und kennen keinen Kosten-
oder Leistungsbegriff deutschen Zuschnittes.

5.23.2. Einzelne Assets und Cash Generating
Units

Betrachtungsgegenstand bei der Bemessung einer Wert-
minderung ist zundchst stets ein einzelner Vermogens-
gegenstand (assef); aufgrund der Zahlungsorientierung
ist jedoch oft die Bemessung in Geld erforderlich. Das
setzt voraus, dafl Zahlungen Vermogensgegenstinden
zuzuordnen sind. Da das nicht immer einfach ist, definiert
IAS 36.6 das ,,Cash Generating Unit* als kleinste Einheit
mehrerer Assets, die durch ihre Benutzung ecinen
Geldzuflu} an die Unternehmung erzeugen, der von
anderen Vermogensgegenstinden weitgehend unabhén-
gig ist.

Ein Cash Generating Unit (CGU) ist insbesondere zu
definieren, wenn der erzielbare Betrag fiir einen im
Rahmen des Component Approach z.B. bei Sachanlagen
(Sachanlagen) definierten Vermogenswert nicht selb-
standig identifizierbar ist. IAS 16 verlangt ja die Einzel-
bewertung der Komponenten von Vermdgensgegenstin-
den. Bei einem Flugzeug beispielsweise miiiten der Air-
frame (Rumpf mit Fliigeln, Leitwerken usw.), die Trieb-
werke und die Innenausstattung als selbstdndige Vermo-
genswerte bilanziert werden, weil sie jeweils unterschied-
liche Abschreibungszeiten und -methoden haben. Sie
erbringen aber i.d.R. keine selbsténdig identifizierbaren
Mittelzu- oder Abfliisse und miissen also, wenn das
Fluggerdt nach dem Revaluation Model durch einen

jéhrlichen Impairment Test neubewertet werden soll, zu
einer Cash Generating Unit zusammengefaf3t werden.

Die bei der Abgrenzung der Cash Generating Units zu
berticksichtigenden Faktoren sind:

® dic Art und Weise, wie die Geschéftsfithrung die
Unternehmenstétigkeit und damit die Generierung
von Mittelzu-und Abfliissen steuert, z.B. nach Produkt-
linien, Standorten usw,

® dic Artund Weise, wie die Geschéftsleitung Entschei-
dungen iiber die Fortsetzung oder Einstellung von
wirtschaftlichen Aktivitdten trifft, d.h. was hierbei
zusammen udn was separat entschieden wird und

® ob cin Markt fiir einen Vermogenswert bzw. fiir eine
Gruppe von Vermogenswerten besteht.

Die Bildung von Cash Generating Units unterliegt dem
Stetigkeitsgebot, kann also nicht nach Belieben veréndert
werden.

Beispiel 1: Forderanlage in Bergwerk. Ein Bergwerk
verflige liber eine eigene mechanische Forderanlage zum
Transport des abgebauten Materials aus dem Berg zu den
Verarbeitungsanlagen. Diese Anlage bestehe aus mehre-
ren Komponenten (z.B. Schienensystem, Bandtransport-
anlage, Motorensystem, Maschinenhaus), die bei der
Anlagebewertung nach IAS 16 jeweils eigenstidndige
Komponenten sind und selbsténdig bilanziert werden.

Unabhéngig vom Bergwerk konnten die einzelnen Kom-
ponenten der Gesamtanlage oder die Gesamtanlage als
solches aber nicht oder nur weit unter Buchwert verkauft
werden. Geldzu- oder Abfliisse aus dem Transportsystem
konnen also nicht separat identifiziert werden. Trotz der
Komponentenaktivierung wire also insgesamt nur eine
einzige Cash Generating Unit ,,Bergwerk* zu bilden.

Beispiel 2: Strafienbahn. Ein Verkehrsunternehmen er-
bringe im Auftrag einer Stadt Beforderungsleistungen auf
mehreren Straflenbahnlinien. Auch hier sind viele Kom-
ponenten einzeln aktiviert, z.B. das Schienennetz, die
Betriebsgebdaude und Anlagen sowie die Fahrzeuge.

Alle Linien sind gewinnbringend, aber eine Linie ist fiir
sich genommen verlustbringend. Die SchlieBung der
verlustbringenden Strecke sei vertraglich ausgeschlos-
sen.

Es kann nur eine Cash Generating Unit ,,Streckennetz*
gebildet werden, wenn die Fahrzeuge mehrerer Linien die
gleichen Schienen benutzen, was i.d.R. der Fall sein
driifte.

Nehmen wir jedoch an, daf} die verlustbringende Strecke
die zu einem weit auferhalb liegenden Wohngebiet sei.
Diese Strecke beriihre den Rest des Streckennetzes nur bei
einer Umsteigehaltestelle; kein Fahrzeug der anderen
Strecken fahre auf dieser verlustbringenden Strecke. Die
im Rahmen des Verkehrsunternehmens als Verlustgeschaft
betriebene Strecke konne an einen auslédndischen Investor
verduBert werden. Nunmehr kann die Strecke als selb-
stindige Cash Generating Unit definiert werden. Der
Rest des Streckennetzes bildet jetzt eine selbstindige
Cash Generating Unit.

©HZ
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Beispiel 3: Einzelhandelskette. Ein Einzelhandelsunter-
nehmen habe an verschiedenen Standorten Filialen. Die-
se werden zentral beliefert und von einer zentralen Ge-
schéftsfiihrung geleitet. Diese zentrale Geschéftsleitung
setzt auch die Preispolitik, fiihrt die Biicher und iiber-
nimmt Kostenrechnung und Buchhaltung.

Da die Geschiftsleitung dennoch jedes einzelne Geschéft
nach eigenen Grundsétzen leiten kann, und jede Filiale
selbstdndige Mittelzu- und Abfliisse erbringt, ist jede
Filiale eine selbstindige CGU.

5.23.3. Grundgedanken der Bewertung

Grundlage der Impairment-Betrachtung ist der Recover-
able Amount. Hierunter versteht der Standard den jeweils
hoéheren Betrag aus dem Nettoverkaufswert und dem
Value in use des Vermogensgegenstandes (IAS 36.18).
Nettoverkaufswert ist in diesem Zusammenhang der un-
ter Marktbedingungen und unter sachkundigen Vertrags-
parteien durch Verkauf erzielbare Wert abziiglich der
eventuellen Kosten der Entsorgung; mit der USt. hat der
Begriff also nichts zu tun. Value in use ist der Barwert, der
aufgrund zukiinftiger erwarteter Zahlungszu- und Ab-
fliisse sich durch die Kapitalwertmethode ergibt, wobei
ebenfalls der Entsorgungswert am Schluf3 der erwarteten
Lebenszeit des Vermogensgegenstandes zu betrachten
1st.

Dies entspricht entfernt dem ,,beizulegenden Wert* des
§253 Abs. 2 Satz 3 HGB, hat aber insbesondere mit den
steuerlichen Wertvorschriften des §6 Abs. 1 EStG wenig
zu tun, denn ,,Nachhaltigkeit* der Wertminderung ist im
Standard nicht vorausgesetzt. Das liberale Bewertungs-
modell des IAS 36 ist also mit dem restriktiven deutschen
Steuerrecht nicht kompatibel, was eine Einheitsbilanz
auch zwischen Steuerrecht und IFRS i.d.R. unmdglich
macht.

Der Net selling price ist der Preis, der sich ,,in an arm’s
length transaction® erzielen liefle. Dies 148t Raum fiir die
Einschétzung des Bilanzierenden und erfordert Markt-
kenntnis. Der Standard versucht damit nicht, einen
Niederstwert zu erzwingen.

Zur Bestimmung des ,,value in use® ist eine Abschitzung
der zukiinftigen Cash Flows erforderlich, die der Ver-
mogensgegenstand vermittelt. Auch hier ist die ,,verniinf-
tige kaufménnische Beurteilung® des Bilanzierenden ge-
fragt (IAS 36.27). Budgets und Prognosen diirfen bei der
Abschitzung verwendet werden. Das ,useful life” der
Anlage (oder des Cash Generating Unit) ist vorauszuset-
zen. ,,Useful life* ist in diesem Zusammenhang in IAS
36.6 definiert als

® die Zeitperiode, iiber die ein Vermogensgegenstand
erwartungsgemél von der Unternehmung genutzt wird
(betriebsiibliche Nutzungsdauer) oder,

® die Anzahl der produzierten Einheiten oder Exempla-
re, die erwartungsgeméaf von einer Anlage zu erwar-
ten ist (technische Nutzungsdauer).

Auch hier obliegt die realistische Bewertung wiederum
dem Bilanzierenden; ist die betriebsiibliche Nutzungs-

dauer erfahrungsgeméif kleiner als die technische Le-
bensdauer, so kann auch die kiirzere erwartete tatsichli-
che Nutzungsdauer verwendet werden.

Fir die Bestimmung und Bemessung der Cash Flow
Schitzungen sind in IAS 36.39ffeine Vielzahl von Detail-
vorschriften gegeben, die jedoch immer der Sachkunde
des Bilanzierenden und der Beriicksichtigung der Markt-
gegebenheiten Raum lassen. So diirfen beispielsweise
auch bereits bekannte kiinftige Pline wie Restruktur-
ierungsmafnahmen oder die beabsichtigte Einstellung
von Geschéftsbereichen beriicksichtigt werden, was rele-
vant ist, weil hierdurch die verbleibende betriebiibliche
Nutzungsdauer verkiirzt werden kann.

Der bei der Bestimmung des value in use anzuwendende
Zinssatz sollte ein Vorsteuer-Marktzins sein und die
spezifischen Risiken des Vermdgensgegenstandes einbe-
ziehen (IAS 36.55).

5.23.4. Ausweis des Wertverlustes

Wird erkannt, da3 der Recoverable Amount kleiner ist als
der Carrying Amount (Zeitwert) des Vermdgensgegen-
standes, dann, und nur dann, ist auf den niedrigeren
Recoverable Amount abzuschreiben. Es liegt damit eine
Abschreibung vor, und zwar eine dem Wesen nach auf3er-
ordentliche. Diese Abschreibung soll im Income State-
ment, ist also zugleich eine bilanzielle Abschreibung.
Zudem sollen kiinftige Abschreibungen fiir die restliche
Lebensdauer des Vermdogensgegenstandes infolge der
Wertminderung entsprechend angepalit werden (IAS
36.58-65).

Die Bewertung sollte normalerweise nach dem Einzel-
wertprinzip vorgenommen werden, also einzelne Ver-
mogensgegenstinde betreffen; in manchen Fallen ist dies
jedoch nicht moglich. In diesen Fillen ist es zuldssig, auch
ein Cash Generating Unit kollektiv zu bewerten und
abzuschreiben. Die Bewertung eines einzelnen Vermo-
gensgegenstandes ist nicht moglich, wenn

® derEinzelwertdes Vermogensgegenstandes nicht fest-
gestellt werden kann, was etwa der Fall ist, wenn dem
vermogensgegenstand keine zukiinftigen Geldzu- oder
Abfliisse einzeln zuzuordnen sind, oder

® der Vermogensgegenstand nicht einzeln fiir sich, von
anderen Assets unabhéngig, Geldzu- oder Abfliisse
erzeugt, sondern dies nur in Einheit mit anderen
Vermogensgegenstinden tut.

Bei der Bemessung der Abwertung kann herauskommen,
daf} der Verlust durch Wertbeeintréachtigung (impairment
loss) groBer ist als der Zeitwert des Vermdgensgegen-
standes. In diesem Fall kann sogar eine Verbindlichkeit
infolge der Wertbeeintrachtigung erkannt werden (IAS
36.62). Der auf einen gleichsam negativen Wert reduzier-
te Vermogensgegenstand wird damit passiviert. Dies
setzt aber voraus, dal} ein anderer Standard eine solche
Passivierung zuldft; Die Verwandlung eines goodwill in
einen badwill ist die vermutlich einzigste praktische
Anwendung, da Anlagen nach IAS 16 nicht auf der
Passivseite vorkommen konnen.
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5.23.5. Weitere Impairment-Fille

Impairmentbei goodwill: Auch ein Geschifts- oder Firmen-
wert kann der Wertbeeintrachtigung unterliegen. Hierzu
schreibt IAS 36.80 einen sogenannten ,,bottom-up*-Test
vor. Hierzu ist zundchst festzustellen, ob der Zeitwert des
Firmenwertes zuverldssig mindestens einem Cash Gene-
rating Unit zugewiesen werden kann; anschlieBend ist ein
Review dieser Cash Generatung Units durchzufiihren.
Sind die Cash Generatung Units, die einem Firmenwert
zuzuordnen sind, wertgemindert, dann ist es auch der
Firmenwert, der sich aus diesen Einheiten zusammen-
setzt. Dies gilt faktisch nur fiir die Félle des Geschifts-
oder Firmenwertes aufgrund einer Unternehmens-
iibernahme nach IFRS 3, weil bei Konzernen (IAS 27) der
Goodwill ohnehin jahrlich neu gebildet wird.

Impairment bei Corporate Assets: Ein Corporate Asset ist
ein Vermogensgegenstand, der der Gesellschaft dient,
aber selbst keine unabhingigen Zahlungszufliisse verur-
sacht. Verwaltungsgebédude oder Forschungszentren wer-
den als Beispiele genannt. Sie sind daher im wesentlichen
wie Firmenwerte analog zu behandeln. Im Einzelfall
kann eine Bewertung solcher Objekte jedoch sehr proble-
matisch sein.

Abschreibung und Zuschreibung: Die Regelungen fiir
Wertminderungen gelten in jeweils beide Richtungen.
Aufgrund der oben dargestellten Datenquellen kann sich
ergeben, daB} eine frither erkannte Wertminderung nicht
mehr besteht. In diesem Fall darf der geminderte Wert
nicht mehr beibehalten werden, sondern muf3 wieder
entsprechend durch Zuschreibung nach oben korrigiert
werden (IAS 36.94ff). Dies gilt fiir einzelne Vermogens-
gegenstinde wie auch fiir Cash Generatung Units. Der
Impairment loss eines Firmenwertes darf i.d.R. jedoch
nicht umgekehrt werden, ist also endgiiltig, sofern er
nicht von einmaligen, auBBerordentlichen dufleren Ereig-
nissen ausgelost worden ist und durch ebenfalls dulere
Ereignisse wieder umgekehrt wurde (IAS 36.109). Im
Kern bedeutet dies, daB Anderungen in der Einschitzung
einer Situation nicht zu Riickgédngigmachung beim Aus-
weis einer Wertminderung eines Firmenwertes fiihren
diirfen.

5.24.1AS 37: Provisions, Contingent Liabilities
and Contingent Assets

Waihrend eine Verbindlichkeit eine gegenwirtige Ver-
pflichtung ist, die aus Ereignissen der Vergangenheit
resultiert und die einen Abflul wirtschaftlicher Mittel in
der Zukunft bedingen wird, wird eine Riickstellung als
hinsichtlich Zeit oder Hohe ungewisse Verbindlichkeit
definiert und eine Eventualverbindlichkeit ist dem Grun-
de nach ungewiB (IAS 37.10). Die Abgrenzungskriterien
sind also

® ob iiberhaupt eine kiinftige Leistungsverpflichtugn
besteht,

® zu welcher Zeit diese kiinftige Verpflichtung festge-
stellt werden kann und

® in welcher Hohe eine solche kiinftige Verpflichtung
gegeben ist.

Das entspricht weitgehend den auch im deutschen Recht
iiblichen Abgrenzungen und kann folgendermafBen visu-
alisiert werden:

Abgrenzung der Liabilities, der Contingent
Liabilities und Provisions gemif3 IAS 37.10

Zahlungs- |Zahlungs- |Zahlungs-| Artvon Position und deren
pflicht | zeitpunkt| hohe Bilanzierung
gewil gewil3 gewil | Normale liability1.S.d. IAS 37.10
und F 49)
gewil Mindestens eine Riickstellung (provision) (IAS
dieserbeiden 37.10)
Positionenungewif3
ungewif3 | ungewill | gewiB | Sog. contingent liability (IAS
oder 37.10)
ungewif3

Anders als das HGB unterscheiden die IFRS nicht nach der Art der
Bilanzierung. Provisions sind als liabilities auszuweisen, ebenso
contingent liabilities, wenn sie tiberhaupt erkannt werden.

Vorsorgepositionen und Riickstellungen werden von IAS
37 dhnlich wie im deutschen Recht an die Wahrschein-
lichkeit des Eintrittes eines Vermdgensabflusses gekop-
pelt. Die Wahrscheinlichkeit des Eintrittes der Zahlungs-
verpflichtung wird auf 50% festgesetzt und die Schitzung
hat realistisch zu erfolgen. Zur Abgrenzung gibt IAS 37
im Appendix B das folgende Entscheidungsdiagramm an
(eigene Ubersetzung):

Start

\
Gegenwartige
Verpflichtung aus
vergangegen

Ereignissen?

Entsteht
moglicherweise eine
zukiinftige
Verpflichtung?

nein

Wahrscheinlicher
Abfluf} von cash oder
cash equivalents?

Wahrscheinlicher
Abflul} von cash oder
cash equivalents?

nein

nein (selten)

Ist eine zuverléssige
Schitzung moglich?

v Y \

'

Liability
erkennen

Contingent liability
erkennen

Nichts tun
(Kein Ansatz)

Gemal IAS 37.10 ist eine Eventualverbindlichkeit eine
mogliche Verpflichtung des Unternehmens, die aus Er-
eignissen der Vergangenheit entsteht und deren Existenz
erst durch das Stattfinden oder Ausbleiben eines oder
mehrerer kiinftiger Ereignisse, die nicht vollstdndig der
Kontrolle durch die Gesellschaft unterliegen, bestétigt
wird oder eine gegenwirtige Verpflichtung, die aus Er-
eignissen der Vergangenheit entsteht aber nicht ausge-
wiesen wird, weil es nicht wahrscheinlich aber mehr als
unwahrscheinlich ist, daf} ein Abflull von Ressourcen mit
wirtschaftlichem Nutzen erforderlich sein wird, die Ver-
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pflichtung zu erfiillen, oder der Betrag der Verpflichtung
kann nicht mit hinreichender Zuverldssigkeit bewertet
werden.

Die hdufigsten Ursachen fiir Eventualverbindlichkeiten
sind auBlerbilanzielle Geschifte, z.B.

Leasing,

Kreditzusagen,

Akkreditive im AuBlenwirtschaftsverkehr,
Treuhandgeschifte,

das Depotstimmrecht der Banken,

Weitere Bankgeschéfte wie Anlageberatung oder
Vermogensverwaltung,

Factoring und Zession sowie

Vorkaufsrechte und Riickkaufverpflichtungen.

Hinzu kommen die schon im §251 HGB genannten Félle:

® Biirgschaften,
® Scheck- und Wechselhaftung und
® Gewihrleistungsvertrige (Garantie).

Dementsprechend bestimmt IAS 37, da3 die Wahrschein-
lichkeit des kiinftigen Ressourcenabflusses aufgrund der
Verpflichtung das zugrundeliegende Kriterium fiir Aus-
weis- und Offenlegungsanforderungen ist. Je hoher die
Wahrscheinlichkeit, desto umfangreicher die Offenle-
gungsvorschriften:

® Ausweis-, Bewertungs- und Offenlegungsanforderun-
gen gelten nur, wenn ein Abflul wirtschaftlicher
Ressourcen mit einer Wahrscheinlichkeint von mehr
als 50% zu erwarten ist. Die Position ist also zu bi-
lanzieren und damit als Riickstellung zu behandeln;
Nur Bewertungs-und Offenlegungsanforderungen aber
keine Bilanzierungspflichten gelten, wenn ein Abfluf3
wirtschaftlicher Ressourcen weniger wahrscheinlich
aber mehr als unwahrscheinlich ist, also die Wahr-
scheinlichkeit zwischen 10% und 50% liegt (IAS
37.36-52, IAS 37.86);

keine Anforderungen gelten, wenn ein Abflufl wirt-
schaftlicher Ressourcen unwahrscheinlich ist, also die
Wahrscheinlichkeit nicht mehr als 10% betrédgt. In
diesen Féllen ist weder zu bilanzieren noch als
Eventualverbindlichkeit aufzufiihren (IAS 37.28).

Die Bewertung der Eventualverbindlichkeiten ist offen-
sichtlich ein problematisches Thema. IAS 37.36 ff enthélt
die Bewertung nach einem ,,best estimate®. Hierfiir ist der
Wert anzusetzen, der nach verniinftiger kaufménnischer
Beurteilung tatséchlich erforderlich sein wird, die Ver-
bindlichkeit zu begleichen. Dies ermdglicht u.U. auch
eine Abzinsung kiinftiger Zahlungsverpflichtungen oder
eine Bewertung aufgrund des Erwartungswertes. Die
Beriicksichtigung des Risikos (IAS 37.42-44) und des
Barwertes (IAS 37.45-47) sowie moglicher weiterer kiinf-
tiger Ereignisse (IAS 37.48 ff) sind ausdriicklich zugelas-
sen. Letzlich wird es jedoch nie eine ,,wirklich* zuverlas-
sige Bewertung der Eventualverbindlichkeiten geben.
Gerade die ihnen ja grundlegende Unsicherheit verhin-
dert dies. Auch wenn der Bilanzierende neutral und
unvoreingenommen sein soll, wird immer bis zu einem

gewissen MaB3 eine personliche Einschitzung in die Be-
wertung der Eventualverbindlichkeiten eingehen.

Die Regelungen des IAS 37 kénnen auch dazu fithren, daf3
aus ein- und derselben zugrundeliegenden vertraglichen
Vereinbarung eine Verbindlichkeit, eine Riickstellung
und eine Eventualverbindlichkeit gleichzeitig gebucht
werden, etwa wenn ein Vertrag eine bestimmte feste
Leistungspflicht vorsieht (=Verbindlichkeit), dariiber-
hinaus aber auch noch eine ungewisse Haftung (=Eventual-
verbindlichkeit). Das entspricht im Prinzip dem aus IFRS
4 und IAS 39 bekannten Problem der ,,cingebetteten‘
Derivate: auch hier bringt ja ein zugrundeliegendes
Vertragsverhdltnis (der ,,host contract™) einen dem Grun-
de nach anders zu bilanzierenden Posten gleichsam mit.
Im Grunde trifft das schon auf jeden Versicherungs-
vertrag zu, denn die Leistungspflicht ist ja dem Grunde
nach ungewif} — das versicherte Schadensereignis konnte
niemals eintreten. Versicherungsvertrdge sind aber in
IFRS 4 geregelt und daher wie auch

Derivatgeschifte,

Ertragsteuern und die sich aus ihnen ergebenden
Riickstellungen und Verbindlichkeiten,

langfristige Fertigungsauftrige,

Leistungen an Arbeitnehmer,

Vertragliche Leistungspflichten aus laufenden Ver-
tragen, sofern der Vertrag nicht absehbar mehr kostet
als nutzt (,,onerous contracts) und

eine Vielzahl spezieller Fille, z.B. Pensionsriickstel-
lungen

von der Behandlung als Eventualverbindlichkeit ausge-
schlossen, weil hierfiir besondere Standards bestehen
(IAS 37.1-9). Die Fille der gleichzeitigen Bilanzierung
einer Eventualverbindlichkeit und einer Schuld sind da-
mit nicht mehr sehr zahlreich. Ein gutes Beispiel wiren
Restrukturierungen, die dem grunde nach sichere und
dem Grunde nach ungewisse Verbindlichkeiten gleicher-
malBen bedingen kdnnen. Eine Restrukturierung wird in
IAS 37.10 als von der Geschiéftsleitung geplante und
geleitete MaBnahme definiert, die entweder den Geschéfts-
bereich oder die Art und Weise der Betriebstitigkeit in
grundlegender Weise verdndert.

Bei den Riickstellungen sind drei Arten von Riickstellun-
gen unzuldssig bzw. eingeschrankt:

® Riickstellungen fiir drohende Verluste aus schweben-
den Geschiften,

Riickstellungen fiir drohende Verluste aus zukiinfti-
gen Geschéften und

Riickstellungen fiir Umstrukturierungen sind nur zu-
lassig, wenn das Unternehmen hierfiir einen verbind-
lichen Plan besitzt (die blofe Entscheidung eines
geschéftsfithrenden Organs reicht nicht), und auch
dann noch inhaltlich eingeschrinkt. Zum Beispiel
sind Kosten fiir Training oder Umschulung von Perso-
nal keinesfalls riickstellungsfzhig.

Ganz anders als es im vorsichtsorientierten Handelsrecht
der Fall wire, kennt IAS 37.31-35 auch den Begriff der
Eventualvermogensgegenstiande. Diese entstehen zumeist
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aus ungeplanten Ereignissen der Vergangenheit aber
gewidhren die Chance eines kiinftigen Ressourcenzu-
flusses (IAS 37.32). Ein Beispiel sind ungewisse Rechts-
anspriiche, z.B. wenn diese noch per gerichtlicher Durch-
setzung verfolgt werden miissen. Eventualvermogens-
gegensténde diirfen nicht bilanziert werden (IAS 37.31),
wenn der kiinftige Mittelzuflu3 nicht sicher ist bzw. wird,
aber hierdurch werden aus Eventualvermogensgegen-
stinden ja ,,normale” Vermodgensgegenstiande. Sie sind
jedoch angabepflichtig, wenn der MittelzufluB3 ,,wahr-
scheinlich® ist (IAS 37.34 i.V.m. IAS 37.89). Der inter-
nationale Regelungsgeber versucht hier offensichtlich
einen Ausgleich zwischen Vorsichtsprinzip und Entschei-
dungsnutzen: Angabe aber keine Bewertung. Das ist aber
immerhin besser als es im Handelsrecht war!

Ein Anwendungsfall dieser Regelung ist iibrigens die
Behandlung von Erstattungsanspriichen: IAS 37.53
schreibt vor, daf} diese lediglich dann zu bilanzieren sind,
wenn es als sicher gilt, da3 der Vergiirungsanspruch auch
wirklich eingetrieben werden kann. Der Anspruch ist
dann als selbstindiger Vermoégenswert zu behandeln und
der Betrag, zu dem er bewertet wird, darf die ggfs.
zugehorige Riickstellung nicht {iberschreiten. Ist es nicht
sicher, daf3 der Betrag eingetrieben werden kann, so ist der
Erstattungsanspruch wie ein Eventualvermdgensgegen-
stand zu behandeln, d.h., nicht zu bewerten aber anzuge-
ben.

Insgesamt ist in diesem Standard gut die Intention des
Regelungsgebers erkennbar, die Verzerrung eines die
wirklichen Verhiltnisse wiederspiegelnden Bildes durch
stille Reserven zu vermeiden.

5.25. IAS 38: Intangible Assets

Dieser Standard betrifft explizit alle nichtmateriellen
Wirtschaftsgiiter, die nicht schon in anderen Standards

behandelt worden sind. IAS 38.3 zéhlt eine Vielzahl
spezifischer Sachverhalte auf, die bereits in anderen
Standards behandelt werden, wie beispielsweise latente
Steueranspriiche (IAS 12), Vermdgenswerte aus Leistun-
gen an Arbeitnehmer (IAS 19) oder Geschifts- oder
Firmenwerte (u.a. IFRS 3). Es bleibt aber immer noch eine
Vielzahl von moglichen Anwendungsfallen wie

® Werbung und &ffentliche Meinung,

Software- und Anwendungsentwicklung,
Web-Portale und Web-Dienste,

Training,

Start-up (d.h., Kosten der Griindung und Ingangset-
zung) sowie

Forschung und Entwicklung.

Insgesamt besteht eine Fiille von Definitionen, was alles
als immaterieller Vermdgenswert betrachtet werden kann.
IAS 38 enthélt keine endgiiltige Festlegung auf bestimmte
Artenvon Vermdgenswerten. Die Ubersichtauf der Folge-
seite gibt eine Zahl von moglichen ,,nichttraditionellen®
immateriellen Vermodgenswerten, die moglicherweise als
Geschifts- oder Firmenwert in Erscheinung treten konn-
ten.

5.25.1. Definitionen

Ein immaterieller Vermoégensgegenstand kann mit einem
materiellen Objekt kombiniert auftreten. Etwa kann Soft-
ware von einem Datentrdger abhéingig und ggfs. mit
diesem untrennbar verbunden sein (IAS 38.4). Das Unter-
nehmen muf} in diesem Fall einschétzen, ob die materielle
Grundlage oder die in ihr verkorperte immaterielle Sub-
stanz wesentlicher und damit bilanzierungspflichtig ist.

Diese Regelung ist ein fakisches Wahlrecht.

Allgemeine Voraussetzung der Bilanzierbarkeit sind nach
IAS 38.57:

Immat. Wertkategorie Unternehmensbereich Beispiele

Innovationskapital Innovationspotential im | Beispiele: Software, Erfindungen, Rezepturen. Schutz-
Produktions- und normen: Patent, Gebrauchsmuster, Geschmacksmuster,
Konstruktionsbereich Marke, Urheberrecht.

Humankapital Personalbereich Die in der Belegschaft vorhandene Summe aus Fach-
kompetenz, Sozialkompetenz und Methodenkompetenz;
auch als gutes Betriebsklime und effektive und konflikt-
arme Zusammenarbeit oder vergegensténdlicht als
Knowledge-Datenbank denkbar.

Kundenkapital Absatz und Marketing Kundenlisten, Marktanteile, Kundenzufriedenheit,
Marken, Abnehmervertrége, ,,Ruf*“ des Unternehmens

Lieferantenkapital Einkauf/Lager Liefervertridge besonders bei knappen Ressourcen,
Vorzugsbelieferung, Vertrage mit ,,begehrten” Lieferan-
ten

Investorenkapital Finanzbereich Ginstige Konditionen fiir die Eigen- und Fremdkapital-
beschaffung

ProzeBkapital Organisationsbereich Funktionierendes Produktionssystem, hohe ProzeB-
fahigkeit, gute Qualitdtsfahigkeit, funktionierendes und
von den Mitarbeitern akzeptiertes Qualitdtsmanagement-
system, funktionierendes Kommunikationssystem

Standortkapital Strategische Planung Standortvorteile, Outsourcing, Globalisierung

©HZ




-89 -

die technische Machbarkeit der Fertigstellung und
praktischen Nutzbarkeit des immateriellen Vermdgens-
gegenstandes,

die Absicht, den immateriellen Vermdgensgegenstand
zu nutzen oder zu verkaufen,

die Fahigkeit, den immateriellen Vermdgensgegen-
stand zu nutzen oder zu verkaufen,

ein Business Plan hierfiir,

die Verfligbarkeit der notwendigen technischen, fi-
nanziellen udn anderen Ressourcen und,

die MeBbarkeit und Zurechenbarkeit der entsprechen-
den Aufwendungen, so daB die Anschaffungs- oder
Herstellungskosten des immateriellen Vermdgens-
gegenstandes zuverldssig bestimmt werden konnen.

Identifizierbarkeit bedeutet, da3 der immaterielle Vermo-
genswert vonanderen Vermdgenswerten und insbesondere
vom Geschifts- oder Firmenwert getrennt unterscheidbar
ist. Er muf} daher selbstindig verkauft, lizensiert oder
sonst rechtsgeschéftlich libertragbar sein. Verfiigungs-
macht ist die tatsdchliche Sachherrschaft im Sinne des
Sachenrechts (IAS 38.13). Kiinftiger wirtschaftlicher
Nutzen ist, was allgemein Teil der konstituiven Definiti-
on des Vermdgens ist.

Sind diese Kriterien erfiillt, so ist der Gegenstand
aktivierungspflichtig. Ein Wahlrecht in diesem Zusam-
menhang besteht nicht. Insofern dhnelt diese Regelung
aber doch der deutschen kaufménnischen Vorsicht, denn
die Kriterien sind vergleichsweise restriktiv. Selbster-
stellte Marken- und dhnliche Rechts unterliegen nach
IAS 38.63 einem ausdriicklichen Aktivierungsverbot; sie
konnen gleichwohl aber erworben werden und unterlie-
gen dann dem Standard.

5.25.2. Erstbewertung

Ein immaterieller Vermogensgegenstand darf nach IAS
38.21 nur bilanziert werden, wenn und insoweit er

® cinen wahrscheinlichen zukiinftigen wirtschaftlichen
Nutzen vermittelt und

® die Anschaffungs- oder Herstellungskosten des Ge-
genstandes zuverldssig bewertet werden konnen.

Die Bewertung bei Zugang ist stets mit Anschaffungs-
oder Herstellungskosten (IAS 38.24). IAS 38.25 ffenthal-
ten Einzelvorschriften fiir deren Bewertung.

Aktivierung als immaterieller Vermogenswert
Forschung | Entwicklung | Weiter-
entwicklung
HGB Verbot Verbot Verbot
neu: Pflicht | neu: Pflicht
IAS 38 Verbot Pflicht Pflicht
Einbeziehung in Herstellkosten
Forschung | Entwicklung | Weiter-
entwicklung
HGB Verbot Verbot Wahlrecht
neu: Pflicht | neu: Pflicht
IAS 38 Verbot Pflicht Pflicht
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Bei Erwerb im Zusammenhang mit einer Vielzahl ande-
rer Vermogensgegenstéinde, z.B. bei einer Unternehmens-
ibernahme (IFRS 3), entsprechen die Anschaffungs- oder
Herstellungskosten dem beizulegenden Zeitwert (fair
value) des Gegenstandes (IAS 38.33). Weitere spezielle
Erwerbsmethoden wiéren durch Zuwendungen der 6ffent-
lichen Hand und durch Tausch. Ein selbstgeschaffener
Geschifts- oder Firmenwert (internally generated good-
will) unterliegt einem Aktivierungsverbot (IAS 38.48)
und stellt insofern eine stille Reserve dar.

Ein Beispiel illustriert die Erstbewertung:

Ein Unternehmen errichtet ein Internet-Portal fiir Direkt-
bestellungen. Dies wird als neuer Vertriebsweg ge-
plant. Die Geschéftsleitung gibt zunédchst eine Mach-
barkeitsstudie in Auftrag. Dann werden Soft- und
Hardwareanforderungen definiert und die Entwicklung
der eigentlichen Web-Anwendung in verschiedenen
Programmiersprachen (PHP, SQL, PERL) wird durch-
gefiihrt. Zudem werden zahlreiche Grafikobjekte fiir
die Web-Oberflache von Grafikern entworfen und als
GIF-Elemente und Flash-Animationen bereitgestellt.
Zugleich wird die Anbindung an das vom Unternehmen
schon léanger benutzte ERP-System entwickelt, um die
Kundenbestellungen direkt aus der Webseite heraus
buchen und abwickeln zu kdnnen. Schlielich werden
Vertriebsmitarbeiter und Mitarbeiter im Rechnungs-
wesen in der Anwendung des neuen Systems geschult.

Die Machbarkeitsstudie fallt vor der eigentlichen techni-
schen Realisierung an. Sie ist daher eine Forschungsauf-
wendung und erfolgswirksam als Aufwand zu erfassen.

Die Definition der Soft- und Hardwareanforderungen, die
eigentliche Programmierung und grafikmifBige Gestal-
tung sowie die Entwicklung der Anbindung an die beste-
hende Buchfithrung sind Entwicklungsaufwendung. Sie
wiren nach altem Handelsrecht ebenfalsl Aufwendun-
gen, sind aber nach IFRS und nach neuem Handelsrecht
als Herstellungskosten eines immateriellen Vermogens-
gegenstandes ,,Web-Portal* zu aktivieren.

Die Mitarbeiterschulungen schlieBlich entstehen erst nach
der Entwicklung und sind wiederum rein erfolgswirksam
zu erfassen.

IAS 38 fordert auBerdem, daB fiir die Aktivierung eines
immateriellen Vermdgensgegenstandes dessen Verkauf-
barkeit demonstriert werden mufl. Zwei Szenarien de-
monstrieren, was das bedeutet:

Szenario 1: Ein Unternehmen entwickelt eine bahnbre-
chende hard- und softwarebasierte Sicherheitstechnik,
die es Internetnutzern erlaubt, sich zuverldssig der
staatlichen Uberwachung zu entzichen. Das Produkt
wurde bereits erfolgreich getestet. Ein Business Plan
enthilt erfolgversprechende Zahlen. Erste Bestellun-
gen liegen vor; fiir die Aufnahme der Produktion be-
steht eine Kreditzusage einer Bank.

In diesem Fall wére das Objekt als selbstentwickelter
immaterieller Vermogensgegenstand aktivierungs-
pflichtig. Die Herstellungskosten miifiten beispielsweise
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Bilanzielle Behandlung
| vonimmateriellen Vermogensgegenstinden
| nachIAS/IFRS und nach neuem Handelsrecht

IGrundséitzliche Regel: Als Entwicklungsaufwand ak- I
|tivierungspﬂichtig ist alles, was in dircktem Zusam- |
| menhang zur Entwicklung eines bestimmten identif- |
| izierbaren immateriellen Vermogensgegenstandes steht, |
| wenn die Wirtschaftlichkeit des Entwicklungsergeb- |
|nisses, die Verkaufsabsicht, die Nutzbarkeit des Ent- |
wicklungsergebnisses, ein konkreter Business Plan und
die Fahigkeit der Unternechmung, den Gegenstand zu
verkaufen und ihm Entwicklungskosten direkt zuzu-
weisen bestehen (IAS 38.57). Alle anderen GréBen sidn
aufwandswirksam zu erfassen. Das betrifft insbesondere
Forschung sowie Verwaltung und Vevrtrieb.

Erfolgswirksam zu erfassender Forschungsaufwand liegt :
in folgenden Féllen vor:

Suchenach grundlegenden NaturgesetzméaBigkeiten, |
Machbarkeitsstudien (als spezielle Marktforschung), |
die die grundsétzliche Realisierbarkeit bestimmter |
Produktkategorien oder Leistungsarten bewerten, |
Suche nach neuen Materialien, Verfahren, Sicher-

heitstechniken :
I

Gebiihren des Patent- und Markenamtes fiir die |
Eintragung von Schutzrechten, |
Entwiirfe und Konstruktionsaufwendungen fiir be- |
stimmte Produkte,

® Personalaufwendungen fiir Probanden, Testperso-
nen usw.,

Bau und Test von Prototypen,

Bewertung konkreter Alternativen bei Produkt- I
gestaltung oder Wahl technischer Grundlagen oder |
Realisierungsmethoden, |
Aufwendungen zur Herbeifiihrung der Serienreife, |
Aufwendungen fiir Pilotanlagen, Priifstinde und |
dhnliche Testeinrichtungen,

® Auftragsforschungsleistung Dritter, wenn dabei ein
konkretes, fiir bestimmte Produkte oder Leistungen |
nutzbares Ergebnis erzielt wurde. |

die allgemeine Marktforschung, |
spezielle Marktforschung beispielsweise hinsicht- |
lich Kundenzufriedenheit, Produktsicherheit (z.B. |
im Zusammenhang mit dem Qualititsmanagement |
und mit ISO 9000),

Untersuchungen von Produkten der Mitbewerber. |

Aktivierungspflichtige Entwicklungsaufwendungen
wiren beispielsweise:

ingegen gehdren zum Vertriebsaufwand:

e T

I [
| Schwierig kann die Zuordnung von spiteren Produkt- |
| verbesserungen sein. Sie sind Aufwendungen, wenn sie |
| einen Zustand erhalten, der bisher schon bestand —z.B. |
wenn neue technische Standards zusétzlich beriicksich- |
tigt werden (insbesondere bei Software und Web-An-

wendungen héufig), und aktivierungspflichtig, wenn

| zusitzliche Eigenschaften integriert werden (neue Ver- |
_I

|_sion, neuer Typ usw).
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die Kosten fiir die Programmierung, das Chip-Design, die
Eintragung von Schutzrechten usw. enthalten. Die Ab-
schreibungsdauer wiirde sich nach den zugrundeliegenden
Schutzrechtsnormen richten. Eine auflerplanméfige Ab-
schreibung wire jedoch mdglich, wenn beispielsweise ein
Wettbewerber nach einigen Jahren eine andere, unserem
System {iiberlegene Technik einfiihrt, so dal unser Pro-
dukt keine Zukunft mehr hat.

Es kann aber auch ganz anders kommen:

Szenario 1: Die aus Szenario 1 bekannte Sicherheits-
technik wird vor ihrer Marktreife durch die Publikation
der Patentschrift auch der Regierung bekannt. Diese
erkennt, daB3 damit auch die Energierationierung um-
gangen werden kann, die derzeit durch Einfithrung
neuer Stromzdhler vorbereitet wird. Das Verfahren
wird daraufhin verboten. Die Bank zieht ihre Kreditzu-
sage zuriick und Bestellungen platzen.

Die wirtschaftliche Realisierbarkeit der Erfindung ist
damit zweifelhaft. Eine Aktivierung der Entwicklungs-
aufwendungen entfillt daher. Die Entwicklungsauf-
wendungen sind ,,nur erfolgswirksam zu erfassen.

Die Aktivierung des immateriellen Vermdgensgegen-
standes kann jedoch wieder in Frage kommen, wenn der
zugrundeliegende Business Plan verdndert wird. Bei-
spielsweise kann der Anbieter des innovativen Produktes
nach dem Verbot im Inland nur noch fiir das Ausland
produzieren. Das wiirde u.U. die Aktivierungsféhigkeit
wieder herstellen.

5.25.3. Forschung und Entwicklung

Dies konkretisiert sich in den Regelungen zur Forschung
und Entwicklung, die ein hdufiges Anwendungsproblem
des IAS 38 sind. Grundsitzlich darf auch ein selbst-
geschaffener immaterieller Vermogenswert aktiviert wer-
den, wenn er identifizierbar ist, es also einen feststell-
baren kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen gibt, und die
Herstellkosten verldBlich bestimmbar sind (IAS 38.51).
Der Standard wendet diese Grundlage auf die Forschung
und Entwicklung an und unterscheidet dabei zwischen
der Forschungsphase (IAS 38.54 ff) und der Entwicklungs-
phase (IAS 38.57 ff) eines immateriellen Vermdgens-
gegenstandes, wobei gilt:

® Forschung ist die planméBige Suche nach neuen Er-
kenntnissen;

® Entwicklung ist die Suche nach neuen Anwendungs-
moglichkeiten fiir bestehende Erkenntnisse.

Beide Teilbereiche konnen flieBend ineinander iiberge-
hen, so daB eine scharfe Abgrenzung oft unmoglich ist.
IAS 38.54 ff enthalten jedoch Hinweise zur Abgrenzung.
Generell kann man die Forschung unterteilen in

® Grundlagenforschung: Dieser Bereich befal3t sich mit
der allgemeinen Suche nach neuen Erkenntnissen
unabhédngig von deren eventueller Anwendbarkeit,

® Zweckforschung befafit sich mit der Suche neuer Er-
kenntnisse auf eine bestimmte beabsichtigte Anwen-
dung hin.



-91 -

Die Entwicklung kann man unterteilen in:

® Neuentwicklung befafit sich mit der Entwicklung
neuer Produkte oder Leistungen, die auf vorheriger
Grundlagen- oder Zweckforschung beruhen,

® Weiterentwicklung befaf3t sich mitder Fortentwicklung
bestehender Produkte oder Leistungen, wobei auch
neue Erkenntnisse einflieBen konnen.

Nicht zur Forschung und Entwicklung gehort die allge-
meine Marktforschung. Obwohl sie sich ebenfalls auf die
Gewinnung von Erkenntnissen (z.B. iiber Mérkte, Pro-
dukte oder Konkurrenten) richtet, wird sie dem Vertriebs-
aufwand zugeordnet, weil die durch die Marktforschung
gewonnenen Erkenntnisse i.d.R. nicht (oder nicht direkt)
der Entwicklung neuer Produkte oder Leistungen dienen,
sondern ,,nur* der Steigerung des Umsatzes.

Die Aufwendungen im Zusammenhang mit Forschung
und Entwicklung miissen daher entsprechend der oben
dargestellten Grundregel gegliedert werden, so daf3 die
Forschungsaufwendungen erfolgswirksam erfaf3t und die
Entwicklungsaufwendungen aktiviert werden kdnnen.
Zu Forschungs- und Entwicklungsaufwand fiihren
beispielsweise:

® Auf die Entdeckung neuer Erkenntnisse gerichtete
Laborforschung,

® Suche nach Verwendungsmoglichkeiten fiir neue
Forschungsergebnisse oder neue Erkenntnisse,

® Konzeption und Entwurf von moéglichen Produkt- und
Verfahrensvarianten,

® Entwurf, Konstruktion, Test und Markterprobung von
Prototypen, Versuchsmodellen oder dhnlichen expe-
rimentellen Produkten,

® Entwurf, Konstruktion und Betrieb von Versuchsan-
lagen.

Der Forschungs- und Entwicklungsaufwand kann damit
in nahezu allen Aufwands- und Kostenarten vorkommen:

® [ ohn- und Personalkosten einschlieBlich Sozialversi-
cherung,

® Besondere Versicherungen, speziell Unfall-, Haft-
pflicht- und Sachversicherungen,

® Materialkosten verschiedener Art,

Abschreibung, Zinsen, Finanzierung, Sachkosten,

® Externe Kosten fiir die Inanspruchnahme von Priif-
labors, Gutachten, Beratern und anderen Dienstleis-
tungen Dritter,

® Verwaltungs- und Vertriebskosten.

Nichtzu den Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen
hingegen gehdren:

® Probe- und Testldufe bei Aufnahme der tatséchlichen
(auf dem Markt abzusetzenden) Produktion (diese
gehoren zu den Riistkosten),

® Probe- und Testldufe bei Inbetriebnahme neuer Anla-
gen und Maschinen (z.B. im Zusammenhang mit
deren Erwerb udn Installation),

® (QQualitdtskontrollen wahrend laufender Fertigung ein-
schlieflich aller routineméfBigen Stichproben oder
sonstigen Kontrollen der hergestellten Produktem,

® Fortwihrende Bemithungen um Qualitétsverbesserung
(diese gehoren dem - Qualitdtsmanagement an),

® Anpassung einer bestehenden Leistungsfahigkeit an
Markterfordernisse (etwa Kundenbediirfnisse, Nach-
fragestruktur), an gesetzliche Standards (etwa
Umweltgesetzgebung) oder an behdrdliche Vorschrif-
ten (etwa Auflagen),

® saisonale und andere periodische Anderungen des
Design oder der Verpackung oder sonstigen Aufma-
chung von bestehenden Produkten.

Hierbei bestehen faktische Ermessensspielrdume, also
neue Defacto-Wahlrechte. Beispielsweise konnten Auf-
wendungen fiir die Einfiihrung eines neuen Produktions-
verfahrens mit dem Argument aufwandswirksam als
Forschungsaufwendungen erfaflt werden, sie seien nicht
einem bestimmten Produkt zurechenbar. Es wire kein
identifizierbarer Vermogensgegenstand vorhanden. Glei-
chermaflen kdnnte aber auch ein Teil oder der Gesamtbe-
trag der Aufwendungen fiir das neue Verfahren einem
bereits bestehenden immateriellen Vermogensgegenstand
hinzuaktiviert werden. Das ist insbesondere der Fall,
wenn die Produktionstechnik sich auf die Herstellung
eines Gegenstandes richtet, fiir den bereits in der Vergan-
genheit ein immaterieller Vermogensgegenstand akti-
viert wurde. Schlieilich ergibt sich auch ein Problem der
zeitlichen Abgrenzung und damit indirekt der Rechnungs-
abgrenzung, denn es kann stets argumentiert werden, daf3
die Entwicklung der neuen Produktionstechnik zunéchst
auf Grundlagenforschung beruhte und dann in die Ent-
wicklung iiberging.

5.25.4. Folgebewertung

Die Bewertung nach dem erstmaligen Ansatz hat nach
IAS 38.72 nach dem

® Anschaffungskostenmodell oder dem
® Neubewertungsmodell

zu erfolgen. Beim Anschaffungskostenmodell ist der erst-
malige Ansatz planmifBig abzuschreiben; beim Neube-
wertungsmodell ist jede Periode ein impairment test vor-
zunehmen.

Fiihrt eine Neubewertung zu einer Erhhung des Buch-
wertes, so ist die Wertsteigerung direkt im Eigenkapital
als Neubewertungsriicklage zu erfassen (IAS 38.85); wurde
allerdings nur eine frithere Wertminderung riickgéngig
gemacht, so darf dies erfolgwirksam erfaf3it werden. Wert-
minderungen sind stets erfolgswirksam zu erfassen (IAS
38.86), soweit sie ggfs. vorhandene Neubewertungsriick-
lagen iibersteigen.

Hinsichtlich der Nutungsdauer macht IAS 38 keine abso-
luten Angaben mehr; vielmehr hat das Unternehmen die
zu erwartende Nutzungsdauer zuverldssig zu schétzen.
Die Dauer des Produktrechtschutzes kann hierbei eine
Obergrenze abgeben:

® Patent: 20 Jahre,

Gebrauchsmuster: 10 Jahre,

Geschmacksmuster: 25 Jahre,

Marke: unbegrenzt, in Einheiten zu jeweils 10 Jahren
und
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® Urheberrecht: 70 Jahre ab Tod des letzten Urhebers
des Werkes.

Ist keine definitive Obergrenze feststellbar, wie bei der
Marke, oder die tatsdchliche erwartungsgemafe Nutzungs-
dauer wesentlich kiirzer als die theoretisch mogliche
Schutzdauer, so bietet IAS 38.90 eine Vielzahl von Ent-
scheidungsrichtlinien an, bespielsweise technische Ver-
alterung, voraussichtliche tatsdchliche Nutzungsdauer,
typische Produktlebenszyklen, vorausichtliche Handlun-
gen der Konkurrenz usw.

Die Abschreibungsmethode soll den erwarteten tatséchli-
chen Wertverlauf abbilden und muf} linear sein, wenn
dieser nicht zuverldssig bestimmt werden kann (IAS
38.97). Der Restwert ist null, falls kein anderer Restwert
verlaBlich bestimmt werden kann (IAS 38.100).

5.25.5. Angaben

IAS 38.118 verlangt eine Fiille von Anhangsangaben fiir
jede Gruppe von immateriellen Vermdgensgegenstianden.
Auch sind die zugrundegelegte Nutzungsdauer, die Ab-
schreibungsmethode sowie umfangreiche Informationen
iiber die Entwicklung der Buchwerte im Jahresvergleich
anzugeben.

Die bilanzielle Behandlung immaterieller Vermogens-
gegenstidnde gehort zu den kompliziertesten Themen der
IFRS. Wir betrachten vertiefen an zwei Exkursen, wie
schwierig und bisweilen kontrovers die bilanzielle Be-
handlung einzelner Arten von Vermdgensgegenstinden
sein kann — und wie unterschiedliche Dinge bilanzier-
ungsfzhig sind.

5.25.6. Exkurs 1: Markenrechte als immateri-
elle Vermogensgegenstinde

Markenrechte sind Rechte an Marken im Sinne des
Markengesetzes. Die wirtschaftliche Bedeutung von
Marken nimmt aufgrund einer Vielzahl von Faktoren zu,
u.a. wegen

® der zunehmenden Séttigung von Markten,

® der Entwicklung hin zur Dienstleistungs- und zur
Kommunikationsgesellschaft, in der Leistungeni.d.R.
nur noch durch die Marke unterscheidbar sind,

® der Verkiirzung von Produktlebenszyklen und

® der Entwicklung hin zur au3engeleiteten Gesellschaft.

Zwecke der Markenbewertung: Die Bewertung von
Markenrechten dient nicht nur ihrer Bilanzierung, son-
dern hat dariiber hinausgehende Ziele:

® Objektivere Preisfindung bei Lizenzvergabe

® Sicherheit ber Verhandlungen iiber Ubernahmen und
Unternehmenskaufe

® Verbesserung der Bonitdt insbesondere bei Rating-
Modellen hinsichtlich Basel II

® Bessere Schnittstelle zum Finanz-Controlling

® Orientierungspunkt und Erfolgsmal fiir das Marken-
Management

Verfahren der Markenbewertung: Mangels einer einheit-
lichen und akzeptierten Definition werden eine Vielzahl

konkurrierender Modelle gehandelt, denen kein einheit-
licher Standard zugrundeliegt. Auch IAS 38 hat hier nicht
zu einer Standardisierung gefiihrt. Allgemein unterschei-
det man aber Globalmodelle und an einer Indikatorgrof3e
orientierte Modelle.

Globalmodelle sind diejenigen Verfahren, die den Marken-
wert als Einheit betrachten und aus diesem Grund auch
den Wert der Marke als Einheit quantifizieren. Hier
lassen sich die folgenden Methoden differenzieren:

Verfahren der historischen Kosten: Der Markenwert wird
aus der Summe der historischen Kosten bestimmt. Grund-
lage ist hier die Summe aller Investitionen, die in der
Vergangenheit fiir den Aufbau der Marke ndtig waren,
das heiit Kosten fiir Forschung & Entwicklung, Wer-
bung, Distribution usw. Die Problematik dieses Ansatzes
liegt in der Veranschlagung der Kosten und in der Vermi-
schung der Begriffe ,,Kosten“, ,,Aufwand*, ,,Ausgabe“
und ,,Auszahlung“. Zudem ist bei jliingeren oder erworbe-
nen Marken die Kostenzurechnung einfach, bei langsam
aufgebauten Marken aber oft nur schwer moglich. Zudem
finden ausschlieBlich quantitative Grofen Berticksichti-
gung; der Wert einer Marke liegt aber gerade in qualita-
tiven Merkmalen wie zum Beispiel Bekanntheit und
Image. Ferner sagt die Summe der verursachten Kosten
nichts iiber die Stirke einer Marke aus, denn gerade
schwache Marken verschlingen oft erhebliche Mittel, wie
zum Beispiel die Kosten fiir verstirkte Werbung.

Verfahren der Wiederbeschaffungskosten: Dieses Ver-
fahren versucht, die Probleme bei der Bestimmung der

historischen Werte zu umgehen, indem die Kosten ange-
setzt werden, die heute notig wéren, um eine identische
Marke zu kreieren. Grundlage ist hier also die Summe der
imaginéren, aktuellen Anschaffungskosten einer Marke
gleicher Stirke. Kritik ist hier ebenfalls die die einfaltige
Betrachtung auf allein quantitativer Basis, die relevante
Gro8en vernachldssigt. Eine Marke kennzeichnet sich
durch ihre Einmaligkeit aus, was der Annahme entgegen-
steht, eine identische Marke zu entwickeln.

Marktwertorientierte Verfahren: Der Wert einer Marke
wird hier am Verkaufspreis, als Ergebnis aus Angebot
und Nachfrage, festgemacht, den sie am Markt erzielen
wiirde. Dieser Wert ist weitaus objektiver, wenn er durch
Verhandlungen bestimmbar ist; Hauptproblem ist aber,
daB kein Markenmarkt etwa vergleichbar zum Immobilien-
markt besteht, die Bestimmung des potentiellen Verkaufs-
preises also auBerordentlich schwierig sein kann und bei
Vorliegen von Ergebnissen konkreter Verhandlungen
stets nur eine Momentaufnahme und keine Trendanalyse
bietet. Transaktionen Dritter oder anderer Marken bieten
zudem kaum eine Orientierungshilfe, da jede Marke ein
Individuum darstellt, und Kaufer mit der Akquise unter-
schiedliche Zielsetzungen verfolgen, die den Kaufpreis
determinieren. Voraussetzung miifite sein, da3 zum Ver-
gleich eine aktuelle Transaktion auf dem gleichen Produkt-
markt eines isolierten Zeichens vorliegt, welche in der
Realitét fast den Grad der Unmoglichkeit erreicht.

Premium-Pricing-Verfahren: Eine Sonderform des
Marktwertverfahrens stellt das sogenannte ,,Premium-
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Pricing“-Verfahren dar. Der Markenwert wird dabei aus
der Differenz zwischen dem Preis des Markenprodukts
und einem unmarkierten, sonst aber gleichartigen Pro-
dukts bemessen. Der Preis der markierten Ware wird
konstant gehalten, wahrend der Preis der unmarkierten
variiert. Die so ermittelte Preisdifferenz ist folglich der
Wert um den die Marke das Produkt anreichert, der
Marktwert, den der Kunde bereit ist, fiir den psychologi-
schen Zusatznutzen Marke zu zahlen. Diese Methode
bietet einfache Datengewinnung aus der Marktforschung,
leidet aber unter ,,Verzerrungen* der Erkenntnisse, wenn
die Qualitdt oder andere relevante Eigenschaften des
unmarkierten Produktes nicht mit dem der Markenware
iibereinstimmen, was haufig der Fall ist. Zudem kommt es
bei Nischenprodukten oft zu Uberbewertungen.

Hedonischer Ansatz: Ein weiterer an Marktpreisen fest-
gemachter Ansatz ist die sogenannte hedonische Theorie.
Hedonische Preise sind im Wesentlichen Marktpreise,
d.h., die Preise, die ein Kunde als seine personliche
Bewertung der einzelnen Produktmerkmale insgesamt
zahlen wiirde. Auf die Problematik der Markenwert-
bestimmung angewandt kann so der Wert der Marke
isoliert von anderen Produkteigenschaften betrachtet
werden. Das ist allerdings im Kern nichts anderes als das
Premium-Pricing-Verfahren, denn der Markenwert ist
dann einfach der Wert des Produktelementes , Marke*.

2. Indikatorenorientierte Modelle bewerten den Marken-
wert anhand bestimmter Indikatoren, die als Katalog
relevanter Kriterien festgelegt und einzeln bewertet wer-
den. Der Markenwert ergibt sich im Rahmen eines Ra-
ting-Modelles aus der (zumeist gewichteten) Summe die-
ser Einzelindikatoren.

Cash-flow-Verfahren: Beim Cash-flow-Verfahren ist der
Markenwert definiert als der Barwert aller zukiinftigen
Einzahlungsiiberschiisse, die durch die Marke erzielt
werden. Insofern wird der Cash-flow als alleiniger Indi-
kator fiir den Markenwert gesehen. Es gestaltet sich
allerdings schwierig, zukiinftige Ein- und Auszahlungs-
strome sowie die (theoretisch ja unendliche) Lebensdauer
der Marke zu schitzen; das Verfahren hat also die glei-
chen Schwierigkeiten wie die dynamischen Investitions-
rechenverfahren. Zusitzlich liegt auch hier wieder ein
Abgrenzungsproblem vor, das in der Isolation des nur auf
der Marke beruhenden Cash-flows liegt. Insbesondere bei
stark differenzierten Unternehmen treten hier schnell
Divergenzen auf.

Scoring-Modelle: Scoring-Modelle gehoren zu den indi-
katorenorientierten Verfahren und versuchen, dem multi-
dimensionalen Problem der Markenbewertung durch Be-
riicksichtigung aller moglichen Einflu3faktoren Sorge zu
tragen. Die Zerlegung in einzelne relevante Kriterien
ermoglicht so eine Bewertung nach Punkten, die gewich-
tet werden und dann zu einem Wert verdichtet werden.
Das bekannteste Beispiel ist die sogenannte Marken-
Bilanz von A.C. Nielsen, die die folgenden in 6 Katego-
rien unterteilte Kriterien als Indikatoren fiir den Marken-
wert heranzieht:

® Definition des relevanten Marktes: Marktwert, Ent-
wicklung des Marktes und Wertschopfung des Mark-
tes.

® Marktanteil der Marke: wertméBiger und relativer
Marktanteil, die Marktanteilsentwicklung und Ge-
winnmarktanteil.

® Sicht des Handels: gewichtete Distribution und die
Handelsattraktivitdt der Marke.

® Anstrengungen des Markeninhabers: Produktqualitét,
Preisverhalten der Marke, ,,Share of Voice* (d.h., im
wesentlichen ,.erzielte Bekanntheit™).

® Gesamtheit der Vorstellungen der Konsumenten:
Markentreue, das Vertrauenskapital der Marke, ,,Share
of Mind“ (d.h., im wesentlichen ,,Wiedererkennungs-
wert™), Werbeerinnerung und Marken-Identifikation.

® Geltungsbereich der Marke: Internationalitdt und in-
ternationaler Markenschutz.

Diese Kriterien werden nach ihrem angenommenen
Einflu} auf den Markenwert gewichtet und zu einem
Ergebniswert verrechnet.

Das Markenbewertungsmodell der Interbrand Ltd. be-
riicksichtigt sieben Kategorien und knapp hundert Einzel-
indikatoren:

® Marktfithrerschaft, das heif3t, die Fahigkeit den Markt
zu beeinflussen,

® Markenstabilitit, das heifit die Resistenz in Krisen-

situationen,

Relevanter Markt,

Trend der Marke, das heif3t, ihr Wachstumspotential,

Internationalitdt der Marke,

Marketingunterstiitzung, das heifit Qualitdt und Kon-

tinuitdt und

® rechtlicher Schutz der Marke.

Auch hier werden die in diesen Kategorien festgelegten
Einzelindikatoren bewertet und zu einem gewichteten
Gesamtresultat verdichtet.

Allgemein sind Scoring-Modelle weitaus differenzierter
und tendenziell objektiver als Globalverfahren; sie sind
aber auch mit erheblich grolerem Aufwand verbunden
und verursachen daher auch mehr Kosten. Problematisch
ist auch oft die Abgrenzung der relevanten Teilmaérkte,
wenn Marken marktiibergreifende Bekanntheit besitzen,
was hiufig wenn nicht der Regelfall ist (,,Persil®, ,,Golf*).
Zudem konnen Scoring-Verfahren fiir junge Markte oder
junge Marken unpraktikabel sein bzw. die Gewinnung
valider Daten kann unmdglich oder sehr problematisch
werden. Fiir Start-Ups oder Mittelsténdler sind sie daher
faktisch oft nicht verfiigbar oder erreichbar.

Esbesteht ein Synergieeffekt zwischen Markenbewertung
und finanziellem Rating insbesondere unter Basel-II-
Gesichtspunkten. Ein hoher M. kann auch wenn er nicht
bilanzierungsfihig, ist die Bonitdt erhdhen. Strategisch
bedeutet dies, dal das Rating von Kreditnehmern und die
Markenbewertung Leistungen sind, die in einer sinnvol-
len Differenzierungsstrategie kombiniert angeboten wer-
den konnen. Ratingagenturen bieten daher vielfach auch
Markenbewertung als Parallelleistung an.
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5.25.7. Exkurs 2: Bilanzierung von Webseiten

Auch Webseiten und ihre zugehdrigen Domains sind der
Behandlung als immaterielle Vermdgensgegenstinde nach
IAS 38 zuginglich. Wihrend man unter einer Domain
einen virtuellen Speicherbereich versteht, der durch einen
Namen (Domainname) eindeutig identifiziert ist, be-
zeichnet der Begriff ,,Webseite* die Gesamtheit der unter
einer Domain hinterlegten Dateien. Diese konnen rein
gestalterischer Art sein, d.h., aus Grafikelementen und
der Seitenbeschreibungssprache HTML bzw. deren Er-
weiterung CSS bestehen, oder auch ausfithrbaren Code
enthalten, etwa in JavaScript, als JavaApplet, als CGI,
PHP, Perl-Skript oder in beliebiger anderer Form. Die
Webseite ist damit eine Form der Software, wobei die
Anwendung des BMF-Schreibens vom 20.01.1992 (IV B
2-S1280 - 1/92) problematisch sein kann, denn dort wird
definiert, da3 Software nur ist, was Befehle an den Rech-
ner gibt, wohingegen es zweifelhaft sein kann, ob HTML-
Kommandos Befehle im Sinne des BMF-Schreiben sind..
Der Webseite kommt aber i.d.R. ein identifizierbarer
kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen zu, so dal} eine
Bilanzierungsfdhigkeit nach IAS 38 prinzipiell gegeben
ist. Grundlage hierfiir ist der urheberrechtliche Schutz der
Webseite. Dieser ergibt sich i.d.R. aus

® ciner gewissen kiinstlerischen Gestaltungshohe (§2
Abs. 1 UrhG),

der Qualifikation als Computerprogramm im Sinne
des §69a UrhG,

dokumentarischem Charakter z.B. bei Sammel- oder

Datenbankseiten (§4 Abs. 1 und 2 UrhG).

Bilanziell ergeben sich hier allerdings gleich drei mogli-
che Arten der Behandlung von Webseiten: Als Vermdgens-
gegenstinde, als Rechnungsabgrenzungsposten oder als
Aufwendungen. Welche Methode zu wéhlen ist, kann
auch aus IAS 38 nicht eindeutig geschlossen werden.

Die Webseite als Vermdgensgegenstand: Um eine Domain
(und/oder die Webseite) als Vermoégen bzw. als Wirt-

schaftsgut zu qualifizieren, sie also zu aktivieren, miifite
sie

® imsteuerrechtlichen Sinne einen wirtschaftlichen Wert
verkorpern, selbstindig bewertbar sein, von den Aus-
gaben abgrenzbar sein und einen mehrjahrigen greif-
baren Nutzen vermitteln und

im Sinne der IFRS als Ergebnis vergangener Ereignis-
se eine vom Unternehmen kontrollierte Ressource
sein, die einen zukiinftigen wirtschaftlichen Nutzen

vermitteln.

Selbstindige Bewertbarkeit setzt die Moglichkeit der
Zuweisung eines Einzelwertes voraus. Dies ist u.U. gege-
ben, wenn Entwicklungskosten einem Web-Projekt ein-
zeln zurechenbar sind. Fiir die zugrundeliegende Domain
ist oft ein Kaufpreis identifizierbar. Dies erlaubt oft eine
steuerliche Aktivierung; im Handelsrecht liegt die Latte
mit dem Verkehrsfahigkeitskriterium aber wesentlich
hoher. Vielfach ist keine selbstindige Nutzbarkeit gege-
ben, selbst dann nicht, wenn das Unternehmen eine
Projektionsflache fiir fremde Banner zur Verfligung stellt,

©HZ

weil die konkrete einzelne Webseite keinem anderen
Unternehmen einen Nutzen vermitteln wiirde. Im Rah-
men der internationalen Rechnungslegung ist eine
Aktivierung allerdings vielfach zu bejahren, weil die
Webseite bzw. die Domain stets durch vergangene Ereig-
nisse in den EinfluBbereich der Unternehmung kommt,
und in der Regel einen zukiinftigen wirtschaftlichen
Nutzen verspricht, nicht nur dann, wenn iiber die Web-
seite verkauft wird, sondern schon dann, wenn die Web-
seite zur Bekanntmachung des Unternehmens bzw. zu
seiner Werbung beitragt. Bei der Umstellung auf IAS
miissen also oft Webseiten bewertet und bilanziert wer-
den, die zuvor im handelsrechtlichen Sinne nicht bilan-
zierungsfahig gewesen wiren.

Die Webseite als Aufwendung: Eine Webseite kann stets
als Aufwand qualifiziert werden, wenn zu ihrer Erstel-
lung Mittel verbraucht worden sind. Steuerlich handels es
sich dann um Betriebsausgaben. Die Behandlung als
Aufwand bietet sich an, wenn eine Aktivierung unmog-
lich ist. Webseiten, die primér der Produkt- oder Unter-
nehmenswerbung dienen, sind i.d.R. als Aufwand zu
qualifizieren, schon alleine aufgrund der Analogie zu
herkdmmlichen Werbefeldziigen, die auch stets ,,nur als
Aufwand behandelt wurden. Wenn die bilanzielle Be-
handlung nach IAS 38 und die nach deutschem Steuer-
rechtsich vonein anderunterscheiden, kann eine temporary
difference im Sinne des IAS 12 entstehen.

Die Verbindung zum Firmenwert: Unter dem sogenann-
ten Geschifts- oder Firmenwert versteht man den Teil des
realisierten oder erwarteten Verkaufspreises fiir ein Un-
ternehmen, der die Summe der Werte der Aktiva abziiglich
der Passiva tibersteigt (IFRS 3). Der Firmenwert (,,Good-
will*) artikuliert damit die nicht bewerteten Vermogens-
gegenstinde, die sich jedoch dennoch im Unternehmen
befinden, und stellt den wirklichen Marktwert der Unter-
nehmensgesamtheit dar. Selbst wenn eine Webseite als
Aufwendung behandelt wordenist, also keinen bilanziellen
Niederschlag gefunden hat, kann sie oft den Firmenwert
steigern; sie wird damit indirekt zu einem Wirtschaftsgut,
wenn das Unternehmen als Ganzes verkauft wird, etwa
bei einer Ubernahme. Die Webseiten teilen damit das
Schicksal zahlreicher immaterieller Wirtschaftsgiiter. Bei
Aktivierung nach IAS 38 fillt das Problem nur noch in
»entscharfter Version an, weil eine Bewertung zwar
zuvor stattgefunden hat, aber durch den Geschéfts- oder
Firmenwert eine Auf- oder Abwertung eintreten kann.

Die Webseite als Rechnungsabgrenzungsposten: Aktive
(transistorische) Rechnungsabgrenzungsposten liegen vor,

wenn in einer Rechnungsperiode Aufwendungen fiir die
Zeit nach Ende dieser Rechnungsperiode vorweggenom-
men werden (u.a. §250 Abs. 1 HGB). Ist die Ertrags-
wirkung einer Webseite klar bestimmbar auf eine spitere
Rechnungsperiode anzusetzen, so kann es in Frage kom-
men, die Aufwendungen einer Periode als altiven
Rechnungsabgrenzungsposten zu behandeln; das setzt
aber mindestens eine statistisch zuverldssige Einschét-
zung der zu erwartenden Ertragswirkung voraus. Da die
meisten Webseiten erst langfristig zu Ertrdgen aber
sogleich zu Aufwendungen fiihren, wére eine solche
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Situation an sich hiufig, aber die Bewertung kann proble-
matisch sein.

5.26. IAS 40: Investment Property

Dieser Standard betrifft Grund und Boden sowie darauf
befindliche Investitionen, die als Finanzinvestition ge-
halten werden. Eine Finanzinvestition liegt nach IAS
40.5 nur vor, wenn die Immobilie

® zu Spekulationszwecken oder
® zur Erzielung von Mietertrigen

gehalten wird, wobei im zweiten Fall das Erzielen von
Mietertragen nicht das Hauptgeschift des Unternehmens
sein sollte:

Start

A
Zum Verkauf im

ja
gl:jvlgllgﬁ jhe:n IAS 2 anwenden
Geschiiftes?
nein

ja

< Fiir Dritte im Bau? IAS 11 anwenden

¢ nein

Friiher eigengenutzt
aber nunmehr still- J
gelegt und zur Ver-
dufBerung gehalten?

a
IFRS 5 anwenden

T )
Y

nein

Elgennutzung durch\ Ja
Den E1gentumer‘7

A

IAS 16 anwenden

nein

Im Bau
fiir zukiinftige Ja
Nutzung als Finanz-

IAS 16 anwenden

investition?

nein

Als Flnan21erungs-

leasing an andere a

Unternehmer
vermietet?

Keine Bilanzierung

baa

nein

Gegenstand ist ein
investment property

Diese Definition schlieB3t eine Vielzahl von Fillen von der
Behandlung nach IAS 40 aus, denn selbstgenutzte oder
im Bau befindliche Immobilien werden schon nach ande-
ren Standards bilanziert; die vorstehende Ubersicht bietet
eine Erweiterung und Visualisierung nach IAS 40.9. IAS
40 schlieBt hingegen nicht das Vorhandensein eines
Leasingverhiltnisses aus, d.h., auch eine im Rahmen
eines Finance Leasing Verhiltnisses gehaltene Immobi-

lie kann neben der Bilanzierung als Leasingobjekt auch
als Investment Property behandelt werden. Mal3geblich
ist hier, ob ein Finance Leasing vorliegt: in diesem Fall
wird der Vermogensgegenstand bekanntlich beim Lea-
singnehmer bilanziert, so daB3 er in der Bilanz des Leasing-
gebers nicht mehr erscheinen wiirde — auch dann nicht,
wenn er als Investment Property behandelt wird.

Wird eine Immobilie nur teilweise als Finanzinvestition
gehalten, so soll der Bilanzierende versuchen, diese Teile
separat zu bilanzieren. Das entspricht der Aufteilung
einer Immobilie nach Funktionszusammenhangen nach
R 4.2 EStR und ist nicht selten: Wohnungen im Verwal-
tungsgebdaude konnten Finanzinvestitionen sein, wah-
rend das Verwaltungsgebdude selbst nach IAS 16 zu
bilanzieren wére. Im Rahmen der IFRS ist hier in IAS 16
vom Component Approach die Rede: jeder Vermdgens-
gegenstand, der selbstindig identifizierbar ist, ist auch
einzeln zu bilanzieren. Nicht nur das Grundstiick, der
Rohbau, die Verglasung und die oben draufstehende
Antennenanlage sind daher als individuelle Vermogens-
gegenstdnde zu erfassen, sondern auch die einzelnen
verschiedenen Nutzungsarten kdnnen bei teilweiser Nut-
zung als Investment Property jeweils zu separater Bi-
lanzierung fiihren.

Auch bei teilweiser Nutzung als Investment Property ist
aber wieder die Abwégung zu IFRS 5 bedeutsam: Wird ein
Grundstiick nicht mehr benutzt, so kann es zwar eine
Finanzinvestition sein; es kann aber auch ,,nur® nach IAS
16 behandelt werden, wenn eine spitere neue Eigen-
nutzung beabsichtigt wird, oder ,,nur* nach IFRS 5, wenn
die SchlieBung eines Geschéftsbereiches ansteht. Es kann
auch geméf IFRS 5 mit den darauf befindlichen Gebau-
den und Anlagen eine VerduBerungsgruppe darstellen,
wenn es insgesamt verkauft werden soll. Die Absicht des
Bilanzierenden, wie er mit einem Vermdgensgegenstand
verfahren will, entscheidet also iiber dessen bilanzielle
Behandlung.

Die auf einem Grundstiick stehenden landwirtschaftli-
chen (,,biologischen) Vermogensgegenstinde schlielich
werden immer nach dem nachfolgenden IAS 41 behan-
delt. Wird die Nutzung einer Immobilie hingegen veran-
dert, so ist auch die entsprechende bilanzielle Behandlung
zu verdndern, d.h., die Immobilie ist umzugruppieren
(TAS 40.57).

Insgesamt sind also nur recht weniger Arten von Immo-
bilieneigentum erfaf3t!

IAS 40 gewinnt auch insofern in der deutschen Bilanz-
welt an Bedeutung, als dal das REITG ausdriicklich die
Anwendung der internationalen Rechnungslegung bei
Immobilien-Aktiengesellschaften verlangt.

In der Erstbewertung sind als Finanzinvestition gehaltene
Immobilien, wie andere Vermdgensgegenstiande auch, zu
Anschaffungs- oder Herstellungskosten zu bewerten (IAS
40.20). Wird die als Finanzinvestition gehaltene Immobi-
lie im Rahmen eines Finanzierungsleasing gehalten, so
besteht der Anschaffungskostenwert aus dem beizulegen-
den Zeitwert oder der Hohe der Mindestleasingzahlungen
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(IAS 40.25 verweist auf IAS 17.20) und ist mit einer
Verbindlichkeit zu hinterlegen.

Fiir die Folgebewertung unterscheidet IAS 40.30 zwei
Bewertungsmodelle:

® Das fair value model bewertet die Vermogensgegen-
stainde zundchst nach dem beizulegenden Zeitwert,
bucht dann Anderungen des Wertes erfolgswirksam
in die GuV-Rechnung aus,

® Das cost model bewertet die Vermogensgegenstinde
zu Herstellungskosten.

Dieses Wabhlrecht ist unternehmensweis fiir alle Finanz-
investitionen anzuwenden (IAS 40.32a). Isteine als Finanz-
investition gehaltene Immobilie Teil eines Operate Lea-
sings (selten!), dann ist stets das fair value model anzu-
wenden. IAS 40.32 legt dem Unternehmen nahe, den fair
value durch einen Gutachter bestimmen zu lassen. Fair
value (beizulegender Zeitwert) ist stets der Wert, der unter
sachverstiandigen, vertragswilligen und voneinander un-
abhingigen Vertragsparteien erzielbar wire (IAS 40.5)
und hat nichts mit einer deutschen Einheitsbewertung zu
tun.

Beim Anschaffungskostenmodell (cost model) soll das
Unternehmen die entsprechenden Abschreibungen erfas-
sen. IAS 40 macht keine detaillierten Regelungen iiber
Abschreibungen, die nur fiir Finanzinvestitionen gelten,
fordert aber die Offenlegung der angewandten Ab-
schreibungsmethoden.

Die bilanziellen Offenlegungspflichten nach IAS 40 sind
kumulativ zu anderen Angabepflichten z.B. nach IAS 17,
wenn der Gegenstand geleast ist (IAS 40.74) und umfas-
sen nach IAS 40.75 eine Vielzahl von Details zu
Bilanzierung, Bewertung und Abgrenzung von anderen
Immobilienarten.

5.27.1AS 41: Agriculture

Dieser letzte noch vom alten IASC in Kraft gesetzte
Standard ist nur anzuwenden auf

® biologische Vermogenswerte (biological assets),

® landwirtschaftliche Erzeugnisse zum Zeitpunkt der
Ernte und

® Subventionen, die mit der Landwirtschaft im Zusam-
menhang stehen, was im Rahmen der EU héufig sein
diirfte.

Der Standard ist ausdriicklich nicht anwendbar auf Grund-
stiicke, die landwirtschaftlich genutzt werden (diese sind
nach IAS 16 zu behandeln) und immaterielle Vermogens-
werte im Zusammenhang mit der Landwirtschaft wie
gentechnische Verfahren oder den gewerblichen Recht-
schutz fiir neue Tier- oder Pflanzensorten, die nach IAS
38 zu behandeln sind.

Zum Zeitpunkt der Ernte findet der Standard nur Anwen-
dung auf die landwirtschaftlichen Erzeugnisse, die die
Friichte der biologischen Vermdgenswerte darstellen; im
Anschluf} daran ist jedoch IAS 2 anwendbar. IAS 41 ist
damit zeitlich auf den unmittelbaren ErnteprozeB3, nicht
aber auf die weitergehende bilanzielle Behandlung land-

wirtschaftlicher Produkte bezogen. IAS 41 grenzt sich
damit durch den Vorgang der Weiterverarbeitung land-
wirtschaftlicher Rohprodukte zu landwirtschaftlichen
Erzeugnissen von IAS 2 ab.

Die nachstehende Ubersicht aus IAS 41.4 (leicht veréin-
dert) verdeutlicht das sehr gut:

Biological | Landwirtschaftl. Produkt aus
Asset Erzeugnis Weiterverarb.
Schafe Wolle Garne, Teppiche
Béume des | Gefillte Stimme Bau- und Nutz-
Waldes holz
Pflanzen Baumwolle Faden, Kleidung
Geerntete Zucker- | Zucker
rohre
Milchvieh | Milch Kase
Schweine | Riimpfe geschlach- | Wiirste, Raucher-
teter Tiere ware, Schinken
Biische Blatter Tee, Tabak,
Haschisch
Weinsto- Weintrauben Wein
cke
Obstbaume | Gepfliicktes Obst | Obstkonserven,
Obstprodukte

Biologische Vermogenswerte und landwirtschaftliche
Erzeugnisse diirfen nach IAS 41.10 nur und nur dann
angesetzt werden, wenn

® das Unternehmen den Wert dieser Produkte aufgrund
von Ereignissen der Vergangenheit kontrolliert und

® cin kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen wahrscheinlich
ist und

® cin beizulegender Zeitwert verlaBlich bestimmt wer-
den kann.

Das ist nicht nur beim Vorhandensein eiens aktiven
Marktes mit homogenen Preisen fiir gehandelte Produkte
und vertragswilligen Kéufern und Verkdufern der Fall
(IAS 41.8), sondern auch dann, wenn die EU eine defi-
nierte Vernichtungsprdmie oder einen planwirtschaft-
lichen Aufkaufpreis fiir die landwirtschaftlichen Produk-
te zahlt.

Der biologische Vermdgenswert ist beim Erstansatz mit
beizulegendem Zeitwert (fair value) abziiglich Verkaufs-
kosten anzuwetzen (IAS 41.13); landwirtschaftliche Er-
zeugnisse, die von solchen biologischen Vermogens-
werten geerntet wurden, sind ebenfalls zum fair value
minus Verkaufskosten anzusetzen, was jedoch einen ho-
heren Wert darstellen kann. Werden die Produkte im
AnschluB an die Ernte beim Landwirt gelagert, so ist der
fair value zam Zeitpunkt der Ernte der Anschaffungs-
oder Herstellungskostenwert, der in IAS 2 verlangt wird
(IAS 41.13).

Subventionen, die einforderbar sind, sollen als Ertrag
behandelt werden (IAS 41.34); Gleiches gilt fiir Zahlun-
gen, die fiir die Nichtausiibung einer landwirtschaftlichen

©HZ
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Tatigkeit geleistet werden (IAS 41.35), also den normalen
Wahnsinn in der Europdischen Union.

Die offenlegungspflichtigen Tatbestidnde sind nach IAS
41.40 ft:

® der Gesamtbetrag des Gewinnes oder Verlustes beim
erstmaligen Ansatz landwirtschaftlicher Erzeugnis-
se,

eine Beschreibung jeder Gruppe biologischer Vermo-
gensgegenstinde,

Art der Tétigkeit, die mit jeder Art biologischer Ver-
mogenswerte verbunden ist, sowie zugehorige finan-
zielle MaB3groBen und Produktmengen,
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden,
Beizulegende Zeitwerte aller Gruppen von Vermdgens-
gegenstdnden,

Beschriankungen von Eigentumsrechten, Verpflich-
tungen fiir die Entwicklung und den Erwerb biologi-
scher Vermogenswerte und Finanzrisikomanagement-
strategien,

eine Uberleitungsrechnung vom Buchwert der Vermo-
genswerte am Ende der Vorperiode auf den Buchwert
der Vermogenswerte am Ende der Berichtsperiode.

5.28. Die nichsten Standards

Weitere Standards erscheinen nunmehr unter IFRS-De-
nomination und werden im folgenden Kapitel dieses
Werkes dargestellt. Dies widerspricht zwar der Reihen-
folge der Darstellung der Standards in den offiziellen
Publikationen, ist aber sachlogischer, denn wir konnten
den Hauptteil dieses Werkes oben mit den grundlegends-
ten Uberlegungen in IAS 1 beginnen. Die bisherigen IAS
wurden ab 2005 bereits erstmalig durch neue IFRS er-
setzt. Es ist davon auszugehen, daB in ldngerer Zeit viele

bisherigen IAS in neue IFRS iibergehen und nur noch eine
kleine Restmenge als IAS iibrigbleibt.

Insbesondere steht eine Einfiihrung der IFRS fiir kleine
und mittelstdndische Unternehmens an. Sind die Stan-
dards bisher das zunehmend weltweit iibliche Regelwerk
fiir Konzerngesbellschaften, also bisher eher fiir Grof3un-
ternehmen, so ist eine Einfiihrung auch fiir Personen-
gesellschaften und Unternehmen, die im Sinne der hierfiir
moglichen (verschiedenen) Definitionen als,,Mittelstand*
bezeichnet werde konnen geplant. Wie das aussehen wird,
ist aber zum Zeitpunkt der Herstellung dieser Version des
vorliegenden Werkes noch nicht absehbar. Theoretisch
wirden ja nahezu alle Standards Regelungen enthalten,
die auch fiir Kleinunternehmen anwendbar wiéren. Es
wird daher iiberlegt, das gesamte Regelwerk wie es ist
auch fiir den Mittelstand einzufithren. Abweichende
Meinungen wollen nur eine Teilmenge der Standards fiir
kleinere Unterenehmen verbindlich machen. Wie es am
Ende ausgehen wird, ist derzeit nicht nich abzusehen,
kann aber auf den Webseiten des Deutschen Rechnungs-
legungs Standards Committee e.V. (http:/www.drsc.de)
und natiirlich beim International Financial Reporting
Standards Board in London (http://www.iasb.org) ver-
folgt werden.

Mit der Einfithrung der Bilanzrechtsmodernisierung ist
die Anwendung von wie auch immer reduzierten IFRS fiir
kleine und mittelsténdische Unternehmen in Deutsch-
land aber ohnehin unwahrscheinlich geworden, denn das
HGB ist durch das BilMoG auf einen zeitgeméfen Stand
gebracht und ,,zukunftsfest gemacht worden. Es soll
gerade eine kostengiinstige und einfache Alternative zu
den komplexen IFRS darstellen. So gesehen haben wir
also die IFRS fiir kleine und mittelstindische Unterneh-
men léngst: in Gestalt des neuen Handelsgesetzbuches!


http://www.drsc.de
http://www.iasb.org
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6. Ubersicht iiber die einzelnen IFRS

Daneue Standards unter der Bezeichnung,,IFRS* bekannt-
gegeben werden, bieten wir den Gepflogenheiten in ver-
schiedenen Biichern sowie auch den Textausgaben wider-
sprechend die Ubersicht iiber die IFRS hinter der Diskus-
sion der IASs, denn sie sind viel eher eine Fortsetzung des
bisherigen Regelwerkes, denn als IFRS erscheinen neue
Probleme, die den bisherigen Regelungsgehalt erweitern
und/oder alte Standards abldsen.

Selbstversténdlich besitzen alle Standards stets insgesamt
volle Giiltigkeit, ganz gleich ob Sie ,,JAS“ oder ,,JFRS*
heifen; die neue Denomination ist nur eine Umbenennung
durch das neue IASB, das das IASC abgel6st hat.

6.1. IFRS 1: First-time Adoption of Internati-
onal Financial Reporting Standards

Dieser Standard regelt die Vorgehensweise, wenn eine
Unternehmung von einem anderen Regelwerk erstmalig
zu IFRS wechseln will. ,,First-time Adoption® ist dabei
definiert als der erstmalige ausdriickliche und vorbehalt-
lose Ubergang zur internationalen Rechnungslegung —
was beispielsweise beim Umstieg von HGB auf IFRS der
Fall wire.

Eine Unternehmung kann auch ein first-time adopter
sein, wenn der letzte veréffentlichte Jahresabschlufl

® die Konformitit zu einigen aber nicht allen Standards
feststellt und

® cinen Abgleich oder Vergleich der Bewertungen nach
den vorherigen Regelungen und nach IAS/IFRS ent-
hélt.

Eine Unternehmung ist kein first-time adopter, wenn der
vorangegangene Jahresabschluf3

® die Konformitéit zu IAS/IFRS erklirt, aber dies bei der
AbschluBlpriifung eingeschriankt wurde oder

® die Konformitit zu IAS/IFRS und gleichzeitig zu
einem anderen Regelwerk bestand.

Der Ubergang zu IAS/IFRS besteht nach IFRS 1 aus den
folgenden Schritten:

Rechnungswesengrundsitze: Festlegung der Rechnungs-
wesengrundsitze, die das Unternehmen anwenden will;
hierbei ist bedeutsam, daf} i.d.R. nur ein Teil der Stan-
dards in einem konkreten Fall anwendbar sind.

Geschiftsjahr: Ubergang zu den reporting periods gemiB
IAS 1 (ein Jahr, entspricht der bisherigen HGB-Rege-
lung).

Entfernen alter Vermogensgegenstinde und Schulden:
Alle Werte, die nach fritheren Regeln erlaubt aber nach

IAS verboten sind, miissen angegeben werden. Dies be-
trifft insbesondere hédufig Bewertungen nach IAS 38
(Forschung und Entwicklung).

Einbeziehen neuer Vermdgensgegenstéinde und Schul-
den: Umgekehrt sind nach IAS neu einzubeziehen deriva-
tive Finanzierungsinstrumente nach IAS 39, Pensions-
riickstellungen nach IAS 19, Riickstellungen als Verbind-
lichkeiten (IAS 37), weil dieser Unterschied in den IFRS
nicht explizit gemacht wird, und Latente Steuern nach
IAS 12.

Reklassifikation: Einige Positionen miissen neu in das
Bilanzgliederungsschema eingefiigt werden. Dies betrifft
Dividenden, die nach IAS 10 nicht als Verbindlichkeiten
ausgewiesen werden diirfen, wenn sie nach dem Jahres-
abschluBstichtag von der Hauptversammlung beschlos-
sen werden oder die Grundsétze der Klassifikation von
Verbindlichkeiten oder Eigenkapital nach IAS 32. Diese
Reklassifizierungen sind insgesamt nicht besonders hau-
fig; eine weitere Anwendung des Gliederungsschemas
der Bilanz und der GuV nach HGB ist im Prinzip mdglich
und kann aus Griinden der Vergleichbarkeit oft empfoh-
len werden. Zudem kann sich der Konsolidierungskreis
im Konzernabschlufl &ndern. Schlielich miissen die
Segmente der Segmentberichterstattung vielfach neu fest-
gelegt werden.

Neubewertung und Anpassungen: Schlielich unterschei-
den sich die Bewertungsgrundsétze nach IAS/IFRS viel-
fach von denen nach HGB oder anderen fritheren Rech-
nungslegungsvorschriften und miissen angepal3t werden.
Insbesondere Sachanlagen diirfen nach beizulegendem
Zeitwert oder fortgefiihrten Anschaffungs- oder Herstel-
lungskosten nach IFRS neubewertet werden (IFRS 1.17).

Ausnahmen von Bewertungsregeln nach IAS/IFRS: In
einigen Féllen werden Ausnahmen anléBlich der ,,norma-

len* Bewertung nach IAS/IFRS zugelassen. Diese sind:

® Wabhlrechte: In einigen Féllen wird der Unterneh-
mung die Entscheidung iiberlassen, ob und in welcher
Weise sie Neu- oder Umbewertungen vornehmen will.
Dies betrifft Fusionen, die vor dem Datum des Uber-
ganges stattgefunden haben, nach cost bewertete
Vermogensgegenstinde, die finanzmathematische Be-
wertung der Leistungen an Arbeitnehmer (IAS 19)
und bestimmte Barwerte von Fremdwéhrungs-
riickstellungen, die in beiden Féllen auf null neu
festgesetzt werden diirfen.

® Verpflichtende Ausnahmen: Kein Wahlrecht besteht
im Verbot, financial instruments zu bewerten, die
nach dem vorher angewandten Regelwerk nicht be-
wertet werden diirfen (IAS 39). Diese Regel hat den
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Zeitlicher Ablauf der Umstellung von HGB auf IFRS/IAS
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Zweck, den Ubergang auf IAS/IFRS nicht durch Be-
wertungen zu motivieren, die bisher nicht moglich
waren. Der erstmalige Einsatz derivativer Finanz-
instrumente, insbesondere Hedging (IAS 39.122-152)
ist erlaubt, aber die Bewertung schon bestehender
Instrumente darf nicht verdndert werden.

IFRS 1 erfordert die Offenlegung, wie der Ubergang zu
IFRS die Situation der Unternehmung verandert hat. Dies
umfafBt:

1. Vergleich des Eigenkapitals nach bisherigen Rege-
lungen und nach IFRS/IAS fiir Berichtsjahr und Vor-
jahr,

2. Vergleich der Gewinn- und Verlustrechnung fiir Be-
richtsjahr und Vorjahr,

3. Erlduterungen materiell bedeutsamer Neu- oder Um-
bewertungen die im Rahmen des Uberganges auf IFRS
in der Bilanz, in der G&V oder im Cash Flow State-
ment durchgefiihrt worden sind,

4. Offenlegung eventuell im Rahmen der Umstellung
entdeckter Fehler in fritheren Abschliissen nach frii-
heren Regelwerken,

5. auBlerordentliche Abschreibungen oder Zuschrei-
bungen, die in der IFRS-Er6ffnungsbilanz vorgenom-
men wurden und

6. Erlduterungen zu allen Ausnahmen geméaf IFRS 1,
die angewandt wurden.

Dieser Standard ist offensichtlich fiir die Unternehmen,
die ab 2005 auf IFRS umsteigen wollen (oder miissen),
von groBer Wichtigkeit. Er kann als Leitlinie zum Uber-
gang von HGB nach IFRS verwendet werden.

Einbesonderes Problem stellen dabei die Vorjahreszahlen
dar, die im IFRS-Abschluf3 genau wie im HGB-Abschluf3
erforderlich sind. Die IFRS miissen daher auch retrospek-
tiv angewandt werden, d.h., nachtriglich auf das das
letzte Jahr vor dem Umstieg, denn anders kommt man
nicht zu den erforderlichen Vorjahresangaben. Nach IFRS
1.26 gibt es jedoch eine Zahl von Ausnahmen, bei denen
die riickwirkende Anwendung nicht gestattet ist.

Der Umstieg auf IFRS ist in einem Konzern auch zu
unterschiedlichen Zeitpunkten mdglich. Das ist sinnvoll,
weil nationale Regelungen den Umstieg zu unterschiedli-
chen Zeitpunkten erlauben oder vorschreiben konnen.
Falls ein Tochterunternechmen vor oder nach seinem
Mutterunternehmen Erstanwender wird, sind in IFRS
1.24f spezielle Regelungen gegeben. Anhang B zu IFRS
1 enthélt weitere besondere Regeln fiir die Eranwendung
bei Unternehmenszusammenschliissen.

6.2. IFRS 2: Share-based Payment

Eine anteilsbasierte Vergiitung (Share-based payment)
ist eine Transaktion, in der die Unternehmung Giiter oder
Dienste entweder als Gegenleistung fiir ihre Anteils-
scheine oder gegen Verbindlichkeiten aufgrund des Wer-
tes der Aktien oder sonstigen Anteilsscheine erhélt oder
erwirbt. Das kann Dritten gegeniiber erfolgen, betrifft
aber in der Praxis meist Mitarbeiter-Aktienoptionen und
-programme.

IFRS 2 unterscheidet drei Typen von anteilsbasierten
Vergiitungen:

® Transaktionen, die durch Eigenkapitalinstrumente
ausgeglichen werden,

® Transaktionen, die zwar in bar ausgeglichen werden,
deren Hohe aber von einem Eigenkapitalinstrument
des Unternehmens abhéngig ist und

® Transaktionen, bei denen einer oder beide der Betei-
ligten die Wahl haben, ob der Ausgleich durch ein
Eigenkapitalinstrument oder in Bar zu erfolgen habe.

Diese Art von Transaktion kommt typischerwesie auf
zwel verschiedene Arten vor: Entweder gewéhren die
Anteilseigner der Unternehmung Anteile oder Optionen
z.B. durch Verzicht auf Bezugsrechte, und die Unterneh-
mung verwendet diese als Leistung an Arbeitnehmer
(hdufiger) oder Dritte (seltener):

Anteilseigner
Gewihrung
z.B. durch
Verzicht auf Lieferung oder
Bezugsrecht .
\ Leistung
B Mitarbeiter
nternehmen .
u p» (oder Dritte)
Aktien oder

Optionen, ggfs.
mit Barvergiitung

oder die Anteilseigner leisten die Aktien oder Aktien-
optionen direkt an die Dritten oder Mitarbeiter, die im
Gegenzug Lieferungen oder Leistungen an das Unterneh-
men erbringen (IFRS 2.3):

Anteilseigner

Gewihrung
z.B. durch
Verzicht auf
Bezugsrecht

Lieferung oder

. Mitarbeiter
Leistung

Unternechmen (oder Dritte)

A

Hauptzweck dieses Standards ist, eine einheitliche Be-
wertung solcher Transaktionen herbeizufiihren. Generell
hat die Bewertung nach dem fair value Prinzip zu erfol-
gen; der Standard unterscheidet jedoch eine Vielzahl
spezieller Félle insbesondere fiir den Fall, daB sich der
Wert solcher Zahlungen nicht explizit und zuverldssig
feststellen 14Bt. Bei Mitarbeiteraktien oder vergleichba-
ren share-based Transaktionen mit Mitarbeitern soll der
Wert der gewihrten Anteilsscheine oder Wertpapiere
zugrundegelegt werden, weil ein fair value der Arbeits-
leistung des Mitarbeiters nicht oder nur schwer feststell-
bar ist (IFRS 2.10). Der Zeitpunkt der Bewertung ist der
Zeitpunkt der Gewéhrung der Anteilsscheine oder Wert-
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papiere bzw. des Empfanges der Giiter oder Dienste (IFRS
2.7).

Bewertungszeitpunkt ist jeweils der Termin, zu dem die
jeweiligen Giiter erworben oder Leistungen erhalten wur-
den. Da aktienbasierte Vergiitungen an Mitarbeiter oft an
eine bestimmte kiinftige Betriebszugehdrigkeit gebunden
sind, kann dies bedeuten, daB die Bewertung der share
based payments tiber diesen Zeitraum zu verteilen ist.

Dies kann man gut an einem Beispiel verdeutlichen: eine
Unternehmung habe 200 Angestellten jeweils 100 Aktien-
optionen gewdéhrt. Diese werden mit einem beizulegen-
den Zeitwert von je 30 € bewertet und sind an die
Bedingung gebunden, daf} die Mitarbeiter jeweils drei
Jahre fiir die Unternehmung arbeiten. Wiirden alle Mitar-
beiter wihrend der gesamten drei Jahre auch tatsdchlich
weiterhin fiir das Unternehmen arbeiten, wire ein Gesamt-
aufwand i.H.v. 100 x 200 x 30 = 600.000 € iiber den
gesamten Dreijahreszeitraum zu erfassen, also 200.000 €
pro Jahr. Scheiden aber pro Jahr 10% der mit den Aktien-
optionen bedachten Mitarbeiter aus, so sind nur noch
insgesamt 540.000 € als Aufwand zu erfassen, und zwar
180.000 € pro Jahr:

Jahr Aufwand Kumulativ
1 180.000 € 180.000 €
2 180.000 € 360.000 €
3 180.000 € 540.000 €

Sinkt die Treuerate der Mitarbeiter auf 80%, d.h., schei-
den tatsdchlich pro Jahr 20% aus, so wiirde der jahrliche
Aufwand weiter auf insgesamt 480.000 € sinken:

Jahr Aufwand Kumulativ
1 160.000 € 160.000 €
2 160.000 € 320.000 €
3 160.000 € 480.000 €

Die Annahme iiber den Anteil der ausscheidenden Mitar-
beiter kann auch pro Jahr wechseln. Scheiden beispiels-
weise im ersten Jahr 10% der Mitarbeiter aus, so wéren
wie oben demonstriert 180.000 € als Aufwand zu erfassen.
Im zweiten Jahr verlassen aber 20% der Mitarbeiter das
Unternehmen und verzichten auf diese Art aufihre 20.000
Aktienoptionen, die ja an eine dreijahrige Fortsetzung des
Arbeitsverhiltnisses gekoppelt waren. Dies fiihrt zu 20.000
x 80% x 30 x ?/, — 180.000 = 140.000 € Aufwand. Im
dritten Jahr betragt die Treuequote aber wieder 90%, d.h.,
es scheiden nur noch 10% der Mitarbeiter aus dem
Unternehmen aus. Der Aufwand wire nunmehr 20.000 X
90% x 30 x 1 —(180.000 + 140.000) = 220.000 €.

Jahr Ausscheider Aufwand Kumulativ
1 10% 180.000 € 180.000 €
2 20% 140.000 € 320.000 €
3 10% 220.000 € 540.000 €

Andert sich die Bewertung der Aktienoptionen, so ist die
Bewertung vom Moment der Neubewertung an auf die
restlichen Perioden zu verteilen. Auch dies kann man
wiederum an unserem Beispiel verdeutlichen. Wire
beispielsweise im obersten Fall (10% Ausscheider pro
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Jahr) die Bewertung der Aktienoptionen nicht 30 €/Stiick
sondern 40 €/Stiick gewesen, so wiren insgesamt iiber die
drei Jahre 100 x 200 % 90% x 40 =720.000 € als Aufwand
zu verrechnen gewesen. Ergibt sich die Neubewertung
(das Repricing) aber erst in der zweiten Rechnungs-
periode, so wiren als Aufwand zu erfassen:

Jahr Fair Value Aufwand Kumulativ
1 30 €/Stiick 180.000 € 180.000 €
2 40 €/Stiick 300.000 € 480.000 €
3 40 €/Stiick 240.000 € 720.000 €

Alternativ zu den vorstehenden Beispielen wére auch eine
Verteilung nach service units moglich gewesen, wenn
z.B. wihrend der drei Jahre sehr unterschiedlich hohe
Arbeitsleistungen erbracht werden — etwa bei voriiberge-
hendem Ausscheiden. Auch die Hohe des Aufwandes
wire dann nach diesen Leistungseinheiten zu bemessen
gewesen.

Das Unternehmen hat eine entsprechende Zunahme im
Eigenkapital zu erfassen, wenn Giiter oder Leistungen
gegen eine anteilsbasierte Vergiitung mit Ausgleich durch
Eigenkapitalinstrumente erhalten wurde, oder eine Schuld
anzusetzen, wenn die Giiter oder Dienstleistungen gegen
eine anteilsbasierte Vergiitung mit Barausgleich erwor-
ben wurden (IFRS 2.7). Dies bedeutet:

® bei anteilsbasierten Vergiitungen, die durch Eigenka-
pitalinstrumente beglichen werden, sind die erhalte-
nen Giiter oder Dienstleistungen und die entsprechen-
de Erhohung des Eigenkapitals direkt mit dem beizu-
legenden Zeitwert der Giiter oder Leistungen anzuset-
zen;

bei anteilsbasierten Vergiitungen, die in bar abgegol-
ten werden, sind die erworbenen Giiter oder Leistun-
gen und die entstandene Schuld zu erfassen, wobei
eine Riickstellung zu erfassen ist, soweit das Unter-
nehmen die Lieferungen bzw. Leistungen bereits er-
halten hat und diese Riickstellung jeweils zum Fair
Value der Zahlungsverpflichtung zu bewerten ist;
haben das Unternehmen und/oder die Gegenpartei die
Wabhl, ob die Transaktion in bar oder durch die Aus-
gabe von Eigenkapitalinstrumenten abgegolten wird,
so ist der Geschiftsfall als anteilsbasierte Vergiitung
mit Barausgleich zu bilanzieren, wenn das Unterneh-
men zum Ausgleich in bar verpflichtet ist, oder wie
eine anteilsbasierte Vergiitung durch Eigenkapital,
wenn keine Verpflichtung zur Barzahlung vorhanden
ist.

Bei share-based Geschiften ist oft die Bewertung ein
Problem. Grundsétzlich verlangt der Standard ja die Fair
value Bewertung. Hierbei sind Marktpreise zugrunde-
zulegen (IFRS 2.16). Gibt es keine Marktpreise, was bei
manchen Eigenkapitalinstrumenten, die nicht an Borsen
oder anderen offentlichen Marktpreisen gehandelt wer-
den der Fall sein diirfte, so muf3 geschatzt werden (IFRS
2.17). Hierbei ist der Preis zugrundezulegen, der am
Bewertungsstichtag zwischen vertragswilligen, von-
einander unabhingigen und sachkundigen Parteien zu
marktiiblichen Bedingungen erzielt worden wére. Die
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Bewertung soll den allgemeinen Bewertungsverfahren
fiir Finanzinstrumente folgen, ist dann aber auf jeden Fall
vergleichsweise ungewifl — insbesondere bei Instrumen-
ten, die einer hohen Volatilitdt unterliegen. Anhang B zu
IFRS 2 enthilt eine Vielzahl von Bewertungsrichtlinien
fiir diese Schitzungen, die auch die erwartete Volatilitét
oder das erwartete Verhalten der Marktteilnehmer be-
riicksichtigen — was bei Arbeitnehmern z.B. die Prognose
der friihzeitigen Ausiibung von Optionsrechten enthilt,
da solche Rechte meist nicht {ibertragbar sind und daher
den Inhabern keine andere Wahl bleibt.

Die Offenlegungspflichten umfassen nach IFRS 2.44ff:

® detaillierte Angaben zu Art und Umfang solcher Ge-
schifte im Berichtszeitraum,

Anzahl und gewichteter Durchschnitt der Ausiibungs-
preise der Aktienoptionen fiir jeweils zu Beginn der
Berichtsperiode ausstehende Optionen, in der Berichts-
periode gewihrte, verwirkte, ausgeiibte und verfallene
Optionen sowie am Ende der Berichtsperiode ausste-
hende und ausiibbare Optionen,

in der Berichtsperiode ausgeilibte Optionen mit ge-
wichtetem Durchschnittskurs zum Zeitpunkt der Aus-
ibung,

der fair value der empfangenen Giiter oder Leistungen
sowie der Anteilsscheine oder Wertpapiere und

der Effekt der offengelegten Geschifte auf den Ge-
winn oder Verlust der Unternehmung.

IFRS 2 gilt fiir alle Unternehmen und erlaubt keine
Erleichterungen fiir kleinere Bilanzierungspflichtige.
Share-based payments im Zusammenhang mit einem
Unternehmenkauf bzw. einer Ubernahme sollten jedoch
nach IFRS 3 ausgewiesen werden.

6.3. IFRS 3: Business Combinations

Eine ,,Business Combination* ist die Zusammenbringung
verschiedener Unternechmen in eine necue, einheitlich
berichtende Einheit. Ein Erwerber erlangt hierbei Kon-
trolle {iber ein anderes Unternehmen. Der haufigste Fall
ist der Unternehmenskauf, oder was sonst noch an Arten
der Fusion denkbar ist. IFRS 3 ist dann fiir die eigentliche
Ubernahme und IAS 27 fiir den bilanziellen Ausweis der
Konzernbilanz mafigeblich. Es muf} stets ein ganzes
Unternehmen erworben werden (und nicht nur einzelne
Vermogensgegenstinde oder Schulden). IFRS wurde 2004
eingefiihrt und mit Wirkung ab 01.07.2009 als Ergebnis
eines gemeinsamen Projektes mit dem amerikanischen
Financial Accounting Standards Board (FASB) refor-
miert. Hauptzweck dieses Projektes war, eine Annédhe-
rung zwischen US-GAAP und IFRS zu erzielen.

IFRS 3 ist nicht anwendbar auf

® Zusammenfiihrung separater Unternehmen in ein Joint
Venture,

Unternehmenszusammenfiihrungen unter gemeinsa-
mer Leitung (also Konzerntdchter) und
Unternehmenszusammenschliisse, die nur gegriindet
werden, um ein berichterstattendes Unternehmen zu
griinden, ohne dal} diesem ein iiber die Berichterstat-
tung hinausgehende wirtschaftliche Substanz zugrunde

lage.
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Eine Unternehmenszusammenfiihrung liegt also nur vor,
wenn ein Unternehmen ein anderes iibernimmt. Die Uber-
nahme von Einheiten ohne Geschéftsbetrieb stellt keine
Unternehmenszusammenfiihrung dar; ebenso ist der Er-
werb einer Gruppe von Vermdgensgegenstianden, die in
sich kein Unternehmen darstellt, keine Unternehmens-
iibernahme. Letzteres ist insbesondere nach der Zerschla-
gung insolventer Unternehmen bei der Verduflerung der
Vermdogenswerte haufig.

Die Unternehmenszusammenfiihrung kann auch in einer
Mutter-Tochter-Bezichung enden, was eigentlich der
Regelfall ist. Dann ist zwar zundchst IFRS 3 fiir die
eigentliche Business Combination anwendbar, in der
Folgezeit kommt aber das Konzernrechnungswesen zur
Anwendung (IAS 27). Ist der Zusammenschluf ein
Teilzusammenschlufl, so kann auch ein Joint Venture
entstehen und IAS 31 dadurch anwendbar werden.

1. FusionsartenmitausschlieBlicher Anwendung
von IFRS 3 zum Zeitpunkt der Ubernahme:

A+.=A

Ein Unternehmen ,,schluckt” ein anderes und wichst dadurch.
Vondemiibernommenen Unternehmen bleiben keine selbstandi-

gen ,,Reste librig.
Al-[B]-[a°
Ein Unternehmen ,,schluckt” ein anderes und fiihrt dieses als

Markenzeichen weiter. Fusion ist fiir AuB3enstehende u.U. un-
sichtbar und bietet Marketingvorteile durch Markenfortfithrung.
Umgriindung

Al 81 1A
(selten)

Nach dem Zusammenschluf} entsteht ein génzlich neues Unter-
nehmen aus der Summe der beiden vorherigen, oft mit kombi-
niertem Markenzeichen.

A+.=C

Zwei Unternehmen werden vollig aufgelost (liquidiert) und aus
den Vermogensgegenstdnden entsteht ein ganz neues. Das hat
nur Sinn, wenn ein absoluter Neuanfang gesucht wird.

Ubernahme
(seltenere Variante)

Ubernahme
(hdufigere Variante)

Fusion und

Fusion und

Neugriindung
(sehr selten)

2. AuchdieTeilfusion wirdnach IFRS 3 abgewik-
kelt, fithrt aber anschlieend zur Anwendung
von IAS 27 (oder IAS 31):

A Teilweise Fusion
+ =

Zwei Unternehmen schliefen sich nur teilweise zusammen, und
bleiben ansonsten selbstindig. Wenn die zusammengeschlosse-
ne Einheit rechtlich selbstindig (also eine Tochtergesellschaft)
ist, entsteht hierdurch ein Konzern. Neben IFRS 3 ist auch IAS
27 (oder ggfs. IAS 31 bei einem Joint Venture) in der Folgezeit
anwendbar.
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Der ProzeB des Erwerbes ist jetzt folgendermafen defi-
niert:

1. Identifikation des Erwerbers (IFRS 3.6f), also des
Unternehmenskéufers, der die Kontrolle iiber ein an-
deres Unternehmen erhilt;

2. Feststellung des Termins der Unternehmensiibernahme
(IFRS 3.8f), also des Zeitpunktes, zu dem die Kontrol-
le iiber iiber das erworbene Unternehmen auf den
Erwerber tibergeht;

3. Bewertung und Bilanzierung der einzelnen Vermo-
gensgegenstiande, Schulden und Minderheitenanteile
des iibernommenen Unternehmens bei Erwerber (IAS
3.10 ff) und

4. Ausweis des Geschifts- oder Firmenwertes (wenn der
Erwerb tiber dem Wert des Reinvermdgens, also des
Eigenkapitals stattfand) oder des ,,Badwill®, wenn der
Erwerb unter dem Reinvermogen stattfand. Bei einem
solchen ,,Bargain purchase* wird ein negativer Ge-
schifts- oder Firmenwert jetzt in der Gewinn- und
Verlustrechnung (und erstaunlicherweise nicht, wie
schon Wihrungsgewinne oder —verluste, im Other
comprehensive income!) ausgewiesen!

Das kann man gut an einem kleinen, grundlegenden
Beispiel demonstrieren. Die kaufende Gesellschaft:

Ubernehmende Gesellschaft

Aktiva Passiva
Anlagevermogen 110 | Eigenkapital 85
Vorrite 60 | Fremdkapital 115
Geldmittel of . —
200 200
iibernimmt diese Gesellschaft
Aktiva Ubernommene Gesellschaft Passiva
Anlagevermdgen 25 | Eigenkapital 25
Vorrite 15 | Fremdkapital 25
Geldmittel 10
50 50

zu einem Kaufpreis von 45, der in bar gezahlt werde. Wie
schaut nach dem Kauf die Bilanz des Kéufers aus wenn
wir zugrundelegen, daB} keinerlei Umbewertungen erfor-
derlich war, d.h., alle Vermogensgegenstdnde nach der
Ubernahme so bewertet werden konnten, wie sie vorher
schon bewertet worden waren?

Da zu einem Preis gekauft wurde, der um 15 {iber dem
Wert des Eigenkapitals des Ubernahmekandidaten liegt,
haben wir es mit einem positiven Geschéfts- oder Firmen-
wert, d.h., mit einem goodwill zu tun:

Kéufer nach Ubernahme

Aktiva Passiva
Anlagevermdgen 135 | Eigenkapital 85
Vorrite 75 | Fremdkapital 145
Firmenwert 20

230 230

Da der Kaufpreis die Summe der insgesamt verfiigbaren
Geldmittel von 30 des Ubernehmenden und 10 der Uber-

nommenen iibersteigt, ist hierbei die Summe der Verbind-
lichkeiten zugleich angestiegen.

Wire hingegen der Kauf zu einem Preis von nur 20
durchgefiihrt worden, so wire ein negativer Geschéfts-
oder Firmenwert, ein sogenannter badwill entstanden:

Aktiva Kiufer nach Ubernahme Pussiva
Anlagevermdgen 135 | Eigenkapital 85
Vorrite 75 | Badwill 5
Geldmittel 20 | Fremdkapital 140

230 230

Ein Badwill entsteht insbesondere bei einem sogenannten
Bargain purchase, also einer Unternehmensiibernahme
zu einem sehr giinstigen Preis. Der Badwill wird Teil des
Eigenkapital des Erwerbers. Er gerdt dorthin jedoch im
Wege der Gewinn- und Verlustrechnung (!) und nicht im
Wege des Other comprehensive income und auch nicht als
Kapitalriicklage. Wahrend sogar Wahrungsgewinne (IAS
21) oder Wertaufholungen bei Sachanlagen (IAS 16) als
Other comprehensive income auszuweisen sind, muf3 hier
iiber die Gewinn- und Verlustrechnung gebucht werden.

Betrachtet man als oausschlieBlich den vorstehenden Fall
der Unternehmensiibernahme, so wire im Badwill-Fall
die abschlieBende Bilanz nach Abrechnugn der Gewinn-
und Verlustrechnung:

Aktiva Kéufer nach Ubernahme Puassiva
Anlagevermogen 135 | Eigenkapital 90
Vorrite 75 | Fremdkapital 140
Geldmittel 20

230 230

Zu einem vergleichbaren Geschifts- oder Firmenwert
kommtesauch, wenn Vermogensgegenstinde umbewertet
werden. Hatte man beispielsweise im Fall des Kaufes zu
einer Summe von 40 (oben) bei der Bilanzierung der
Aktiva festgestellt, dal das Anlagevermdgen nicht 135,
sondern nur 125 wert ist, so wire der Geschifts- oder
Firmenwert um 10 angestiegen:

Kéufer nach Ubernahme

Aktiva Passiva
Anlagevermogen 125 | Eigenkapital 85
Vorrite 75 | Fremdkapital 145
Firmenwert 30

230 230

Der Geschifts- oder Firmenwert deckt damit insgesamt
den durch die Kaufpreisverhandlung entstandenen Wert-
unterschied zwischen ,,wirklichem* und bewerteten Wert
auf. Die Grundlage der Bildung eines Geschifts- oder
Firmenwertes bilden in aller Regel immaterielle Vermo-
genswerte.

Non-controlling interests (,,Minderheitenanteile®) diir-
fen entweder zum beizulegenden Zeitert (,,Full-goodwill-
Method*) oder zum proportionalen Anteil des nicht be-
herrschten Anteils am beizulegenden Zeitwertes des Netto-
vermogens des erworbenen Unternehmens bewertet wer-
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den (IFRS 3.45 ff). Beispiel aus http://www.iasplus.de: P
zahlt 800, um 80% der Aktien von S zu erwerben. Der
beizulegende Zweitwert von 100% des Nettovermdgens
von S betrdgt 600. Wenn P sich entscheidet, die nicht
beherrschenden Anteile zum proportionalen Anteil am
Nettovermogen von S mit 120 zu bewerten (20% x 600),
entsteht im Konzernabschluss ein Geschifts- oder Firmen-
wert von 320 (800 +120 — 600). Wenn P sich entscheidet,
die nicht beherrschenden Anteile zum beizulegenden
Zeitwert zu bewerten, und der beizulegende Zeitwert 185
betrdgt, dann ist ein Geschifts- oder Firmenwert von 385
anzusetzen (800 + 185 — 600).

IFRS 3.41 ffbehandeln Sonderfalle beim Unternechmens-
erwerb, insbesondere die schrittweise erzielte Unter-
nehmensiibernahme und der unentgeltliche Unter-
nehmenserwerb. Dies betrifft auch Fille, in denen nur
eine dem Grunde nach ungewisse Geldleistung bezahlt
wird, etwa wenn nach der Ubernahme bestimmte Umsatz-
zahlen erreicht werden (,,contingent consideration®).

IFRS 3.45 ff regeln die Bewertungsperiode. Das ist
insbesondere bedeutsam, wenn der Erwerb nicht zum
Periodenwechsel geschieht, sondern irgendwann mit-
tendrin — was der Regelfall ist. Der Erwerber soll dann die
vorldufigen Bewertungen der Unternehmensiibernahme
am Ende der jeweiligen Berichtsperiode riickwirkend
anpassen. Die urspriinglichen Bewertungen zum Zeit-
punkt der Ubernahme sind insofern nur vorldufig.

Ein besonderes Thema sind die immategriellen Vermo-
gensgegenstinde. Hierbei werden fiinf Kategorien imma-
terieller Wirtschaftsgiiter unterschieden, die gut zeigen,
wieviel der Asset-Begriff weitergefalit ist als der deutsche
steuer- oder handelsrechtliche Vermdgensbegrift:

® Marketingbezogene intangible assets: Markenschutz-
rechte, Internet-Domains, Geschmacksmuster (und
andere gewerblichs Schutzrechte), Marktvereinba-
rungen mit Konkurrenten;

Kundenbezogene intangible assets: Kundenlisten,
Bestell- und/oder Produktionsriickstand, Kunden-
vertrdge und vergleichbare geldwerte Kundenbe-
zichungen, au3ervertragliche Kundenbezichungen (die
z.B. nach §7 UWG die Kontaktaufnahme per Fern-
kommunikationsmittel erlauben wiirden);
Kiinstlerische intangible assets sind insbesondere
Urheberrechte an einer Vielzahl von mdglichen Ma-
terialien, die mamrktfdhig sind oder wiren;
Vertragliche intangible assets: Lizenz- oder Nutzungs-
vertrage, Stillhalteabkommen mit Rechteinhabern oder
Konkurrenten, Werbevertrage, Leasingvertrage, Fran-
chisevertrdge, Senderechte, Nutzungsrechte, Explo-
rations- und Ausbeutungsrechte (insbesondere bei
natiirlichen Ressourcen), Dienstleistungs- und War-
tungsvertrdge, Arbeitsvertrage mit Mitarbeitern, die
unter Marktpreis flir vergleichbare Leistungen ge-
schlossen wurden;

Technologiebasierte intangible assets: Patente und
Gebrauchsmuster, Computersoftware und vergleich-
bare Urheberrechte, unpatentierte aber dennoch iiber

dem Stand der Technik liegende Verfahren, Daten-
banken und Datenbesténde, Handelsgeheimnisse wie
Formeln oder Rezepte.

Alle diese Arten von Vermdgensgegenstinden, die in
Deutschland meist dem Verbot oder dem Wahlrecht des
§248 Abs. 2 HGB unterliegen wiirden, vermitteln stille
Reserven. Sie konnen, auch wenn sie nicht bilanziert
wurden, z.B. wenn ein bisher nach HGB bilanzierendes
Unternehmen iibernommen und erst durch diese Uber-
nahme auf IFRS umgestellt wird, zukiinftigen wirtschaft-
lichen Nutzen vermitteln und werden daher spétestens als
Geschifts- oder Firmenwert aktiviert.

Weitere Themen sind schon vor der Ubernahme existie-
rende Beziehungen, der Riickkauf von Rechten, die er-
tragsteuerlichen Auswirkungen der Ubernahme und die
Bewertung immaterieller Vermogensgegenstiande inner-
halb der Ubernahme. Letzteres betrifft insbesondere auch
Eventualverbindlichkeiten i.S.d. IAS 37.10. Die Frage
der ertragsteuerlichen Auswirkung einer Ubernahme be-
trifft nicht (nur) die Besteuerung der Periode, in der die
Ubernahme stattfindet, sondern auch den Umgang mit
aktiven und passiven latenten Steuern.

IFRS 3.59 {f enthalten jetzt nicht mehr, wie frither (und
wie in vielen anderen Standards) einen abschlieenden
Katalog mit auszuweisenden Sachverhalten. Vielmehr
soll der Erwerber alle Informationen offenlegen, die es
dem AbschluBleser ermdglichen, Art und finanzielle
Auswirkungen der Ubernahme zu beurteilen. Hierbei sind
auch (riickwirkende) Anderungen und Anpassungen zu
berichten, die am Ende einer Berichtsperiode hinsichtlich
einer wahrend der Periode durchgefiihrten Unternehmens-
iibernahme ausgefiihrt wurden. Dies spiegelt das zentrale
Konzept des Informationsnutzen wieder. Der Erwerber
hat damit die Verantwortung, die jeweisl relevanten Sach-
verhalte festzustellen und in angemessener Art offenzu-
legen.

6.4. IFRS 4: Insurance Contracts

Dieser Standard enthélt eine Regelung der Rechnungsle-
gung iiber Versicherungsvertrage, die ein Versicherer im
Bestand hat. Entprechend §1 Abs. 1 VVG wird der Ver-
sicherungsvertrag in IFRS 4 definiert als Vertrag, in dem
ein Versicherer ein versichertes Risiko von einem Versi-
cherungsnehmer in der Weise iibernimmt, dafl er sich
verpflichtet, ein ungewisses zukiinftiges Ereignis (den
Versicherungsvertrag) eine Entschddigung zu zahlen.

Schon diese scheinbar einfache Definition kann proble-
matisch sein, weil der Erfindungsreichtum der Finanz-
dienstleister keine Grenzen zu kennen scheint. Das IASB
gibt daher eine Vielzahl von Beispielen zur Abgrenzung
zwischen Versicherungsvertragen und anderen Vertrags-
arten. So ist beispielsweise ein Darlehensvertrag mit einer
Vorfilligkeitsgebiihr, auf die verzichtet wird wenn die
vorfillige Zahlung auf dem Tod des Kreditnehmers (und
einer daraus folgenden vorzeitigen Kredittilgung) beruht,
kein Versicherungsvertrag, weil der Versicherer nicht in
ein vorher bereits bestehendes Risiko einsteigt. IFRS 4
wire daher nicht anwendbar. Ein Katastrophenfonds, bei
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dem Einzahlungen und/oder Zinszahlungen durch ein
bestimmtes Schadensereignis verdndert werden, ist hin-
gegen ein Versicherungs-und ein Einlagevertrag gleicher-
malfen, wobei die Aufteilung zwischen beiden Vertrags-
arten von der jeweiligen Vertragsgestaltung abhéngt.
Wartungsvertrige iiber Maschinen sind stets Versicher-
ungsvertrdge, weil der Versicherer das Maschinenbruch-
risiko ibernimmt aber nicht wissen kann, ob tiberhaupt
und wie oft der Versicherungsfall eintritt —aber nur, wenn
sie vorausgezahlt werden. Die allgemeine Produkt-
gewihrleistung z.B. nach biirgerlichem Recht ist kein
Versicherungsvertrag im Sinne des IFRS 4, weil diese
Gewihrleistung dem Verkauf des Produktes selbst zu
nahe steht, kann aber sehr wohl zu einer Riickstellung
fithren. Insbesondere in der Landwirtschaft entwickelte
Vertragstypen, bei denen eine Zahlungspflicht vom Ein-
tritt oder Nichteintritt bestimmter physikalischer Gege-
benheiten wie Regenfall oder Trockenheit abhdngt, sind
Versicherungsvertrage, wenn der Versicherer nur zu ei-
ner bestimmten Zahlung aufgrund des Eintretens oder
Ausbleibens des Ereignisses verpflichtet ist, wenn dieses
Ereignis oder Ausbleiben den anderen Vertragsteil (Ver-
sicherungsnehmer) beeintréachtigt, z.B. durch Verlust der
Ernte; ist eine Zahlugnspflicht nur an ein Ereignis oder
Ausbleiben gekniipft, das aber nicht notwendigerweise
ein Schadensereignis darstellt, so ist der Vertrag ,,nur ein
Finanzinstrument und féllt nur unter IAS 39.

IFRS 4 gilt generell nicht fiir

® Produktgewihrleistungen des Herstellers oder Hand-
lers, denn hierfiir gelten IAS 18 und IAS 37,
Verbindlichkeiten von Arbeitgebern aufgrund von
Versorgungspladnen ihren Arbeitnehmern gegeniiber,
denn hier gelten IFRS 2 und IAS 19,

Rechte und Pflichten, die sich aus dem kiinftigen
Gebrauch oder Gebrauchsrecht nicht-finanzieller Giiter
ergeben, was insbesondere Leasing (IAS 17) aber
auch viele immaterielle Vermogensgegenstinde (IAS
38) betrifft,

finanzielle Garantien, die ebenfalls in IAS 39 geregelt
sind,

Bei Unternehmenszusammenschliissen nach IFRS 3
zu zahlende bedingte Gegenleistungen und

Vom Unternehmen als Versicherungsnehmer geschlos-
sene Vertrige.

Um diese Ausschliisse zu verstehen ist es wichtig, sich den
Charakter eines Versicherungsvertrages zu verdeutlichen.
Dieser Vertragstyp richtet sich auf ein ungewisses zu-
kiinftiges Ereignis, was moglicherweise niemals eintritt.
Der Versicherungsvertrag steht damit auf Seiten des
Versicherers der Eventualverbindlichkeit nahe, denn vie-
le Versicherungsvertrdge dhneln Biirgschaften. Anders
als diese diirfen sie aber nicht als Eventualschulden des
Versicherers ausgewiesen werden. IFRS 4 ist damit eine
Spezialregelung zu dem nicht auf Versicherungsvertrige
anwendbaren [AS 37.

Ein weiteres wesentliches Problem ist der derivative
Charakter vieler Versicherungsvertrdge. Ein Derivat wird
inIAS 39.9 dhnlich wie in §1 Abs. 1 Satz4 KWG definiert
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als ein Finanzinstrument oder ,,anderer Vertrag®“ — also
z.B. Versicherungsvertrag —,

® dessen Wert sich infolge einer Zins- oder Maktpreis-
dnderung selbst verdndert,

der ohne Anschaffungsauszahlung erworben werden
kann und

der zu einem kiinftigen Zeitpunkt beglichen wird, also

,,auf Termin® lautet.

Dies ist bedeutsam, denn viele Terminkontrakte sind
ihrem Wesen nach Sicherungsgeschifte (,,Hedge accoun-
ting*). So konnte eine Unternehmung einen steigenden
Rohstoffpreis durch ein Termingeschéft absichern, d.h.,
eine Vorausvereinbarung des zukiinftigen Kaufpreises.
Diese Vorausvereinbarung selbst wird ohne Anschaffungs-
auszahlung erworben (ggfs. mit Ausnahme einer ver-
gleichsweise geringen Abschluf3gebiihr) und hat wéhrend
ihrer Laufzeit einen Wert, der von der Differenz zwischen
vereinbartem Kaufpreis und tatsdchlichem Wert des Roh-
stoffes abhéngt. Sie ist also ein Derivat. Auf &hnliche Art
konnten auch Marktzinsen oder Wiahrungsrisiken durch
Termingeschifte abgesichert werden. Dal} anstelle einer
solchen derivativen Vereinbarung auch eine ,,Preis-
versicherung® treten konnte erklért die sachliche Néhe
zwischen Versicherungs- und Derivatkontrakten.

Liegt insgesamt ein Derivat vor, so ist dieses u.a. nach IAS
39 auszuweisen. Vielfach ist aber nur ein Teil eines
Versicherungsvertrages derivativen Charakters. NachIAS
39 miifite der Versicherer diesen Teil bilanziell abtrennen
und separat bewerten; diese grundlegende Verpflichtung
wird in [FRS 4.7 iibernommen. Nach IFRS 4.8 muf3 er das
Recht des Versicherungsnehmers, einen Versicherungs-
vertrag zu einem bestimmten Wert zuriickzukaufen, aber
nicht abtrennen und nicht separat zum beizulegenden
Zeitwert bewerten. Dies ist insofern eine ,,Entscharfung*
der Einzelausweisregelung.

Auch dies sollte man sich an einem Beispiel verdeutli-
chen, denn es ist nicht unmittelbar offensichtlich (und der
Erfindungsreichtum der Versicherer ist bekanntlich un-
begrenzt). Das war auch dem IASB klar, das eine grof3e
Zahl solcher Beispiele in den Implementation Guide zu
diesem Standard geschrieben hat: So konnte ein Lebensver-
sicherungsvertrag eine Garantie eines Mindestzinses ent-
halten. Wahrend die Lebensversicherung an sich ein
»echter” Versicherungsvertrag ist, wire die darin enthal-
tene (,,eingebettete) Zinsgarantie ein Derivat, das vom
Hauptvertrag (,,host contract™) abgetrennt und separat
ausgewiesen werden muB. Ahnlich wire es mit anderen
Garantiezahlungen: hangen sie vom Leben oder Sterben
des Versicherungsnehmers ab, so handelt es sich um
eigentliche Versicherungsvertrage (z.B. auf den Todes-
fall). Sind sie aber mit anderen Grofen verbunden, etwa
einem Aktienindex oder Zinsniveau, auch dann, wenn der
entsprechende Wert zum Todeszeitpunkt maBgeblich sein
soll, so handelt es sich um eingebettete Derivate. Die
Bedeutung solcher Konstruktionen nimmt zu, weil immer
mehr Versicherungsnehmer auch personliche Zukunfts-
risiken — wie z.B. das Zinsrisiko beim Eigenheimbau —
durch einen Versicherungsvertrag mit derivativer Kom-
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ponente (und nicht mehr auf ,herkémmliche* Art z.B.
durch einen parallel aufgebauten Bausparvertrag) absi-
chern wollen. Wiahrend viele Optionen Derivate sind, ist
die — in der Praxis hédufige — Option, am Ende eines
Lebensversicherungsvertrages eine Einmalzahlung oder
eine Lebenszeitrente zu wihlen (das sogenannte ,,Kapital-
wahlrecht) hingegen kein Indiz fiir das Vorliegen eines
Derivates.

Ein dhnliches Problem ergibt sich aber in diesem Zusam-
menhang mit den sogenannten Einlagenkomponenten,
die in Sparanteilen von Versicherungsnehmern bestehen,
die der Versicherer zusammen mit dem Vertrag verwal-
tet. Gute Beispiele sind etwa Risikolebens- und Renten-
versicherungen, die ihrem Wesen nach eigentlich Spar-
vertridge sind. Eine bilanzielle Entflechtung (,,unbund-
ling™) dieser Sparanteile ist erforderlich, wenn die Ein-
lageanteile separat bewertbar sind und eine solche Ent-
flechtung durch die jeweils anwendbaren nationalen
versicherungsaufsichtsrechtlichen Regelungen vorge-
schrieben ist, und erlaubt, wenn sie moglich und vom
Versicherer selbst erwiinscht ist.

Wird der Einlageanteil der Versicherungsnehmer separat
erfaflt, so ist auf diese Komponente ebenfalls IAS 39
anzuwenden.

Wihrend eingebettete Derivate und Einlagekomponenten
nach IAS 39 der Fair Value Bewertung unterliegen,
verlangt IFRS 4.15 einen Liability adequacy test fiir alle
Versicherungsverbindlichkeiten. Durch diesen Test soll
zu jedem Bilanzstichtag festgestellt werden, ob der An-
nahmen tiber kiinftige Zahlungsstrome, die ja auf Risiko-
vorhersagen wie z.B. Schadensstatistiken oder Sterbe-
tafeln beruhen, noch angemessen (addquat) sind. Dies ist
sozusagen das Gegenteil zu dem Impairment test auf
Wertminderung bei Vermdgensgegenstinden nach IAS
36. Entsteht ein Unterschied zwischen bewerteten und
erwarteten kiinftigen Zahlungsstrémen, so ist dieser als
Gewinn oder Verlust auszuweisen.

Dies kann man gut an Beispielen veranschaulichen: Die
Lebenserwartung der Menschen steigt bekanntlich. Das
1aBt die Summe kiinftiger Auszahlungen aus Rentenver-
sicherungen steigen. Gleichermalien steigen die Schéden
aus wetterbedingten Risiken, aber nicht wegen der globa-
len Erwarmung, deren Existenz von vielen Wissenschaft-
lern bestritten wird, sondern oftmals eher, weil immer
mehr Menschen Héuser in flutgefahrdeten Regionen bau-
en, in denen frither niemand gebaut hétte (oder bauen
durfte). Auch hier wére ein Verlust zu erfassen. An-
dererseits sinken manche Krankheitsrisiken, weil gesetz-
liche Leistungspflichten gekiirzt und gesundheitliche Ri-
siken vermieden werden. Dies kann zu einem Ertragsaus-
weis fithren.

Der Liability adequacy test mu3 Annahmen iiber alle
kiinftigen vertraglichen Zahlungsstrome und Kosten ent-
halten (IFRS 4.16) und kann auf der Ebene des jeweiligen
Portfolios, d.h., derentsprechenden Vertragsartangewandt
werden. Eine Einzelbewertugn einzelner Vertrége ist also
in diesem Standard nicht erforderlich, aber ggfs. aus
anderen Ursachen heraus erforderlich — z.B. wenn die

Zahlungsféhigkeit des Versicherungsnehmers zweifel-
haft ist.

IFRS 4 gilt fiir die Versicherung dem Endkunden gegen-
iiber und fiir die Riickversicherung der Versicherer unter-
einander gleichermaflen, da diese beiden Versicherungs-
arten einander dem wesen nach entsprechen. Es wiirde
daher keinen Sinn machen, fiir beide Vertragstypen un-
terschiedliche Regelungen auzustellen.

Spezielle Rechnungslegungsgrundsitze umfassen

® das Verbot der Riickstellungsbildung fiir am Bilanz-
stichtag noch nicht bestehende Vertrige,

® cine Priifung auf Angemessenheit der Riickversiche-
rungen und einen Impairment test der entsprechenden
Vermdgensgegenstinde sowie

® den Ausweis der Versicherungsverbindlichkeiten bis
sie auslaufen oder verfallen und verbietet in diesem
Zusammenhang die Verrechnung von Versicherungs-
verbindlichkeiten und Versicherungsforderungen.

Offenlegungspflichten hinsichtlich Versicherungsver-
tridgen umfassen:

® alle Informationen, die der JahresabschluB3leser bend-
tigt, um die ausgewiesenen Betrige zu verstehen, was
die angewandten Rechnungswesengrundsétze, die aus-
gewiesenen Vermogensgegenstéinde und Schuldenund
ihre Bewertung, eventuell vorliegende Zessionen und
alle anderen Umstidnde umfafit,

® alle Informationen, die der JahresabschluBleser bené-
tigt, um Betrag, Zeitpunkt und Unsicherheitsgrad
kiinftiger Zahlungsstrome aus Versicherungsvertragen
zu verstehen, was eine Risikoanalyse, Details des
Risikomanagement-Systems und die jeweiligen Ver-
sicherungsbedingungen umfaft,

® Informationen iiber das versicherte Risiko, insbe-
sondere inwieweit das Versicherungsrisiko mit Ge-
winn, Verlust und Eigenkapital zusammenhéngt und

® [nformationen iiber Kreditrisiken insbesondere auch
hinsichtlich derivativer Finanzierungsinstrumente.

6.5.IFRS 5: Non-current Assets Held for Sale
and Discontinued Operations

Dieser Standard fithrt eine Klassifizierung ,,zur Ver-
duBerung gehalten (held for sale) ein, in die alle
Vermdgensgegenstinde einzustellen sind, die gemein-
sam oder in einzelnen Transaktionen durch Verkauf oder
auf andere Art einzeln oder ggfs. zusammen mit den mit

Langfristiger Vermdgensgegenstand,
zur VerdufBlerung gehalten

VerauBerungsgruppe aus mindestens einem
langfristigen Vermogensgegenstand plus
zugehorigen Verbindlichkeiten (z.B. Hypothe-
ken), zur VerduBerung gehalten

Gesamtheit von Vermdgensgegenstandnden eines
Geschiftsfeldes (geographisch, sachlich oder als
Tochtergesellschaft definiert),
zur VerduBerung gehalten
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ihnen in Verbindung stehenden Schulden verdufert wer-
den sollen. Hier sind natiirlich nicht Waren oder Fertig-
produkte gemeint, sondern nicht mehr bendtigte Anlage-
vermogensgegenstinde, was auch begriindet, daf3 dies oft
im Zusammenhang mit der Aufgabe von Geschiftsfeldern
vorkommt. Zudem kann die Aufldsung ganzer Geschéfts-
bereiche Gegenstand des Standards sein.

Die in die held for sale Kategorie einklassifizierten
Vermogensgegenstiande sind

® zum niedrigeren Wert aus Buchwert und fair value
abziiglich VerduBerungskosten zu bewerten und

® als gesonderter Posten in der Bilanz, und die Ergeb-
nisse ausgegebener Geschiftsbereiche als gesonderter
Posten in der Gewinn- und Verlustrechnung

auszuweisen. Mehrere Gegensténde, die gemeinsam ver-
duflert werden sollen, heiflen auch Verduferungsgruppe.
Bedingung fiir die Klassifizierung als ,,held for sale® ist,
dall der zugehorige Buchwert durch ein Verduferungs-
geschéft und nicht durch fortgesetzte Nutzung realisiert
werden soll (IFRS 5.6). Der Gegenstand, oder die Ver-
dulerungsgruppe, mul verduBerbar sein und die Ver-
duferung muB hochstwahrscheinlich sein und binnen
eines Jahres stattfinden. ,,Hochstwahrscheinlich* bedeu-
tet, dal das Management den Verkauf beschlossen und
mit der Suche nach einem Kéufer begonnen hat (IFRS
5.6-8).

Ein Gegenstand kann auch gekauft und sogleich in die
Kategorie ,,held for sale* eingeordnet werden, wenn die
vorstehenden Bedingungen erfiillt werden.

Sachanlage

Die Klassifizierung ,held for sale* kann langer als ein
Jahr andauern, wenn die Umsténde, die hierfiir zugrunde-
liegen, sich der Kontrolle des Unternehmens entziehen.
Das kann z.B. der Fall sein, wenn staatliche Genehmigun-
gen oder Eintragungen in 6ffentliche Verzeichnisse wie
das Grundbuch so lange dauern.

Langfristige Vermogenswerte oder VerduBerungsgruppen,
die als ,,held for sale® klassifiziert sind, diirfen nicht mehr
regelmifBig abgeschrieben werden (denn die ,keld for
sale“-Klassifizierung soll ja nicht linger als ein Jahr
dauern). Sie konnen jedoch auBlerordentliche Wertminde-
rungen oder Wertsteigerungen erfahren (IFRS 5.20 f¥).

Allgemeine Offenlegungspflichten umfassen:

® Anlagevermogensgegenstinde und Gruppen von An-
lagevermdgensgegenstanden, die als ,,keld for sale*
klassifiziert sind, jeweils separat von den sonstigen
Vermogensgegenstinden der Bilanz,

® Den jeweiligen Gruppen zurechenbare Schulden,
ebenfalls separat von den sonstigen Schulden in der
Bilanz,

® Eine Zahl weiterer Offenlegungen wie den Grund und
die Begleitumstinde des Verkaufes und der Stillegung.

Die VerduBerungsgruppe kann eine sogenannte zahlungs-
mittelgenerierende Einheit (cash-generating unit) sein.
Diese ist im Anhang zu IFRS 5 definiert als die kleinste
identifizierbare Gruppe von Vermoégenswerten, die Mittel-
zufliisse erzeugt und weitestgehend unabhéngig von den
Mittelzufliissen anderer Vermogenswerten oder Gruppen
von Vermogenswerten ist. Die zahlungsmittelgenerierende

Benutzt und zur
VerduBerung gehalten

Gehalten und genutzt:
IAS 16, IAS 36

SchlieBung

Dauerhaft und zur
VerduBerung gehalten

Voriibergehend
IAS 16, IAS 36

Zur Aufgabe: Zur VeraufBerung:
IAS 16, IAS 36
|
| |
‘ nach SchlieBung ‘ ‘ Zum Verkauf gehalten Verkaufsentscheidung
\ offen: IAS 16, IAS 36
Derecognition Aufgabe VG/Gruppe/Bereich

IAS 16 IFRS 5

Ausweis nach IFRS 5
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Einheit kann ein Geschiftsfeld sein. Der Verduf3erungs-
beschluf3 entspricht dann dem Aufgabebeschluf3 fiir die-
sen Geschiftsbereich.

Die diesbeziiglichen Angabepflichten aus IFRS 5.31 ff
dhneln daher den Offenlegungspflichten aus der Segment-
berichterstattung nach IFRS 8 und umfassen die folgen-
den wesentlichen Inhalte:

® cine Beschreibung des eingestellten Bereiches,

® die Bezeichnung des geographischen- oder Geschifts-
segmentes,

® Art und Zeitpunkt der SchlieBung,

® crwarteter Zeitpunkt des Betriebsendes (was nicht mit
dem Zeitpunkt der SchlieBung deckungsgleich sein
muB),

® Der carrying amount der Vermdgensgegenstinde und
Schulden des eingestellten Bereiches,

® der Betrag der Einkiinfte, Ausgaben und Vorsteuer-
gewinne oder -Verluste, der dem eingestellten Bereich
zugeordnet werden kann, sowie die Gewinnsteuer,

® Der net cash flow des eingestellten Bereiches, geglie-
dert nach operating, investing und financing oper-
ations,

® der Betrag des Gewinnes oder Verlustes, der aufgrund
der Einstellung entsteht (Aufgabegewinn),

® der Verkaufspreis, der nach der Einstellung fiir den
eingestellten Bereich erzielt wurde.

IFRS 5 ergénzt insofern die Offenlegungspflichten iiber
Sachanlagevermogen nach IAS 16 und zu den Wertmin-
derungen des Anlagevermdgens nach IAS 36. IFRS 5
stellt insofern eine Spezialregelung fiir den Fall der
Aufgabeund Verkaufsabsichtbei Vermogensgegenstinden
dar.

Man kann den Zusammenhang zwischen IAS 16, IAS 36
und IFRS 5 in der folgenden Art und Weise visualisieren:

6.6. IFRS 6: Exploration for and Evaluation
of Mineral Assets

Man kann in diesem Standard eine Art Fortsetzung zu
IAS 41 sehen, der ja ebenfalls die bilanzielle Behandlung
natiirlicher Ressourcen regelt. Wahrend sich IAS 41 aber
nur mit biologischen Assets befafit, geht es in [IFRS 6 um
wmineral resources. Der Begriff beschreibt allgemein
alles, was sich unter der Erdoberfliche befindet und
unterscheidet nicht zwischen Ol, Gas oder anderen Roh-
stoffen.

IFRS 6 gestattet dem Unternehmen, eine Regelung fiir die
Exploration und Bewertung von Bodenschétzen zu bil-
den. IFRS 6.6-7 macht hierbei eine Ausnahme zu IAS
8.11-12 in der Weise, da3 bereits vor Inkrafttreten des
IFRS 6 bestehende Accounting policies einzelner Unter-
nehmen fortgefiihrt werden konnen. IFRS ist damit nur
fiir ,,Neufille* verpflichtend und fiir ,,Bestandsfélle bei
Unternehmen, die frither schon im Bereich der Explora-
tion von Bodenschitzen tétig waren, gleichsam subsidiér.

Auch vom inhaltlichen Geltungsbereich her ist der Stan-
dard eher beschrankt. So gilt IFRS 6 nur fiir die Aufwen-
dungen fiir Exploration und Bewertung von Bodenschit-

zen aber nicht fiir die Bodenschitze oder die zu ihrer
Hebung erforderlichen Anlagen selbst — hierfiir gelten
IAS 2 und 16. Zudem soll der Standard nicht angewandt
werden flir Ausgaben vor Erwerb der Explorationsrechte
und nach Abschluf3 der technischen Machbarkeitsstudie.
Er betrifft also ausschlieBlich die Bewertung der eigentli-
chen Forschungstgétigkeit und kann insofern als Sonder-
fall zu IAS 38 gesehen werden, denn als Ergebnis der
Explorationstitigkeit entsteht ein immaterieller Vermo-
gensgegenstand.

Typische Gegensténde sind damit der Erwerb der Explo-
rationsrechte, topographische, geophysikalische, chemi-
sche und andere Studien, Probebohrungen und die Aus-
wertung von Proben usw. IFRS 6.9 enthilt einen nicht-
abschlieBenden Katalog von zu bewertenden Sachverhal-
ten. Diese betreffen stets nur die Erforschung und nicht
die Entwicklung des eigentlichen Abbauprozesses (IFRS
6.10).

Kernregelung dieses Standards ist die Verpflichtung zur
Erstbewertung nach Anschaffungs- oder Herstellungs-
kosten (,,at cost“, IFRS 6.8). Nach der Erstbewertung ist
das Anschaffungskostenmodell (cost model) oder das
Neubewertungsmodell (revaluation model) des IAS 16
anzuwenden (vgl. unten). Das cost model verlangt die
planméBige Abschreibung des Vermdgenswertes iiber
eine betriebsiibliche Nutzungszeit und das revaluation
model den Ansatz zum Zeitwert am Bilanzstichtag. IFRS
6.9 regelt in diesem Zusammenhang die Elemente, die in
die Anschaffungs- oder Herstellungskosten eines Explora-
tionsrechtes eingerechnet werden diirfen. Hierfiir ist ggfs.
ein impairment test (Werthaltigkeitstest) durchzufiihren.
Ein solcher Werthaltigkeitstest ist insbesondere durchzu-
fithren wenn erwartet wird, da3 der Zeitwert eines explo-
ration asset seinen erzielbaren Wert iibersteigen konnte
(IFRS 6.18).

Offenzulegenden Informationen sind

® die angewandten Rechnungslegungsrichtlinien fiir
Exploration, Bewertung und Aktivierung ungehobener
Bodenschitze usw. sowie

® der Wert der bilanzierten einzelnen Vermogensge-
genstdnde und Schulden, der Cash Flows, Ertrage und
Aufwendungen aus der Exploration und Ausbeutung
der Bodenschitze.

Im Vergleich zu den anderen Standards ist dieser ver-
gleichsweise knapp; die Bedeutung des Gegenstandes
diirfte aber in der Zukunft mit Blick auf den Ressourcen-
bedarf aufstrebender Industrienationen wie Indien oder
China erheblich zunehmen. Das IASB antizipiert mit
diesem Standard moglicherweise die schon seit Jahrzehn-
ten erwartete (oder befiirchtete) Verknappung von Roh-
stoffen; schon der Club of Rome hatte einst das Ende einer
Vielzahl von natiirlichen Ressourcen in den 80er und 90er
Jahren des vergangenen Jahrhunderts vorhergesagt. Tat-
sdchlich sind die heute bekannten Lagerstétten fiir fast
alle Rohstoffe groRer als je zuvor und Preise z.B. bei Ol
steigen nicht aus Verknappung, sondern aus Angst davor
—und wegen der Spekulation.
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6.7.IFRS 7: Financial Instruments: Disclosu-
res

Dieser neue Standard ersetzt den bisherigen IAS 30, der
spezielle Offenlegungsanforderungen fiir Banken und
Finanzinstitutionen enthielt. IFRS 7 gilt aber fiir alle
Unternehmen und fiihrt eine generelle Pflicht zur Offen-
legung hinsichtlich Finanzinstrumenten ein. Die bisheri-
gen branchenspezifischen Regelungen sind damit entfal-
len. IFRS 7 gilt jedoch nicht fiir

® Anteile an Konzerngesellschaften, Joint Ventures und
anderen gegenseitigen Verflechtungen, weil hieriiber
schonim Konzernrechnungswesen Offenlegungen vor-
geschrieben sind;

® [ eistungen an Mitarbeiter nach IAS 19, die ja auch
Finanzinstrumente sein konnen;

® Bestimmte bedingt Vertrige tiber Unternehmens-
zusammenschliisse, die bereits in IFRS 3 geregelt
sind;

® Versicherungsvertrdge nach IFRS 4, die eingebettete
Derivate und daher auch Finanzinstrumente enthalten
konnen, sowie

® Finanzinstrumente, die im Zusammenhang mit Share-
based Payments auftreten.

Grundsitzlich regelt der Standard die Offenlegung von
Finanzinstrumenten; dies entspricht indirekt auch eine
erweiterten Pflicht zur Risikoberichterstattung, die in
groben Ziigen den Vorschriften in §289 HGB dhnelt.

Zunichst sind die Finanzinstrumente zu klassifizieren
(IFRS 7.6 ff). Diese Anforderung, die der Erhhung des
Informationsnutzens des Abschlusses dient, dhnelt der
Klassifizierung in IAS 39, fiihrt jedoch weiter. In der
Bilanz oder im Anhang sollen nunmehr angegeben wer-
den

® Finanzforderungen und Finanzverbindlichkeiten zu
beizulegendem Zeitwert (fair value) durch Ab- oder
Zuschreibung, jeweils mit Erst- und Folgebewertung;

® bis zur Endfilligkeit gehaltene (held-to-maturity)
Anlagen;

® Erhaltene und ausgereichte Darlehen;

® zum Verkauf gehaltene (held-for-sale) Finanzinstru-
mente sowie

® Finanzverbindlichkeiten, die ,,at amortized cost™ be-
wertet werden.

Reklassifizierungen (IFRS 7.12) miissen ebenso wie Aus-
buchungen (IFRS 7.13) offengelegt werdern. Fiir Ver-
bindlichkeiten oder Eventualverbindlichkeiten miissen
die jeweiligen Sicherheiten angegeben werden (IFRS
7.14). Die Offenlegung schlief3t die jeweiligen Vertrags-
bedingungen ein, da diese fiir den AbschluBlleser wesent-
lich sein konnen. Umgekehrt miissen — etwa bei Pfand-
krediten — die Verfiigungsmoglichkeiten der Gesellschaft
iiber gehaltene Sicherheiten angegeben werden, etwa ob
es zuldssig ist, solche vom Sicherungsgeber iibergebenen
Sicherheiten zu verkaufen, wenn der Schuldner nicht
zahlt.

Weiterhin sind indirekte Abschreibungen fiir Forderungs-
verluste, in andere Instrumente eingebettete Finanzinstr-
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umente (etwa bei Versicherungsvertrdgen) und Zah-
lungsausfille der Gesellschaft bei Darlehensverbindlich-
keiten anzugeben. Besonders letzteres sagt viel iiber die
Zahlungsfahigkeit und damit die Lage der Gesellschaft
aus.

In der GuV-Rechnung sind nach IFRS 7.20 auszuweisen:

® Verrechnete Gewinne oder Verluste aus Finanz-
instrumenten,

® Zinsen aus Finanzinstrumenten,

® Gebiihren und

® Wertminderungen von Finanzvermdgensgegenstin-
den.

GemaB IAS 1.108 und IFRS 7.21 miissen die grundlegen-
den Politiken der Gesellschaft hinsichtlich Finanzinstr-
umenten offengelegt werden. Das giltauch fiir Sicherungs-
geschéfte (IFRS 7.22). IFRS 7 ordnet auch eine erweiterte
Risikooffenlegung an. Im einzelnen sind

® qualitative Offenlegungen iiber Art und Entstehen der
einzelnen Risiken, Risikomanagementziele und -me-
thoden sowie Verdnderungen zur Vorperiode und

® qualitative Offenlegungen zu den einzelnen Risiken
und Risikokonzentrationen

fiir alle Finanzinstrumente vorgeschrieben (IFRS 7.31 ff).
Die quantitativen Offenlegungen umfassen die Kategori-
en

® Kreditrisiko einschlieBlich Wertminderungen und
Sicherheiten,

® Liquidititsrisiko einschlieBlich Aufstellung iiber
Félligkeiten und Risikomanagement,

® Marktrisiko einschlieBlich zugehdriger Sensitivitéts-
analyse.

Zum Kreditrisiko miissen das maximale Verlustrisiko,die
zugehorigen Sicherheiten und die tiberfilligen Finanz-
vermogensgegenstinde angegeben werden. Weiterhin
muB eine Aufstellungiber das Alter der Finanzvermogens-
gegenstdnde und eventuelle Wertminderungen offengelegt
werden. SchlieBlich ist der Wert jeder einzelnen Sicher-
heit angabepflichtig.

Zum Liquiditdtsrisiko sind die Félligkeitsdaten und eine
Beschreibung der jeweiligen Risikomanagementstrategien
offenzulegen.

Zum Marktrisiko der Finanzinstrumente schlief8lich ver-
langen IFRS 7.40-41 sogar eine Sensitivititsanalyse, die
die Zusammenhénge zwischen Risikovariablen wie etwa
Zinssétzen oder Fremdwéhrungskursen offenlegt.

IFRS 7 ist erst ab 2007 in Kraft, durfte aber schon frither
angewandt werden.

6.8. IFRS 8: Operating Segments

Die Segmentberichterstattung ist bisher in IAS 14 ,,Seg-
ment Reporting™ geregelt gewesen. Diese bisherige Rege-
lung darf noch bis einschlieBlich Geschéftsjahr 2008
angewandt werden und ist daher in diesem Werk noch
enthalten. Mit IFRS 2007 wurde jedoch schon der neue
IFRS 8 ,,Operating Segments® bekanntgemacht, dessen
Anwendung ab 2009 verpflichtend, frither aber zuldssig
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Segmentberichterstattung: Neuregelung durch IFRS 8
Eigene Ubersetzung aus dem englischen Original nach dem Anhang zu IFRS 8 (Bound Volume 2007, S. 774)
Der Segment Decision Tree nach IFRS 8 fiir die Zeit ab 2009:

Alle Geschéftssegmente auf der Basis des
Management-Informationssystems identifizieren
(TFRS 8.5-10)

A

Erfiillen einige dieser Segmente
alle Aggregationskriterien -
aus IFRS 8.12? Ja

Segmente zusammenfassen
(aggregieren), wenn
erwiinscht

A4

nein

A

Erfiillen einige dieser Segmente
die quantitativen Grenzwerte
aus IFRS 8.13?

A

nein

A

Segmente zusammenfassen
(aggregieren), wenn
erwiinscht

. A
IN)

Erfiillen einige der librigen Segmente
die Mehrheit der Aggregationskriterien
(TFRS 8.14)?

nein

Erwirtschaften die jetzt identifizierten
Segmente 75% oder -
(TFRS 8.15)? Ja

mehr des Gesamtumsatzes

nein

A

Weitere Segmente berichten, wenn die Umsatzgrenze
von 75% noch nicht erreicht ist (IFRS 8.15)

Dies sind die berichtspflichtigen
Segmente, die offenzulegen sind

Ubrige Segmente in ,,alle anderen Segmente*
aggregieren (IFRS 8.16)

ist. Die nachfolgende Darstellung beschrinkt sich auf
IFRS 8. Eine Ubersicht iiber IAS 14 findet der Leser noch
bis 2008 oben in Kapitel 5.8.

Anders als das Handelsrecht verlangt IFRS eine Segment-
berichterstattung fiir Einzel- wie fiir Konzernabschliisse
(IFRS 8.2), aber nur, wenn die Anteils- oder Schuldschei-
ne der Unternehmung an einem geregelten Markt gehan-
delt werden, das Unternehmen also ,kapitalmarktnah
ist, oder die Unternehmung der Borsenaufsicht unter-
steht. Andere Unternehmen diirfen eine Segment-
berichterstattung fertigen, miissen dies aber nicht tun. Sie
miissen sich auch nicht an IFRS halten, diirfen ihre
Offenlegung dann aber nicht als ,,Segmentberichterstat-
tung® bezeichnen.

In IFRS 8.5 wird ein Segment definiert als ,,eine unter-
scheidbare Einheit einer Unternehmung, die Umsétze
erzielt und Aufwendungen verursacht, die regelméBiger
Kontrolle durch die Geschéftsleitung unterliegt und fiir
dieselbsténdige finanzielle Informationen verfiigbar sind*.
Diese allgemeine Definition 148t Raum fiir unbternehmens-
und/oder marktspezifische Segmentdefinitionen, die
entscheidungsrelevant sein konnen.

Wichtige Abgrenzungskriterien eines Geschéiftssegmen-
tes, die die Unternehmung als Grundlage fiir die Segment-

berichterstattung wéhlen kann, sind also beispielsweise
aber nicht-abschlieend:

® Die Art der angebotenen Produkte oder Dienstleistun-
gen

® Die Art des Produktionsprozesses

® Art oder Marktsegment des Produkt- oder Leistungs-
nachfragers

® Vertriebsmethoden

® Ggfs. die anwendbaren Arten von gesetzlichen oder
sonstigen anwendbaren Regelungen

® Ahnlichkeiten in politischen oder wirtschaftlichen
Rahmenbedingungen

® Bezichungen und Wechselwirkungen zwischen ver-
schiedenen geographischen Gebieten

® Riumliche Lage von Vermogensgegenstinden oder
Nachfragern

® Besondere Risiken, die mit bestimmten Geschéftsbe-
reichen oder geographischen Gebieten verbunden sind

® Staatliche Eingriffe, insbesondere hinsichtlich des
internationalen Geldflusses

Der Segmentbegriff kann daher auch der Spartenorgani-
sation zugrundeliegen und Grundelement einer Diversifi-
kationsstrategie sein. Aus organisationstheoretischer Sicht
ist der Segmentbegriff objektbezogen definiert. Das Seg-
ment eines Unternehmens kann zugleich auch als Profit-



- 110 -

center behandelt werden, was sich insbesondere aufgrund
der Kontenstruktur anbietet.

Segmente konnen nach vielen Kriterien wie z.B. Ge-
schiftsbereichen, geographischer Lage der Vermdgens-
gegenstiande oder geographischer Lage der Kunden ge-
gliedert. Grundlage ist i.d.R. das Management Informa-
tion System, das bereits eine den jeweiligen Markt-
gegebenheiten angepalite Struktur besitzen sollte. Die
Segmenteinteilung kann dabei mehrdimensional sein,
d.h., es kdnnen primére und sekundédre Segmente in der
Art und Weise definiert werden, dafl Untergliederungen
bestehender Segmente auch nach einem anderen, neuen
Gliederungsprinzip vorgenommen werden. Harmoniert
die Segmentberichterstattung dabei mit der Betriebs- und
Unternehmensorganisation, so minimiert dies den mit
der Berichterstattung verbundenen Verwaltungsaufwand.

Ahnliche Geschiftssegmente sind nach IFRS 8.12 zu-
sammenzufassen (zu aggregieren) nach

® Art der angebotenen Produkte oder Dienste,

der Art des Produktionsprozesses,

der Art oder Kategorie der Kunden,

der Vertriebsmethoden und

der Art der gesetzlichen oder dhnlichen Regulierun-
gen.

Sie miissen aber einzeln berichtet werden (IFRS 8.13)

® wenn sie 10% oder mehr des Gesamtumsatzes ausma-
chen,

® wenn sie 10% oder mehr des Jahresergebnisses aus-
machen und

® wenn sie 10% oderm ehr der Gesamtvermogens-
gegenstinde enthalten.

Fiir jedes Geschéftssegment gibt es in IFRS 8.20 ff eine
Anzahl von Offenlegungspflichten, die primédr dem
Entscheidungsnutzen dienen. Der AbschluBlleser soll in
die Lage versetzt werden, die Lage der Unternehmung
vertieft zu verstehen und auf dieser Basis Anlageentschei-
dungen zu féllen. Diese Orientierung am Kapitalmarkt ist
der wesentliche Grund fiir die Beschriankung der Pflicht
zur Segmentberichterstattung auf kapitalmarktnahe Un-
ternehmen.

Zunéchst sind generelle Informationen wie die gewdéhlte
Segmentabgrenzung und die Art der Produkte oder Leis-
tungen jedes Segmentes offenzulegen. Die Produkte und
Dienste (IFRS 8.32), geographischen Tétigkeitsgebiete
(IFRS 8.33) und Hauptkunden (IFRS 8.34) miissen im
einzelnen angegeben und dargestellt werden. Die
Offenlegungspflicht beschrénkt sich auf verfiigbare oderm
it vertretbarem Aufwand bereitzustellende Informatio-
nen, d.h. der Grundsatz der Wesentlichkeit wird ange-
wandt. Ziel istjeweils die Vermittlung von Entscheidungs-
nutzen. Zugrundeliegende Managementtechniken wie
Portfolio-Analysen, eine ABC-Analyse der Kunden oder
vergleichbare Verfahren kénnen (und sollten) angewandt
werden.

Fiir jedes einzelne Segment gelten dann spezielle Offen-
legungspflichten:

EXEMPLUM AG

Segmentberichterstattung (Segment Reporting)

Konsolidiert

Berichtsjahr

Elimination

Berichtsjahr

Unallocated

Berichtsjahr

Import

Berichtsjahr

Siiwaren

Berichtsjahr

Vorjahr

Vorjahr

Vorjahr

Vorjahr

Vorjahr

Ertrage

859

755

66.857

78.669

106.495

137.725

Verkéufe an Dritte

-11.482
-11.482

-17.115
-17.115

11

870
300

1.366
68.223
19.995

1.885
80.554
27.146

10.105
116.600

15.222
152.947

Interne Verkéaufe

Saldo

Segmentergebnis
Nichtzugeordnete Aufwendungen

Zinsertrige

174.211

217.149
42.015
24.580

763

37.275
21.110

-15

-877

410

16.995

15.336

724
1.612

785
1.718

Zinsaufwendungen

80
15.357

85
16.587

Anteiliger Ertrag aus Beteiligungen

Gewinn vor Steuern

©HZ

Muster einer Segmentberichterstattung nach IFRS.



- 111 -

Umsatz von Kunden auflerhalb des Gesamtunterneh-
mens (die also keine ,,nahestehenden Parteien® sind)
Umsatz aus Geschéiften mit anderen Segmenten
Zinsaufwendungen und Zinsertrége,

Abschreibung und Tilgung,

wesentliche Ertrdge und Aufwendungen (vgl. IAS
1.86)

Anteile an Associates und Joint Ventures,
Steuerverpflichtungen und -forderungen,
wesentliche nichtzahlungsgleiche Posten aufler Ab-
schreibung.

IFRS 8.25 ff enthalten eine Reihe von Bewertungsvor-
schriften, die sich stets auf den Entscheidungstriger und
die ihm zur Verfiigung stehenden Informationen berufen.
Auch dies ist ein AusfluB3 des Prinzips des Entscheidungs-
nutzen.

Eine Abgrenzung der Segmentumsitze, Segmentergeb-
nisse, Anteile am Gesamtvermdgen, den Gesamtforder-
ungen und -verbindlichkeiten des Konzerns bzw. der
Gesamtunternehmung ist offenzulegen (IFRS 8.28).

Die einzeln berichteten Segmente miissen mindestens
75% des Gesamtumsatzes erzielen.

IFRS 8 ist jetzt inhaltlich ndher an US-GAAP als der
bisherige IAS 14. Das deckt sich mit dem erklérten Ziel
des IASB, die Unterschiede zum US-Rechnungswesen zu
verringern. Insgesamt wurden die Offenlegungspflichten
und der Anwendungsbereich inhaltlich wie vom An-
wendungsbereich her ausgeweitet.

7. Anhang

Auf den Folgeseiten finden Sie eine Anzahl von Ubersich-
ten, die als Nachschlagewerk verwendet werden konnen.
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7.3. Anhang 3: Kleines Glossar wichtiger Be-
griffe

In der nachfolgenden Zusammenfassung wird eine Uber-
sicht {iber wichtige Begriffe geboten. Wir haben dabei
entschieden, die Originalbegriffe in English zu verwen-
den und nur deutsche Ubersetzungen zu bieten, nicht aber
die deutschen Version der jeweiligen Begriffe als Stich-
worte einzufiigen, weil die Verwendung von Deutsch im
Zusammenhang mit der internationalen Rechnungsle-
gung immer mehr zuriickgeht und zudem die Verwen-
dung des englischen Originalwerkes (Bound Volume
oder CD) empfohlen wird und gefordert werden soll.

Dieses Glossar liefert nur knappe Hinweise; weitergehen-
de Definitionen und Hintergriinde finden sich im vorlie-
genden Skript sowie im Lexikon fiir Rechnungswesen
und Controlling, das auf der BWL CD zu finden ist.

Alle Ubersetzungen sind eigene Ubersetzungen.

Alle Ubersetzungen dienen lediglich Zwecken der Aus-
und Fortbildung. Keine Haftung bei Fehlern oder Auslas-
sungen oder Folgeschidden infolge von Fehlern oder Aus-
lassungen.

Accounting policy: Spezifische Prinzipien, Basisannahmen,
Vereinbarungen, Regeln und Praktiken, die von einem Unter-
nehmen bei der Erstellung und Offenlegung des Jahresabschlus-
ses angewandt werden (IAS 8.5; 14.8).

Accounting profit: Gewinn oder Verlust vor Steuern (IAS
12.5).

Acquistion: Eine - business combination, bei der ein Kéufer
ein anderes Unternehmen durch Kauf tibernimmt (IFRS 3.4).

Active market: Ein Markt, auf dem homogene Giiter gehandelt
werden, auf dem kaufwillige Kaufer und Verkaufer sich zu jeder
Zeit treffen und auf dem Preise offentlich bekannt sind (IAS
36.6; 38.8).

Actuarial present value: der Barwert der versprochenen zu-
kiinftigen Zahlungen aus einem Pensionsplan, d.h., die zukiinf-
tigen Zahlungen miissen gemif der Kapitalwertmethode ab-
gezinst werden (IAS 26.8).

Agricultural activity: Management der Transformation oder
Produktion oder Verkauf biologischer Vermdgensgegenstinde
(- biological asset) (IAS 41.5).

Agricultural produce: Die Ernte (IAS 41.5)

Amortisation: Die systematische Zuweisung des = depreciable
amounts eines = assets liber sein = useful life (IAS 38.8).

Asset: Vermdgensgegenstand; Wirtschaftsgut. Eine Ressource,
die vom Unternehmen als Ergebnis vergangener Ereignisse
kontrolliert wird, und aus der in der Zukunft wirtschaftliche
Vorteile der Unternehmung zuflieBen werden (F 49; IAS 38.8).

Associate: Ein Unternechmen, in welches ein Investor =
significant influence besitzt, das aber kein subsidiary ist (IAS
28.2).

Available-for-sale financial assets: Alle = financial assets,
die keine gewihrten Darlehen und keine = held-to-maturity
investments und keine = financial assets held for trading sind
(IAS 39.9).

Badwill: Fehlbetrag der = cost des Erwerbes eines Unterneh-
mens unter dem > fail value seiner = assets. Gegenteil: >
goodwill.

Biological asset: Lebendes Tier oder lebende Pflanze, also ein
Sonderfall des allgemeinen > asset (IAS 41.5).

Biological transformation: Proze3 des Wachstums, der Dege-
neration, der Produktion, der Erschaffung oder sonstigen Veran-
derung, die qualitative oder quantitative Verdnderungen an
einem > biological asset erzeugt (IAS 41.5).

Borrowing costs: Zinsen und andere Kosten im Zusammen-
hang mit der Bereitstellung von Fremdkapital (IAS 23.4).

Business combination: Fusion zweier separater Unternehmen
in eine wirtschaftliche Einheit (IFRS 3.4).

Business segment: Eine unterscheidbare Geschiftseinheit (IAS
14.8, IFRS 8.5).

Carrying amount: Zeitwert nach akkumulierter > depreciation
(IAS 16.6; 36.6; 38.8; 40.5).

Cash: Verfiigbare gesetzliche Zahlungsmittel und Kautionen
und Pfandgelder, die sofort zuriickgefordert werden konnen
(IAS 7.6).

Cash equivalents: Kurzfristige, hochliquide Forderungen, die
jederzeit in zuverldssig (ohne signifikantes Risiko) vorhersag-
bare Geldmittel konvertierbar (eintreibbar) sind (IAS 7.6).

Cash flows: Zu- oder Abfliisse an = Cash.

Cash generating unit: Die kleinste identifizierbare Gruppe von
- assets, der Zufliisse an > cash direkt zurechenbar sind (IAS
36.6).

Closing rate: Die = exchange rate zum Bilanzstichtag (IAS
21.8).

Consolidated financial statements: Der Konzernabschluf3 (IAS
28.2;27.4).

Contingent asset: Ein > asset, das dem Grunde nach ungewif3
ist (IAS 37.10).

Contingent liability: Eine - liability, die dem Grunde nach
ungewil} ist, also eine Eventualverbindlichkeit (IAS 37.10).

Control: Sie Macht, ein Unternehmen zu leiten und von seinen
Aktivitdten zu profitieren (IFRS 3.4; 27.6; 28.2; 31.2); Eigen-
tum, direkt oder indirekt durch - subsidiaries, iiber mehr als
die Hilfte der Stimmrechte einer Unternehmung, oder ein
substanzieller Anteil an Stimmrechten und zugleich die Macht,
durch Satzung oder Vereinbarung, die Geschiftsfithrung eines
Unternehmens zu bestimmen (IAS 24.5).

Corporate asset: Ein - asset, das kein Geschifts- oder Firmen-
wert ist und zukiinftige = Cash flows sowie = cash generating
units unterstiitzt, ohne selbst ein cash generating unit zu sein
(IAS 36.6).

Cost: Betrag an > cash oder - cash equivalents erforderlich
zum Erwerb eines = asset zum Zeitpunkt seines Erwerbes oder
seiner Herstellung (IAS 16.6; 38.8; 40.5). Der Begriff ist rein
pagatorisch und hat absolut (!) nichts mit der Kostendefinition
der Kosten- und leistungsrechnung zu tun!

Cost method: Abrechnungsmethode im Konzernabschluf}, bei
der die Anteile am - subsidiary nach = cost abgerechnet
werden (IAS 27.4). Gegenteil: = equity method.

Cost of Disposal: der negative Schrottwert eines Vermdgens-
gegenstandes, also die direkt dem Gegenstand zurechenbaren
Entsorgungskosten, ausschlielich Finanzierung und Einkom-
mensteuer (IAS 36.6).

Cost plus contract: Ein Bauauftrag, bei dem der Contractor die
definierten oder sonst zuldssigen Kosten plus bestimmter Zu-
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schldge oder einer festen Gebiihr in den Preiseinrechnen darf
(TAS 11.3).

Current tax: Der Betrag, der aus Einkommensteuern fiir eine
Periode geschuldet oder gefordert wird (IAS 12.5).

Deferred tax assets: Der Betrag, der aus Steuern in zukiinftigen
Perioden aufgrund von - temporary differences gefordert wer-
den wird (IAS 12.5).

Deferred tax liabilities: Der Betrag, der aus Steuern in zukiinf-
tigen Perioden aufgrund von = temporary differences geschul-
det werden wird (IAS 12.5).

Defined benefit plans: 2 Post employment plans, die keine >
defined contribution plans sind (IAS 19.7); - retirement benefit
plans, nach denen fest vereinbarte Leistungen durch den Arbeit-
geber zu leisten sind (IAS 19.54).

Defined contribution plans: = Post employment benefit plans,
nach denen feste Beitrdge in eine separate Stelle (z.B. einen
Fond) zu zahlen sind (IAS 19.7); = retirement benefit plans,
nach denen feste Beitrige zu einer Vermogensmasse (z.B.
einem Fond) zu leisten sind (IAS 26.8).

Depreciable amount: Die Anschaffungskosten (= cost) eines
-> asset abziiglich seines - residual value (IAS 36.6; 38.8), also
der Wert, der der Abschreibung (= depreciation) unterliegt.

Depreciation: PlanméBige Abschreibung iiber die Lebenszeit
(= useful life) (IAS 16.6; 36.6).

Derecognition: Einen Vermogensgegenstand (= asset) oder
eine Verbindlichkeit (= liability) aus dem Jahresabschlufl
entfernen, definiert nur in IAS 39.9, aber generell anwendbar.
Gegenteil: - recognize.

Derivative: Ein 2 financial instrument, dessen Wert sich in
Beziehugn zur Verinderung eines Zinssatzes, eines Wechsel-
kurses, eines Marktwertes oder eines anderen relevanten Wer-
tes verdndert, also ein Derivat (IAS 39.9).

Development: Anwendung der Ergebnisse von - research oder
anderem Wissen zur Gestaltung oder Produktion neuer oder
wesentlich verbesserter Materialien, Gerdte, Produkte, Prozes-
se, Systeme oder Dienste vor ihrer kommerzeiellen Marktein-
fiihrung oder kommerziellen Produktion (IAS 38.8).

Discontinuing operation: Ein Geschiftsbereich, der aufgege-
ben wird (IFRS 5.A).

Economic life: Die Zeit oder die Maximalzahl hergestellter
Einheiten, iiber die ein Gegenstand wirtschaftlich niitzlich sein
wird (IAS 17.4); vgl. auch > useful life.

Employee benefit: Alle Formen der Entlohnung, die ein Unter-
nehmen fiir geleistete Dienste an die Arbeitnehmer leistet (IAS
19.7).

Equipment: Ausriistungsgegenstinde; materielle Vermogens-
gegenstinde (= asset), die fiir die Leistungserstellung iiber
mehr als eine Periode verwendet werden (IAS 16.6).

Equity: Reinvermdgen, Eigenkapital. Der Restbetrag aller
Vermogenswerte (= Asset), der nach Abzug samtlicher Ver-
bindlichkeiten (= Liability) tibrigbleibt.

Equity method: Abrechnungsmethode im Konzernabschlufl
nach Anteil, den die Muttergesellschaft (= parent) an der
Tochtergesellschaft (= subsidiary) besitzt (IAS 28.2). Gegen-
teil: = cost method.

Exchange rate: Wechselkurs zwischen zwei Wéhrungen (IAS
21.8).

Expenses: Verringerung der economic benefits wihrend einer
Rechnungsperiode (F 70), also im wesentlichen mit dem Auf-
wand deckungsgleich. Gegenteil: = income.

Extraordinary items: Einkommen oder Aufwendungen, die
aus Aktivitdten herriihren, die eindeutig auflerhalb der norma-
len geschéftlichen Aktivitdten herrithren (IAS 8.6).

Fair value: Wert, gegen den ein = asses zwischen sachkundi-
gen und bereiten Parteien ausgetauscht werden konnte (IAS 2.6;
16.6; 17.4; 18.7; 19.7; 20.3; 21.8; 32.11; 38.8; 40.5; IFRS 1.A;
IFRS 2.A; IFRS 3.4).

Finance lease: Ein Leasingvertrag, bei dem alle Risiken und
Nutzungen auf den Leasingnehmer iibergehen (IAS 17.3). Ge-
genteil zu > operating lease.

Financial asset: > cash, Forderungen oder potentiell vorteil-
hafte Optionen (IAS 32.5).

Financial assets held for trading: Alle > financial assets, die
primor flir Spekulationszwecke erworben und bereitgehalten
werden (IAS 39.9).

Financial liability: Jede > liability in = cash oder potentiell
nachteilige Option (IAS 32.5).

Financial instrument: Vertrag, der ein - financial asset
entstehen 146t (IAS 32.5).

Financing activities: Aktivititen, die in Anderungen des Um-
fanges und der Zusammensetzung des Kapitals und der der
Unternehmung gewdhrten Darlehen resultieren (IAS 7.6).

Firm commitment: Die bindende Verpflichtung auf den Aus-
tausch einer spezifischen Menge einer Ressource zu einem
bestimmten Preis zu einem bestimmten zukiinftigen Datum
(IAS 39.9). Diese Definition ist besonders bei den Derivaten
bedeutsam (> derivative).

Fixed price contract: Ein Bavauftrag mit Festpreisvereinbarung
(IAS 11.3).

Foreign currency: Fremdwéhrung; jede Wéhrung, die nicht die
-> reporting currency ist (IAS 21.8).

Foreign entity: Ausldndische Korperschaft (IAS 21.8).
Foreign operation: Geschéftsbetrieb im Ausland (IAS 21.8).

Forgivable loan: Ein Darlehen, das unter bestimmten Umstén-
den nicht zuriickzahlbar ist (IAS 20.3).

Fundamental errors: Fehler, die in der gegenwértigen Periode
entdeckt werden und von solcher Bedeutung sind, daB3 der
Jahresabschluf} einer oder mehrerer voraufgehender Perioden
nicht mehr als zuverléssig betrachtet werden kann.

Funding: Bereitstellen von Mitteln, separat vom Unternehmen
eines Arbeitgebers, im Rahmen von = retirement benefit plans
(IAS 19.49; 26.8).

Future economic benefit: Das Potential, in der Zukunft fiir
einen ZufluB an - cash oder = cash equivalents an die
Unternehmung zu sorgen (F 53).

Gain: Zuwachs in 6konomischem Nutzen (F 75).

Geographical segment: Eine nach geographischen Gesichts-
punkten unterscheidbare Geschéftseinheit, = segment, (IAS
14.8).

Going concern: Grundsatz der Unternehmensfortfithrung (F
23, IAS 1.25-26)
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Goodwill: UberschuB3 der = cost des Erwerbes eines Unterneh-
mens iber den > fail value seiner > assets (IFRS 3.51).
Gegenteil: > badwill.

Government: Alle Formen der Regierung, Behdrden und &hn-
lichen Korperschaften, ob lokal, national oder international
(IAS 20.3).

Government assistance: Handlungen eines = government, die
in wirtschaftlichen Vorteilen fiir die Unternehmung resultieren,
nicht aber direkt Ressourcen iibertragen (IAS 20.3).

Government grant: Unterstiitzung durch ein = government in
der Form des Transfers von Ressourcen an die Unternehmung
(IAS 20.3).

Group: > Parent und alle zugehdrigen = subsidiaries (IAS
21.8; 27.4).

Group of biological assets: Aggregation dhnlicher biologischer
Vermogensgegensténde (= biological asset), zum Beispiel ein
bebautes Feld mit ungeernteten Pflanzen (IAS 41.5).

Harvest: Loslosung des Produkts vom > biological assets oder
Beendigung des Lebens eines = biological asset (IAS 41.5).

Hedging: Die Absicherung zukiinftiger Geschifte (IAS 39.9).

Hedging instrument: Ein - derivative oder anderes - financial
asset, das zur Absicherung zukiinftiger Geschifte verwendet
wird (IAS 39.9).

Held-to-maturity investments: - financial assets, die bis zur
endgiiltigen Filligkeit behalten werden sollen (IAS 39.9).

Impairment loss: Betrag, zu dem der - carrying amount eines
—> asset seinen > recoverable amount iibersteigt (IAS 16.6;
36.6; 38.8).

Income: Erhdhung der economic benefits wihrend einer Rech-
nungsperiode (F 70), daher im wesentlichen mit dem Ertrag
deckungsgleich. Gegenteil: = expenses.

Insurance Contract: Versicherungsvertrag (IFRS 4.A).

Intangible asset: Nicht-monetirer immaterieller Vermdgens-
gegenstand (= asset; = monetary asset) (IAS 38.8).

Interim financial report: Abschlul einer = interim period
(IAS 34.4).

Interim period: Eine Berichtsperiode, die kiirzer als ein Jahr ist
(IAS 34.4).

Inventory: Ein - Asset, das zum Verkauf bereitgehalten wird,
sich in Produktion befindet oder Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe,
die zur Produktion erforderlich sind (IAS 2.4).

Investing activities: Erwerb und VerduBerung langfristig nutz-
barer Assets (= Asset) ausschlielich der = Cash Equivalents
(IAS 7.6).

Investment property: Grundstiicke und Gebdude, die weder
fiir Produktion oder Verwaltung oder Versorgung mit Giitern
oder Verkauf sondern zur Vermietung oder Verzinsung gehalten
werden (IAS 40.5).

Joint control: = control, gemeinschaftlich ausgeiibt (IAS 24.9;
28.2; 31.3)

Joint Venture: Vertragliche Vereinbarung, nach der zwei oder
mehr Parteien eine wirtschaftliche Aktivitit unternehmen, die
gemeinsamer Leitung unterworfen ist (IAS 31.3).

Lease term: Die unkiindbare Zeit eines Leasingvertrages (IAS
17.4).
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Legal obligation: Eine Verpflichtung, in der Regel eine -
liability oder eine solstige Leistungsverpflichtung, die aus ei-
nem Vertrag (= obligating event), einer Rechtsprechung oder
einem Gesetz resultiert (IAS 37.10).

Liability: Verbindlichkeit, Verpflichtung. Eine gegenwirtige
Verpflichtung der Gesellschaft, die aus Ereignissen der Vergan-
genheit resultiert und deren Erfiillung im Abflufl wirtschaftli-
cher Werte resultieren wird (F 49; IAS 37.10).

Loss: Verlust; praktisch mit = expenses identisch (F 79).

Market value: Der durch Verkauf realisierbare Marktwert
eines > financial instruments auf einem aktiven Markt (IAS
32.5).

Mineral: Jeder natiirliche Bestandteil des physischen Erdbo-
dens (IFRS 6.A)

Minority Interest: Der Teil der Ergebnisse der Unternehmung,
und der Teil der Vermdgensgegenstéinde (= asset) eines >
subsidiary, der nicht auf die Muttergesellschaft (= parent)
entfillt (IFRS 3.4).

Monetary asset: Forderungen mit festen oder fest bestimmba-
ren Betridgen (IAS 38.8).

Monetary items: Forderungen (= asset) oder Verbindlichkei-
ten (= liability), die zu bestimmbaren Werten gefiihrt werden
(IAS 21.8; 29.12; 38.8).

Net realizable value: Der fiir ein - Inventory im Rahmen des
normalen Geschiftsganges erzielbare Preis abziiglich der Kos-
ten der Fertigstellung und der Kosten des Verkaufes selbst (IAS
2.6-7).

Net selling price: der erzielbare Einzelverkaufspreis fiir einen
Vermogensgegenstand unter sachkundigen Vertragsparteien
abziiglich der Entsorgungskosten (IAS 36.6). Hierbei denkt IAS
36 eher an den Verkauf von Anlagevermdgensgegenstinden;
der Verkauf von Waren, Produkten usw. ist in IAS 2 mit dem =
net realizable value geregelt.

Neutrality: Grundsatz, daf3 der Bilanzierende neutral sein soll
und keine Vorurteile in die Informationen bringen darf, die im
JahresabschluB3 dargestellt werden (F 36).

Obligating event: Ein Ereignis, das eine - liability erzeugt
(IAS 37.10).

Obligation: jedee Form einer Verpflichtung (IAS 37.10), nicht
nur als > liability, sondern auch als Leistungsverpflichtung,
vgl. = legal obligation (F 60).

Onerous contract: Ein Vertrag, dessen bindende Verpflich-
tung (= obligation) die erwarteten wirtschaftlichen Vorteile
aus dem Vertrag iibersteigt (IAS 37.10).

Operating activities: die hauptsidchlichen, einkommenser-
zeugenden Aktivitdten des Unternehmens (IAS 7.6).

Operating lease: Jeder Leasingvertrag, der kein - finance
lease ist (IAS 17.4).

Option: Ein - financial instrument, das dem Inhaber das Recht
zum Kauf von Stammaktien (= ordinary share) gewahrt (IAS
33.5). > Warrant.

Ordinary activities: Aktivititen, die von einer Unternehmung
im Rahmen ihres Geschiftes unternommen werden (IAS 8.6).

Ordinary share: Stammaktie (IAS 33.5).
Parent: Muttergesellschaft (IFRS 3.4; 27.6).
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Percentage of completion method: Methode des Ausweises
des Baufortschrittes bei langfristiger Auftragsfertigung nach
Baufortschritt gemal IAS 11.

Plan assets: Die > assets, die im Rahmen von = employee
benefits z.B. in einem Fond angesammelt werden (IAS 19.7).

Plant: Anlagen; materielle Vermogensgegenstinde (= asset),
die fiir die Leistungserstellung {iber mehr als eine Periode
verwendet werden (IAS 16.6).

Post employment benefits: Alle > employee benefits, die nach
Ende des Beschiftigungsverhiltnisses geleistet werden, mit
Ausnahme der Abfindungen (IAS 19.7).

Post employment benefit plans: Formale oder informelle
Vereinbarungen zur Leistung von = post employment benefits
(TAS 19.7).

Potential ordinary share: Ein - financial instrument, oder
anderer Vertrag, der seinen Inhaber zum Bezug von Stammak-
tien (> ordinary share) berechtigen kann (IAS 33.5).

Present value: der Gegenwartswert, also der abgezinste Wert
einer zukiinftigen Zahlungsverpflichtung. Der Begriff erscheint
direkt in IAS 19.7 und wird indirekt bei der Bewertung verschie-
dener Gegenstdnde angewandt, etwa bei = Value in use (IAS
36.6) oder beim > Actuarial present value (IAS 26.8).

Probable: ,,Wahrscheinlich®, d.h., eher wahrscheinlich als
unwahrscheinlich = mit einer Wahrscheinlichkeit > 50% (IFRS
3.A;5.A)

Profit: Die Differenz zwischen = income und - expenses in
einer Rechnungsperiode (F 105; F 107).

Property: Materielle Vermogensgegenstiande (= asset), die fiir
die Leistungserstellung iiber mehr als eine Periode verwendet
werden (IAS 16.6).

Provision: Eine Verbindlichkeit, die der Hohe oder Zeit nach
ungewif} ist (IAS 37.10), also eine Riickstellung.

Prudence: Grundsatz der Vorsicht (F 37).

Qualifying asset: Ein > asset, das notwendigerweise eine
bestimmte (1dngere) Zeit fiir seine Fertigstellung oder fiir seinen
Verkauf benétigt (IAS 23.4).

Regognize: Ein - asset oder eine - liablity im Jahresabschluf}
dem Grunde nach beriicksichtigen. Gegenteil: - derecognize.

Recoverable amount: der fiir einen Vermogensgegenstand
erzielbare Wert, jeweils der hohere Wert aus Marktwert und
,value in use, d.h., Barwert (= present value) aller erwarteten
kiinftigen Zahlungsstrome, die der Vermdgensgegenstand ver-
mittelt (IAS 36.6).

Reinsurance Contract: Ein Versicherungsvertrag (= insurance
Contract), den ein Versicherer zur Absicherung eigener Risiken
bei einem anderen Versicherer (dem Riickversicherer) auf-
nimmt (IFRS 4.A).

Related party: Jede Person, die iiber eine andere Person (die
Unternehmung) signifikanten Einfluf} hinsichtlich finanzieller
Entscheidungen ausiiben kann (IAS 24.9).

Related party transactions: Transfer von Ressourcen oder
Verpflichtungen zwischen related parties (= related party),
ganz gleich, ob hierfiir ein Entgelt verlangt wird oder nicht (IAS
24.9).

Reporting currency: Die Wiahrung, in der der Jahresabschluf3
aufgestellt wird (IAS 21.8).

Reporting entity: Das Unternehmen, das einen Jahresabschlufl
aufstellt (F 8)

Revenue: Gesamtzuflul} wirtschaftlicher Vorteile wihrend ei-
ner Periode aus > ordinary activities (IAS 18.7).

Reportable segment: Ein > Segment, das in der Segment-
berichterstattung angegeben werden muf3 (IFRS 8.12-16).

Research: Forschung, die sich auf neue wissenschaftliche oder
technische Kenntnisse richtet (IAS 38.8), zu unterscheiden von
- development.

Residual value: Restwert eines > asset am Ende seines 2>
useful life abziiglich der Kosten fiir Entsorgung (IAS 16.6).

Restructuring: Bewulite und geplante Verdnderung des Ge-
schiftszweckes oder der Art und Weise der Geschéftsausiibung
der Unternehmung (IAS 37.10).

Retirement benefit plan: Vereinbarungen fiir Leistungen an
Mitarbeiter nach Ende ihrer Beschiftigung (IAS 26.8).

Segment: Eine unterscheidbare Geschéftseinheit (IFRS 8.5).

Significant influence: Teilnahme an der Geschiftsfithrung
einer Unternehmung ohne = control (IAS 24.5; 28.2; 31.2).

Solvency: Die Fahigkeit, iiber einen ldngeren Zeitraum Zahlungs-
verpflichtungen zeitgerecht nachzukommen; Solvenz (F 16).

Subsidiary: Tochtergesellschaft (IFRS 3.4; IAS 27.6; 28.2).

Tax base: Der Wert eines - asset oder einer = liability, die fiir
Zwecke der Besteuerung zugewiesen wird (und sich daher u.U.
vom Bilanzwert unterscheidet) (IAS 12.5).

Tax expense (tax income): Nachzahlungen oder Riickzahlun-
gen aus Steuern (IAS 12.5).

Taxable profit (tax loss): Gewinn oder Verlust einer Periode,
ermittelt nach den Regeln des jeweils anwendbaren Steuer-
rechts (IAS 12.5).

Temporary differences: Differenzen zwischen Zeitwert und
- tax base.

Termination benefits: Abfindungen am Ende des Arbeitsver-
héltnisses (IAS 19.7).

Transaction costs: Die Kosten (= cost), die direkt dem Kauf
oder der VerduBerung eines > financial asset zurechenbar sind
(IAS 39.9).

Unbundle: Die Auflésung eines Vertrages in Komponenten, die
bilanziell unterschiedlich zu behandeln sind, z.B. Versicherungs-
vertrag und in diesen eingebettetes Derivat (IFRS 4.A)

Useful life: Betriebsiibliche (erwartete) Nutzungsdauer oder
erwartete Gesamtzahl hergestellter Einheiten (IAS 16.6), vgl.
auch =2 economic life. Auch die erwartete verbleibende Periode
ab Beginn des > lease term, iiber die wirtschaftliche Vorteile
von einem > asset durch das Unternehmen erwartet werden
(IAS 17.4; 36.6; 38.8).

Value in Use: der Gegenwartswert (= present value) aller
kiinftigen erwarteten Zahlungsstrome, die ein Vermdgens-
gegenstand vermittelt, einschlieBlich seiner erwarteten Ent-
sorgungskosten (IFRS 5.A).

Venturer: Wer an einem - Joint Venture beteiligt ist (IAS
31.3).

Vested benefits: Wirtschaftliche Vorteile im Rahmen eines =
retirement benefit plans, die nicht mehr von einer Bedingung
abhénbgig sind (IAS 19.7; 26.8).
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Warrant: Ein = financial instrument, das dem Inhaber das
Recht zum Kauf von Stammaktien (= ordinary share) gewahrt
(TIAS 33.5). & Option.

7.4. Anhang 4: Abkiirzungen

AASB:
ABS:
AcSB:
AG:
AG:
AG:
AKtG:
ARAP:
ASB:
ASBJ:
ASEAN:
AStG:
AE
BaFin:
BAG:
BFH:
BGH.:
BilKoG:

BilKoUmV:

BilReG:

BiRiLiG:

BJ:
BMF:
BSG:
BStBI:
BVG:
CNC:
DRM:
DRSC:
ED:
EFRAG:

EGV:
EStG:

EU:
EUV:

FASB:

FIFO:
FRSB:

Australian Accounting Standards Board.
Asset-Backed-Securities (Transaktionen).
Accounting Standards Board (Kanada).
Abgabenordnung.

Application guide.

Amtsgericht.

Aktiengesetz.

Aktiver Rechnungsabgrenzungsposten.
Accounting Standards Board (United Kingdom).
Accounting Standards Board (Japan).
Association of South-East Asian Nations.
AuBensteuergesetz.

Auszahlung zum Zeitpunkt t.

Bundesamt fiir Finanzdienstleistungsaufsicht.
Bundesarbeitsgericht.

Bundesfinanzhof.

Bundesgerichtshof.

Gesetz zur Kontrolle von Unternehmensab-
schliissen (Bilanzkontrollgesetz).

Verordnung iiber die Umlegung von Kosten der
Bilanzkontrolle nach §17 des Finanz-
dienstleistungsaufsichtsgesetzes (Bilanzkontroll-
kosten-Umlageverordnung).

Gesetz zur Einfilhrung internationaler
Rechnungslegungsstandards und zur Sicherung
der Qualitit der Abschlusspriifung (Bilanzrechts-
reformgesetz).

Gesetz zur Durchfiihrung der Vierten, Siebenten
und AchtenRichtlinie des Rates der Europdischen
Gemeinschaften zur Koordinierung des
Gesellschaftsrechts (Bilanzrichtliniengesetz).
Berichtsjahr.

Bundesminister der Finanzen.
Bundessozialgericht.

Bundessteuerblatt.

Bundesverwaltungsgericht.

Conseil Nationale de la Comptabilité.

Digital Right Management.

Deutsches Rechnungswesenstandards Committee.
Exposure Draft.

European Financials Reporting System Advidory
Group.

Vertrag zur Griindung der Europdischen Gemein-
schaft (EG-Vertrag).

Einkommensteuergesetz.

Einzahlung zum Zeitpunkt t.

Européische Union.

Vertrag zur Anderung des Vertrages iiber die
Europiische Union, der Vertrdge zur Griindung
der Europdischen Gemeinschaften sowie einiger
damit zusammenhéngender Rechtsakte (EU-Ver-
trag).

Framework for the Preparation and Presentation of
Financial Statements.

Fortfolgende [Paragraphen, Absétze, Seiten usw.].
Financial Accounting Standards Board (United
States).

First In First Out.

Financial Reporting Standards Board (New Zea-
land).
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GAAP:
GASC:
GG:
GmbHG:

GoB:
GuV:
HGB:
HTML.:
i:

IAS:
TASB:
TASC:
TASCF:

1E:
IFAC:
IFRIC:

IFRS:

1G:

IMF:
KapAEG:
KStG:
KWG:
LG:
LIFO:
MD&A:

NAFTA:
OCI:
OLG:
OTC:

POC:
POL:
q:
PRAP:
RAP:
REIT:
REITG:

SAC:

SEC:

SIC:

SOC:

SPE:

t:

TCG:
TCPA.
TransPuG:

US-GAAP:

UStG:
UWG:
VJ:

X:
XBRL:
XML:

Generally Accepted Accounting Principles.
German Accounting Standards Committee.
Grundgesetz.

Gesetz betreffend die Gesellschaften mit be-
schriankter Haftung (GmbH-Gesetz).

Grundsitze der ordnungsgeméfBen Buchfithrung.
Gewinn- und Verlustrechnung.
Handelsgesetzbuch.

Hypertext Markup Language.

Zinssatz.

International Accounting Standard.

International Accounting Standards Board.
International Accounting Standards Committee.
International Accounting Standards Committee
Foundation.

lustrative Example.

International Federaion of Accountants.
International Financial Reporting Interpretations
Committee.

International Financial Reporting Standard; Ober-
begriff, umfait eigene Standards, IAS und SIC
Interpretations.

Implementation guide.

International Monetary Fund.
Kapitalaufnahmeerleichterungsgesetz.
Korperschaftsteuergesetz.

Gesetziiber das Kreditwesen (Kreditwesengesetz).
Landgericht.

Last In First Out.

Management’s Discussion anf Analysis [of Fi-
nancial Condition and Results of Operations].
North American Free Trade Association.

Other comprehensive income.
Oberlandesgericht.

Over The Counter [Geschifte, Derivate] = Grauer,
auBerborslicher Kapitalmarkt.
Percentage-of-Completion [method].

Pooling of interests [method].

Preis eines Gutes (in Formeln).

Passiver Rechnungsabgrenzungsposten.
Rechnungsabgrenzungsposten.

Real Estate Investment Trust.

Gesetz iiber deutsche Immobilien-Aktiengesell-
schaften mit borsennotierten Anteilen.
Standards Advisory Council.

Securities and Exchange Comission.

Standing Interpretations Committee.
Stage-of-Completion [method].

Special Purpose Entity (Zweckgesellschaft).
Zeit, Zeitpunkt.

Trusted Computing Group.

Trusted Computing Platform Alliance.

Gesetz zur weiteren Reform des Aktien-und Bilanz-
rechts, zu Transparenz und Publizitdt (Transpa-
renz- und Publizititsgesetz).

United States Generally Accepted Accounting
Principles.

Umsatzsteuergesetz.

Gesetz gegen den Unlauteren Wettbewerb.
Vorjahr.

Menge (in Formeln).

Extensible Business Reporting Language.
Extensible Markup Language.



